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ПЕРЕДМОВА

Розвиток ринкових відносин в Україні, який супроводжується зростанням відкритості економіки країни, становленням потужного недержавного сектору, товарним наповненням внутрішніх ринків, неминуче веде до активізації зовнішньоекономічних відносин суб`єктів підприємницької діяльності України з іноземними партнерами. 

Зовнішньоекономічна діяльність України в своєму еволюційному розвитку пройшла декілька етапів, які, використовуючи термінологію економічної науки, можна охарактеризувати як: протекціонізм, лібералізація, транснаціоналізація, інтеграція. 

Політика протекціонізму притаманна ранньому етапу розвитку зовнішньоекономічних відносин України. З середини 90-х років, Україна перейшла до політики поступової лібералізації зовнішньоекономічних зв’язків, що мало прояви в зниженні ввізного мита, відміні вивізного мита на більшість товарних позицій, законодавчого закріплення залучення іноземних інвестицій. Починаючи з кінця 90-х років, в Україну активно проникає транснаціональний капітал. Наймасовіші транснаціональні інвестиції залучалися в харчову промисловість та торгівлю. 

Сьогоднішній етап розвитку зовнішньої торгівлі України характеризується рядом трансформаційних змін на шляху інтегрування України до Світової Організації Торгівлі, що вимагає подальшого реформування митної політики України, інвестиційної та політики якості. 

Кожний із зазначених етапів, маючи свої особливості законодавчого регулювання зовнішньоекономічної діяльності, характеризувався своїми кількісними та якісними параметрами, найяскравішими серед є обсяги та структура зовнішньої торгівлі України. Зі зміною стану розвитку економіки змінюється обсяг і структура зовнішньої торгівлі. Тільки за перші чотири роки ХХ1 століття експорт продукції зріс з 14,6 до 32,7 млрд. дол. США, а експорт послуг за аналогічний період збільшився з 3,5 до 5,3 млрд. дол. США. Активізація зовнішньоекономічної діяльності супроводжувалася не лише швидкими темпами зростання експорту, але й неймовірними темпами зростання імпорту товарів в Україну. За розглянутий період імпорт товарів зріс з 13,9 до 28,9 млрд. дол. США, а імпорт послуг −1,1 до 2,1 млрд. дол. США.

Прогнозування посилення конкуренції на внутрішньому та зовнішніх ринках, як наслідок приєднання України до СОТ, та одночасна необхідність ліквідації існуючих товарних диспропорцій в структурі експорту зі збільшенням долі продукції з високою долею кваліфікованої праці, вимагають побудови такої моделі зовнішньоекономічних зв`язків, яка була б заснована на інноваційній складовій розвитку економіки, науково-технологічному та інвестиційному співробітництві, формуванні конкурентних переваг національних товарів на внутрішніх та зовнішніх ринках. Реалізація зазначених пріоритетів можлива лише при загальній зацікавленості всіх суб’єктів відносин: держави, підприємств, населення та при органічному поєднанні інформаційних, трудових, матеріальних та фінансових ресурсів, акумульованих для досягнення визначених цілей.

Знання, як інформаційний ресурс, в умовах інформаційної економіки виступають чи не найголовнішою складовою забезпечення ефективності будь-якої діяльності. Зовнішньоекономічна діяльність, має характерні відмінності в процесах та механізмах організації, планування, координації та контролю а отже вимагає інтегрованих знань для її здійснення. Іншими словами, необхідні знання, які б поєднували як базові процедури економіки, фінансів та менеджменту, так і спеціальні процедури міжнародної співпраці. 
Залежність зовнішньоекономічної діяльності від зовнішньоторговельних політик країн учасників експортно-імпортних операцій та норм міжнародного регулювання вимагає комплексного, системного підходу як до розкриття сутності, процедур, механізмів самих операцій, так і до вивчення впливу інституційного середовища та середовища країн-контрагентів. 

В запропонованому підручнику подані методичні основи організації та планування зовнішньоекономічної діяльності з розкриттям її видових особливостей, з урахуванням міжнародних норм та традицій співпраці. Для зручності сприйняття весь матеріал навчальної дисципліни розподілений на два модулі. В першому модулі розкриті види зовнішньоекономічної діяльності підприємств, їх тарифне і нетарифне регулювання та методи організації. В другому модулі увага акцентується на організації процесу укладання та виконання зовнішньоторговельних операцій. Модульний розподіл лекційного матеріалу дасть змогу логічно відокремити питання організації зовнішньоторговельної співпраці від питань забезпечення їх виконання. 

В запропонованому навчальному посібнику, спираючись на розкриття правових можливостей реалізації видів зовнішньоекономічної діяльності, розкривається сутність процедур їх організації, особливості контрактної діяльності при організації торговельної співпраці з іноземними контрагентами та основний зміст етапів, пов’язаних з виконанням контрактних зобов`язань. Автори акцентували увагу на особливій деталізації послідовності дій щодо організації зовнішньоторговельних операцій та їх реалізації, що забезпечить логічну послідовність та системність подачі матеріалу та сприятиме повному оволодінню знаннями курсу.

Для закріплення знань лекційного матеріалу в кінці кожного розділу запропоновані питання для самоперевірки та тестові завдання. Для допомоги в підготовці до практичних занять в підручнику запропоновані можливі варіанти питань практичних занять. Як свідчать галузеві стандарти напрямків підготовки фахівців "Менеджмент" та "Економіка і підприємництво", затверджених Міністерством освіти і науки України, "Основи зовнішньоекономічної діяльності" є однією з базових дисциплін професійного циклу. Підручник написано відповідно до програм навчальних дисциплін "Основи зовнішньоекономічної діяльності" та "Зовнішньоекономічна діяльність" і має на меті – дати студентам теоретичні знання і практичні навички щодо організації зовнішньоекономічної діяльності суб’єктами підприємницької діяльності.

При написанні підручника використані власні теоретичні та практичні надбання авторів, а також матеріали лекцій, прочитаних у відповідних навчальних курсах упродовж багатьох років студентам Національного авіаційного університету та Національного університету харчових технологій.

Ми сподіваємося, що підручник „Основи зовнішньоекономічної діяльності” розширить знання студентів щодо організації зовнішньоекономічної діяльності та допоможе спрямувати діяльність суб’єктів підприємництва на досягнення найвищої ефективності.

Підручник розрахований на широке коло читачів: студентів, викладачів, аспірантів, менеджерів зовнішньоекономічної діяльності, керівників підприємств, зацікавленої молоді.

Особливості планування та організації навчального процесу за кредитно-модульною системою
Під кредитно-модульною системою організації навчального процесу слід розуміти таку модель організації навчального процесу, яка ґрунтується на поєднанні модульно-рейтингових технологій навчання із системою спеціальних освітніх одиниць (залікових кредитів). 
Характерною ознакою впровадження модульно-рейтингових технологій в навчальний процес є розподіл навчального матеріалу на модулі та застосування накопичувальних систем оцінювання знань студентів. 

Рейтингова система оцінювання є невід’ємною складовою робочої навчальної програми з кожної дисципліни і передбачає визначення якості виконаної студентом навчальної роботи та рівня набутих ним знань та вмінь шляхом оцінювання в балах усіх результатів, досягнутих під час поточного модульного та семестрового підсумкового контролю.

Головною метою впровадження кредитно-модульної системи є підвищення якості підготовки фахівців з вищою освітою та забезпечення на цій основі конкурентоспроможності випускників на національному та міжнародному ринках праці.

Одиницею вимірювання навчального навантаження, необхідного для засвоєння змістовних модулів за кредитно-модульною системою є заліковий кредит.

Змістовний модуль – це система навчальних елементів ( розділів чи підрозділів навчальної дисципліни або мікромодулів), поєднаних за ознакою відповідності певному навчальному об’єктові.

Модуль – це окрема частина освітньо-професійної програми підготовки фахівця (навчальної дисципліни), що реалізується відповідними формами організації навчального процесу. Розрахунок обсягу кожного модуля та його складових в годинах з повним використанням передбаченого бюджету часу здійснюється шляхом планування виконання певних видів навчальної роботи: для аудиторних занять – лекцій та практичних занять; для самостійної роботи – підготовка до аудиторних занять та виконання індивідуальних завдань.

Лекційний матеріал, що входить до складу кожного модуля, заздалегідь поділяється на аудиторний і такий, що потребує самостійного вивчення. Але остаточне рішення з даного питання приймає лектор. На практичному занятті не тільки поглиблюються раніше здобуті теоретичні знання, а й формуються необхідні практичні навички та здійснюється поточний контроль ефективності попередньої самостійної роботи студентів та модульний рейтинговий контроль.

Розрахунок трудомісткості засвоєння навчального матеріалу кожного модуля в балах здійснюється в залежності від його вагового коефіцієнту в загальному обсязі годин , виходячи із підсумкової 100-бальної шкали.

Підсумкова оцінка засвоєння студентом навчальної дисципліни визначається як інтегральна рейтингова оцінка за всіма змістовними модулями. При цьому студент, який протягом семестру набрав необхідну кількість балів, має низку переваг:

· не складати іспит чи залік та отримати підсумкову оцінку залежно від набраної кількості балів за рейтингом;

· з метою підвищення власного рейтингу за даною навчальною дисципліною складати іспит чи залік;

· вільно розпоряджатися часом, відведеним у графіку навчального процесу на екзаменаційну сесію.

Суттєвою особливістю впровадження кредитно-модульної системи є те, що студент, який не набрав протягом семестру достатньої кількості балів, обов’язково повинен складати іспит. Але він може бути допущеним до складання іспиту лише за умови попереднього виконання обов’язкового переліку завдань, передбачених навчальним графіком з даної дисципліни.

Слід зазначити, що вирішальний вплив на підсумкову (результуючу) оцінку з навчальної дисципліни має сума рейтингових балів, одержаних студентом протягом семестру. 

Стимулювання систематичної самостійної роботи студентів протягом всього семестру дає змогу підвищити рівень об’єктивності оцінювання знань студентів та підсилити здорову конкуренцію в навчанні. 

Таким чином, впровадження кредитно-модульної системи передбачає підвищення якості підготовки фахівців шляхом інтенсифікації навчального процесу, рівномірного психологічного навантаження студентів протягом семестру, підвищення мотивації учасників навчально-виховного процесу, зменшення пропусків навчальних занять та підвищення відповідальності студентів за результати навчальної діяльності.

Літературні джерела

1. Журавський В. С., Згуровський М. З. Болонський процес: головні принципи входження в Європейський простір вищої освіти. – К.: ІВЦ вид-ва “Політехніка”, 2003-200 с.

2. Кремень В. Г., Степко М. Ф. та ін. Основні засади розвитку вищої освіти України в контексті Болонськького процесу (документи і матеріали 2003-2004 рр.). – Тернопіль: Вид-во ТДПУ ім. Гнатюка, 2004. – 200 с.

3. Наказ міністра освіти і науки України № 48 від 23.01.2004 р. “Про проведення педагогічного експерименту з кредитно-модульної системи організації навчального процесу”.

4. Наказ міністра освіти і науки України № 49 від 23.01.2004 р. “Про затвердження Програми дій щодо реалізації положень Болонської декларації в системі вищої освіти і науки України на 2004-2005 роки”
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1. ДЕРЖАВНЕ РЕГУЛЮВАННЯ ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ В УКРАЇНІ
КЛЮЧОВІ ТЕРМІНИ ТА ПОНЯТТЯ

	· Державне регулювання (регламентування) ЗЕД
	· Колективний протекціонізм

	· Зовнішньоекономічна політика держави
	· Селективний протекціонізм

	· Стратегія розвитку ЗЕД держави
	· Захист вітчизняного виробника

	· Вільна торгівля
	· Органи державного регулювання ЗЕД

	· Протекціонізм
	· Засоби регулювання ЗЕД

	· Помірний протекціонізм
	· Інститути, що сприяють розвитку ЗЕД


	
	· Торгово-промислова палата



ВИВЧАЮЧИ ЦЕЙ РОЗДІЛ,

Ви повинні знати:

	· Етапи розвитку ЗЕД в Україні.

	· Органи державного регулювання ЗЕД та їх функції.


Ви повинні вміти:

	· Аналізувати діяльність кожного окремого органу державного регулювання ЗЕД в Україні.

	· Скласти ієрархію органів, що регулюють ЗЕД в Україні.

	· Навести приклади органів державного регулювання ЗЕД в інших країнах..


ЛЕКЦІЙНИЙ МАТЕРІАЛ
1. ДЕРЖАВНЕ РЕГУЛЮВАННЯ ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ В УКРАЇНІ

1.1. Етапи розвитку зовнішньоекономічної діяльності і управління нею в Україні
В світовій практиці менеджмент як практична діяльність, наука і навчальна дисципліна існує більше 100 років. За цей час він отримав широке розповсюдження, особливо в країнах з розвинутою ринковою економікою. Міжнародний менеджмент
та менеджмент ЗЕД виникли значно пізніше, приблизно в 60-х роках ХХ століття, під впливом бурхливого розвитку міжнародної і комерційної діяльності транснаціональних корпорацій (ТНК), поглиблення міжнародного розподілу праці, розвитку міжнародної економічної інтеграції.
 В Україні можливість використання менеджменту, в тому числі у зовнішній сфері, з'явилася в роки перебудови, на початку переходу країни до ринкової економіки. Тому, звичайно, мова тут йде про становлення менеджменту ЗЕД, про вироблення підходів і принципів до його формування і використання на сучасному етапі розвитку країни. Щоб розуміти цей процес, вважаємо за доцільне коротко розглянути основні етапи розвитку ЗЕД в Україні. 
Сучасні науковці виділяють три етапи розвитку даного процесу:
Перший етап (1918-1987рр.) - радянські роки, зокрема, післявоєнні і, особливо, десятиріччя до перебудови. Зовнішньоекономічні зв'язки колишнього Радянського Союзу в цей період розвивались по-різному: в роки "холодної" війни менш інтенсивно, а пізніше - більш інтенсивно. Але в цілому, обсяг зовнішнього торгового обігу постійно збільшувався. Так, у 1960 р. він становив 10 млрд. карбованців, у 1970р. - 22 млрд. карбованців, у 1980р. - 91 млрд. карбованців, у 1985р. - 145 млрд. карбованців. 

Проте в середині 80-х років, темпи росту зовнішньоторгового обігу Радянського Союзу почали різко знижуватись. До цього часу, в розвитку зовнішньоекономічних зв'язків колишнього СРСР та інших соціалістичних країн, з'явились інші негативні фактори. А саме:
· відстала стратегія і структура зовнішньоторгового обігу, його переважно сировинна направленість;
· незадовільне використання експортного потенціалу переробної промисловості, особливо, машинобудування:
· нераціональний характер імпорту: в країну ввозився дуже широкий асортимент продукції, яку можна було б виробляти і на вітчизняних підприємствах;
· недостатнє використання нових форм зовнішньоекономічних зв'язків, основною формою міжнародного економічного співробітництва була зовнішня торгівля, а такі нові форми як міжнародна спеціалізація і кооперування виробництва, прямі зв'язки, компенсаційні угоди, ліцензійна торгівля та інші мали незначний розвиток;
· спостерігалась недооцінка ролі зовнішньоекономічних зв'язків як фактора економічного росту;
·  відчуження безпосередніх виробників від зовнішніх ринків.
Підприємства не мали права безпосередньо виходити на зовнішні ринки. Всі питання (замовлення на експорт, закордонні закупки тощо) відносилися до компетентності держави та її органів, що максимально знижувало зацікавленість виробників у розвитку експортної продукції, покращенні її якості та технічних характеристик.
Багато із названих негативних факторів були зумовлені переважно екстенсивним характером економічного росту, а також специфікою відповідних механізмів управління економікою, враховуючи зовнішньоекономічні зв'язки. В умовах екстенсивного росту, головним було досягнення кількісних результатів, а витрати виробництва, якість продукції, її конкурентноздатність, технічний прогрес, соціальні проблеми відходили на другий план, що негативно впливало на соціально-економічний розвиток країни. 

Другий етап (1987-1991рр.) - роки перебудови економіки, в тому числі зовнішньоекономічних зв'язків в Україні в складі колишнього СРСР. Цей етап характеризується ліквідацією державної монополії на зовнішню торгівлю та зміною принципів організації управління ЗЕД. В цей період вирішуються два основних завдання: 

1. Розширення прав міністерств і відомств, об'єднань і підприємств для виходу на зовнішній ринок, встановлення прямих зв'язків, розвиток виробничої і науково-технічної кооперації.
2. Подальше вдосконалення державного регулювання ЗЕД. 
На даному етапі було прийнято ряд важливих урядових постанов, спрямованих на вирішення даних завдань. Особливо слід відзначити постанову '' Про подальший розвиток зовнішньоекономічної діяльності державних, кооперативних та інших суспільних об'єднань і організацій" від 12.12.88 р., у відповідності з якою всі підприємства отримали право виходу на зовнішній ринок. 
Велика увага на даному етапі приділяється перебудові зовнішньоторгового апарату на рівні підприємств, регіонів і країни в цілому. Створюється нова система державного регулювання ЗЕД. Проте ЇЇ формування не завжди мало поступальний рух. Підприємства, що одержали право виходу на зовнішній ринок, не володіли належним досвідом здійснення експортно-імпортних операцій, достатніми знаннями в сфері ділових відносин та етики міжнародного бізнесу. 

Третій етап (з 1991 р. по теперішній час) – це період реформування та розвитку ЗЕД і управління нею в Україні, як суверенній державі. 
Вступ країни на шлях самостійного розвитку вимагав розроблення нової концепції здійснення зовнішньоекономічних зв'язків з урахуванням проведення Україною самостійної зовнішньоекономічної політики. Суть прийнятої на початковому етапі концепції полягала в розвитку активного співробітництва з країнами далекого зарубіжжя, входженні в світовий інтеграційний процес; в удосконаленні і подальшому розвитку економічних зв'язків з країнами близького зарубіжжя, переведенні їх на ринкові відносини. 
На даному етапі ЗЕД надається ще більшого значення. Вона розглядається не тільки як складова частина господарської діяльності підприємства, але й як важливий фактор економічного росту, створення передумов більш інтенсивного розвитку інтеграційних процесів на мікрорівні.
В цей період було прийнято ряд важливих законодавчих актів, зокрема:

· Закон України "Про зовнішньоекономічну діяльність", 
· Закон України "Про єдиний митний тариф", 
· Закон України "Про режим іноземного інвестування". 
· Декрет Кабінету Міністрів України "Про систему валютного регулювання і валютного контролю" та ін.
За цей період значно збільшилось число суб'єктів, що здійснюють ЗЕД, зріс обсяг зовнішньоторгового обігу, розширилася географія зовнішньоекономічних зв'язків. Наприклад, у 2003р. Україна здійснювала торгівлю зі 190 країнами світу. При цьому, обсяг експорту склав 12,7 млрд. дол., а імпорту 14,7млрд.дол. Найбільший обсяг експорту склав: в Росію (23% загального обсягу експорту), Китай (5,8%), Туреччину (5,5%), Німеччину (5,7%), СІІІА (4%). Найбільший обсяг імпорту був із Росії (48,1%), Німеччини (8.6%), США o (4%), Польщі (3,3%), Італії (2,8%) та ін. Основний експортний потенціал України сконцентрований на підприємствах металургійної промисловості (69% всіх експортних поставок). Активно здійснюють експортні операції: ЗЕД ВАТ "Стірол" (м. Горлівка), ВАТ "Маріупольський металургійний комбінат ім. Ілліча", ВАТ металургійний комбінат "Азовсталь", корпорація '"Індустріальний союз Донбасу", ЗАТ ''Артемівський завод шампанських вин", ЗАТ "А.В.К."' та інші. [65]
Проте, в організації та управлінні ЗЕД в Україні залишається ще багато невирішених проблем. А саме:

· структура зовнішньоторгового обігу, як і раніше, має переважно сировинний характер,
· все ще нераціональним є імпорт, 
· недостатньо ефективно функціонують СП з іноземним капіталом. 
Великої уваги вимагають і такі питання, як створення стабільної правової бази, сприятливого інвестиційного клімату, ефективної системи управління ЗЕД на рівні підприємства, підвищення якості експортної продукції та багато інших. 
Особливої уваги вимагає підготовка спеціалістів для сфери зовнішньоекономічної діяльності. Основи ЗЕД, як наукова і навчальна дисципліна, в Україні формується під впливом часу і подій. Тим більше, вивчення вітчизняного і закордонного досвіду в умовах глобалізації світової економіки для майбутніх спеціалістів сфери ЗЕД стає надзвичайно важливим. 
1.2. Суть, мета і принципи державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності 
Управління зовнішньоекономічною діяльністю на підприємстві багато в чому залежить від того, які умови будуть створені в країні для розвитку його діяльності в зовнішній сфері, від ролі держави в регулюванні та підтримці розвитку ЗЕД на національному рівні. Тому вивченню основ зовнішньоекономічної діяльності на рівні підприємств, організацій, фірм, передує аналіз регулювання зовнішньоекономічною діяльністю на рівні держави.
У всіх країнах без винятку, а особливо в державах з перехідною економікою, де економічні відносини нестабільні, державне втручання в розвиток ЗЕД є об'єктивною необхідністю. Це пов'язано, головним чином, з метою захисту національних інтересів при здійсненні ЗЕД, більш повного використання зовнішньоекономічної діяльності як фактору економічного росту.
В період до перебудови в Україні, економіка країни носила «закритий» характер. Управління економікою (в тому числі ЗЕД) основувалося на монополії держави і здійснювалося переважно адміністративними методами управління. В таких умовах безпосередній виробник не був зацікавлений в розвитку експортної діяльності. Прямі зв'язки між виробниками і споживачами були відсутні. Не було чіткої концепції ЗЕД, яка б відображала її мету, пріоритети і методи щодо їх досягнення.
В умовах ринкових відносин чи переходу до них, характер впливу держави на економіку країни, в тому числі на зовнішньоекономічну діяльність, докорінно змінюється. Цей вплив набуває форми державного регулювання, що означає створення відповідних умов, сприятливих для ефективного розвитку економіки країни в цілому та її складових частин.
Таким чином, державне регулювання ЗЕД підприємства в умовах переходу до ринкової економіки полягає в створенні необхідних умов і сприянні розвитку зв'язків підприємства з зарубіжними партнерами. 
Слід відзначити, що термін "регулювання" економіки, в т.ч. ЗЕД, в основному, застосовується в країнах СНД. В західних країнах і документах ГАТТ/ВТО, по відношенню до зовнішньої торгівлі використовується термін "регламентування". Нами використовуються надалі обидва названі терміни. 
Державне регулювання – це система заходів законодавчого, виконавчого і контролюючого характеру, покликаних удосконалювати зовнішньоекономічну діяльність в інтересах національної економіки.
Державне регулювання ЗЕД здійснюється за допомогою розробки і реалізації державної зовнішньоекономічної політики.
В сучасних умовах зовнішньоекономічна політика - це система заходів, спрямованих на найбільш сприятливий розвиток економічних, науково-технічних, виробничих зв'язків із зарубіжними країнами з метою вирішення стратегічних завдань соціально-економічного розвитку країни. 
Зовнішньоекономічна політика – це складова частина внутрішньої економічної політики держави. Звичайно, вирішення загальних завдань зовнішньоекономічної політики в кожній країні має свої специфічні особливості. Основними складовими зовнішньоекономічної політики України є:
· зовнішньоторгова політика;
· інвестиційна політика;
· політика науково-технічного співробітництва;
· валютно-фінансова політика;
· політика міграції робочої сили тощо.
Кожен з напрямків зовнішньоекономічної політики вирішує проблеми з урахуванням етапу розвитку країни та сучасних тенденцій розвитку світового господарства.
Регулювання ЗЕД в Україні здійснюється з метою:
· забезпечення збалансованості економіки і рівноваги внутрішнього ринку країни;
· стимулювання прогресивних ринкових структурних змін в економіці;
· створення сприятливих умов для входження економіки України в систему міжнародного розподілу праці.
· Державне регулювання повинно забезпечити:
· захист економічних інтересів України і законних інтересів суб'єктів ЗЕД;
·  створення рівних можливостей для суб'єктів ЗЕД з метою розвитку всіх видів підприємницької діяльності, незалежно від форм власності;
·  розвиток конкуренції та ліквідацію монополії. 
Розрізняють два типи зовнішньоторгової політики держави:
1) Фритредерство чи вільна торгівля.
2) Протекціонізм.
Політика вільної торгівлі являє собою мінімальне втручання держави у зовнішньоекономічну діяльність, необмежений доступ на вітчизняні ринки іноземних товарів.
Політика протекціонізму передбачає втручання держави у зовнішньоекономічну діяльність, введення різних обмежень по відношенню до зарубіжних товарів з метою підтримки національного виробника.
Незважаючи на переваги політики вільної торгівлі, всі держави в тій чи іншій мірі використовують протекціонізм. В реальній дійсності, в чистому вигляді ні один з цих підходів не використовується, а використовуються варіанти в тій чи іншій комбінації.

1.3. Органи державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності
Визнати необхідність державного регулювання ЗЕД в умовах ринкової економіки ще недостатньо. Масштаби і ефективність зовнішньоекономічної діяльності істотно залежать від організації її регулювання та управління як на рівні держави (регіону), так і на рівні підприємства.
Система органів регулювання зовнішньоекономічної діяльності в країнах світу має деякі загальні риси. 

По-перше, в кожній країні в регулюванні зовнішньоекономічної діяльності приймає участь, в першу чергу, вищий законодавчий орган. В США - це Конгрес; у Франції - Національні збори; в Японії - Парламент тощо. В Україні таким органом є Верховна Рада. 
Незалежно від назви, ці органи виконують наступні функції:
· приймають закони, що регулюють зовнішньоекономічну діяльність;
· ратифікують відповідні угоди;
· асигнують фінансові засоби для ефективного розвитку ЗЕД.
По-друге, в кожній країні є вищий виконавчий орган, який:
· видає розпорядження на основі прийнятих законів про розвиток ЗЕД;
· контролює виконання цих законів;
· контролює раціональність використання виділених коштів на розвиток зовнішньоекономічної діяльності. 
В Україні таким органом є Кабінет Міністрів.
По-третє, найбільший вплив на регулювання та розвиток ЗЕД здійснюють міністерства, які безпосередньо займаються економічними зв'язками із зарубіжними країнами і питаннями реалізації державної зовнішньоекономічної політики. В США - це Міністерство торгівлі і Держдепартамент, У Великобританії - Міністерство торгівлі і промисловості, в Японії - Міністерство зовнішньої торгівлі і промисловості та МЗС, в Україні - Міністерство економіки та з питань Європейської інтеграції, в рамках якого регулюванням ЗЕД займається безпосередньо 4 департаменти.
Схема управління центрального апарату Міністерства економіки та з питань євро інтеграції України представлена на рис. 1.1.

	Міністр економіки України

	Заступники міністра 
	8

	Департамент 
персоналу
	· Відділ роботи з персоналом центрального апарату

· Відділ роботи з керівними кадрами підвідомчих організацій

· Відділ аналітичної роботи та кадрового забезпечення торговельно-економічних місій

· Відділ підготовки та перепідготовки кадрів


	Юридичний 
департамент
	· Відділ правового забезпечення бюджетної та податкової діяльності

· Відділ правового забезпечення структурних та ринкових перетворень

· Відділ правового забезпечення інвестиційної діяльності та співробітництва з ЄС

· Відділ правового забезпечення зовнішньоекономічної діяльності

· Відділ правового захисту інтересів Міністерства в судових та інших органах

· Сектор систематизації актів законодавства та літературного редагування документів

	Фінансово-адміністративний 
департамент
	· Відділ з оплати праці 

· Планово-фінансовий відділ 

· Відділ бухгалтерського обліку та звітності

· Відділ протокольних заходів

· Відділ координації господарської діяльності підвідомчих організацій Господарський відділ

· Відділ матеріально-технічного забезпечення та проведення тендерних процедур

· Сектор з питань організації мобілізаційної роботи, цивільної оборони і пожежної безпеки 

	Департамент 
документального 
забезпечення
	· Відділ методичного забезпечення діловодного процесу

· Відділ попереднього розгляду вхідної кореспонденції 

· Відділ реєстрації та сканування вхідної кореспонденції

· Відділ пошти та архіву

	Департамент 
економіки оборони 
та безпеки
	· Відділ мобілізаційної роботи

· Відділ фінансування заходів мобілізаційної підготовки

· Відділ техногенної та екологічної безпеки

· Відділ державного оборонного замовлення

· Відділ економіки оборони та безпеки

· Відділ спеціальних програм та військово-технічного співробітництва

· Відділ економічного співробітництва з НАТО

	Департамент 
інформатизації
	· Відділ Інтернет-ресурсів та баз даних загального користування

· Відділ оперативних інформаційних ресурсів

· Відділ інформаційних технологій

· Відділ комп’ютерного обладнання та оргтехніки

	Департамент 
взаємодії з 
Верховною Радою України та іншими 
органами державної влади
	· Відділ взаємодії з Верховною Радою України

· Відділ взаємодії з Секретаріатом Кабінету Міністрів України 

· Відділ взаємодії з Секретаріатом Президента України та іншими органами державної влади

· Відділ роботи з неурядовими організаціями та зі зверненнями громадян

	Департамент з 
питань державного управління
	· Відділ планування, моніторингу та звітності

· Відділ функціонального аналізу та оптимізації

· Відділ наукового забезпечення та координації взаємодії з підвідомчими науковими установами

· Відділ реформування органів виконавчої влади та аналізу адміністративних послуг

	Департамент
регіонального 
розвитку
	· Відділ середньо- та довгострокового планування регіонального розвитку

· Відділ стимулювання розвитку регіонів

· Відділ моніторингу розвитку регіонів

· Відділ координації регіональних економічних служб

· Відділ економіки житлово-комунального господарства

· Відділ транскордонного співробітництва

	Департамент 
економічної 
стратегії
	· Відділ стратегічного планування

· Відділ макроекономічного прогнозування

· Відділ прогнозування розвитку секторів економіки та міжгалузевого балансу

· Відділ економічного аналізу

· Відділ національних рахунків

· Відділ економічної безпеки та детінізації економіки

	Департамент 
фінансової 
політики
	· Відділ з питань бюджетної політики

· Відділ з питань небанківського сектору та фондового ринку

· Відділ аналізу розвитку банківських послуг

· Відділ спеціальних податкових режимів та оподаткування експортно-імпортних операцій

· Відділ прямих, непрямих та місцевих податків

· Відділ фінансового та інвестиційного планування суб’єктів права державної власності

	Департамент 
державних цільових програм
	· Відділ експертизи та аналізу державних цільових програм

· Відділ методичного забезпечення та обліку державних цільових програм

· Відділ державних наукових та науково-технічних програм

· Відділ з питань фінансування капітальних вкладень державних цільових та бюджетних програм

	Департамент 
розвитку соціальної та гуманітарної сфери
	· Відділ соціальних стандартів та реформ

· Відділ пенсійної реформи і соціального страхування 

· Відділ гуманітарного розвитку

· Відділ сталого розвитку

	Департамент 
співробітництва з
 міжнародними 
фінансовими 
організаціями
	· Відділ інвестиційних проектів міжнародних фінансових організацій

· Відділ стратегії співробітництва з міжнародними фінансовими організаціями

· Відділ системних проектів міжнародних фінансових організацій

· Відділ експертизи проектів міжнародних фінансових організацій

	Департамент 
реформування 
відносин власності
	· Відділ з питань методологічного забезпечення відносин власності 

· Відділ реформування державного сектору економіки

· Відділ з питань земельних відносин

· Відділ політики приватизації 

· Відділ з питань передачі майна 

· Відділ моніторингу ефективності управління державною власністю

	Департамент 
державних резервів 
та товарних бірж


	· Відділ формування державних запасів 

· Відділ експертизи використання матеріального резерву

· Відділ нормативно-методологічного забезпечення

· Відділ управління резервним фондом

· Відділ моніторингу та взаємодії з товарними біржами

	Департамент 
регуляторної 
політики
	· Відділ розвитку підприємництва

· Відділ з питань дерегуляції

· Відділ з питань технічного регулювання та акредитації

· Відділ політики ліцензування та надання державних дозволів 

· Сектор захисту прав споживачів

	Департамент 
економічної 
конкуренції та 
секторальних 
перетворень
	· Відділ секторальних перетворень

· Відділ методології аналізу ринків

· Відділ розвитку інфраструктури

· Відділ цінової і тарифної політики природних та штучних монополій

· Відділ енергетичного забезпечення та енергетичної безпеки

· Відділ продовольчого забезпечення та продовольчої безпеки

· Відділ методології ціноутворення

· Відділ економіки аграрного сектору

	Департамент 
інвестиційної та 
інноваційної 
діяльності
	· Відділ інвестиційної політики

· Відділ інноваційної політики

· Відділ інструментів сприяння інвестиційно-інноваційній діяльності

· Відділ інституційних механізмів сприяння інвестиціям та інноваціям

· Відділ експертизи інвестиційних та інноваційних проектів

	Департамент 
зовнішньоекономічної 
політики
	· Відділ з питань розвитку експорту

· Відділ моніторингу зовнішньої торгівлі

· Відділ нетарифного регулювання

· Відділ контролю за зовнішньоекономічною діяльністю

· Відділ митно-тарифної політики та захисту внутрішнього ринку

· Відділ з питань розвитку ринку послуг у зовнішній торгівлі


	Департамент 
антидемпінгових 
розслідувань

та захисту 
внутрішнього ринку
	· Відділ торговельних переговорів та доступу на ринки

· Відділ антидемпінгових, захисних та компенсаційних розслідувань

· Відділ дослідження стану ринку

· Відділ аналітичної роботи із застосування інструментів торговельного захисту

	Департамент 
співробітництва з СНД та Російською 
Федерацією
	· Відділ торговельно-економічного співробітництва з Російською Федерацією

· Відділ торговельно-економічного співробітництва з Білорусією, Молдовою, країнами Закавказзя та Центральної Азії

· Відділ співробітництва в рамках структурних утворень ЄЕП, ГУАМ та ЄврАзЕС

· Відділ співробітництва в рамках СНД

	Департамент 
двостороннього 
торговельно-економічного 
співробітництва
	· Відділ торговельно-економічних зв’язків з країнами Західної Європи

· Відділ торговельно-економічних зв’язків з країнами Центральної та Східної Європи

· Відділ торговельно-економічних зв’язків з США, Канадою та країнами Центральної і Південної Америки

· Відділ торговельно-економічних зв’язків з Китаєм, Японією та країнами Тихоокеанського регіону

· Відділ торговельно-економічних зв’язків з країнами Близького, Середнього Сходу

· Відділ торговельно-економічних зв’язків з країнами Африки

· Відділ по роботі з торговельно-економічними місіями та іноземними представництвами

· Відділ по координації виставкової діяльності

	Департамент 
координації 
міжнародної 
технічної допомоги
	· Відділ міжнародної технічної допомоги країн Європи 

· Відділ міжнародної технічної допомоги окремих країн

· Відділ міжнародної технічної допомоги США та Канади

· Відділ співробітництва з міжнародними організаціями з питань міжнародної технічної допомоги

	Департамент 
співробітництва з 
Європейським 
Союзом
	· Відділ координації співробітництва в рамках двосторонніх органів Україна - ЄС

· Відділ розвитку договірних відносин з ЄС в економічній сфері 

· Відділ координації торговельного співробітництва в рамках УПС

· Відділ стратегічного планування співробітництва з ЄС

· Відділ інструментів співробітництва з ЄС

· Відділ секторального співробітництва в рамках Європейської політики сусідства 

	Департамент 
співробітництва з СОТ
	· Відділ торговельної політики у рамках СОТ

· Відділ моніторингу виконання угод СОТ

· Відділ співробітництва та переговорів з міжнародними організаціями і угрупованнями

· Відділ доступу до ринків у рамках СОТ

	Департамент 
забезпечення роботи Міністра 
(патронатна служба)
	· Відділ організаційно-аналітичного забезпечення

· Відділ радників

· Відділ координації та роботи колегії 

· Відділ інформаційно-аналітичного забезпечення 

	Управління взаємодії 
із засобами масової 
інформації та зв’язків з громадськістю
	· Відділ взаємодії із засобами масової інформації (прес-служба)

· Відділ зв’язків з громадськістю

	Самостійні підрозділи
	· Режимно-секретний відділ

· Відділ фінансових ревізій та забезпечення заходів по боротьбі з корупцією 

· Відділ контролю за строками та дисципліною виконання доручень органів державної влади 

· Відділ внутрішньої торгівлі

· Сектор з питань координації діяльності Ради інвесторів при Кабінеті Міністрів України

· Сектор з питань банкрутства

· Сектор координації роботи департаментів першого заступника Міністра 

· Сектор координації роботи департаментів першого заступника Міністра 

· Сектор координації роботи департаментів заступника Міністра 

· Сектор координації роботи департаментів заступника Міністра 

· Сектор координації роботи департаментів заступника Міністра

· Сектор координації роботи департаментів заступника Міністра

· Сектор координації роботи департаментів заступника Міністра

· Сектор координації роботи департаментів заступника Міністра

· Сектор забезпечення роботи спільних міжурядових комісій та проведення міжурядових заходів


Рис. 1.1 Схема управління центрального апарату Міністерства економіки
та з питань євро інтеграції України

Розглянемо основні функції, які виконують відповідні департаменти Міністерства економіки та з питань євро інтеграції України.

Основні функції 
Департаменту персоналу

· Реалізація в апараті Міністерства, його урядових органах, торговельно-економічних місіях у складі закордонних дипломатичних установ України (далі - ТЕМ), підприємствах, установах, організаціях, що належать до сфери управління Міністерства, державної політики у сфері державної служби та з питань кадрової роботи.
· Здійснення аналітичної та організаційної роботи з кадрового менеджменту.
· Задоволення потреби в кваліфікованих кадрах та їх ефективне використання.
· Прогнозування розвитку персоналу Міністерства на основі систематичного і всебічного аналізу кадрового забезпечення, заохочення працівників до службової кар’єри.
· Документальне оформлення проходження державної служби та трудових відносин.
· Реалізація державної політики у сфері державної служби та з питань кадрової роботи щодо підготовки, перепідготовки та підвищення кваліфікації кадрів.
· Забезпечення навчання працівників Міністерства.
· Узагальнення практики застосування законодавства з питань підготовки, перепідготовки та підвищення кваліфікації кадрів, розробка пропозицій щодо його вдосконалення і внесення на розгляд керівництва Міністерства.
· Координація роботи навчальних закладів, що входять до сфери управління Міністерства, та робота з іншими навчальними закладами, з питань підготовки, перепідготовки та підвищення кваліфікації кадрів згідно з Законами України “Про освіту”, „Про вищу освіту” та іншими законодавчими і нормативно-правовими актами України.
· Здійснення аналітичної та організаційної роботи з питань навчання.
· Узагальнення практики застосування законодавства з питань державної служби, розробка пропозицій щодо його вдосконалення, участь у розробці проектів відповідних нормативно-правових актів.

Основні функції

Юридичного департаменту
· Правове забезпечення діяльності Міністерства.
· Організація правової роботи, спрямованої на правильне застосування, неухильне додержання та запобігання невиконанню вимог актів законодавства, інших нормативних документів Міністерством та його підвідомчими організаціями, а також їх керівниками та працівниками під час виконання покладених на них завдань і функціональних обов’язків.
· Участь у розробленні та підготовці проектів законів України, указів та розпоряджень Президента України, постанов і розпоряджень Кабінету Міністрів України, до розробки яких залучається Міністерство, та наказів Міністерства.
· Організація обліку і зберігання текстів законодавчих та інших нормативних актів, підтримання їх у контрольному стані та здійснення інформаційно-правового обслуговування працівників центрального апарату.
· Внесення керівництву Міністерства пропозицій щодо подання нормативно-правового акта до Міністерства юстиції України для державної реєстрації, якщо цей акт зачіпає права, свободи і законні інтереси громадян або має міжвідомчий характер.
· Надання правової допомоги структурним підрозділам у роботі з перегляду нормативно-правових актів Міністерства з метою приведення їх у відповідність із чинним законодавством.
· Представлення в установленому законодавством порядку інтересів Міністерства в судах, державних органах, підприємствах, установах, організаціях під час розгляду правових питань і спорів.
· Юридичне забезпечення реалізації Міністерством державної правової політики у сфері взаємодії з міжнародними фінансовими організаціями, організаціями іноземних держав, їх угруповань з метою залучення кредитів, грантів, міжнародної технічної та гуманітарної допомоги, іноземних інвестицій тощо.
· Вивчення та аналіз законодавства іноземних країн, норм міжнародного права, міжнародних організацій та підготовка пропозицій стосовно можливості використання досвіду інших країн при розробці та опрацюванні нормативно-правових актів України.
· Координація роботи структурних підрозділів Міністерства у сфері адаптації національного законодавства до законодавства ЄС.
· Забезпечення підготовки плану заходів щодо виконання у відповідному році Загальнодержавної програми адаптації законодавства України до законодавства Європейського Союзу.
· Координація та забезпечення договірно-правової роботи з питань укладення міжнародних договорів: про сприяння та взаємний захист інвестицій, щодо співробітництва між Україною та ЄС, угод про вільну торгівлю та економічне співробітництво, а також інших угод зовнішньоекономічного характеру.
· Участь у проведенні роботи по правовому супроводженню реалізації укладених міжнародних договорів.
· Методична та правова допомога торговельним представництвам, структурним підрозділам Міністерства, підприємствам, організація, установам, що належать до сфери управління Міністерства.
· Правове забезпечення зовнішньоекономічної діяльності та торгівлі.
· Правове забезпечення інвестиційної діяльності, питань формування державного і місцевих бюджетів, податків, зборів (обов’язкових платежів), виконання державного бюджету за визначеними у ньому призначеннями, з питань кредитування підприємств України та у сфері розміщення, зберігання, поповнення і використання запасів державного матеріального резерву.
· Правове супроводження питань розвитку інфраструктури ринків, управління державним сектором економіки, державної підтримки розвитку аграрного сектора економіки, розвиток людського потенціалу, власності та питань, пов’язаних з реалізацією Міністерством повноважень державного органу з питань банкрутства, природоохоронної діяльності та охорони довкілля, оборони та безпеки, державних закупівель.
· Розгляд запитів щодо застосування законодавства України з питань, що належать до компетенції Міністерства і в разі необхідності надання письмових роз’яснень про застосування діючих норм права.

· Сприяння правильному застосуванню чинного законодавства про працю в Міністерстві.

· Участь у розгляді матеріалів за наслідками перевірок, ревізій, інвентаризації, дає правові висновки за фактами виявлених порушень.

· Систематизація та упорядкування нормативно-правових актів і приведення їх норм до внутрішньо узгодженої системи.

· Забезпечення літературного редагування нормативно-правових актів, які розробляються структурними підрозділами Міністерства.

· Виконання інших функцій, необхідних для виконання покладених на департамент завдань.

Основні функції

Департаменту економіки оборони та безпеки

· Створення системи мобілізаційної підготовки національної економіки України як складової частини організації оборони держави:

· законодавче та нормативне забезпечення заходів з мобілізаційної підготовки національної економіки;
· розроблення проектів мобілізаційного плану та довготермінових і річних програм мобілізаційної підготовки національної економіки;
· здіснення заходів, пов’язаних з фінансовим забезпеченням мобілізаційної підготовки національної економіки. 

· Розроблення основних показників державного оборонного замовлення та здійснення контролю за його виконанням.

· Участь у формуванні та забезпечення реалізації завдань державної політики у сфері національної безпеки, оборони, правоохоронної діяльності.
· Участь у розробленні та реалізації законодавчих, нормативно-правових актів, концепцій, програм, пов‘язаних з обороною та безпекою держави.
· Участь у проведенні основних напрямів, визначених Стратегічним оборонним бюлетенем, для забезпечення імплементації національних цілей воєнної реформи в Україні. 

· Підготовка інформаційних, аналітичних та довідкових матеріалів з питань економіки оборони та безпеки для керівництва Міністерства, в тому числі для участі у засіданнях Ради національної безпеки і оборони України, Кабінету Міністрів України, тощо. 

· Участь у виконанні основних завдань оборонного планування.
· Участь у плануванні прикладних наукових досліджень у сфері оборони та безпеки.
· Участь у реалізації Державної програми реформування та розвитку оборонно-промислового комплексу на період до 2010 року.
· Участь в опрацюванні комплексу питань, пов’язаних з реформуванням підприємств, що входять до складу оборонно-промислового комплексу, у тому числі щодо розробки та удосконалення законодавчої та нормативно-правової бази стосовно цього процесу.
· Участь у реалізації завдань і заходів у сфері військово-технічного співробітництва з іноземними державами.
· Участь у підготовці пропозицій та реалізації заходів, пов’язаних із запровадженням механізму цивільного демократичного контролю за діяльністю Збройних Сил України, інших військових формувань та правоохоронних органів.
· Участь у розгляді питань та реалізації заходів із забезпечення та удосконалення соціального захисту військовослужбовців та членів їх сімей, осіб рядового і начальницького складу органів внутрішніх справ, кримінально-виконавчої системи та Міністерства з питань надзвичайних ситуацій та у справах захисту населення від наслідків Чорнобильської катастрофи.
· Здійснення аналітичного та нормативно-правового супроводження Комплексної програми забезпечення житлом військовослужбовців та членів їх сімей, підготовка аналітично-інформаційних матеріалів щодо ходу її виконання. 

· Підготовка пропозицій керівництву Міністерства щодо погодження:

· переліків надлишкового військового майна Збройних Сил, інших військових формувань, що пропонується для реалізації;
· протоколів можливих мінімальних цін реалізації військового майна у разі, коли воно не користується попитом і його реалізація або передача можлива лише за ціною, меншою від залишкової вартості та витрат, пов’язаних з його реалізацією;
· безоплатної передачі військового майна, у тому числі нерухомого, об’єктів відповідної інфраструктури та колишніх військових містечок до державної або комунальної власності;
· підготовка пропозицій щодо вдосконалення матеріально-технічного забезпечення діяльності Збройних Сил, інших військових формувань, правоохоронних органів, кримінально-виконавчої системи;
· підготовка пропозицій щодо реформування та розвитку системи військової науки та освіти.

· Участь у реалізації завдань і заходів у сфері техногенної та екологічної безпеки.
· Участь у розв’язанні комплексних проблем, обумовлених зняттям з експлуатації ЧАЕС та перетворення об’єкта “Укриття” в екологічно безпечну систему.

· Участь у реалізації державної політики, спрямованої на поглиблення співробітництва та інтеграцію України з НАТО.
· Інформаційно-аналітичне забезпечення діяльності Національного координатора співробітництва України з НАТО з питань економіки.
· Участь у розробці та реалізації річних цільових планів Україна – НАТО.
· Вивчення міжнародного досвіду євроатлантичної інтеграції та забезпечення його застосування для оптимізації розвитку економічного співробітництва Україна – НАТО.
· Підготовка пропозицій щодо мінімізації негативних наслідків реалізації заходів з євроатлантичної інтеграції.
· Участь у розробці пропозицій щодо удосконалення договірно-правової бази співробітництва з НАТО та державами – членами блоку в економічній сфері.
· Підготовка пропозицій щодо видатків Державного бюджету України для забезпечення заходів Мінекономіки з економічного співробітництва між Україною та НАТО.

Основні функції

Департаменту інформатизації

· Участь в реалізації Міністерством державної політики у сфері інформатизації, у тому числі стратегії, формування напрямів та механізмів інформатизації процесів соціально-економічного розвитку країни.
· Експертна оцінка доцільності та ефективності прийняття законодавчих актів та нормативних документів з питань інформатизації, що готуються Міністерством та тих, що надходять на розгляд від інших міністерств, відомств, інших державних установ та організацій.
· Експертна оцінка доцільності та ефективності прийняття законодавчих актів та нормативних документів з питань розвитку та реформування державної статистичної звітності, що готуються Міністерством та тих, що надходять на розгляд від інших міністерств, відомств, інших державних установ та організацій.
· Створення єдиного інформаційного простору Міністерства.
· Участь у розробці та впровадженні єдиної системи інформаційно-аналітичного забезпечення керівництва країни та Уряду, взаємної інтеграції інформаційно-комунікаційних систем державних органів влади.
· Розробка та впровадження систем електронного урядування в Міністерстві.
· Забезпечення керівництва Міністерства оперативними інформаційними та презентаційними матеріалами з питань економічного та соціального розвитку країни.
· Створення та постійне оновлення єдиної системи електронних баз даних для оперативного забезпечення структурних підрозділів Міністерства інформаційними ресурсами загального користування.
· Організаційно-технічне виконання та координація робіт по здійсненню комплексної інформатизації діяльності Міністерства шляхом:

· побудови корпоративної телекомунікаційної мережі Міністерства;
· розробки та супроводження автоматизованих інформаційно-аналітичних систем допоміжного характеру для потреб структурних підрозділів Міністерства;
· забезпечення ефективного інформаційного обміну, розробки та супроводження електронних інформаційно-довідкових та інформаційно-пошукових систем;
· впровадження сучасного програмного забезпечення;
· забезпечення ефективного доступу до зовнішніх та внутрішніх інформаційних ресурсів (у тому числі інформаційних ресурсів глобальної мережі Інтернет);
· забезпечення захисту інформації в автоматизованих системах Міністерства;
· здійснення контролю за несанкціонованим встановленням та використанням неліцензійного програмного забезпечення співробітниками Міністерства;
· впровадження сучасних ВЕБ-технологій в Міністерстві;
· побудови та розвитку офіційних ВЕБ-ресурсів Міністерства;
· забезпечення ефективної та безперебійної роботи серверного, телекомунікаційного, комп’ютерного, друкувального та копіювального обладнання Міністерства.
· Розробка пропозицій щодо вдосконалення системи державної статистики.
· Надання методичної та консультативної допомоги структурним підрозділам Міністерства з питань, що входять до повноважень департаменту.

Основні функції

Департаменту адміністративної реформи, зв’язків із ВРУ та іншими органами  державної влади

· Управління змінами в центральному апараті Міністерства, зокрема розроблення та внесення пропозицій щодо:

· затвердження типових положень та погодження проектів положень про структурні підрозділи центрального апарату та оперативного внесення змін до затверджених положень (в разі необхідності);
· внесення змін до структури центрального апарату Міністерства;
· розподілу обов’язків між Міністром економіки України, його першими заступниками та заступниками;
· затвердження регламенту Мінекономіки (за рішенням Міністра). 

· Підготовка пропозицій керівництву та участь у розроблені нормативно-правових актів, щодо :

· утворення (ліквідації) урядових органів державного управління у складі Міністерства;
· спрямування та координації Міністром економіки діяльності інших центральних органів виконавчої влади;
· внесення відповідних змін до Положення про Міністерство економіки України.
· Участь у межах компетенції у підготовці пропозицій щодо підвищення ефективності діяльності Міністерства. 
· Аналіз стану надання адміністративних послуг Міністерством та іншими органами виконавчої влади фізичним і юридичним особам та розроблення пропозицій щодо наближення таких послуг до європейських стандартів. 

· Експертиза проектів нормативно-правових актів з питань визначення повноважень та організації діяльності центральних та місцевих органів виконавчої влади.

· Розроблення оперативних (річних) планів Мінекономіки, а також моніторинг і оцінка їх виконання.

· Координація наукового забезпечення діяльності Міністерства, в тому числі:

· організація розроблення та виконання планів наукових досліджень Мінекономіки;
· організаційне забезпечення роботи Постійного тендерного комітету Міністерства для організації та проведення закупівель наукових досліджень і розробок;
· координація взаємодії з Науково-дослідним економічним інститутом Мінекономіки (НДЕІ), Державним науково-дослідним інститутом інформатизації і моделювання економіки (ДНДІІМЕ) та Українською академією зовнішньої торгівлі (УАЗТ);
· координація проведення науково-практичних конференцій і семінарів з економічних проблем. 

· Забезпечення виконання Рамкової угоди про двостороннє співробітництво між Мінекономіки України та Об’єднанням суспільного значення “Сприяння розвитку обмінів економічними та фінансовими технологіями” (АДЕТЕФ) при Міністерстві економіки, фінансів та промисловості Французької Республіки. 

· Сприяння роботі керівництва Мінекономіки та координація взаємодії структурних підрозділів Міністерства з Верховною Радою України, Секретаріатом Президента України та Секретаріатом Кабінету Міністрів України, спрямованої на вирішення питань, що виникають у відносинах з цими органами.
· Сприяння проходженню у комітетах та фракціях Верховної Ради України до повного прийняття на сесії Верховної Ради України законопроектів, розроблених Міністерством.
· Забезпечення супроводження керівництвом Міністерства у комітетах та на пленарних засіданнях Верховної Ради України законопроектів, внесених народними депутатами України (відповідно до доручень Кабінету Міністрів України).
· Сприяння залученню народних депутатів України до участі у проведенні засідань колегій, нарад, “круглих столів”, семінарів, що проводяться Міністерством.
Основні функції

Департаменту регіонального розвитку

· Розробка основних засад та забезпечення у межах своїх повноважень реалізації державної політики щодо регіонального розвитку та місцевого самоврядування, координація діяльності центральних та місцевих органів виконавчої влади у цій сфері.
· Аналіз стану і тенденцій економічного і соціального розвитку регіонів, розробка пропозицій щодо підвищення ефективності механізмів стимулювання їх розвитку та регіонального вирівнювання. 

· Середньо- та довгострокове планування регіонального розвитку, координація роботи місцевих органів влади з питань розробки та реалізації регіональних стратегій розвитку.
· Розробка та запровадження механізмів підтримки розвитку депресивних територій, надання державної допомоги регіонам через субвенції з державного бюджету місцевим бюджетам на соціально-економічний розвиток регіонів та на виконання інвестиційних проектів.
· Організаційне забезпечення взаємодії структурних підрозділів Міністерства з Радою міністрів Автономної Республіки Крим, місцевими органами виконавчої влади і органами місцевого самоврядування. здійснення моніторингу і аналізу роботи економічних підрозділів місцевих органів виконавчої влади з реалізації державної регіональної політики, розробка та реалізація у межах своїх повноважень заходів щодо вирішення питань оптимізації структури місцевих органів виконавчої влади. 

· Формування та реалізація державної політики щодо розвитку транскордонного та міжрегіонального співробітництва.
· Участь у формуванні та реалізації державної тарифної політики у сфері житлово-комунального господарства.
· Сприяння створенню належних умов для забезпечення реалізації місцевими органами виконавчої влади, органами місцевого самоврядування та територіальними громадами прав і повноважень, визначених Конституцією та законами України, розробка в межах своїх повноважень проектів нормативно-правових актів з питань регіональної політики і місцевого самоврядування, пропозицій та рекомендацій щодо розв’язання актуальних проблем у цій сфері

Основні функції

Департаменту економічної стратегії

· Розроблення програмних та прогнозних документів економічного і соціального розвитку України, прогнозів економічного і соціального розвитку України, сценаріїв розвитку економіки.

· Удосконалення методології економічного аналізу та макроекономічного прогнозування.

· Здійснення аналізу та розробка прогнозу міжгалузевих пропорцій розвитку економіки.

· Підготовка стратегічних програмних документів та Державної програми економічного та соціального розвитку України.

· Аналіз впливу підготовлених та прийнятих нормативно-правових актів на економічний і соціальний розвиток країни. 
· Проведення моніторингу виконання стратегічних програмних документів.

· Визначення індикаторів та моніторинг стану економічної безпеки. Розроблення заходів і механізмів детінізації економіки.

· Надання методичної підтримки структурним підрозділам Міністерства, іншим центральним органам виконавчої влади, органам державного управління, органам місцевого самоврядування України, підприємствам, установам та організаціям з питань, що належать до повноважень департаменту відповідно до покладених на них завдань.

Основні функції

Департаменту фінансової політики

· Здійснення аналізу впливу бюджетно-податкової політики на економічний розвиток.
· Підготовка пропозицій щодо удосконалення чинного бюджетного та податкового законодавства.
· Здійснення аналізу доходів та видатків бюджету, опрацювання заходів для забезпечення збалансованості бюджету.
· Оцінка впливу виконання видаткової частини бюджету на реалізацію завдань економічної і соціальної політики.
· Підготовка пропозицій щодо вдосконалення механізмів фінансового контролю в бюджетній сфері.
· Розробка Зведеного балансу фінансових ресурсів України на прогнозний період.
· Здійснення аналізу стану банківської системи та підготовка пропозицій щодо її зміцнення.
· Вивчення стану використання кредитних ресурсів в Україні, участь у підготовці пропозицій щодо вдосконалення механізму надання кредитів та більш ефективного використання кредитів.
· Здійснення аналізу роботи фінансових і фондового ринків та їх впливу на економічну ситуацію в Україні, підготовка пропозицій щодо підвищення ефективності їх функціонування.
· Вивчення стану лізингових відносин в Україні та підготовка пропозицій щодо їх вдосконалення.
· Підготовка пропозицій щодо формування ринку іпотечного кредитування.
· Визначення загальних принципів та розробка механізмів забезпечення процесу фінансового та інвестиційного планування у державному секторі економіки, загальне методичне керівництво у цій сфері.
· Координація та аналіз роботи міністерств, інших органів виконавчої влади щодо ефективності управління суб’єктами права державної власності, що перебувають у їх підпорядкуванні з питань:

· складання фінансових та інвестиційних планів суб’єктами права державної власності, їх погодження та затвердження в установленому порядку;
· узагальнення зведених показників фінансових та інвестиційних планів органів виконавчої влади, до сфери управління яких відносяться суб’єкти права державної власності, на кожний наступний рік;
· щоквартально та за підсумками роботи за рік узагальнення зведених показників виконання фінансових та інвестиційних планів органів виконавчої влади, до сфери управління яких відносяться суб’єкти права державної власності;
· Участь у опрацюванні проектів рішень Кабінету Міністрів України з питань управління об’єктами державної власності, в частині, що стосується фінансового та інвестиційного планування суб’єктів права державної власності. 

· Підготовка пропозицій щодо вдосконалення механізмів розрахунків між суб’єктами господарювання. 
· Здійснення аналізу та прогнозу розвитку ринку нерухомості, моніторингу цінової ситуації на ринку нерухомості.
· Участь у формуванні державної економічної політики на ринку нерухомості та у сфері регулювання земельних відносин.
· Участь у розробці програм діяльності Кабінету Міністрів України.
· Розробка та участь у розробці і узгодженні проектів законів України, постанов та розпоряджень Кабінету Міністрів України, законодавчих та нормативних актів з питань удосконалення бюджетної, податкової політики, функціонування фінансових та фондового ринків, фінансового та інвестиційного планування у державному секторі економіки.

Основні функції

Департаменту державних цільових програм

· Здійснення методичного забезпечення робіт з розроблення та виконання державних цільових програм з питань, що належать до компетенції Мінекономіки.
· Забезпечення розгляду та погодження проектів концепцій державних цільових програм та проектів державних цільових програм.
· Здійснення разом з державними замовниками за участю центральних органів виконавчої влади з питань фінансів, освіти і науки (щодо наукових та науково-технічних програм), облдержадміністраціями та структурними підрозділами Міністерства аналізу проектів програм з метою збалансування необхідних для їх виконання ресурсів.
· Підготовка до включення за поданням державних замовників заходів, завдань і показників затверджених державних цільових програм до відповідних розділів проекту Державної програми економічного та соціального розвитку України на відповідний рік та формування у складі цього проекту переліку державних цільових програм з визначенням усіх джерел їх фінансування.
· Забезпечення розгляду та погодження пропозицій державних замовників щодо внесення змін до програм.
· Здійснення щороку разом з державними замовниками, центральними органами виконавчої влади з питань фінансів, з питань праці та соціальної політики, з питань освіти і науки (щодо наукових та науково-технічних програм), облдержадміністраціями та департаментами Міністерства аналізу стану виконання державних цільових програм та підготовка пропозиції Уряду щодо подальшого виконання програм або їх припинення.
· Підготовка, на підставі отриманого заключного звіту, разом із центральними органами виконавчої влади з питань фінансів, з питань праці та соціальної політики, з питань освіти і науки (щодо наукових та науково-технічних програм), облдержадміністраціями та департаментами Міністерства, та направлення державному замовнику узагальненого висновку про кінцеві результати виконання програми.
· Здійснення обліку державних цільових програм та надання відповідної інформації центральному органу виконавчої влади з питань фінансів та державним замовникам.
· Участь у розробці механізмів реалізації державної наукової та науково-технічної політики.

· Координація планування та фінансування наукових та науково-технічних робіт за пріоритетними напрямами розвитку науки і техніки.
· Формування державного замовлення на розроблення новітніх технологій у сфері науки і техніки та забезпечення розвитку матеріально-технічної бази науки на відповідний рік.
· Участь у розробці механізмів реалізації державної політики капітальних вкладень.
· Координація планування обсягів капітальних вкладень по головних розпорядниках коштів Державного бюджету України та здійснення контролю за їх ефективним використанням.
· Удосконалення нормативно-правової бази з питань програмно-цільового методу управління.

Основні функції

Департаменту розвитку соціальної та гуманітарної сфери

· Розроблення пропозицій щодо гармонізації державної економічної та соціальної політики, оцінка соціальних наслідків державної економічної політики, економічних наслідків державної соціальної політики. аналіз динаміки та складання прогнозів показників оплати праці та демографічного розвитку України. 

· Розроблення правових та інституційних засад, а також організаційно-економічних механізмів для ефективного використання пенсійних коштів, їх захисту від ризиків втрати та запобігання знеціненню. здійснення економічного аналізу пенсійної реформи та системи соціального страхування, прогнозування інвестиційного потенціалу пенсійних фондів, їх впливу на економіку країни, розробка пропозицій щодо стимулювання інвестування коштів пенсійних фондів на розвиток економіки. 

· Розроблення пропозицій щодо: проведення економічної політики у сферах освіти, охорони здоров’я, культури і мистецтв, засобів масової інформації, фізичної культури та спорту, туризму на основі аналізу стану і тенденцій їх розвитку. 

· Розроблення пропозицій до проектів прогнозних та програмних документів на довго-, середньо- та короткостроковий період з питань розвитку гуманітарної сфери. 

· Координація робіт з вирішення соціально-економічних проблем сталого розвитку економіки. участь в опрацюванні екологічної складової сталого розвитку. розробка разом з центральними та місцевими органами виконавчої влади прогнозів у сферах охорони навколишнього природного середовища, раціонального використання природних ресурсів. розроблення пропозицій стосовно формування державної політики щодо запровадження рентних відносин у сфері використання природних ресурсів.

Основні функції

Департаменту співробітництва з міжнародними фінансовими організаціями 

· Координація роботи та заходів, пов’язаних із залученням кредитів та позик міжнародних фінансових організацій в Україну, з розробленням і реалізацією програм та проектів економічного та соціального розвитку України, які підтримуються міжнародними фінансовими організаціями (МФО).
· Забезпечення спрямування ресурсів МФО для підтримки пріоритетних завдань визначених в щорічному Посланні Президента до ВРУ. державних програмах соціально-економічного розвитку, Програмі діяльності Кабінету Міністрів України та Плані дій Україна – ЄС, тощо шляхом впровадження пріоритетних проектів

· Економічного та соціального розвитку.
· Виконання в межах своїх повноважень комплексу робіт щодо забезпечення входження України у світовий економічний простір шляхом розвитку та координації співробітництва з Міжнародним валютним фондом, Міжнародним банком реконструкції та розвитку, Європейським банком реконструкції та розвитку, Чорноморським банком торгівлі та розвитку, Європейським інвестиційним банком, іншими міжнародними фінансовими організаціями та країнами, що співпрацюють з Україною з питань соціально-економічного та демократичного розвитку.
· Розробка, впровадження та вдосконалення договірно – правової бази та організаційно – правових механізмів для розвитку економічного співробітництва з міжнародними фінансовими організаціями з метою забезпечення підтримки соціально – економічного та демократичного розвитку України.
· Виконання функцій координатора співробітництва з МФО.
· Визначення пріоритетних напрямів та пріоритетних проектів з метою залучення в економіку України грантів та кредитів МФО для підтримки їх реалізації.
· Розробка пропозицій щодо формування стратегічних і щорічних програм співробітництва, планів співробітництва України з МФО відповідно до пріоритетних напрямів соціально-економічного розвитку України та їх узгодження з МФО в установленому порядку.
· Здійснення моніторингу впровадження проектів МФО в Україні.
· Забезпечення взаємодії з представниками МФО, інших міжнародних організацій та країн-донорів, проведення роботи щодо спільної підготовки проектів МФО та їх включення до стратегії допомоги МФО Україні.
· Забезпечення міжвідомчої координації робіт, пов’язаних із ініціюванням проектів, що підтримуються МФО, експертизою проектних пропозицій, підготовкою проектів та моніторингом їх реалізації, оцінкою результатів впровадження.

· Здійснення заходів для забезпечення виконання зобов’язань України по міжнародних договорах України з питань співробітництва з МФО.

Основні функції

Департаменту регуляторної політики

· Участь у формуванні та реалізації державної політики у сфері підприємництва, державних і регіональних програм з питань розвитку підприємництва.
· Розробка пропозицій та, в межах своїх повноважень, здійснення заходів щодо створення сприятливих умов для розвитку підприємництва, механізмів вдосконалення його фінансово-кредитної, консультативної та інформаційної підтримки.
· Участь у формуванні та реалізації державної регуляторної політики у сфері господарської діяльності, розробка пропозицій щодо недопущення прийняття економічно недоцільних та неефективних регуляторних актів, зменшення втручання держави у діяльність суб’єктів господарювання.
· Участь у формуванні державної політики ліцензування господарської діяльності, розроблення механізмів її реалізації.
· Участь у формуванні державної політики надання державних дозволів, розроблення прозорих процедур видачі документів дозвільного характеру.
· Розроблення проектів нормативно-правових актів та опрацювання нормативно-правових актів.
· Організаційне та інформаційне забезпечення діяльності Ради з акредитації.
· Участь у формуванні та проведенні державної політики у сферах стандартизації, сертифікації, метрології та акредитації.
· Участь у формуванні та проведенні державної політики у сфері управління якістю продукції (робіт, товарів, послуг).
· Участь у формуванні та реалізації державної політики у сфері внутрішньої торгівлі, ресторанного господарства та побутового обслуговування населення.
· Розробка правил заняття торговельною діяльністю і правил торговельного обслуговування населення, роботи підприємств ресторанного господарства та побутового обслуговування населення.
· Забезпечення взаємодії Мінекономіки з Держспоживстандартом у сфері технічного регулювання в межах наказу Мінекономіки від 03.04.2006 №118 "Про спрямування і координацію Міністром економіки діяльності Державного комітету України з питань технічного регулювання та споживчої політики".

Основні функції

Департаменту документального забезпечення

· Забезпечення реалізації в Міністерстві державної політики з питань діловодства, архівної справи, а також організаційне забезпечення реалізації в Міністерстві положень Закону України „Про звернення громадян”.
· Методичне забезпечення та організація процесу діловодства в центральному апараті Міністерства. 


· Здійснення методичного керівництва всім процесом діловодства в Міністерстві.
· Здійснення контролю за дотриманням вимог законодавства до оформлення документів, які надсилаються до Секретаріату Президента України, Верховної Ради України та Секретаріату Кабінету Міністрів України (далі – вищі органи влади) тощо.
· Здійснення систематичного аналізу документообігу в Міністерстві (кількість, склад вхідної та вихідної кореспонденції, у тому числі “Для службового користування „ (далі - „ДСК” ). Підготовка аналітичних матеріалів з цих питань для керівництва Міністерства.
· Підготовки та подання на підпис Міністрові проектів наказів з питань діловодства.
· Забезпечення, у межах своєї компетенції, взаємодії між структурними підрозділами Міністерства, діловодними службами вищих органів влади, інших міністерств, державних комітетів, підприємств, організацій, керуючись при цьому вимогами Тимчасового регламенту Кабінету Міністрів України (далі – Тимчасовий регламент), затвердженого постановою Кабінету Міністрів України від 05.06.2000 № 915, зі змінами, Примірною інструкцією з діловодства у міністерствах, інших центральних органах виконавчої влади, Раді міністрів Автономної Республіки Крим, місцевих органах виконавчої влади, затвердженою постановою Кабінету Міністрів України від 17.10.1997 № 1153, зі змінами, Інструкцією про порядок обліку, зберігання і використання документів, справ, видань, та інших матеріальних носіїв інформації, які містять конфіденційну інформацію, що є власністю держави, затвердженою постановою Кабінету Міністрів України від 27.11.1998 № 1893, зі змінами.
· Розроблення та безпосередньої участі в підготовці проектів нормативно-правових актів вищих органів влади з питань діловодства, архівної справи та регулювання питання організації роботи зі зверненнями громадян.
· Участі в експертизі цінності документів Міністерства, що накопичуються в процесі його діяльності, у тому числі „ДСК”.
· Здійснення вибірково у разі потреби перевірки стану діловодства в структурних підрозділах Міністерства.
· Організаційного забезпечення роботи з реалізації в Міністерстві Закону України „Про звернення громадян”.
· Формування архіву Міністерства, забезпечення в установленому порядку роботи структурних підрозділів з їх документами, переданими до архіву Міністерства на зберігання.

Основні функції

Департаменту економічної конкуренції та секторальних перетворень

· Створення сприятливих економічних умов для функціонування суб’єктів господарювання всіх форм власності, що здійснюють діяльність на ринках продукції і послуг базових галузей промисловості, паливно-енергетичного, транспортно-дорожнього і агропромислового комплексів та сфери зв’язку, розвитку ринкових відносин, конкурентного середовища.
· Розроблення напрямів державної економічної політики у сфері економічної конкуренції та обмеження монополізму, сприяння розвитку конкурентних відносин.
· Аналіз разом з іншими органами виконавчої влади стану і тенденцій економічного розвитку базових галузей промисловості, паливно-енергетичного, транспортно-дорожнього і агропромислового комплексів, сфери зв’язку та розробка пропозицій щодо формування і реалізації державної економічної політики та структурної реформи у цих секторах економіки. 

· Моніторинг стану споживчого ринку, ринку послуг та розробка разом з відповідними центральними і місцевими органами виконавчої влади пропозицій щодо їх розвитку.
· Дослідження індикаторів енергетичної та продовольчої безпеки. 

· Здійснення методологічного забезпечення розроблення балансів попиту і пропозицій за основними видами паливно-енергетичних ресурсів, промислової продукції та продовольства. 

· Підготовка аналітичних матеріалів з питань економічного розвитку окремих ринків та секторів економіки.
· Розроблення пропозицій щодо диверсифікації постачання енергоресурсів.
· Організація діяльності Аукціонного комітету з продажу нафти, газового конденсату, скрапленого газу та вугілля, а також роботи експертно-аналітичної групи з опрацювання пропозицій та заходів щодо забезпечення умов стабільного функціонування ринку нафти і нафтопродуктів.
· Забезпечення в межах своїх повноважень захисту економічних прав і законних інтересів України, вітчизняних та іноземних суб’єктів господарювання.
· Формування основ державної цінової політики та її реалізації, підготовка пропозицій з удосконалення порядку цінового регулювання.
· Здійснення в межах своїх повноважень державного регулювання цін (тарифів) на продукцію і послуги

· Природних і штучних монополій та прогнозу індексів цін виробників промислової продукції.
· Прийняття разом з Антимонопольним комітетом України рішення щодо запровадження та скасування державного регулювання цін на продукцію монопольних утворень на загальнодержавних ринках.
· Участь в межах своїх повноважень у здійсненні контролю за додержанням порядку формування, встановлення та застосування цін (тарифів).
· Забезпечення підготовки проектів рішення Кабінету Міністрів України щодо надання дозволу на узгоджені дії та концентрацію суб’єктів господарювання.
· Участь у складанні та веденні переліків підприємств, що займають монопольне становище на загальнодержавному ринку.
· Складання та ведення переліку підприємств-монополістів, щодо яких запроваджується регулювання фондів заробітної плати.
· Участь в межах своїх повноважень у забезпеченні державної економічної політики щодо інтеграції України у світову економіку. 

· Участь у формуванні державної політики економічного і соціального розвитку України, розробленні механізмів її реалізації, прогнозів економічного і соціального розвитку на середньо- та короткостроковий періоди та відповідних програмних документів.
· Участь в межах своїх повноважень у підготовці пропозицій до проекту Програми діяльності Кабінету Міністрів України та заходів щодо її реалізації, а також програм розвитку окремих галузей економіки.
· Підготовка пропозицій щодо вдосконалення законодавства з питань, що належать до компетенції департаменту.
· Проведення інформаційної та консультативної роботи з питань, що належать до компетенції департаменту.
Основні функції

Департаменту інвестиційної діяльності

· Розроблення стратегії і механізмів реалізації державної інвестиційної та інноваційної політики.
· Розроблення та проведення моніторингу реалізації нормативно-правових актів, державних цільових програм з питань формування інвестиційної та інноваційної політики, розвитку інвестиційного співробітництва. 

· Розроблення та впровадження нових інструментів та інституційних механізмів сприяння інвестиціям.
· Розробка та реалізація механізмів залучення іноземних кредитів на двосторонній основі між Україною та іншими державами і фінансовими установами, зокрема Європейського інвестиційного банку, Північного інвестиційного банку, Кредитної Установи для Відбудови, Чорноморського банку реконструкції та розвитку. програми Офіційної допомоги розвитку (ОДР) Уряду Японії тощо.

· Участь у підготовці засідань Консультативної ради з питань іноземних інвестицій в Україні та організація проведення засідань її робочих органів.
· Участь у підготовки організації та проведення міжнародних інвестиційних конференцій та форумів за участю представників Міністерства.
· Проведення експертизи інвестиційних та інноваційних проектів, які потребують державної підтримки.
· Впровадження механізмів угод про розподіл продукції та договорів концесії для реалізації інвестиційних проектів в пріоритетних сферах економіки.
· Участь у підготовці угод між Україною та іншими державами про сприяння та взаємний захист інвестицій.
· Участь у розробці законодавства щодо запровадження принципів державного-приватного партнерства.
· Розроблення та впровадження заходів щодо вирішення проблемних питань вітчизняних та іноземних інвесторів, які виникають під час реалізації ними інвестиційних проектів в Україні.
· Проведення аналізу соціально-економічних наслідків функціонування спеціальних (вільних) економічних зонах і територій пріоритетного розвитку та розробка механізмів мінімізації наслідків, спричинених скасуванням пільгового режиму оподаткування для суб’єктів підприємницької діяльності, які реалізували інвестицій проекти на цих територіях.
· Надання організаційно-методичної допомоги міністерствам, іншим центральним органам виконавчої влади України, Раді міністрів Автономної Республіки Крим, обласним і міським державним адміністраціям та іншим формуванням у питаннях здійснення інвестиційної і інноваційної політики.

Основні функції

Департаменту зовнішньоекономічної політики 

· Виконання заходів, передбачених Програмою діяльності Уряду України щодо пріоритетних напрямків у сфері зовнішньоекономічної політики.
· Розроблення пропозицій щодо вдосконалення механізмів державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності в Україні.
· Розробка та реалізація заходів по прискоренню інтеграції України до системи світової торгівлі (СОТ, ЄС) з урахуванням національних економічних інтересів.
· Узагальнення практики застосування законодавства з питань регулювання зовнішньоекономічної діяльності, зокрема нетарифного регулювання, митно-тарифної політики, застосування експортних мит у зовнішній торгівлі. розробка і внесення на розгляд керівництва Міністерства пропозицій щодо вдосконалення або прийняття нових законодавчих і нормативно-правових актів стосовно концептуальних основ зовнішньоекономічної політики України.
· Опрацювання і здійснення комплексу заходів, направлених на стимулювання експорту товарів (робіт, послуг) вітчизняних товаровиробників на світові ринки.
· Підготовка пропозицій щодо вдосконалення експортної політики, захисту вітчизняних виробників за допомогою інструментів тарифного та нетарифного регулювання, забезпечення економічної безпеки України за результатами моніторингу законодавства зарубіжних країн з питань зовнішньоекономічної діяльності.
· Підготовка пропозицій щодо вдосконалення взаємодії органів виконавчої влади України в напрямку здійснення єдиної зовнішньоекономічної політики України.
· Розробка пропозицій щодо страхування та кредитування експорту.
· Забезпечення здійснення державної кон’юнктурно-цінової політики у зовнішній торгівлі. 

· Проведення експертизи зовнішньоекономічних договорів (контрактів), укладених суб’єктами зовнішньоекономічної діяльності на виконання міжурядових угод та державних зобов’язань України.
· Підготовка висновків щодо обґрунтованості перевищення встановлених термінів повернення валютної виручки за договорами консигнації, укладеними резидентами України.
· Участь у розробці, погодженні та укладенні міжнародних договорів та угод стосовно зовнішньої торгівлі послугами, зокрема, у галузі транспорту та зв’язку.
· Розробка уніфікованих правових, адміністративних, організаційно-технічних методів тарифного регулювання зовнішньої торгівлі України в залежності від поточної кон’юнктури внутрішнього та зовнішнього ринків з урахуванням міжнародної практики митного-тарифного регулювання.
· Здійснення контролю за додержанням суб’єктами господарської діяльності (українськими та іноземними) чинного законодавства України, міжнародного права та міжнародних договорів України у сфері зовнішньоекономічних відносин.
· Застосування (скасування) спеціальних санкцій згідно із ст. 37 Закону України „Про зовнішньоекономічну діяльність” до українських та іноземних суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності – порушників чинного законодавства та контроль за їх виконанням.
· Забезпечення валютного контролю та валютного регулювання, в межах повноважень департаменту та підготовка пропозицій щодо його удосконалення.
· Вивчення досвіду іноземних держав з питань державного контролю за зовнішньоекономічною діяльністю, податкового адміністрування в сфері зовнішньоекономічної діяльності, своєчасності розрахунків за зовнішньоекономічними операціями, існуючих механізмів стягнення боргів з іноземних компаній та підготовка пропозицій щодо удосконалення законодавства України, що регулює ці питання.
· Розробка прогнозів та складання зовнішньоторговельних балансів по країнах та товарних групах, розробка та впровадження заходів по ефективному використанню експортно-імпортних квот та контроль за ефективністю їх використання.
· Участь у розробці та реалізації програм підтримки вітчизняних виробників продукції через зниження податкового навантаження на них.
· Опрацювання пропозицій щодо запровадження ліцензування і квотування у сфері зовнішньої торгівлі.
· Виконання функцій секретаріату Митно-тарифної ради України.
· Інформування компетентних органів окремих країн, економічних угруповань, митних союзів про видані ліцензії на експорт товарів походженням з України, щодо імпорту яких застосовано антидемпінгові заходи або діють міжнародні договори, якими передбачено добровільні обмеження експорту.
· Аналіз ефективності заходів нетарифного регулювання та обліку зовнішньоекономічних договорів (контрактів), участь в підготовці нормативних актів, наказів Міністерства з питань компетенції департаменту, організація та контроль за їх виконанням.
· Проведення постійного моніторингу ситуації по використанню операцій з давальницькою сировиною, вивчення тенденцій щодо змін у використанні давальницької схеми переробки сировини, опрацювання зовнішньоекономічних контрактів по операціях з давальницькою сировиною, які підлягають ліцензуванню та/або реєстрації.
· Участь у роботі комісій, створених рішеннями Уряду, наказами Міністерства, по перевірці діяльності окремих суб'єктів господарської діяльності України. надання пропозицій щодо створення спеціальних міжвідомчих та інших комісій в межах своєї компетенції.
· Участь у переговорах та підготовці міждержавних та міжурядових договорів, угод з торгово-економічних питань. 

· Участь у підготовці висновків по проектам законів, постанов, розпоряджень Кабінету Міністрів України інших нормативно-правових актів в межах своєї компетенції.
· Надання методичної допомоги міністерствам, іншим центральним органам виконавчої влади організаціям та підприємствам з питань додержання суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності законодавства України під час здійснення зовнішньоекономічних операцій.
· Аналіз стану повернення в Україну валютних і матеріальних цінностей, які в порушення термінів, встановлених діючим законодавством, знаходяться за межами держави.
· Інформування уповноважених органів центральної виконавчої влади про виявлені порушення при провадженні суб'єктами підприємництва зовнішньоекономічної діяльності.
· Здійснення обліку-реєстрації контрактів, предметом яких є певні види зовнішньоекономічних угод, оформлення ліцензій з товарних груп, що підпадають під дію режиму державного нетарифного регулювання та щодо яких установлені добровільні обмеження експорту, здійснення роботи щодо інших форм державного нетарифного регулювання та оформлення разових (індивідуальних) ліцензій суб'єктам зовнішньоекономічної діяльності у разі застосування до них або до іноземних суб'єктів господарської діяльності спеціальної санкції, передбаченої статтею 37 Закону України "Про зовнішньоекономічну діяльність" - індивідуального режиму ліцензування.
· Виконання рішень судових органів та опрацювання офіційно поданих органами державної податкової та контрольно-ревізійної служб, митних, правоохоронних органів, Національного банку України щодо застосування (скасування) спеціальних санкцій, визначених статтею 37 Закону України "Про зовнішньоекономічну діяльність", підготовка відповідних проектів наказів Міністерства та узагальнення матеріалів щодо ефективності спеціальних санкцій для інформування Кабінету Міністрів України, відповідних органів центральної виконавчої влади.
· Забезпечення контролю за додержанням єдиного порядку всіх форм державного регулювання експорту та імпорту продукції, у разі звернення суб'єктів підприємницької діяльності щодо оформлення документів дозвільного характеру.
· Взаємодія з відповідним республіканським органом Автономної Республіки Крим, структурними підрозділами обласних, Київської та Севастопольської міських державних адміністрацій з питань оформлення документів дозвільного характеру, надання їм методичної допомоги, а також контроль за додержанням вимог діючого порядку при оформленні документів дозвільного характеру.
· Підготовка пропозицій щодо розробок, запровадження і супроводження програмного забезпечення, інформаційних мереж і баз даних з питань діяльності департаменту.
· Підготовка проектів нормативних актів з питань дотримання суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності вимог чинного законодавства, запровадження і вдосконалення заходів нетарифного регулювання зовнішньоекономічної діяльності, вжиття заходів щодо захисту внутрішнього ринку та збереження існуючих ринків збуту українських товарів і продукції за допомогою інструментів тарифного та нетарифного регулювання.
· Розгляд звернень та надання матеріалів, що засвідчують вжиття українськими і іноземними суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності практичних заходів щодо ліквідації допущених порушень чинного законодавства України у сфері зовнішньоекономічної діяльності та надання роз'яснень з цих питань.
· Здійснення координації діяльності департаментів Міністерства та відповідного республіканського органу Автономної Республіки Крим, структурних підрозділів обласних, Київської та Севастопольської міських державних адміністрацій з питань забезпечення контролю за додержанням чинного законодавства України у сфері зовнішньоекономічної діяльності, нетарифного регулювання зовнішньоекономічної діяльності та оформлення документів дозвільного характеру.
· Здійснення розробки та впровадження механізмів контролю за експортом (реекспортом) товарів українського та іноземного походження відповідно до міжнародних договорів разом з представниками інших органів державного управління, департаментами Міністерства.
· Проведення роботи щодо реєстрації майнових інвестицій за кордон відповідно до чинного законодавства.
· Участь у налагодженні двосторонніх і багатосторонніх контактів із зарубіжними урядовими та неурядовими установами, організаціями, фірмами, у проведенні спеціалізованих виставок, семінарів, конференцій в Україні та за її межами, формуванні завдань і координації діяльності торговельно-економічних місій у складі закордонних дипломатичних установ України (з питань компетенції департаменту).
· Участь у кадровому забезпеченні торговельно-економічних місій у складі закордонних дипломатичних установ України, а також координація їх діяльності з питань, віднесених до повноважень департаменту.
· Участь у створенні і розвитку мережі інформаційної взаємодії з відповідними структурними підрозділами місцевих державних адміністрацій для забезпечення функціонування системи державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності.
Основні функції

Департаменту співробітництва з СНД та Російською Федерацією 

· Забезпечення участі у розробленні та реалізації державної політики у сфері двостороннього торговельно-економічного співробітництва з Російською Федерацією, іншими країнами СНД та багатостороннього торговельно-економічного співробітництва України з державами-учасницями СНД, ГУАМ, ЄЕП, ЄврАзЕС.
· Розробка пропозицій та реалізація заходів, спрямованих на вирішення проблемних питань двостороннього торговельно-економічного співробітництва України з Російською Федерацією та іншими країнами СНД.
· Координація діяльності центральних органів виконавчої влади при розробці і виконанні двосторонніх міжурядових угод економічного характеру, укладених Україною з країнами СНД та забезпечення участі у експертному опрацюванні проектів міждержавних та галузевих програм багатостороннього співробітництва в рамках СНД, ГУАМ, ЄЕП та ЄврАзЕС.
· Організація роботи щодо розробки та підготовки до підписання двосторонніх угод з питань торговельно-економічного співробітництва з країнами СНД та координація їх виконання.
· Організація роботи двосторонніх урядових комісій та їх українських частин з питань економічного співробітництва України з країнами СНД в межах компетенції Міністерства.
· Координація роботи центральних органів виконавчої влади з розробки та реалізації довгострокових Програм економічного співробітництва України з Російською Федерацією, іншими країнами СНД.
· Забезпечення участі у розробленні та вдосконаленні механізмів державної політики у сфері зовнішньоекономічної діяльності в рамках СНД, ГУАМ, ЄЕП та ЄврАзЕС.
· Забезпечення реалізації державної політики у сфері багатостороннього торговельно-економічного співробітництва України в рамках СНД, ГУАМ, ЄЕП та ЄврАзЕС, а також подальшого його розвитку в рамках нових структурних утворень.

Основні функції

Департаменту двостороннього торговельно-економічного співробітництва

· Забезпечення участі у розробленні та реалізації державної політики двостороннього співробітництва з країнами Європи, США, Канадою та країнами Центральної та Південної Америки, Китаєм, Японією та країнами Тихоокеанського регіону, Близького і Середнього Сходу, Африки.
· Координація діяльності центральних органів виконавчої влади при розробці і виконанні двосторонніх міжурядових угод економічного характеру, укладених Україною з країнами Європи, США, Канадою та країнами Центральної і Південної Америки, країнами Тихоокеанського регіону, Близького і Середнього Сходу, Африки та забезпечення участі у експертному опрацюванні проектів міждержавних та галузевих програм багатостороннього співробітництва.
· Забезпечення участі у розробленні та підготовці до підписання двосторонніх угод з питань торговельно-економічного співробітництва з країнами світу та координація їх виконання.
· Забезпечення підготовки інформаційно-аналітичних матеріалів та пропозицій щодо подальшого розвитку торговельно-економічного співробітництва з країнами регіонів світу в рамках структурних утворень, що входять до компетенції Департаменту, на засідання Кабінету Міністрів України, Комітетів Верховної Ради України, колегій Міністерства та робочих нарад.
· Забезпечення участі у розробці проектів нормативних актів та інших матеріалів з питань створення та функціонування торговельно-економічних місій у складі закордонних дипломатичних установ України та забезпечення координації їх організаційної, методичної діяльності, включаючи здійснення контролю за виконанням доручень Міністерства, директивних та контролюючих органів, а також додержанням ними термінів та встановленого порядку звітності.
· Забезпечення подання в установленому порядку Кабінету Міністрів України пропозиції щодо затвердження щорічних планів участі українських підприємств та організацій у міжнародних виставках за кордоном з частковим фінансуванням витрат на їх проведення за рахунок коштів державного бюджету.
· Забезпечення участі, в межах компетенції Департаменту, у переговорах з представниками Посольств іноземних держав, акредитованих в Україні, іноземними делегаціями та міжнародних заходах з питань розвитку торговельно-економічного співробітництва.
· Забезпечення реєстрації іноземних представництв, отримання, аналіз та узагальнення інформації про їх діяльність. Надання їм допомоги згідно з чинними нормативними актами, що регулюють їх діяльність та відносини з центральними та місцевими органами виконавчої влади України.
· Забезпечення участі українських офіційних делегацій в роботі міжнародних економічних форумів, конференцій, семінарів, круглих столів, присвячених питанням двостороннього співробітництва України з країнами світу.

Основні функції

Департаменту координації міжнародної технічної допомоги

· Забезпечення виконання міжнародних зобов’язань України за міжнародними договорами України з питань міжнародної технічної допомоги.
· Координація діяльності бенефіціарів та реципієнтів програм та проектів міжнародної технічної допомоги, потенційних отримувачів ресурсів МТД з представниками урядів країн, міжнародних організацій щодо співробітництва в галузі МТД, залучення в Україну та ефективного використання міжнародної технічної допомоги.
· Участь у підготовці проектів міжнародних договорів з питань технічного співробітництва з окремими країнами та міжнародними організаціями.
· Здійснення функцій Бюро з координації міжнародної технічної допомоги, а також інших представницьких функцій, що витікають з міжнародних договорів України.
· Здійснення необхідних заходів щодо розвитку та супроводження роботи відповідної інфраструктури співробітництва в галузі міжнародної технічної допомоги.
· Розроблення пропозицій щодо формування і вдосконалення механізмів проведення єдиної державної політики у сфері технічного співробітництва з донорами – іноземними державами, урядами та уповноваженими урядом іноземної держави органами, іноземними муніципальними органами або міжнародними організаціями, що надають міжнародну технічну допомогу відповідно до міжнародних договорів України.
· Координація діяльності центральних та місцевих органів виконавчої влади щодо розробки та реалізації єдиної державної політики, стратегії, пріоритетів, планів дій, стратегічних і щорічних програм в галузі міжнародної технічної допомоги між Україною та окремими країнами і міжнародними організаціями - донорами України, відповідно до пріоритетних напрямів соціально-економічного розвитку України.
· Експертна оцінка пропозицій та запитів щодо залучення, використання та надання міжнародної технічної допомоги, сприяння погодженню технічних завдань відповідно до узгоджених з донором процедур.
· Підготовка офіційних звернень до країн і міжнародних організацій – донорів щодо залучення та використання міжнародної технічної допомоги.
· Розвиток нових форм технічного співробітництва, в тому числі розробка правового та фінансового регулювання питань надання Україною технічної допомоги іншим державам.
· Координація здійснення заходів щодо розроблення та виконання програм та проектів міжнародної технічної допомоги, проведення їх державної реєстрації, моніторингу їх впровадження, контроль додержання умов виконання цих програм і проектів, методологічне забезпечення у цій сфері.
· Проведення акредитації іноземних організацій-виконавців програм і проектів міжнародної технічної допомоги в Україні, видання свідоцтв, інших документів, які підтверджують право на пільги, привілеї та імунітети, визначені законодавством і міжнародними договорами України, в тому числі податкові, митні та інші пільги щодо майна, яке надходить у рамках такого співробітництва.
Основні функції

Департаменту співробітництва з Європейським Союзом

· Інформаційне, аналітичне та організаційне забезпечення діяльності (з питань здійснення координації економічного, секторального та соціального співробітництва між Україною та ЄС) заступника Голови української частини Ради з питань співробітництва між Україною та ЄС – Міністра економіки України.
· Інформаційне, аналітичне та організаційне забезпечення діяльності (з питань здійснення координації економічного, секторального та соціального співробітництва між Україною та ЄС) Голови та заступника Голови української частини Комітету з питань співробітництва між Україною та ЄС – відповідно Міністра та заступника Міністра економіки України.
· Інформаційне, аналітичне та організаційне забезпечення діяльності Національного координатора з питань технічної допомоги Європейського Союзу - Міністра економіки України.
· Виконання функцій секретаріатів, інформаційне, аналітичне та організаційне забезпечення діяльності українських частин Підкомітету № 1 “Торгівля та інвестиції”, Підкомітету № 2 “Економічні та соціальні питання, фінанси та статистика”, Підкомітету № 3 “Політика у сфері підприємств, конкуренція, співробітництво в регуляторній сфері” Комітету з питань співробітництва між Україною та ЄС. 

· Участь з боку Міністерства в роботі українських частин Підкомітету № 4 “Енергетика, транспорт, ядерна безпека та екологія”, Підкомітету № 5 „Митне та транскордонне співробітництво”, Підкомітету № 6 “Юстиція, свобода та безпека”, Підкомітету № 7 “Наука та технології, дослідження та розробки, освіта, культура, громадське здоров’я, інформаційне суспільство” Комітету з питань співробітництва між Україною та ЄС. 

· Здійснення спільного з Європейською Комісією постійного моніторингу виконання Плану дій Україна – ЄС з питань економічного, секторального та соціального співробітництва. 

· Координація діяльності органів виконавчої влади щодо забезпечення виконання Угоди про партнерство та співробітництво, Плану Дій Україна - ЄС з питань економічного, секторального та соціального співробітництва. 

· Організація взаємодії органів виконавчої влади щодо вирішення проблемних питань у сфері торгівлі між Україною та ЄС. 

· Координація діяльності органів виконавчої влади, пов’язаної із створенням економічних передумов укладання Угоди про зону вільної торгівлі між Україною та ЄС.
· Участь у межах компетенції в розробці нової посиленої угоди між Україною та ЄС (на заміну УПС). 

· Стратегічне планування співробітництва з Європейським Союзом на державному та регіональному рівнях в межах компетенції. 

· Участь у експертному супроводженні євроінтеграційної складової програмних документів Уряду, інших цільових, галузевих програм усіх рівнів.
· Залучення міжнародного досвіду процесів європейської інтеграції, у тому числі на основі участі у відповідних дослідженнях.
· Забезпечення аналізу результатів та підготовка пропозицій щодо мінімізації негативних наслідків реалізації заходів з європейської інтеграції в Україні.
· Забезпечення методичної допомоги місцевим органами влади з питань європейської інтеграції. 
· Участь у межах компетенції в інституційному забезпеченні процесу європейської інтеграції.
· Участь у межах компетенції в інформуванні громадськості з питань європейської інтеграції. 

· Здійснення у межах компетенції аналізу відповідності спрямування ресурсів фінансової та технічної допомоги з боку ЄС, зокрема, в рамках Європейського інструменту сусідства та партнерства, програми технічної допомоги ЄС (Тасіс), проектів Європейського інвестиційного банку, положенням Плану дій Україна – ЄС та інших двосторонніх стратегічних документів між Україною та ЄС.


· Здійснення функцій Національного координаційного бюро програм та інструментів допомоги Європейського Союзу. 

· Координація діяльності, пов’язаної із підготовкою проектів міжнародних договорів щодо співробітництва з ЄС у сфері технічної допомоги, інших стратегічних документів у сфері технічної допомоги Європейського Союзу.
· Здійснення заходів щодо удосконалення механізму взаємодії державних органів та органів місцевого самоврядування України з інституціями Європейського Союзу у сфері запровадження нових форм і програм допомоги ЄС Україні. 

· Забезпечення координації заходів, спрямованих на підготовку пропозицій України до щорічних програм дій, аналіз їх відповідності положенням Плану дій Україна – Європейський Союз та іншим стратегічним документам між Україною та Європейським Союзом, опрацювання угод про фінансування щорічних програм дій із відповідними інституціями Європейського Союзу. 

· Забезпечення представництва в керівних, консультативних та дорадчих органах, що утворюються з метою впровадження програм та проектів технічної допомоги Європейського Союзу, програм сусідства „Україна-Польща-Білорусь”, „Україна-Угорщина-Словаччина”, „Україна-Румунія”, CADSES в рамках Європейської політики сусідства, а також інших програм та проектів, що впроваджуються із поєднанням інструментів допомоги ЄС Україні та інструментів структурних фондів ЄС.
· Забезпечення методичної допомоги у підготовці проектних пропозицій для залучення технічної допомоги ЄС. 

· Забезпечення виконання функцій, пов’язаних із проведенням державної реєстрації проектів технічної допомоги ЄС, акредитацією виконавців (юридичних осіб-нерезидентів) проектів технічної допомоги ЄС, підтвердженням митних, податкових пільг та імунітетів, згідно міжнародних договорів України та ЄС у сфері технічної допомоги. 

· Здійснення поточного моніторингу та аналізу реалізації проектів технічної допомоги ЄС. 

· Здійснення обміну інформацією з департаментом координації міжнародної технічної допомоги з питань технічної допомоги Європейського Союзу.
· Розроблення проектів нормативно-правових актів з питань співробітництва України з Європейським Союзом, а також проведення експертизи проектів таких актів.
Основні функції

Департаменту співробітництва з СОТ 

· Забезпечення здійснення заходів, спрямованих на міжвідомчу координацію з питань підготовки до участі України у засіданнях Робочої групи з розгляду заявки України про вступ до СОТ.
· Забезпечення проведення двосторонніх та багатосторонніх переговорів з делегаціями держав – членів зазначеної Робочої групи про доступ до ринків товарів і послуг.
· Здійснення заходів щодо координації діяльності центральних органів виконавчої влади, спрямованої на приведення законодавства України у відповідність з нормами та принципами системи угод СОТ, у встановленому порядку проведення експертизи проектів нормативно-правових актів на відповідність нормам і принципам системи угод СОТ.
· Забезпечення в межах своїх повноважень представництва України в СОТ. 

· Організаційне, експертно-аналітичне та інше забезпечення виконання завдань Міністерства з питань, що належать до компетенції Департаменту, зокрема щодо процесу вступу України до СОТ та співробітництва з цією організацією та іншими міжнародними організаціями і багатосторонніми угодами.
· Координація діяльності Центру обробки запитів країн–членів СОТ і Секретаріату СОТ (далі ЦОЗ) та його взаємодії з ЦОВВ з метою забезпечення підготовки відповідей на запити країн–членів СОТ та інформаційно-аналітичних та довідкових матеріалів, пов’язаних із діяльністю ЦОЗ.
· Забезпечення участі у експертному опрацюванні проектів багатосторонніх документів, угод та міждержавних та галузевих програм багатостороннього співробітництва.
Основні функції

Департаменту антидемпінгових розслідувань та захисту внутрішнього ринку

· Підготовка та проведення на підставі відповідних рішень Міжвідомчої комісії з міжнародної торгівлі у встановленому порядку антидемпінгових, антисубсидиційних та спеціальних розслідувань в частині встановлення наявності демпінгового, субсидованого або масованого імпорту в Україну з інших країн, митних союзів або економічних угрупувань та нанесення таким імпортом істотної або значної шкоди національним товаровиробникам, чи можливість нанесення таким імпортом істотної або значної шкоди національним товаровиробникам, чи встановлення наявності істотного перешкоджання створенню чи розширенню національним товаровиробником виробництва.
· Виконання заходів, передбачених Програмою діяльності Уряду України щодо пріоритетних напрямків захисту національних інтересів та інтересів національних товаровиробників в антидемпінгових, спеціальних та антисубсидиційних розслідуваннях щодо імпорту в Україну. скасування невиправданих обмежень у зовнішньоекономічній діяльності, захисту національних інтересів та інтересів національних товаровиробників в антидемпінгових, спеціальних та антисубсидиційних розслідуваннях, що проводяться проти української продукції.
· Виявлення фактів застосування або загрози застосування компетентними органами іноземних держав, економічними угрупованнями або митними союзами до товарів походженням з України антидемпінгових, спеціальних та компенсаційних заходів.
· Запобігання застосуванню антидемпінгових, спеціальних та компенсаційних заходів щодо імпорту українських товарів на зовнішніх ринках.
· Захист інтересів національних товаровиробників в антидемпінгових, спеціальних та антисубсидиційних розслідуваннях, які порушуються компетентними органами іноземних країн щодо українських товарів.
· Забезпечення проведення двосторонніх та багатосторонніх переговорів з компетентними органами іноземних країн з питань захисту інтересів вітчизняних виробників на зовнішніх ринках у разі існування загрози запровадження обмежувальних заходів щодо імпорту товарів походженням з України та з метою забезпечення доступу українських товарів на зовнішні ринки.
· Забезпечення розробки, укладання та супроводження дії міжнародних договорів України, які забезпечують доступ українських товарів на зовнішні ринки.
· Вивчення практики застосування іноземними країнами заходів захисту національних товаровиробників на внутрішньому та зовнішніх ринках, розробка і внесення на розгляд керівництва Міністерства пропозицій щодо вдосконалення або прийняття нових законодавчих і нормативно-правових актів з питань зовнішньоекономічної політики України.
· Розробка міжнародних договорів України (угод, меморандумів та ін.), які регулюють питання проведення антидемпінгових, спеціальних, антисубсидиційних розслідувань та застосування відповідних заходів.
· Консультування, відповідно до компетенції, органів виконавчої влади та суб’єктів господарської діяльності у сфері захисту інтересів України в рамках антидемпінгових, антисубсидиційних та спеціальних розслідувань.
· Здійснення моніторингу внутрішнього ринку України з метою запровадження механізмів захисту інтересів національних товаровиробників від недобросовісної конкуренції.
· Доведення до відома представників вітчизняної промисловості вимог антидемпінгового законодавства з метою захисту власних інтересів на внутрішньому ринку України.
· Проведення семінарів та нарад з представниками національних асоціацій виробників з метою їх інформування про перебіг подій та налагодження співпраці з ними в галузі антидемпінгових, антисубсидиційних та спеціальних розслідувань й захисту внутрішнього ринку.
· Проведення аналізу ефективності застосованих на підставі рішень Міжвідомчої комісії з міжнародної торгівлі антидемпінгових, компенсаційних або спеціальних заходів, здійснення їх перегляду та лібералізації, зокрема в частині встановлення наявності та величини істотної або значної шкоди, що заподіяна чи може бути заподіяна національним товаровиробникам, чи встановлення наявності істотного перешкоджання створенню або розширенню національними товаровиробниками виробництва.
· Забезпечення у межах своїх повноважень захисту економічних прав і законних інтересів України, суб'єктів її зовнішньоекономічної діяльності.
· Участь у кадровому забезпеченні торговельно-економічних місій у складі закордонних дипломатичних установ України, а також координація їх діяльності з питань, віднесених до повноважень департаменту.
Основні функції

Департаменту забезпечення роботи Міністра (патронатна служба)

· Сприяння реалізації політичних цілей Міністра, забезпечення інформацією, необхідною йому для ефективного виконання покладених на нього завдань та повноважень.
· Створення належних умов для прийняття ним ефективних державних рішень.
· Підготовка необхідних матеріалів та документів для Міністра, облік, опрацювання, аналіз кореспонденції, що надходить на його ім’я, підготовка відповідних проектів доручень тощо.
· Розробка проектів окремих доручень Міністра, протокольних рішень тощо, здійснення контролю за їх виконанням та інформування Міністра. 

· Надання окремих фахових консультацій, а також роз’яснень з питань діяльності Міністра або Міністерства за його дорученням. взаємодія з підрозділами апарату, органами державної влади, органами місцевого самоврядування у розв’язанні питань, що виникають під час опрацювання доручень Міністра.
· Здійснення організаційної роботи щодо забезпечення діяльності Міністра, як керівника Міністерства.
· Організація зустрічей Міністра з громадськістю, представниками засобів масової інформації, посадовими особами інших органів, прийому відвідувачів та іноземних делегацій.

Наступним органом, що регулює здійснення зовнішньоекономічної діяльності є Національний банк України. До його функцій відносяться:

· реалізація валютної політики держави.
· регулювання курсу національної валюти України.
· представлення інтересів держави у відносинах з центральними банками інших держав, міжнародними банками та іншими фінансово-кредитними установами та укладання міжбанківських угод.

До функцій Державної митної служби України входять затвердження актів з питань митної політики України, а також здійснення митного контролю на території нашої держави.

Функції Антимонопольного комітету України полягають у здійсненні контролю за дотриманням антимонопольного законодавства суб’єктами ЗЕД.

Міжвідомча комісія з міжнародної торгівлі, як орган регулювання ЗЕД, забезпечує здійснення оперативного регулювання ЗЕД в Україні відповідно до чинного законодавства та заходів нетарифного регулювання (ліцензування, квотування та реєстрація окремих видів контрактів). 

В регулюванні ЗЕД, в розробці та реалізації зовнішньоекономічної політики в країнах світу приймають участь й інші міністерства і державні структури, наприклад, Міністерство фінансів, Міністерство сільського господарства, Міністерство оборони (якщо країна приймає участь в експортно-імпортних поставках зброї), структури митниці тощо.
Розвитку й регулюванню зовнішньоекономічної діяльності сприяють різні недержавні і напівдержавні організації. Це торгово-промислові палати, союзи підприємців, об'єднання експортерів, імпортерів, інвестиційні фонди тощо.

В кожній державі функціонують ті чи інші органи місцевого (регіонального) управління ЗЕД. В сучасних умовах хід економічної реформи в Україні характеризується тим, що центр тяжіння переноситься на місця, тобто в регіони. Все більше розширюються права регіонів у вирішенні соціально-економічних проблем, враховуючи зовнішню сферу. На регіональному рівні, так як і на державному, відбувається становлення системи управління взагалі і зовнішньоекономічної діяльності зокрема. До органів місцевого управління ЗЕД в Україні відносяться:

· місцеві Ради народних депутатів України, їх виконавчі та розпорядчі органи.
· територіальні підрозділи (відділення) органів державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності України. 

Компетенція місцевих Рад, їх виконавчих і розпорядчих органів визначається Законом України "Про зовнішньоекономічну діяльність", "Про місцеві Ради народних депутатів України і місцеве самоуправління" та ін. Нормативні акти місцевих Рад народних депутатів України і підпорядкованих їм виконавчих та розпорядчих органів відносно регулювання ЗЕД приймаються тільки в рамках, передбачених відповідними законами. 

На сьогодні, основним органом управління ЗЕД в Україні на місцевому рівні є Управління зовнішніх відносин і зовнішньоекономічної діяльності обласної, Київської та Севастопольської міської державної адміністрації. Подібне Управління в регіонах є органом державної виконавчої влади. Воно створюється в складі обласної (міської) державної адміністрації з метою виконання її повноважень в сфері міжнародних відносин і співробітництва, зовнішньоекономічних зв'язків та іноземної інвестиційної діяльності. Управління підпорядковане обласній (міській в Києві та Севастополі) державній адміністрації, Міністерству економіки, Міністерству закордонних справ України і обласній Раді народних депутатів в межах делегованих повноважень.

Основними завданнями даного Управління є наступні:

· формування і реалізація на обласному (міському) рівні єдиної державної політики в сфері міжнародних відносин і співробітництва, зовнішньоекономічних зв'язків та іноземної інвестиційної діяльності.
· сприяння розвитку міжнародного співробітництва в галузі економіки, захисту прав людини, боротьбі з тероризмом, економічній безпеці, охороні здоров'я, розвитку науки, освіти, культури, туризму, фізкультури і спорту.
· участь в підготовці угод з іноземними партнерами при співпраці в межах компетенції, визначеної законом.
· сприяння активізації зовнішньоекономічної діяльності підприємств і організацій, розташованих на території області (міста), незалежно від форм власності.
· сприяння розвитку експортного потенціалу області (міста).
· сприяння створенню належних умов для організації прикордонної і прибережної торгівлі.
· сприяння діяльності місцевих органів і прикордонних служб для їх належного функціонування.
· внесення в установленому порядку пропозицій до відповідних органів щодо залучення іноземних інвестицій для розвитку економічного потенціалу області (міста).
Управління, у відповідності до покладених на нього завдань, виконує цілий ряд конкретних функцій, спрямованих на активізацію та підвищення ефективності зовнішньоекономічної діяльності в області (місті) і більш повне її використання для соціально-економічного розвитку регіону і країни в цілому. 

Таким чином, до основних завдань державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності слід віднести:

· захист економічних інтересів України та законних інтересів суб’єктів ЗЕД.
· забезпечення сприятливих умов для інтеграції економіки України до світової економічної сфери та системи міжнародного поділу праці.
· створення рівних можливостей для суб’єктів ЗЕД в розвитку підприємницької діяльності (незалежно від форм власності) та здійснення інвестиційної діяльності. 

· заохочення конкуренції з метою створення якісної продукції та ліквідацію монополізму у сфері зовнішньоекономічної діяльності. 


ПИТАННЯ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ
1. Що передбачає система державного регулювання ЗЕД?

2. Охарактеризуйте функції органів державного регулювання ЗЕД.
3. Розкрийте суть роботи Департаменту співробітництва з Європейським Союзом.
ПИТАННЯ ПРАКТИЧНИХ ЗАНЯТЬ
1. Принципи зовнішньоекономічної діяльності України.
2. Класифікація суб’єктів та видів ЗЕД.

3. Перспективи розвитку ЗЕД України.

ПИТАННЯ ДЛЯ САМОСТІЙНОЇ РОБОТИ СТУДЕНТА
1. Систематизація методів регулювання ЗЕД.

2. Суб’єкти та об’єкти регулювання.

3. Функції державних органів регулювання ЗЕД.

ТЕСТИ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ
1. Зовнішньоекономічна діяльність - це:

1) діяльність українських і іноземних суб’єктів господарювання тільки за кордоном України;
2) діяльність українських суб’єктів господарювання тільки за кордоном України;
3) діяльність українських і іноземних суб’єктів господарювання за кордоном і на території України;
4) діяльність українських суб’єктів господарювання за кордоном і на території України.

2. Україна є повноправним членом міжнародних організацій:

1) Всесвітня торгівельна організація;
2) ОПЕК;
3) Європейський Союз;
4) Європейський банк реконструкції і розвитку;
3. Міжнародні договори:

1) автоматично є складовою частиною національного законодавства України незалежно від участі України в них;
2) є складовою частиною національного законодавства України, якщо вони належним чином ратифіковані;
3) за будь - яких обставин не вважаються складовою частиною національного законодавства України;
4) є складовою частиною національного законодавства України, якщо вони суперечать Конституції України, але не суперечать чинному законодавству України.

4. Національне регулювання зовнішньоекономічної діяльності базується на:

1) нормативно - правовій базі;
2) адміністративних рішеннях;
3) міжнародних угодах;
4) а, б, в.

5. Регулювання ЗЕД в Україні здійснюється з метою:

1) забезпечення збалансованості економіки і рівноваги внутрішнього ринку країни;
2) стимулювання прогресивних ринкових структурних змін в економіці;
3) створення сприятливих умов для входження економіки України в систему міжнародного розподілу праці;
4) всі відповіді вірні.
2. МИТНЕ РЕГУЛЮВАННЯ ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ


КЛЮЧОВІ ТЕРМІНИ ТА ПОНЯТТЯ

	· Митна політика
	· Митниця

	· Мито
	· Країна походження товару

	· Митний тариф
	· Митна вартість 

	· Митна територія
	· Українська класифікація товарів

	· Митний кордон
	· Митний кодекс

	· Митний контроль
	· Ліцензія

	· Митні платежі
	· Контракт

	· Облікова картка
	· Коносамент



ВИВЧАЮЧИ ЦЕЙ РОЗДІЛ,

Ви повинні знати:

	· Сутність сучасної митної політики України

	·  Місце митної вартості в регулюванні ЗЕД

	·  Класифікацію товарів згідно з УКТ ЗЕД

	·  Митні режими та особливості їх застосування

	· Перелік документів, що застосовуються в ЗЕД


Ви повинні вміти:

	· Визначити країну походження товару.

	· Розрізняти мито за його класифікацією

	· Охарактеризувати регулюючу функцію мита

	· Проаналізувати «наповненість» документації

	· Визначати повний пакет документів при транспортуванні товарів різними видами транспорту 


ЛЕКЦІЙНИЙ МАТЕРІАЛ

2.  МИТНЕ РЕГУЛЮВАННЯ ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ

2.1. Сучасна митна політика України

Важливою подією в розвитку української митної політики і практики митного регулювання зовнішньоекономічної діяльності стало прийняття нового Митного кодексу України 11 липня 2002 p., який вступив у дію з 1 січня 2004 р. відповідно до ст.2 цього документа.

Під митною політикою розуміють систему принципів та напрямків діяльності держави у сфері забезпечення своїх економічних інтересів та безпеки за допомогою митно-тарифних та нетарифних заходів регулювання зовнішньої торгівлі. Митна політика має на меті захист національних інтересів та економічної безпеки шляхом підтримки мирного та взаємовигідного міжнародного співробітництва з іншими країнами, з дотриманням норм міжнародного права та загальновизнаних принципів такого співробітництва.

Правові норми Митного кодексу регулюють процедурні питання експортно-імпортних операцій, визначають митні режими та регламентують проведення митних процедур при перетині українського кордону, уточнюють процесуальні норми у справах про порушення митних правил тощо. Суть митного контролю представлена на рис. 2.1. [7].
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Рис. 2.1. Суть митного контролю

Під митним регулюванням розуміють відносини між державою та суб'єктами ЗЕД, які виникають при перетині державного кордону товарами, послугами, капіталами, робочою силою. Складові митного регулювання представлені на рис. 2.2. [7] 
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Рис. 2.2.  Складові митного регулювання
Відповідно до Закону України "Про зовнішньоекономічну діяльність", митне регулювання - це регулювання питань, пов'язаних із встановленням мита та митних зборів, процедурами митного контролю, організацією діяльності органів митного контролю.
У практиці зовнішньоекономічної діяльності країн світу існує два рівні митного регулювання:
1) міжнародний (передбачає здійснення митного регулювання через прийняття та виконання рішень спеціалізованих міжнародних організацій, таких як Світова організація торгівлі. Такі організації здійснюють митне регулювання шляхом встановлення основних принципів міжнародного митного регулювання та фіксування норм і правил виконання відповідних операцій у країнах, які входять до їх складу. На сьогодні COT регулює близько 90% світового зовнішньоторговельного обороту.
2) національний (спирається на відповідні закони та інші законодавчі акти національного законодавства).
Ті принципи, що лежать в основі митного регулювання, фактично регламентують впровадження митної політики держави в життя і обов'язково повинні бути враховані при практичному використанні інструментарію митної справи. Згідно ст.4 Митного кодексу України, митне регулювання здійснюється на основі наступних принципів:
1) виключної юрисдикції України на її митній території.
2) виключної компетенції митних органів України щодо здійснення митної справи.
3) законності.
4) єдиного порядку переміщення товарів і транспортних засобів через митний кордон України.
5) системності.
6) ефективності.
7) додержанні прав та охоронюваних законом інтересів фізичних та юридичних осіб.
8) гласності та прозорості.
При цьому, відповідно до ст.5-6 Митного кодексу України, територія України, зайнята сушею, територіальне море, внутрішні води і повітряний простір, на які поширюється виключна юрисдикція України, становлять єдину митну територію України. А межі митної території є митним кордоном України. При цьому він збігається з державним кордоном, за винятком меж території спеціальних митних зон, які становлять митний кордон України.
Усі питання, що пов'язані з управлінням і безпосереднім здійсненням митної справи в Україні, покладено на Державну митну службу України (далі - Держмитслужба). 

Як визначено у ст.12 Митного кодексу України, "Митна служба України - це єдина загальнодержавна система, яка складається з митних органів та спеціалізованих митних установ і організацій". З метою реалізації митної політики держави на митні органи України, відповідно до ст. 11 Митного кодексу України, покладено наступні головні завдання:
1) виконання та контроль за додержанням законодавства України з питань митної справи.
2) захист економічних інтересів України.
3) забезпечення виконання зобов'язань, передбачених міжнародними договорами України з питань митної справи, укладених в установленому законодавством порядку.
4) сприяння захисту інтелектуальної власності учасників зовнішньоекономічних зв'язків, інших юридичних та фізичних осіб.
5) застосування відповідно до закону заходів тарифного та нетарифного регулювання при переміщенні товарів через митний кордон України.
6) здійснення митного контролю та митного оформлення товарів і транспортних засобів, що переміщуються через митний кордон України, вдосконалення форм і методів їх здійснення.
7) контроль за дотриманням правил переміщення валютних цінностей через митний кордон України.
8) здійснення, спільно з іншими уповноваженими органами державної влади, заходів щодо захисту інтересів споживачів товарів і додержання учасниками зовнішньоекономічних зв'язків державних інтересів на зовнішньому ринку.
9) створення сприятливих умов для прискорення товарообігу та пасажиропотоку через митний кордон України.
10) боротьба з контрабандою та порушеннями митних правил.
11) розвиток міжнародного співробітництва у галузі митної справи.
12) ведення митної статистики.
13) ведення Української класифікації товарів зовнішньоекономічної діяльності.
14) здійснення верифікації (встановлення достовірності) сертифікатів походження товарів з України.

Органи державної влади, Президент України, в межах своїх повноважень, визначених Конституцією України та законами України, здійснюють контроль за діяльністю митних органів України.
Для суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності особливо важливою є співпраця з митницею, яка згідно ст.15 Митного кодексу України є митним органом, який безпосередньо забезпечує виконання законодавства України з питань митної справи, справляння податків і зборів та виконання інших завдань, покладених на митну службу України. Митниця діє в межах території, що визначається спеціально уповноваженим центральним органом виконавчої влади в галузі митної справи. Форми митного контролю зображені на рис. 2.3.
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Рис. 2.3. Форми митного контролю

2.2. Мито та його функції. Економічний зміст митного тарифу

Обов'язковою умовою здійснення активної зовнішньоекономічної політики Україною є наявність та ефективне функціонування механізму митно-тарифного регулювання. Це дозволяє митним органам успішно реалізовувати завдання забезпечення економічної безпеки та захисту економічних інтересів держави.
Актуальні завдання митно-тарифного та нетарифного регулювання випливають із загальноекономічної ситуації, внутрішніх і зовнішніх умов її розвитку.
Дозволяючи захистити національного виробника і виконати ряд міжнародних зобов'язань (митно-тарифне регулювання встановлюється міжнародними угодами та конвенціями, котрі окреслюють принципи, умови та правила митно-тарифного регулювання), засоби державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності вимагають певних обмежень у діяльності підприємств-суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності при здійсненні ними експортно-імпортних операцій.
Відповідно до Указу Президента України "Про приєднання України до міжнародної конвенції про Гармонізовану систему опису та кодування товарів" від 17.05.2002р. №466/2002, наша держава визнала світові стандарти в цій галузі, приєдналася до них і поклала їх в основу Української класифікації товарів зовнішньоекономічної діяльності. Нею визначається митний тариф - тобто ставки ввізного мита, якими обкладаються товари, що завозяться в Україну. Митний тариф є однією з найбільш розповсюджених складових частин регулювання зовнішньоекономічної діяльності в світі. Використовуючи його, більшість країн успішно вирішує різноманітні завдання державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності.
Митний тариф включає не лише детальний перелік тих товарів, що підлягають оподаткуванню митом, а й ставки мита, спосіб його нарахування, надбавки чи знижки до основних ставок мита, перелік товарів, які заборонені до ввезення, вивезення або транзиту через територію держави. Ставки митного тарифу встановлюються Верховною Радою України через прийняття відповідних законів.
Митний тариф при цьому є систематизованим зібранням митних ставок і є однаковим для всіх без виключення суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності (за винятком ряду випадків, передбачених міжнародними угодами чи законами держави). 
При переміщенні товарів через митний кордон держави, з них стягується специфічний непрямий податок - мито. Відповідно до Закону України "Про Єдиний митний тариф" від 05.02.1992 р. №2097-ХП , мито може бути ввізне (яке нараховується з товарів, які ввозяться в країну) та вивізне (яке нараховується з товарів, які з країни вивозяться). Мито завжди включається до ціни товарів і сплачується їх кінцевими споживачами.
Але, при перетині митного кордону товаром. мито сплачує імпортер зі своїх обігових грошових коштів. Оскільки вони таким чином відволікаються з обігу, це може досить відчутно відбитися на фінансовому стані імпортера - суб'єкта зовнішньоекономічної діяльності.
Митний тариф і мито, як представлено на рис. 2.4, одночасно можуть виконувати кілька різних функцій, які перебувають у досить тісному зв'язку між собою.
Рис. 2.4. Основні функції мита та митного тарифу.
Фіскальна функція ( наповнення державного бюджету ) полягає у:
1) створенні бар'єру, що підвищує ціну товару і, таким чином, змінює його конкурентну спроможність на ринку.
2) наповненні Державного бюджету.
3) стимулюванні розвитку окремих національних підприємств або цілих галузей, переважно молодих (від серйозної конкуренції з іноземними товаровиробниками з метою надання можливості вітчизняним виробникам зміцніти).
4) захисті від демпінгу, що може застосовуватись іноземними товаровиробниками з метою захоплення ринку іншої країни.
5) стимулюванні зростання зайнятості населення.
Політична функція полягає у:
1) захисті від конкуренції іноземних товарів (погіршення умов для конкуренції іноземних товарів на власному ринку).
2) забезпеченні обороноздатності держави (у цьому випадку захисне мито покликане посилити галузі національної економіки, що спеціалізуються на виробництві стратегічно важливих товарів).
3) забезпеченні інтеграції держави до світового ринку (полегшення доступу національних товарів на світовий ринок).
4) створенні належних умов для структурних перетворень власної економіки задля зменшення залежності від зовнішнього ринку.
5) можливості створення тиску на конкурентів.
Регулююча функція полягає у:
1) підтриманні необхідного співвідношення державних валютних доходів і витрат.
2) стимулюванні руху потоків певних товарів і у сповільненні просування інших (це може стосуватися або конкретних груп товарів, або товаропотоку із конкретних країн).
3) здійсненні впливу на внутрішньодержавне ціноутворення.
Попри такий широкий спектр різноманітних функцій мита, головним з них є наповнення держбюджету (особливо стосовно імпортного мита) та захист свого ринку від конкуренції з боку іноземних товаровиробників.
При цьому фіскальне завдання може бути виконане при широкомасштабному використанні низьких ставок мита при імпорті товарів широкого вжитку. З одного боку, це спонукає імпортерів до ввезення "білого" ( легального ) імпорту, а не знаходження можливостей для реалізації схем із застосуванням імпорту "інших кольорів і відтінків", а з іншого - дозволяє ввозити значну кількість різноманітних товарів.
В іншому випадку, можна застосовувати митне оподаткування відносно невеликої групи товарів при високих ставках ввізного мита, що також дозволяє підтримувати митні надходження до бюджету на високому рівні.
Захисна функція митного тарифу виявляється не лише у випадках безпосередньої конкуренції вітчизняних товарів з іноземними, а й у разі потреби зменшення валютних витрат при несприятливій ситуації з платіжним балансом (штучне підвищення цін на імпортні товари при відсутності вітчизняних аналогів зменшує рівень їх споживання).
Таким чином, мито паралельно виконує обидві свої найважливіші функції. Впровадження митного тарифу збільшує бюджетні надходження та захищає національний ринок. При цьому застосування низьких митних ставок збільшує грошові надходження до державного бюджету, а використання високих ставок посилює захист власного ринку.
Оскільки митне регулювання застосовується в органічному поєднанні процедур застосування митного тарифу, товарної класифікації та методів визначення країни походження і встановлення митної вартості, то успішне виконання своїх функцій митним регулюванням досягається при використанні усіх його найважливіших складових частин.
Щоб дослідити мито як елемент державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності, слід провести його класифікацію. Для цього можна використовувати різні критерії та підходи, враховуючи його походження, вплив, принципи обмеження, способи нарахування та способи застосування митних ставок, період застосування, напрямки руху товарів, які підлягають обкладанню митом.

Таким чином, мито паралельно виконує обидві свої найважливіші функції. 

Впровадження митного тарифу збільшує бюджетні надходження та захищає національний ринок. При цьому, застосування низьких митних ставок збільшує грошові надходження до державного бюджету, а використання високих ставок посилює захист власного ринку.
Враховуючи вплив мита на ціни експортних або імпортних товарів, надання національним виробникам можливості отримання додаткових прибутків шляхом підвищення цін на свої товари, слід застосовувати диференційований підхід до встановлення мита на кожний окремий товар з урахуванням його цін на внутрішньому та міжнародному ринках.
Враховуючи використання різними країнами власних конкурентних переваг у зовнішній торгівлі та їх спеціалізацію на виготовленні окремих видів готової продукції або напівфабрикатів, зовнішньоторговельна політика держав диференційовано підходить до різних товарів або їх груп у питаннях обґрунтування та визначення мита.
Мито може встановлюватися:

· вищим за різницю між цінами на національному та світовому ринку (у цьому випадку воно захищає внутрішній ринок, утруднюючи доступ іноземним товарам).
·  на основі різниці між національними та міжнародними цінами (в цьому випадку воно наповнює державний бюджет і зрівнює конкурентні умови для товарів власного виробництва та імпортних).
·  нижчим від різниці між національними та світовими цінами (у даному випадку стимулюється імпорт, а митна ставка встановлена або дуже низька, або нульова).
Оскільки величина митної ставки є кількісним показником, то вона не дозволяє однозначно оцінити митний тариф як елемент державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності. У зв'язку з цим, за впливом на зовнішньоекономічну ситуацію в країні, мито слід розрізняти як реальне та номінальне. 

Якщо номінальне мито дає уявлення про ступінь митного обкладання товарів у країні в загальних рисах, то реальне мито показує справжній стан такого оподаткування. Реальне мито визначається з урахуванням світових та внутрішніх цін та ряду інших факторів, які впливають на його встановлення.
Номінальне мито може мати лише додатну ставку. Реальне мито може мати як додатну, так і від'ємну ставку (тоді, коли митний тариф на імпортні комплектуючі або напівфабрикати перевищує митний тариф на готову продукцію). Виходячи з цього, при формуванні ставок митного тарифу, необхідно враховувати інтереси національних споживачів і виробників. Для захисту вітчизняного товаровиробника і за наявності можливості заміни імпортної продукції на вітчизняну, ставку ввізного митного тарифу на готову продукцію слід встановлювати вище за ставку ввізного митного тарифу на комплектуючі. А для захисту вітчизняного виробника напівфабрикатів та комплектуючих, з одночасним стимулюванням ринкової конкуренції серед виробників кінцевого товару, ставку ввізного митного тарифу на готову продукцію необхідно встановлювати нижчою, ніж ставку ввізного митного тарифу на комплектуючі. У такий спосіб, шляхом надання пільг для імпорту сировини, напівфабрикатів і комплектуючих, стимулюються виробники готової продукції - експортери. Таким чином відбувається стримування або заохочення імпортних товарів залежно від рівня їх обробки.
Згідно із Законом України "Про Єдиний митний тариф", відповідно до напряму руху товарів розрізняють вивізне та ввізне мито.
Вивізне мито сплачується при експорті товарів за межі митної території України і встановлюється на обмежену кількість товарів. Встановлюється воно насамперед для обмеження вивезення певних товарів за межі держави через підвищення їх вартості після вивезення з України. Цей вид мита є актуальним для живих тварин, металобрухту, насіння олійних культур та шкірсировини.
Ввізне мито сплачується при ввезенні товарів на митну територію держави. В якості одного з методів здійснення політики протекціонізму, ввізне мито застосовують практично всі держави, хоч воно не є універсальним інструментом протекціоністської політики та певною мірою знижує рівень добробуту в країнах, які торгують. В Україні існує диференційований підхід до нарахування мита за наступними критеріями:
1) походження з держав чи економічних союзів, які мають в Україні режим найбільшого сприяння (у цьому разі суб'єкти зовнішньоекономічної діяльності інших країн або союзів мають певні пільги у сплаті митних платежів, крім випадків, коли визначені мита і пільги щодо їх сплати встановлені в межах преференційного режиму) застосовуються пільгові ставки ввізного мита, що передбачені митним тарифом України.
2) походження з держав, що разом з Україною входять до митних союзів або утворюють спільні спеціальні митні зони (у цьому разі при встановленні спеціального митного преференційного режиму застосовуються преференційні ставки ввізного мита).
3) для решти товарів встановлюються повні ставки ввізного мита.
Відповідно до способу нарахування в Україні застосовують такі види мита: адвалерне, специфічне та комбіноване.
Адвалерне мито - це основний вид мита, який нараховується у відсотках до митної вартості товарів, що підлягають обкладанню митом. Цей вид мита застосовують щодо тих товарів, які знаходяться в одній товарній групі, але мають різні характеристики. З одного боку, адвалерне мито завжди підтримує рівний ступінь захищеності внутрішнього ринку, незалежно від зміни ціни на товар. Воно завжди підвищує вартість імпортного товару на сталу величину відсотка від його ціни. З іншого боку, передбачаючи необхідність проведення митної оцінки товару з метою нарахування та обкладання його митом, тут присутній суб'єктивний чинник митного контролю, який при врахуванні людського фактора стає причиною зловживань і різних порушень з боку працівників митниці.
Специфічне мито нараховується в установленому грошовому розмірі на одиницю товарів, які підлягають обкладанню митом. Воно застосовується щодо стандартизованих товарів, але фіксований розмір цього мита помітно залежить від коливання світових цін. При їх низькому рівні специфічне мито добре захищає внутрішній ринок, але при зростанні цін рівень захисту за допомогою цього виду мита падає. У той же час воно не дає можливості маніпулювати визначенням власного розміру і, таким чином, не створює спокуси для зловживання співробітників митниці своїм службовим станом.
Комбіноване мито поєднує обидва попередні види митного обкладення товарів. При цьому воно виконує і захисну, і фіскальну функції, захищаючи вітчизняного виробника та наповнюючи державний бюджет. Використання специфічного та комбінованого мита унеможливлює свідоме заниження суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності митної вартості товарів і ухиляння від сплати митних платежів.
У ряді випадків, при перетині товарами митного кордону України, незалежно від інших видів мита, до них можуть застосовуватися особливі види мита: антидемпінгове, спеціальне та компенсаційне.
Антидемпінгове мито застосовується тоді, коли на митну територію України ввозять товари за цінами, що на момент такого ввезення є значно нижчими від їх конкурентних цін у країнах експорту, за умови створення загрози завдання збитків вітчизняним виробникам подібних або конкуруючих з імпортованими товарів. Цей вид мита використовується також при експорті з України товарів за цінами, які значно нижчі від цін на ці або аналогічні товари інших експортерів при створенні загрози завдання шкоди державним інтересам.
Ставки антидемпінгового мита не перевищують різницю між конкурентними цінами в країнах експорту та заявленими при ввезенні на митну територію України чи різницю між ціною товару, що експортується з України, та середньою ціною цих або аналогічних товарів інших вітчизняних експортерів.
Спеціальне мито використовується в якості захисного тоді, коли на митну територію України ввозиться така кількість товару (або за такими специфічними умовами), що виникає загроза завдання шкоди вітчизняним товаровиробникам таких або аналогічних товарів.

Спеціальне мито використовується у якості потужного запобіжного заходу проти порушників загальнонаціональних інтересів у зовнішньоекономічній діяльності та з метою боротьби з недобросовісною конкуренцією. Воно може також використовуватися як спосіб боротьби з дискримінаційними кроками інших держав у випадках порушення прав та законних інтересів українських суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності.
Ставки спеціального мита визначаються для кожного випадку окремо.
Компенсаційне мито пов'язане з використанням субсидій при виробництві чи експорті товарів і застосовується тоді, коли при імпорті товарів виникає загроза завдання шкоди вітчизняним товаровиробникам такої самої або аналогічної продукції, чи під час експорту товарів з'являється загроза державним інтересам.
Ставки компенсаційного мита не перевищують розміри отриманих товаровиробниками субсидій. У відповідності до терміну дії, мито може бути постійним і сезонним.
Постійне мито залишається незмінним протягом усього терміну свого застосування. Переважна більшість усіх митних ставок належить до постійних. Ця важлива обставина дає можливість підприємствам кваліфіковано планувати свою зовнішньоекономічну діяльність.
Для вирішення ряду оперативних завдань на окремо взяті товари тимчасово, не більше як на чотири місяці, може бути встановлене сезонне мито. Воно однозначно має протекціоністський характер і може вважатися винятком з певних пільгових митних режимів.
Відповідно до свого походження, мито може бути автономним або конвенційним. Без прийняття на себе будь-яких зобов'язань щодо інших країн, держава самостійно встановлює та змінює залежно від власних потреб та інтересів автономне мито. Таке мито застосовується до товарів незалежно від їх походження. При цьому воно має виражену фіскальну функцію. У той же час, автономне мито може бути інструментом досягнення певних цілей у митно-торговельній політиці держави навіть більше, ніж джерелом наповнення бюджету. Для досягнення обопільних інтересів (шляхом поступок у питаннях призначення автономного мита на окремі товари чи групи товарів, в обмін на певні інші поступки від торговельних партнерів) ставки автономного мита і порядок його застосування можуть змінюватися, перетворюючи його на договірне (конвенційне) мито.
Конвенційне мито є узгодженим і воно встановлюється внаслідок створення митного союзу чи угод з іншими країнами. Внаслідок цього, воно не може бути зміненим в односторонньому порядку. Використання конвенційного мита сприяє лібералізації зовнішньої торгівлі шляхом зменшення торговельних обмежень. Термін дії такого мита є тривалим і припиняється тоді, коли припиняють свою дію угоди, що викликали його впровадження.
Залежно від типів ставок, мито може бути постійним або змінним.
У даному випадку під постійним митом слід розуміти таке мито, ставки якого встановлюються державою та не підлягають зміні залежно від різних обставин.
Змінне мито є таким, при якому допускається зміна митних ставок при зміні рівня державних субсидій або цін на внутрішньому чи міжнародному ринку. Змінне мито зазвичай використовується країнами тоді, коли суттєво змінюються світові ціни на деякі групи або види товарів.
Таким чином, на ціни імпортних товарів та на рівень цін внутрішнього ринку, що безпосередньо впливає на результати фінансово-господарської діяльності підприємств, впливають ввізні митні ставки, які зібрані в Митному тарифі України (див. Закон "Про Митний тариф України" від 05.04.2001 р. №2371-111).

2.3. Вплив країни походження товару на застосування засобів тарифного регулювання.

Ще одним суттєвим елементом митно-тарифного регулювання є країна походження товару. Відповідно до ст. 276 Митного кодексу України, вона визначається для того, щоб мати можливість застосувати належні тарифні та нетарифні заходи регулювання імпорту товарів на митну територію України та їх експорт з цієї території, а також забезпечення обліку товарів у статистиці зовнішньої торгівлі [16].
Згідно з Постановою Кабінету Міністрів України "Про затвердження Порядку визначення країни походження товару, що переміщується через митний кордон України" від 12.12.2002 р. №1864 країна походження визначається згідно з принципами міжнародної практики. При цьому під країною походження товару розуміють не лише окремі країни, а також групи країн, митні союзи, регіон або частину країни, якщо є необхідність їх виділяти з метою визначення походження товару. Встановлено три головні параметри: переробка, відсотковий склад, перелік тих товарів, щодо яких країною походження вважається та, в якій він виготовлений повністю.
У відповідності із ст.278 Митного кодексу України [16], товарами, повністю виробленими в країні, вважаються:
1) корисні копалини, видобуті на її території або в межах її економічної зони.
2) рослинна продукція, вирощена та зібрана на її території.
3) живі тварини, що народились і вирощені в цій країні.
4) продукція, одержана від тварин, вирощених у цій країні.
5) продукція мисливського, рибальського та морського промислу.
6) продукція морського промислу, видобута та (або) вироблена у Світовому океані на суднах цієї країни або суднами, орендованими (зафрахтованими) нею.
7) вторинна сировина та відходи, які є результатом виробничих та інших операцій, здійснених у країні.
8) продукція високих технологій, одержана у відкритому космосі на космічних кораблях, що належать цій країні чи орендуються нею.
9) товари, вироблені в цій країні виключно з продукції, зазначеної вище.
Переробка чи обробка в країні, згідно ст.279 Митного кодексу України [16], вважаються достатніми тоді, коли товари, що перетинають митний кордон України, класифікуються в іншій тарифній позиції, ніж сировина, матеріали чи вироби, використані для їх виготовлення (і походженням з інших країн) або якщо при зміні вартості товару внаслідок його переробки, частка доданої вартості становить не менше як 50%. Якщо стосовно конкретного товару чи країни (країн), критерій достатньої переробки окремо не обумовлено, то застосовується правило, згідно з яким товар вважається підданим достатній переробці, якщо при цьому відбулася зміна класифікаційного коду товару відповідно до Гармонізованої системи опису та кодування то варів на рівні одного з перших чотирьох знаків.
Коли товари виробляються в рамках міждержавної кооперації, то при їх послідовній переробці ці країни розглядаються як одне ціле.
Основним документом, що підтверджує необхідні дані про країну походження, є сертифікат про походження товару. Видачею такого документа Торгово-промислова палата України засвідчує країну виробництва товару. Належність товару до тієї чи іншої країни може суттєво впливати на обкладання податками та зборами цього товару.
Згідно зі ст.282 Митного кодексу України [16], для підтвердження походження товару, митний орган має право вимагати сертифікат про походження. При експорті товару - у випадках, коли сертифікат необхідний і це відображено в правилах країни ввезення або передбачено міжнародними угодами України. При імпорті товару сертифікат подається обов'язково у наступних випадках:
а) на товари, що походять з країн, яким Україна надає преференції за Митним тарифом України.
б) на товари, ввезення яких з відповідної країни регулюється квотами або іншими заходами регулювання зовнішньоекономічної діяльності.
в) якщо це передбачено міжнародними угодами, укладеними Україною в установленому порядку, а також чинним українським законодавством у галузі охорони довкілля, здоров'я населення, захисту прав споживачів, громадського порядку, державної безпеки та інших життєво важливих інтересів України.
г) у тих випадках, коли в документах, які подаються для митного оформлення, немає відомостей про походження товарів або у митного органу є достатні підстави вважати, що декларуються недостовірні відомості про походження товарів.
Відповідно до вимог ст. 283 Митного кодексу України [16], сертифікат про походження товару повинен однозначно свідчити про те, що зазначений товар походить із відповідної країни і має містити:
· письмову заяву експортера про країну походження товару.
· письмове посвідчення компетентного органу країни вивезення, що видав сертифікат, про те, що наведені у ньому відомості відповідають дійсності.
Сертифікат про походження товару подається разом з митною декларацією, декларацією митної вартості та іншими документами, що подаються для митного оформлення.
Якщо походження товарів не встановлено достовірно, то вони оформлюються митницею за повними ставками. Але, якщо протягом одного року від здійснення митного оформлення, суб'єкт зовнішньоекономічної діяльності надасть митному органу належним чином оформлене посвідчення про походження товару, то до цього товару може бути відновлено режим найбільшого сприяння або преференційний режим.
При визначенні країни походження товару, згідно ст. 285 Митного кодексу України, не береться до уваги походження енергії, машин, обладнання та інструментів, які використовуються для його виробництва. При цьому особливості визначення країни походження товару, що вивозиться з території спеціальних (вільних) економічних зон, розташованих на території України, встановлюється відповідно до закону.
У випадку відсутності сертифіката про походження або додаткових відомостей щодо походження товару чи неможливості однозначно встановити країну походження товару, він пропускається через митний кордон України лише в разі сплати мита за повними ставками.
Таким чином, підтвердження країни походження товарів впливає на розмір мита чи може зовсім звільнити товар від нього або ж мати певний вплив на застосування деяких заходів нетарифного регулювання (при кількісних обмеженнях експортно-імпортних операцій державою).
Сучасне митно-тарифне регулювання в Україні не створилося миттєво. Разом з національною економікою та інструментами державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності, воно пройшло свій еволюційний шлях.

2.4. Поняття митної вартості та методи її визначення

Митна вартість є важливою складовою митно-тарифного регулювання товарів. Здійснюючи митний контроль та митне оформлення товарів і транспорту, використовують цей елемент регулювання для того, щоб:
· обкласти товари ввізним або вивізним митом.
· вести митну та зовнішньоекономічну статистику.
· застосувати нетарифні заходи регулювання (квотування, ліцензування тощо).
У переважній більшості держав митні платежі становлять певний відсоток вартості імпортованого/експортованого товару. У той же час, для покупця вкрай важливою є вартість товару, на яку можуть впливати різні обставини, що супроводжують поставку цього товару. Цілком очевидно, що у випадку передачі товару продавцем, покупцеві безпосередньо на складі у своїй країні, його вартість буде меншою за вартість цього самого товару у випадку, якби продавець доставив свій товар у країну покупця за свій рахунок. Хоч товар і той самий, але його вартість може суттєво відрізнятися, залежно від умов передачі цього товару продавцем покупцеві. Звідси випливає потреба урівняти в правах як продавця, так і покупця щодо митної оцінки незалежно від умов поставки. Це, в свою чергу, потребує єдиного підходу до оцінки товарів саме для митних цілей у різних країнах.
Такий підхід повинен забезпечувати єдину митну оцінку товарів, що поставляються на різних умовах поставки, незважаючи на те, що продавець чи покупець у дійсності несе витрати з доставки товарів та оплати митних платежів.
У зв'язку з цим, для кожного суб'єкта зовнішньоекономічної діяльності дуже важливим є спосіб, за яким буде проведена митна оцінка. Адже прямим наслідком митної оцінки стане висновок про економічну доцільність угоди, розрахунок прибутку від зовнішньоекономічної операції тощо.
Не буде перебільшенням сказати, що митна оцінка - це одне з найважливіших питань розвитку зовнішньої торгівлі між країнами.
У зв'язку з цим, для забезпечення справедливої, рівноцінної та прозорої митної оцінки товару за різних умов поставки, на Конференції ООН було прийнято рішення про загальні правила митної оцінки товарів і введено розрахункову величину - митну вартість. Вона встановлена як ціна, яка фактично сплачена або підлягає сплаті на момент перетину товаром митного кордону держави. 

Для визначення митної вартості вироблено єдині критерії, а саме: момент перетину митного кордону та ціна угоди (тобто вартість, яка зазначена в рахунку-фактурі). При цьому значення митної вартості для однакових товарів буде однаковим навіть тоді, коли вони поставляються за різними умовами поставки. Методи визначення митної вартості та послідовність їх застосування представлені на рис. 2.5. та 2.6 [7].

Законодавче визначення терміну "митна вартість" дає ст. 16 Закону України "Про Митний тариф України" та ст. 259 Митного кодексу України [16, с. 259], згідно з якими митною вартістю товарів є заявлена декларантом або визначена митним органом вартість товарів, які переміщуються через митний кордон України та яка обчислюється на момент перетинання товарами митного кордону держави…
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Рис. 2.5. Методи визначення митної вартості
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Рис. 2.6.  Послідовність застосування методів визначення митної вартості
Розрахунок митної вартості здійснюється насамперед на основі ціни угоди, тобто фактурної вартості товару. Фактурна (або контрактна) вартість - це ціна товару, що обумовлена в контракті та в рахунку-фактурі.
Подальший розрахунок митної вартості здійснюється з урахуванням умов поставки товару відповідно до інтерпретації Міжнародних комерційних термінів INKOTERMS, виходячи з того, які саме витрати включені продавцем до рахунку-фактури і коли вони зроблені: до перетину митного кордону чи після цього.
При розрахунку митної вартості товарів, ті витрати, що зроблені до перетину товаром митного кордону (якщо вони не включені до рахунку-фактури), додаються до фактурної вартості. Сюди можна віднести оплату за навантаження товару на транспортний засіб, сплачене вивізне мито, страхові витрати та ін.
Ті самі витрати, що зроблені після перетину товаром митного кордону, віднімаються (якщо вони включені до рахунку-фактури).
У разі неможливості визначення митної вартості на основі наданих документів (відсутня рахунок-фактура тощо), митні органи визначають її самостійно на підставі цін на ідентичні або подібні товари, що діють у провідних країнах-експортерах зазначених товарів.
Відповідно до діючого законодавства України, митна вартість товарів та інших предметів, які перетинають митний кордон України, в більшості випадків становить основу для митного оподаткування.

2.5. Класифікація товарів для цілей митного оформлення.

Значний асортимент товарів виробляють, імпортують та експортують різні країни. З метою регулювання виробництва та здійснення міжнародної торгівлі, слід відрізняти товари між собою. У зв'язку з цим, було прийнято рішення створити систематизований перелік товарів і присвоїти їм цифрові коди.
Коли б кожна національна промисловість виробляла та експортувала (імпортувала) досить обмежену кількість товарів (наприклад, лише нафту та нафтопродукти), то не було б необхідності створювати будь-яку спеціальну номенклатуру товарів.
Оскільки є потреба в експорті та імпорті тисяч різноманітних видів товарів, то без систематизації даних усіх цих товарів, досить важко їх розподілити, тому що описи різних товарів можуть перекривати один одного (наприклад, картоплю можна віднести і до овочів і до харчових продуктів). І лише певна систематизація надає можливість уникнути імовірних труднощів при класифікації певних товарів.
При запровадженні державою ряду засобів державного регулювання зовнішньоекономічної діяльності, таких як ліцензування або встановлення ставок мита, зробити це з усіх товарів без їх чіткої систематизації непросто. Щоб мати можливість відрізняти різні товари, їх слід відповідно систематизувати та класифікувати.
Таким систематизованим переліком товарів є Українська класифікація товарів зовнішньоекономічної діяльності (далі -УКТ ЗЕД), де кожний товар має своє визначене місце. У товарній номенклатурі всі товари систематизовано за розділами, розділи поділено на групи, а групи - на товари.
При декларуванні товарів для проведення їх митного оформлення, важливим є заповнення граф 31 та 33 вантажної митної декларації. У графі 31 вказується комерційна і фірмова назва товару, його характеристики, які включають у себе асортимент, номери моделей, розміри, типи, стандарти, комплектність та інші відомості про товар, що дають можливість однозначно класифікувати його згідно коду, вказаному у графі 33 Вантажної митної декларації.

Приклад Вантажної митної декларації наведений в додатку 1.
У Митному тарифі України ставки мита наведені у відповідності до кодів товарів. Нетарифні обмеження, в основному, застосовуються до товарів, указаних у вигляді кодів товарів або товарних позицій.
Структура групи УКТ ЗЕД включає найменування розділу, код та найменування групи, код і найменування товарної позиції, кодове позначення товару, найменування товару, преференційну, пільгову, повну ставки мита, а також скорочене позначення додаткових одиниць його виміру.
Елементами структури УКТ ЗЕД є система кодування та система класифікації.
Кодування товару — це представлення товару у вигляді цифрового знака. Код товару в УКТ ЗЕД десятизначний і формується наступним чином:
· код групи — 2 знаки.
· код позиції — 4 знаки.
· код субпозиції — 6 знаків.
· код підсубпозиції — 10 знаків.

Структура десятизначного коду товару згідно з УКТЗЕД відображена на рисунку 2.7. [7].
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Рис.2.7. Структура десятинного коду товару згідно з УКТЗЕД

Отже, в УКТ ЗЕД всі товари згруповані на кількох рівнях інформаційного значення. Починаються вони від рівнів найбільш загального опису категорій товарів і закінчуються рівнями опису конкретних товарів.

2.6. Визначення митної вартості експортних товарів

Відповідно до ст. 274 Митного кодексу України [16], митна вартість експортних товарів визначається на підставі ціни, яку було фактично сплачено або яка підлягає сплаті за ці товари на момент перетинe митного кордону держави.
До митної вартості також включаються фактичні витрати, якщо вони до того не були включені. Такими витратами є:
· оплата вантажно-розвантажувальних робіт, транспортування та страхування до пункту перетину митного кордону України.
· комісійні та брокерські винагороди.
· ліцензійні та інші платежі за використання об'єктів права інтелектуальної власності, які покупець повинен прямо чи побічно здійснити в результаті продажу чи експорту товарів, які оцінюються.
Митна вартість товарів, які вивозяться з України на підставі договору, відмінного від договорів купівлі-продажу, визначається на основі документально підтвердженої ціни.
У разі встановлення цінових обмежень під час вивезення окремих товарів (індикативні ціни, граничні рівні цін та ціни, що встановлені в результаті антидемпінгових розслідувань тощо), митна вартість таких товарів у разі вивезення (експорту) їх з України визначається з урахуванням положень, що визначають порядок застосування зазначених обмежень.
Слід сказати, що, згідно зі ст. 275 Митного кодексу України [16], в основі розрахунку митної вартості знаходиться ціна угоди, що є фактично сплаченою або має бути сплаченою за експортні товари в разі, якщо на ціну не вплинули:
· обмеження, які стосуються прав експортера на оцінювані товари.
· залежність ціни угоди та самого продажу від умов, які неможливо врахувати.
· відомості, що надаються декларантом товару не підтверджені документально або вони не достовірні.
· якщо експортер та імпортер є взаємозалежними.
Відповідно до ст. 262 Митного Кодексу України [16], митна вартість товарів і метод її визначення заявляються декларантом митному органу під час переміщення товарів через митний кордон України шляхом подання декларації митної вартості.
Декларації заповнюються державною мовою із використанням комп'ютера. Загальні правила заповнення декларацій регламентовані наказом Держмитслужби України "Про затвердження Порядку заповнення декларації митної вартості" від 02.12.2003 за №828.

2.7. Митні документи 

У сучасній зовнішній торгівлі застосовується понад 600 типів документів. Це товаровиробничі, платіжні та транспортні документи, які характеризують товар, містять дані про його походження, кількість, якість, ціну тощо. Водночас оформлення різних документів потребує багато часу і витрат. Вимоги, пов’язані з оформленням митної документації, ускладнюють процедуру пропускання товару через митний кордон, затримують проходження вантажу, а через це, підвищують вартість зовнішньоторговельних операцій. Шляхом до скорочення витрат є використання загальноприйнятих світових стандартів, розроблених міжнародною організацією стандартів. Крім цього, потрібно пристосовуватись до правил, що склалися в країні-імпортері. Останніми роками були зроблені кроки щодо уніфікації товаровиробничих документів. Зокрема, такий єдиний пакет розроблений ЄС. Він включає сертифікат про походження товару, декларацію та повідомлення на імпорт, довідку про преференції, повідомлення про відправлення, відвантажувальну накладну, а також інструкції щодо заповнення цих документів.
Вантажна митна декларація (додаток 1) - письмова заява, яка містить у собі відомості про товари та інші предмети і транспортні засоби, мету їх переміщення через митний кордон України або відомості про зміну митного режиму щодо цих товарів, а також інформацію, необхідну для здійснення митного контролю, митного оформлення, ведення митної статистики, нарахування митних платежів.

Вона оформлюється на бланках встановленої форми, а саме: МД-2, МД-3, МД-8.

Вантажна митна декларація не складається на товари митною вартістю до 100 євро (за винятком товарів, що підлягають експортному контролю та імпортних товарів, на які встановлено акцизний збір).

Облікова картка - підтверджує постановку на облік (акредитацію) суб'єкта ЗЕД у митних органах України. Вимагається при здійсненні будь-яких операцій у митних органах.

Основними документами, що регламентують ці положення, є:

1. Наказ ДМКУ від 31.05.1996 N 237 "Про затвердження порядку ведення обліку суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності в митних органах".

2. Лист ДМСУ від 05.09.1997 N 11/3-8383 "Про тимчасовий порядок митного оформлення зовнішньоторговельних операцій приватних пiдприємцiв", "Про затвердження Порядку здійснення митного контролю й митного оформлення товарів iз застосуванням вантажної митної декларації".

3. Наказ ДМСУ від 09.07.1997 N 307 (Лист ДМСУ N 11/3-9660) "Про затвердження Iнструкцiї про порядок заповнення вантажної митної декларації"

4. Наказ ДМСУ від 30.06.1998 N 380 "Про затвердження Порядку заповнення граф вантажної митної декларації вiдповiдно до митних режимів експорту, імпорту, транзиту, тимчасового ввезення (вивезення), митного складу, магазину безмитної торгiвлi".

Декларація митної вартості - заява особи митному органу за встановленою формою відомостей щодо митної вартості товарів, які переміщуються через митний кордон України чи по відношенню до яких зманюється митний режим.

Попередня декларація - документ, що містить у собі вiдомостi про товари, які ввозяться в Україну (з будь-якою метою, крім транзиту). Заповнюється на бланку уніфікованого адміністративного документа форми МД-2 (МД-3).
Цей документ не є вантажною митною декларацією, Попередня декларація використовується виключно в якості документа контролю за доставкою товарів до митниці призначення.

Міжнародна автомобільна накладна (CMR) - документ, який супроводжує транспортні засоби. Свідчить про укладення договору на перевезення вантажів.

Залізнична накладна (СМГС) - основний перевізний документ установленої форми, вiдповiдно оформлений i наданий залiзницi відправником разом з вантажем. Накладна є формою обов'язкової двосторонньої письмової угоди про перевезення вантажу, яка укладається відправником i залізницею на користь третьої сторони - вантажоодержувача. Накладна одночасно є договором на заставу вантажу для забезпечення гарантії, здійснення належної провізної плати та інших платежів за перевезення. Накладна супроводжує вантаж на всьому шляху перевезення до станції призначення.

Авiацiйна вантажна накладна (Air Waybill) - документ, що свідчить про укладення договору про повітряне перевезення товарів та інших предметів, умови перевезення, а також прийняття товарів та інших предметів до перевезення.

Коносамент (Bill of Lading) - документ, який регулює правовідносини між перевізником та одержувачем вантажу, свідчить про прийняття перевізником вантажу, вiдомостi про який наведено в коносаменті, та є одним з документів, що підтверджують наявність i зміст договору морського перевезення.

У коносаменті зазначаються:
· Найменування судна, якщо вантаж прийнято до перевезення на визначеному судні; 

· Найменування перевізника; 

· Місце приймання або навантаження вантажу; 

· Найменування відправника; 

· Місце призначення вантажу чи, при наявності чартеру, місце призначення або направлення судна; 

· Найменування одержувача вантажу (іменний коносамент);

· Передаточний надпис (ордерний коносамент);

· Пред'явник (коносамент на пред'явника); 

· Найменування вантажу, його маркування, кiлькiсть місць чи кiлькiсть та/або міра (маса, об'єм), а в необхідних випадках - дані про зовнiшнiй вигляд, стан i особливі властивості вантажу; 

· Фрахт та iншi належні перевізнику платежі або посилання, що фрахт повинен бути сплачений згідно з умовами, викладеними в рейсовому чартері або іншому документі, чи позначки, що фрахт повністю сплачено; 

· Час i місце видачі коносамента; 

· Кiлькiсть складених примiрникiв коносамента; 

· Підпис капітана або іншого представника перевізника. 

Перевізник зобов'язаний видати відправнику на його бажання кілька примiрникiв коносамента тотожного змісту. Доречі, в кожному з них, вiдмiчається кiлькiсть складених примiрникiв коносамента. Після видачі вантажу по одному з примiрникiв коносамента, решта примiрникiв втрачає силу.

Коносамент передається з дотриманням таких правил:

· іменний коносамент може передаватися за іменними передаточними написами або в iншiй формі з дотриманням правил, установлених для передачі боргової вимоги; 

· ордерний коносамент може передаватися за іменними або бланковими передаточними написами; 

· коносамент на пред'явника може передаватися шляхом простого вручення.

Вантаж видається в порту призначення:

· за іменним коносаментом одержувачу, вказаному в коносаменті, або особі, якій коносамент було передано за іменним передаточним написом або в iншiй формі з дотриманням правил, установлених для передачі боргової вимоги; 

· за ордерним коносаментом - відправнику або одержувачу залежно від того, складений коносамент "наказу відправника" або "наказу одержувача", а в разі наявності у коносаменті передаточних написів - особі, зазначеній в останньому з неперервного ряду передаточних написів, або пред’явникові коносамента з останнім бланковим написом; 

· за коносаментом на пред'явника - пред'явнику коносамента.

CARNET TIR (книжка МДП) - документ, який свідчить про перевезення товарів та інших предметів за умовами згідно Конвенції МДП 1975 року.

Може використовуватись при здійсненні перевезень вантажів з використанням автомобільного виду транспорту. Наявність книжки МДП підтверджує допущення транспортного засобу до перевезення вантажів під митними печатками та пломбами та дійсність фінансової гарантії.

Дає підстави митним органам виставляти позов до національного гарантійного об'єднання (АсМАП) у разі недоставляння вантажів до митниць призначення.

Свідоцтво про допущення транспортного засобу до перевезення. При перевезенні вантажів автомобільним транспортом перевізники - резиденти України допускаються до перевезень вантажів під митним забезпеченням за умови наявності у них: 

· ліцензії Міністерства транспорту України на право здійснення міжнародних перевезень вантажів автомобільним транспортом (крім перевезень до країн СНД); 

· та свідоцтва про допущення дорожнього транспортного засобу до перевезення вантажів з митними печатками i пломбами, виданого митними органами України.

При переміщенні товарів за книжкою МДП наявність свідоцтва обов’язкова.

Вантажна митна декларація типу "31 ПС" є документом, що використовується для контролю за багаторазовим переміщенням через митний кордон України повітряних суден, що належать резидентам.

Кожне переміщення повітряного судна через митний кордон України здійснюється за умови подання в авіаційному пункті пропуску через митний кордон України четвертого примірника такої декларації. Після завершення контролю на кордоні примірник декларації повертається заявнику для зберігання.

Вантажна митна декларація типу "31 ВТЗ" є документом, що використовується для контролю за багаторазовим переміщенням через митний кордон України водних транспортних засобів, що належать резидентам.

Кожне переміщення водного транспортного засобу через митний кордон України здійснюється за умови подання в пункті пропуску через митний кордон України четвертого примірника такої декларації. Після завершення контролю на кордоні примірник декларації повертається заявнику для зберігання.

Документи, що підтверджують витрати на доставку товарів застосовуються в комерційній практиці для оформлення відповідних угод та використовуються декларантами для визначення митної вартості товарів.

В якості таких документів можуть використовуватися:

· документ, що визначає відносини сторін в угоді по наданню послуг по доставці товарів від місця відправлення до місця призначення; 

· рахунок-фактура від виконавця угоди доставки, що містить реквізити сторін, суму та умови платежу, а також предмет платежу; 

· банкiвськi платiжнi документи, що підтверджують факт сплати послуг по доставці у вiдповiдностi до виставленого рахунку-фактури.

Рахунок-фактура (invoicе, rechnung) - документ, який супроводжує переміщувані через митний кордон України товари й інші предмети, вказує їх вартість та дозволяє їх ідентифікувати. Цей документ використовується для здійснення взаєморозрахунків   сторін - контрагентів угоди, а також він є основним документом, на підставі якого декларант визначає митну вартість товарів, що переміщуються через митний кордон України.

Рахунок-проформа - комерційний документ, який містить відомості про ціну товару, але не використовується для здійснення розрахунків за товар (бартер, консигнація, ордерні поставки, давальницька сировина, готова продукція, виставки, ярмарки тощо). Він є основним документом, на підставі якого декларант визначає митну вартість товарів, що переміщуються через митний кордон України.

Зовнішньоекономічний договір (контракт) - матеріально оформлена угода двох або більше суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності та їх іноземних контрагентів, якщо інше не встановлено законом або міжнародним договором України, та спрямована на встановлення, зміну або припинення їх взаємних прав та обов'язків у зовнішньоекономічній діяльності. Для здійснення зовнішньоекономічної діяльності контракт складається у письмовій формі.

Ліцензія - належним чином оформлене право на експорт (імпорт) протягом встановленого терміну певних товарів. Видається Мінекономіки та з питань європейської інтеграції України та представляється митним органам під час декларування імпорту товарів, що підлягають ліцензуванню.

У разі відсутності озоноруйнівних речовин у продукції, що підлягає ліцензуванню, митне оформлення вантажів здійснюється без ліцензії, на підставі листів-роз'яснень Міністерства екології та природних ресурсів і його територіальних органів про те, що така продукція не містить озоноруйнівних речовин і ліцензування не потребує.

Ветеринарний сертифікат (свідоцтво) країни походження - повинен обов'язково містити відомості про конкретного одержувача товарів в Україні та є однією з підстав для ввезення товарів, які підлягають ветеринарному контролю, на митну територію України. Ветеринарний сертифікат завіряється номерною печаткою, особистим підписом фахівця пункту держветконтролю та відбитком штампу "Вивантаження та митне оформлення під прикордонним держветконтролем".

Ветеринарне свідоцтво - документ, що видається фахівцями структурних підрозділів регіональних служб держветконтролю за місцем оформлення вантажу після проведення ветеринарно-санітарної експертизи та є однією з підстав для митного оформлення підконтрольних товарів. Форма ветеринарного свідоцтва (Ф 1, Ф 2, Ф 3) залежить від виду підконтрольного товару. Порядок видачі ветеринарних свідоцтв та перелік підконтрольних товарів, з розбивкою за формами ветеринарного свідоцтва, затверджено наказом Державного департаменту ветеринарної медицини Міністерства аграрної політики України від 19.04.2005 № 32 “Про затвердження Правил видачі ветеринарних документів на вантажі, що підлягають обов'язковому ветеринарно-санітарному контролю та нагляду” (загальний перелік за кодами УКТЗЕД див. у постанові КМУ від 24.10.2002 № 1569).

Фітосанітарний сертифікат - є підставою для ввезення на митну територію України та здійснення митного оформлення підкарантинних матеріалів (їх перелік встановлено постановою КМ України від 26.05.2004 № 672). Фітосанітарний сертифікат видається державним органом з карантину і захисту рослин країни-експортера. Ввезення підкарантинних матеріалів з країн, що не мають державних органів з карантину і захисту рослин, дозволяється без фітосанітарного сертифіката з попереднім оформленням карантинного дозволу Укрголовдержкарантину, в якому встановлюються конкретні вимоги щодо їх ввезення та використання.

Карантинний дозвіл на імпорт – є підставою для ввезення на митну територію України та здійснення митного оформлення підкарантинних матеріалів та об’єктів (їх перелік встановлено постановою КМ України від 26.05.2004 № 672). Карантинний дозвіл на імпорт видає Головна державна інспекція з карантину рослин (Укрголовдержкарантин). Перевезення вантажу через державний кордон України дозволяється тільки через конкретний пункт (пункти) пропуску, зазначений (зазначені) у карантинному дозволі. Термін дії дозволу не більше, ніж на півроку. Оплата за оформлення карантинного дозволу здійснюється за розцінками, затвердженими постановою Кабінету Міністрів України від 24.11.93 № 953.

Дозволи органів екологічного контролю видаються уповноваженими органами Міністерства екології та природних ресурсів при здійсненні митного оформлення товарів, які підлягають екологічному контролю.

Залежно від виду товару та умов його ввезення, до митниці представляються:

· погодження на ввезення продукції, що може містити озоноруйнуючі речовини; 

· дозвіл (ліцензія) на ввезення екологiчно-небезпечних вантажів або відходів; 

· дозвіл на імпорт товарів, що були у вжитку згідно Положення про контроль за транскордонним перевезенням відходів i їх утилiзацiєю/видаленням; 

· дозвіл на виробництво, зберігання, транспортування, використання, захоронення, знищення та утилізацію отруйних речовин, у тому числі токсичних промислових вiдходiв, продуктів бiотехнологiї та інших бiологiчних речовин; 

· висновок про дотримання вимог чинного законодавства, норм i правил з ядерної та радiацiйної безпеки при експорті (iмпортi) радіоактивних матерiалiв - для перевезення через митний кордон України джерел іонізуючого випромінювання; 

· погодження органу виконавчої влади у галузі охорони навколишнього природного середовища при ввезенні металобрухту; 

· дозвіл на перевезення радіоактивних матеріалів.

Ввезення на митну територію виробів медичного призначення, медичної техніки та імунобіологічних препаратів, що використовуються в медичній практиці в Україні дозволяється при наявності дозвільного документа Державної служби лікарських засобів i виробів медичного призначення.

Підставою для ввезення можуть бути наступні документи:

1.
При ввезенні в Україну виробів медичного призначення, медичної техніки:

· підтвердження про державну реєстрацію для зареєстрованої в Україні продукції;

· одноразовий дозвіл для незареєстрованої в Україні продукції; 

· висновок про можливість застосування в медичній практиці для незареєстрованої в Україні продукції. 

2.
При ввезенні в Україну імунобіологічних препаратів:

· -
підтвердження про державну реєстрацію для зареєстрованої в Україні продукції; 

· -
одноразовий дозвіл для незареєстрованої в Україні продукції. 

Підставою для митного оформлення імпорту лікарських засобів із застосуванням пільг по сплаті ПДВ є підтвердження про державну реєстрацію для зареєстрованої в Україні продукції та наявність товарів у Міжвідомчій базі даних зареєстрованих в Україні лікарських засобів.

Підприємствам, одним з видів діяльності яких є медична практика, додатково необхідно представляти під час митного оформлення ліцензію на право здійснення медичної практики та  копію ліцензії, завірену в установленому порядку.

Разова (індивідуальна) ліцензія - видається Мінекономіки для здійснення кожної зовнішньоекономічної операції суб`єктом ЗЕД, до якого, згідно зі ст. 37 Закону України "Про зовнішньоекономічну діяльність", застосовані спеціальні санкції.

Сертифікат про походження товарів - документ встановленої форми, який застосовується для підтвердження країни походження товару. Даний сертифікат видається уповноваженими органами країни - експортера товару та використовується як одна з підстав для застосування пільгової ставки мита (якщо це передбачено для країни походження товару). Подання в митницю сертифіката про походження товару є оптимальним варіантом для декларанта. Цей документ розглядається митницею як основний документ, що однозначно свідчить про те, що вказаний товар походить з тієї або іншої країни. Сертифікат про походження надається разом з вантажною митною декларацією при декларуванні товарів.

Країна походження також може бути визначена і на підставі інших документів (за даними, що вказані у рахунку-фактурi, рахунку-проформi, товарних накладних, пакувальних листах, відвантажувальних специфiкацiях, сертифікатах вiдповiдностi, якості, фiтосанiтарному, ветеринарному тощо, митній декларації країни експорту, письмовій заяві експортера (відправника) тощо, якими супроводжується товар. У таких випадках рекомендується орієнтувати експортера (відправника) на необхідність зазначення у "комерційному" або іншому документі інформації про країну походження кожного конкретного товару. Обов'язковою умовою у таких випадках є відповідність даних, що вказані у товаросупровідних документах з фактичними даними, встановленими митницею при здійсненні митного огляду.

У разі вiдсутностi в документах, якими супроводжується товар, відомостей про країну походження товару, допускається встановлення країни походження на пiдставi iнформацiї (ярликів, етикеток, маркування), що міститься безпосередньо на товарі, або має відношення до нього (паспорти, технічна документація, висновки-експертизи митних та інших уповноважених органів тощо). Ця умова може бути застосована лише в разі проведення митного огляду зі складанням акта про проведення митного огляду в установленому порядку. Якщо на товарі містяться iншi вiдомостi про країну походження товару, ніж ті, що зазначені в документах, якими супроводжується товар, то країна походження товару має підтверджуватися сертифікатом.

Якщо на товарі або в документах, якими супроводжується товар, містяться iншi вiдомостi про країну походження товару, ніж ті, що зазначені в сертифiкатi, то країна походження товару визнається на пiдставi даних сертифіката. У таких випадках митниці потрібно представити письмове пояснення органу, що видав сертифікат або експортера (виробника) товару, про причини такої розбіжності у відомостях про походження товару. Якщо таке пояснення не представлене, то країна походження визначається на підставі маркування товару. У встановлених законодавством порядку надання митниці сертифікату про походження товару є обов'язковим у будь-якому випадку.


ПИТАННЯ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ 
1. Охарактеризуйте митний контроль та митне оформлення при здійсненні ЗЕД.

2. Дайте характеристику системи митного регулювання ЗЕД в Україні.

3. Охарактеризуйте правову базу митно-тарифного регулювання.

4. Обґрунтуйте важливість сертифікату про походження товарів.

5. Яких правил необхідно дотримуватись при передачі коносаменту?

6. Яку інформацію містить в собі дозвіл органів екологічного контролю?

ПИТАННЯ ПРАКТИЧНИХ ЗАНЯТЬ
1. Інструменти митно-тарифного регулювання ЗЕД в Україні.

2. Митний тариф в системі митного регулювання.

3. Функції митного тарифу.

4. Перелік та особливості документів, що застосовуються в ЗЕД

5. Визначення повного пакету документів при транспортуванні товарів різними видами транспорту

ПИТАННЯ ДЛЯ САМОСТІЙНОЇ РОБОТИ СТУДЕНТА
1. Методи визначення митної вартості товарів.

2. Види та ставки мита.

3. Митне оформлення товарів при перетині кордону України.

4. Які відомості зазначаються у вантажній митній декларації ?

5. Проаналізувати «наповненість» документації

ТЕСТИ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ

1.Фіскальна функція мита це:

1) заборона на ввіз певної продукції на митну територію України;
2) метод визначення митної вартості товарів;
3) наповнення державного бюджету країни;
4) підтвердження країни походження товару.

2. Єдину ставку для одного товару чи товарної групи незалежно від країни походження називають:

1) простими митними тарифами;
2) складними митними тарифами;
3) сезонними митними тарифами;
4) специфічними митними тарифами.

3. Інструментами тарифного регулювання зовнішньоекономічної діяльності є:

1) сертифікація;
2) державна реєстрація експортних контрактів;
3) акциз;
4) квотування.

4. Систематизований перелік митних ставок, які визначають розмір оплати по експортним та імпортним операціям називають:

1) митними тарифами;
2) прикордонним податком;
3) акцизом;
4) імпортним депозитом

5. Відсутній такий вид митного режиму:

1) знищення або руйнування;
2) реімпорт;
3) магазин безмитної торгівлі;
4) переробка на митній території України,
6. Air Waybill  - це :

а) коносамент;

б) ліцензія;

в) авiацiйна вантажна накладна;

г) дозвіл на перевезення вантажу.

7. Належним чином оформлене право на експорт (імпорт), - це:

а) ліцензія;
б) квота;
в) сертифікат;
г) декларація митної вартості.
8. Коносамент застосовується при перевезеннях:

а) авіаційним транспортом;
б) автомобільним транспортом;
в) залізничним транспортом;
г) морським транспортом.
9. За якими документами вантаж видається в порту призначення:

а) за іменним коносаментом одержувачу;
б) за ордерним коносаментом;
в) за коносаментом на пред'явника;
г) всі відповіді вірні.
10. Вантажна митна декларація – це:

а) письмова заява, яка містить у собі відомості про товари та інші предмети і транспортні засоби, мету їх переміщення через митний кордон України;
б) усна заява про перетин кордону України;
в) довідка;
г) повідомлення імпортеру про прибуття товару.
3. НЕТАРИФНЕ РЕГУЛЮВАННЯ ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНИХ ОПЕРАЦІЙ


КЛЮЧОВІ ТЕРМІНИ ТА ПОНЯТТЯ

	· Ліцензія
	· Режим квотування

	· Квота
	· Система ліцензування

	· Ліцензування
	· Система квотування

	· Квотування
	· Нетарифний бар’єр

	· Експортна квота
	· Нетарифне регулювання

	· Імпортна квота
	· Ліцензований імпорт

	· Режим ліцензування
	· Обмеження експорту



ВИВЧАЮЧИ ЦЕЙ РОЗДІЛ,

Ви повинні знати:

	· Сутність нетарифних методів регулювання ЗЕД в України.

	· Приховані методи нетарифного регулювання.


Ви повинні вміти:

	· Проаналізувати доцільність застосування квот та ліцензій.

	· Обґрунтувати основні вимоги щодо охорони навколишнього середовища при нетарифному регулюванні.


ЛЕКЦІЙНИЙ МАТЕРІАЛ

3. НЕТАРИФНЕ РЕГУЛЮВАННЯ ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНИХ ОПЕРАЦІЙ

3.1. Методи кількісних обмежень та особливості їх використання в Україні

Згідно Декрету Кабінету Міністрів України «Про квотування і ліцензування експорту товарів (робіт, послуг)» від 12.01.93 р. № 6-93, із змінами і доповненнями, для окремих видів товарів встановлені кількісні і вартісні обмеження щодо їх переміщення через митний кордон України - так званий режим ліцензування і квотування.

Експортна (імпортна) квота є граничним обсягом товарів певної категорії (кількісним обмеженням), визначеним в натуральних і вартісних одиницях, який дозволено експортувати з території України (імпортувати на територію України) протягом встановленого терміну.

В Україні виділяють наступні види експортних (імпортних) квот:

· глобальні – це такі квоти на товари, які встановлені без зазначення певних країн, куди цей товар експортується або з яких імпортується;
· групові – це такі квоти на товари, в яких зазначається перелік певних країн, куди цей товар експортується або з яких імпортується;
· індивідуальні – це такі квоти на товари, які встановлюються із зазначенням певної конкретної країни, куди цей товар експортується або з яких імпортується;
· антидемпінгові;
· компенсаційні;
· спеціальні.

По кожному виду товару може встановлюватися тільки один вид квоти.

Квотування здійснюється шляхом видачі індивідуальних ліцензій, причому загальний обсяг експорту (імпорту) за такими ліцензіями не повинен перевищувати обсягу встановленої квоти.
Рішення про введення режиму ліцензування і квотування експорту (імпорту) ухвалюється КМУ за поданням Мінекономіки України з щорічним визначенням списку конкретних товарів (робіт, послуг), які підпадають під режим ліцензування і квотування, термінів дії цього режиму і публікацією його в офіційних загальнодоступних засобах масової інформації.

Ліцензія експортна (імпортна) – це дозвіл на здійснення експорту/імпорту товарів протягом визначеного терміну.

В Україні існують наступні види експортних (імпортних) ліцензій:

- генеральна – це відкритий дозвіл на експортно-імпортні операції з певним товаром (групою товарів) з певною країною (рядом країн) протягом встановленого періоду дії даного режиму ліцензування;
- індивідуальна або разова – це одноразовий іменний дозвіл, який видається окремо для кожної експортно-імпортної операції конкретному суб'єкту ЗЕД на період здійснення такої операції;
- відкрита індивідуальна - – це дозвіл на експортно-імпортні операції на протязі визначеного терміну (не менше 30 діб)з визначенням загального обсягу товарів.

Режим ліцензування і квотування експорту і імпорту набуває чинності тільки після закінчення 60 діб з моменту офіційної публікації.

Переміщення товарів через митний кордон держави здійснюється виключно через ті митниці, що зазначені в ліцензії.
Порядок ліцензування експорту/імпорту товарів, що підпадають під дію ухвали КМУ від 06.01.2000 р. № 4, регламентований наступними нормативними документами:
· Положенням про порядок ліцензування імпорту товарів в 2000 році, затвердженим наказом Мінекономіки України від 17.04.2000 р. № 49.


· Положенням про порядок оформлення і видачі ліцензії на експорт продукції походженням з України, що підпадає під дію ухвал КМУ від 06.01.2000 р. «№ 4 і. Від 28.01.2000 р. № 139, затвердженим наказом Мінекономіки України від 17.04.2000 р. № 49.
· Інструкцією про порядок заповнення ліцензій на експорт окремих категорій продукції походженням з України, що підпадає під дію ухвали КМУ від 06.01.2000 р. № 4, затвердженої наказом Мінекономіки України від 17.04.2000 р. № 49, із змінами і доповненнями.
· Інструкцією про порядок заповнення ліцензій на експорт окремих категорій текстильної продукції походженням з України, що підпадає під дію ухвали КМУ від 28.01.2000 р. № 139, затвердженої наказом Мінекономіки України від 17.04.2000 р. № 49.

Копія ліцензії, одержаної суб'єктом ЗЕД, додається до ВМД і є підставою для пропуску через митницю товарів, що підпадають під режим ліцензування і квотування.

Окрім зазначених вище заходів нетарифного регулювання існують ще такі :

· реєстрація контрактів.
· видача дозволів міністерств та відомств, що мають необхідні повноваження на видачу таких дозволів на певні товари.
· стандарти та вимоги до товарів.
· якісні характеристики товару.
· санітарно-гігієнічні вимоги.
· вимоги по охороні навколишнього середовища.
· підвищення вимог до пакування та маркірування.

Методи нетарифного регулювання представлені на рис. 3.1. [7]. 
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Рис. 3.1. Методи нетарифного регулювання

З усіх видів нетарифних обмежень найбільш популярними є імпортні квоти або кількісне обмеження обсягів іноземної продукції, що дозволяється щорічно до ввозу в країну. Держава видає обмежену кількість ліцензій, що дозволяють ввіз і забороняють неліцензований імпорт. Якщо обсяг ліцензованого імпорту менший за попит на внутрішньому ринку, то квота не тільки зменшує обсяг імпорту, а й призводить до підвищення внутрішніх цін над світовими, за якими власники ліцензій закупляють товари за кордоном. У даній ситуації імпортні квоти аналогічні тарифним обмеженням, Прикладом таких квот може слугувати угода між Урядом України та Європейським Союзом щодо вугілля та сталі на 1995 р. У відповідності до цієї угоди поставки металопрокату з України в країни ЄС не можуть перевищувати 190000 т. Крім цього, розписані квоти за окремими позиціями (плоский прокат, балки, товстий лист). Система ліцензування характеризується різноманітними формами і процедурами, але головними видами квот вважаються:

1. Глобальні - контингенти (квоти), що встановлюються щодо товару без зазначення конкретних країн, куди товар експортується або з яких він імпортується.

2. Групові - квоти, що встановлюються щодо товару з визначенням груп країн, куди товар експортується або з яких він імпортується.

3. Індивідуальні - квоти, що встановлюються щодо товару з визначенням конкретної країни, куди товар може експортуватись або а якої він може імпортуватись.

До найпоширеніших регуляторів імпорту (інколи експорту) належить ліцензія. Ліцензія - дозвіл на ввезення чи вивезення товарів продукції, різних послуг. 

Ліцензуванню підлягають:

· Продукція, роботи та послуги, які включені до переліку товарів державного призначення.

· Експорт чи імпорт залежно від країни.

· Продукція підприємств, які припускаються недобросовісної конкуренції чи наносять своїми діями збитки державі.

В Україні вперше режим ліцензування і квотування було застосовано відносно експорту товарів у 1992 р. (75 товарних позицій). Далі у 1993 р. цей режим поширювався на 32 товарні позиції. 

На початку 1994 р. режим квотування і ліцензування експорту поширювався на 31 товарну позицію. ліцензування на 17 позицій. режим, квотування і ліцензування товарів на імпорт - на 7 позицій (груп). ліцензування товарів на імпорт - на 4 товарні позиції. Наприкінці 1994 р. режим квотування та ліцензування товарів на експорт застосовувався до 5 товарних груп (зерно, вугілля, відходи та брухт дорогоцінних металів. чорних металів, чавун). 

У 2005 р. режим квотування та ліцензування товарів на експорт залишився на рівні 2004 р. Режим ліцензування товарів на імпорт поширювався на 4 товарні групи (шлак, хімічні засоби захисту рослин, фармацевтичні продукти, ветеринарні препарати, мінеральні добрива, косметичні препарати та засоби особистої гігієни). 

До переліку товарів, експорт яких підлягає квотуванню та ліцензуванню, належать, зокрема, руди і концентрати дорогоцінних металів, дорогоцінне та напівдорогоцінне каміння, дорогоцінні метали, відходи та брухт дорогоцінних металів і металів, ошлакованих дорогоцінними металами. При цьому експортна квота руд і концентратів дорогоцінних, металів становить 1 т. алмазів оброблених чи необроблених, але неоправлених і незакруглених - 200 тис. каратів. коштовних каменів (крім алмазів) і напівкоштовних - 20 тис. кг. коштовних і напівкоштовних каменів штучних або регенерованих - 180 кг. срібла (у тому числі з гальванічним " покриттям золотом чи платиною) необробленого чи у вигляді порошку -2700 кг. золота (у тому числі з гальванічним покриттям платиною) необробленого, напівобробленого чи у вигляді порошку - 180 кг. платини необробленої, напівобробленої чи у вигляді порошку - 300 кг. відходів і лому дорогоцінних металів і металів, оплакованих дорогоцінними металами - 50 тис. кг. монет (тільки з дорогоцінних металів) - 450 кг. бурштину - 50 кг. виробів з бурштину - 1000 кг. кухонних і столових наборів, що містять хоча б один виріб, покритий дорогоцінними металами, - 1500 кг.

3.2. Механізм реалізації квот та ліцензій під час експорту та імпорту товарів

Дієвість системи ліцензування та квотування та її вплив на розвиток національної економіки залежать від того, яким чином проходить надання права на здійснення експорту чи імпорту товарів, тобто видання квот і ліцензій.

За умов перехідної економіки держава змушена визначати порядок ліцензування і квотування, виходячи зі становища суб’єктів.

Розподіл ліцензій проводиться:

1. За системою явної переваги.

2. За "методом витрат"

3. Аукціон на конкурентній основі.

За системою явної переваги держава закріплює ліцензії за певними фірмами без попередніх заявок чи переговорів. Найчастіше ці ліцензії надаються найбільш авторитетним фірмам (або безпосереднім виробникам) в обсязі, відповідному до їх частки в сумарній величині експорту цієї продукції країни. Яскравим прикладом такого розподілу є розподіл нафтових імпортних ліцензій в Америці з 1959-1973 рр., коли ліцензії на імпорт, що приносили щорічно за рахунок підвищення внутрішніх цін мільярдні прибутки, безкоштовно розподілялись між нафтовими компаніями на підставі їх частки в нафтовому імпорті до 1959 р. Ця практика мала під собою політичну мету, що полягала в компенсації пониження дозволеного імпорту для компаній, що орієнтувались на іноземну нафту. Це знизило небезпеку їх лоббісного тиску в бік ліквідації імпортних квот, які, у першу чергу, підтримували американські фірми, що конкурували на внутрішньому ринку з імпортною нафтою. В даному прикладі перерозподіл доходу було зроблено на користь нафтових компаній, що загалом не дало ніякої користі для країни. В Україні ця система застосовується при розподілі ліцензій на експорт товарів.

Надаючи ліцензії за "методом витрат", держава змушує претендентів конкурувати на неціновій основі. Наприклад, "раніше прийшов – раніше отримав". Це призводить до того, що отримують ліцензії господарюючі суб’єкти, які розташовані ближче до структур, що ведуть цей розподіл. Інші витрачають час у чергах, на оформлення різних бюрократичних документів і т.ін.

Іншим прикладом може слугувати розподіл ліцензій на імпорт промислової сировини залежно від кількості виробничих потужностей. Це призводить до втрат ресурсів у результаті надмірного інвестування в обладнання, яке, як правило, не використовується, а існує тільки в надії отримати більшу кількість ліцензій. Отже, це потребує від претендентів обгрунтування своїх претензій, призводить до значних витрат часу та коштів на налагодження контактів з державними відповідальними особами, а також на хабарі для них.

Найсправедливішим та ефективним є аукціон квот на конкурентній основі. Аукціони бувають відкриті та закриті. В публічному аукціоні мають право брати участь усі бажаючі господарюючі суб‘єкти. В Україні аукціонний продаж експортних квот провадиться на фондовій біржі щотижневе.

Квоти на експорт виставляє Міністерство з питань економіки та Євроінтеграції України на аукціонні торги у вигляді лотів. У 1993 р. торги проводились на пониження із встановленням початкової ціни лота на рівні суми експортного мита, але не нижче 50 % початкової ціни лота. З 1994 р. торги проводяться на підвищення ціни лота. Експортна поставка має бути обумовлена за 3 місяці, в іншому разі результати торгів анулюються.

Отже, на сьогоднішній день у суб‘єкта ЗЕД існує три шляхи отримання квоти чи ліцензії на експорт товару: отримання держзамовлення чи держконтракту, за якого квота і ліцензія видаються безкоштовно. можна отримати експорту квоту і ліцензію у Міністерстві, оплативши повністю експортне мито. можна купити квоту на аукціоні і безкоштовно стати власником ліцензії.


ПИТАННЯ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ

1. Охарактеризуйте засоби регулювання ЗЕД.

2. Назвіть основні завдання нетарифного регулювання.

3. Назвіть приховані методів нетарифного регулювання?

МАТЕРІАЛИ ПРАКТИЧНИХ ЗАНЯТЬ

1. Характеристика системи нетарифного регулювання.

2. Мета застосування та інструменти нетарифного регулювання.

3. Ризики суб’єктів ЗЕД, пов’язані з дозвільною системою України.

ПИТАННЯ ДЛЯ САМОСТІЙНОЇ РОБОТИ СТУДЕНТА

1. Проаналізуйте основні причини використання державою системи ліцензування експорту.

2. Що є основою вибору способу реалізації експортних квот в Україні?

3. Які причини вплинули на активне використання нетарифних бар’єрів у другій половині XX століття?

ТЕСТИ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ

1.Квота є:

1) кількісним обмеженням експорту/імпорту;
2) вартісним обмеженням експорту/імпорту;
3) забороною на здійснення ЗЕД;
4) тарифним методом регулювання ЗЕД.

2. Письмовий дозвіл на здійснення експортно - імпортних операцій строком дії - один рік - це:

1) відкрита ліцензія;
2) генеральна ліцензія;
3) експортно - імпортна ліцензія;
4) разова ліцензія.

3. Письмовий дозвіл на здійснення експортно - імпортних операцій строком дії до одного місяця - це:

1) відкрита ліцензія;
2) генеральна ліцензія;
3) експортно - імпортна ліцензія;
4) разова ліцензія.

4.Демпінг це :

1) це контроль за здійсненням експортно - імпортних операцій;
2) це заборона купівлі - продажу товарів однієї країни на території інших країн;
3) це заборона транзиту товарів однієї країни через територію іншої країни;
4) це продаж на зовнішньому ринку товару за цінами нижче, ніж на внутрішньому.

5. Прихованими методами нетарифного регулювання є:

1) обмеження експорту;
2)  декларування товарів;
3) вимоги до пакування та маркування;
4) ідентифікація товарів.
4. ЗОВНІШНЬОТОРГОВЕЛЬНІ ОПЕРАЦІЇ

КЛЮЧОВІ ТЕРМІНИ ТА ПОНЯТТЯ

	· Зовнішньоекономічна операція
	· Бартерні операції 

	· Міжнародні компенсаційні угоди
	· Операції промислового співробітництва

	· Операції зустрічної торгівлі 
	· Операції з давальницькою сировиною 

	· Операції типу «офсет»
	· Підрядне виробниче кооперування



ВИВЧАЮЧИ ЦЕЙ РОЗДІЛ,

Ви повинні знати:

	· Експортно-імпортні операції та порядок їх укладання

	· Види зовнішньоекономічних операцій

	· Переваги та недоліки прямого та непрямого методів здійснення експортних-імпортних операцій  


Ви повинні вміти:

	· Аналізувати законодавчу базу стосовно зовнішньоекономічних операцій ;

	· Класифікувати зовнішньоекономічні операції;

	· Проаналізувати методи здійснення зовнішньоекономічних операцій;

	· Навести приклади реекспортних та реімпортних операцій.


ЛЕКЦІЙНИЙ МАТЕРІАЛ

4. ЗОВНІШНЬОТОРГОВЕЛЬНІ ОПЕРАЦІЇ

4.1. Суть та види зовнішньоекономічних операцій

Обмін матеріальними цінностями та послугами відбувається через здійснення операцій комерційного характеру, тобто на оплачуваній основі.

Зовнішньоекономічна операція – це комплекс дій контрагентів різних країн (іноземних партнерів зовнішньоторговельної операції), спрямованих на здійснення торгового обміну та дій, які забезпечують цей обмін.

Розглянемо класифікацію зовнішньоекономічних операцій за певними ознаками. Сучасні науковці, в основному, розрізняють наступні види зовнішньоекономічних операцій [71, 77, 82]:

1. За об’єктами угоди:

1) операції купівлі-продажу товарів (експортні-імпортні, реекспортні, реімпортні, зустрічної торгівлі);

2) операції купівлі-продажу послуг:

· основні, які безпосередньо не пов’язані з купівлею-продажем товарів (фінансові, орендні або лізингові, інжинірингові, міжнародний туризм, консалтинг, купівля-продаж інформації);

· додаткові або забезпечувальні, які обслуговують міжнародний товарообмін (здійснення міжнародних розрахунків, страхування товарів, перевезення товарів, транспортно-експедиційні послуги, митні операції, зберігання товарів, ремонт і технічне обслуговування);

3) операції купівлі-продажу науково-технічної продукції (операції з передачі ноу-хау, обмін резидентами науково-технічними роботами, ліцензійні операції);

2. За методами здійснення:

1) зовнішньоекономічні операції з прямими зв’язками між виробником та кінцевим споживачем;

2) зовнішньоекономічні операції з непрямими зв’язками (через посередників);

3. За методами реалізації товарів:

1) традиційна торгівля;

2)  міжнародна кооперація;

3)  зустрічна торгівля;

4) біржова торгівля;

5)  операції на міжнародних аукціонах, тендерах, виставках, ярмарках.

Схематично класифікація зовнішньоекономічних операцій зображена на рис. 4.1.

Експортно-імпортним операціям присвячений розділ 4.2, реекспортним та реімпортним операціям – розділ 4.3.

Розглянемо детальніше операції зустрічної торгівлі.

Операції зустрічної торгівлі передбачають зустрічні зобов’язання експортера закупити в імпортера товари чи послуги на повну вартість товарів, які експортуються, або на частину вартості.

Часто товарообмін через операції зустрічної торгівлі здійснюються між країнами, в яких нерозвинуті банківські системи або відсутні національні валюти.

До форм зустрічної торгівлі можна віднести бартерні угоди та компенсаційні угоди.

Рис. 4.1 Види зовнішньоекономічних операцій

Основними методами зустрічної торгівлі, як представлено на рис.4.2, є наступні:

· бартер – товарообмінна операція без урахування товарної вартості товару, яка не опосередковується коштами;

· зустрічна закупка – товарообмінна операція з урахуванням реальної вартості товару, при якій сальдо угоди не виплачується, а заноситься на рахунок партнера. Зустрічна закупка оформлюється, як правило, двома або трьома взаємопов’язаними контрактами;

· компенсаційна домовленість – товарообмінна операція з урахуванням реальної вартості товару, за якою сальдо угоди виплачується у вільно конвертованій валюті;

· кліринг – взаємозалік зустрічних вимог та зобов’язань за торговими угодами;

· операції з давальницькою сировиною – товарообмінні операції, за якими вартість сировини, що постачається, виплачується виробленою з неї продукцією;

· операції промислового співробітництва – товарообмінні операції, за якими зустрічна торгівля пов’язується із виробничо-збутовою сферою, створюючи специфічні зустрічні поставки;

· поставки на компенсацію – товарообмінні операції, за якими виробник, виконуючи велике замовлення, отримує частину комплектуючих від замовника;

· викуп зустрічної продукції – товарообмінна операція, за якою поставки нової продукції здійснюються одночасно з викупом застарілої.

Здійснення бартерних операцій регулюється Законом України «Про регулювання товарообмінних (бартерних) операцій у галузі зовнішньоекономічної діяльності» від 23 грудня 1998 року. Цей закон встановлює режим здійснення бартерних операцій у галузі зовнішньоекономічної діяльності, відповідальність за порушення його норм та визначає повноваження і функції державних органів під час здійснення контролю за проведенням таких операцій.

Оцінка товарів за бартерними договорами здійснюється з метою створення умов для забезпечення еквівалентності обміну, а також для митного обліку, визначення страхових сум, оцінки претензій, застосування санкцій. Умовою еквівалентності обміну за бартерним договором є обмін товарами (роботами, послугами) за цінами, що визначаються суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності України на договірних засадах з урахуванням попиту та пропозиції, а також інших факторів, які діють на відповідних ринках на час укладення бартерних договорів.

У бартерному договорі зазначається загальна вартість товарів, що імпортуються, та загальна вартість товарів (робіт, послуг), що експортуються за цим договором, з обов'язковим вираженням в іноземній валюті, віднесеній Національним банком України до першої групи Класифікатора іноземних валют.

Згідно з Законом України «Про регулювання товарообмінних (бартерних) операцій у галузі зовнішньоекономічної діяльності», встановлюються строки здійснення бартерних операцій: «Товари, що імпортуються за бартерним договором, підлягають ввезенню на митну територію України у строки, зазначені в такому договорі, але не пізніше 90 календарних днів з дати митного оформлення (дати оформлення вантажної митної декларації на експорт) товарів, що фактично експортовані за бартерним договором, а в разі експорту за бартерним договором робіт і послуг – з дати підписання акту або іншого документа, що засвідчує виконання робіт, надання послуг».

Бартерні торгові операції підривають стійкість грошової одиниці, тому вони є небажаними. З метою збільшення надходжень в Україну валютних коштів, стабілізації грошової національної одиниці та оздоровлення фінансово-банківської системи держави в цілому, може бути заборонено проведення бартерних операцій у галузі зовнішньоекономічної діяльності з певними товарами (роботами, послугами).

Недоліками бартеру є такі:

· можлива односторонність вигоди в бартерній угоді;

· обов'язковість збігу потреб партнерів бартерної операції;

· труднощі в узгодженні ціни та кількості двосторонніх товарних потоків;

· підготовка та виконання бартерної угоди потребує суттєвих затрат часу.

Іншою формою зустрічної торгівлі є міжнародні компенсаційні угоди.

Міжнародні компенсаційні угоди – це зовнішньоторговельні угоди, за якими покупець товарів або послуг оплачує їх вартість поставками інших товарів або наданням послуг і, за необхідності, різницю доплачує грошима.

Як правило, компенсаційні угоди мають довгостроковий характер.

Найчастіше компенсаційні угоди використовуються при будівництві великих об'єктів.

При укладенні міжнародних компенсаційних угод сторони проводять обмін списками товарів, призначених для взаємних поставок, із зазначенням ціни та кількості відповідних товарів.

Можна виділити два види міжнародних компенсаційних угод:

· угоди комерційної компенсації;

· угоди промислової компенсації (англ. «buy-back»), які передбачають поставку іноземному партнеру, зокрема на умовах кредиту, засобів виробництва і в подальшому їх оплату зустрічними поставками виробленою продукцією, або виручкою від реалізації цієї продукції.

Хоч комерційні компенсаційні угоди за своєю суттю є дуже близькими до бартерних операцій, оформлюються одним контрактом, вони багато в чому різняться.

Серед відмінностей угод комерційної компенсації від бартерних угод слід назвати наступні:

· при комерційних компенсаційних угодах можливий частковий платіж у грошовій формі, тоді як бартерні операції передбачають еквівалентний обмін у натуральній формі без посередництва грошей;

· при угодах комерційної компенсації експортер може передоручати виконання своїх обов'язків щодо зустрічного імпорту третій стороні через угоди типу «світч»; бартерні операції здійснюються безпосередньо між двома партнерами.

· при комерційних компенсаційних угодах обидва партнери виставляють рахунок за свою поставку у грошовому вираженні.

В свою чергу, до промислових компенсаційних угод відносяться:

· угоди, в яких розрахунок на поставлене обладнання здійснюється в натуральній формі;

· угоди з окремими валютно-фінансовими розрахунками за обладнання та зустрічні поставки сировинних товарів.

У міжнародній практиці нерідко використовуються угоди типу «офсет» та «світч».

Операції типу «офсет» (англ. «off-set») означають взаємопогашення. При цій угоді (її ще називають «джентльменською угодою») зустрічні зобов’язання експортера юридично не оформлюються. За нею експортер усно погоджується закупати у імпортера товари на суму, яка складає певну частку від суми експортної поставки.

В основному операції типу «офсет» практикуються у міжнародних економічних відносинах між розвинутими країнами з високою культурою укладання угод такого роду. 

Часто однією з сторін в «джентльменських угодах» виступає транснаціональна корпорація. Операції «офсет» пов’язані з потужними вартісними програмами уряду щодо закупівлі устаткування для атомних електростанцій, військової техніки, літаків тощо.

Операції «світч» (англ. «switch») – це комплекс операцій зустрічної торгівлі, що пов’язані з передачею зобов’язань третій стороні, як правило, спеціалізованій торговій фірмі. Вони є чисто фінансовими реекспортними операціями. Метою таких угод є звільнення експортера від необхідності реалізації непотрібних йому товарів за зустрічною закупкою. Також операції «світч» надають змогу збалансувати торгівлю між двома країнами, у яких укладені клірингові угоди.

Важливою частиною зустрічної торгівлі є операції з давальницькою сировиною.

Давальницька сировина (напівфабрикати, товари) – це сировина (напівфабрикати, товари) контрагента-партнера, що ввозиться (вивозиться) в іншу державу для переробки, обробки, складання або монтажу з наступним поверненням у вигляді готової продукції в країну-власника.

Під готовою продукцією слід розуміти кінцевий продукт переробки, зазначений в контракті.

Учасниками даних операцій є:

· виконавець, який здійснює переробку давальницької сировини;

· замовник, який надає давальницьку сировину для переробки.

Право власності на давальницьку сировину на кожному етапі її переробки, а також на вироблену з неї готову продукцію, належить замовнику.

Сировина замовника є основним матеріалом і її вартість становить не менше, як 20% загальної вартості готової продукції. При цьому, обов’язковим є попереднє здійснення поставки виконавцю давальницької сировини з метою повернення виготовленої з неї готової продукції замовнику.

Оплата виконаних робіт виконавцем здійснюється:

· частиною сировини;

· частиною готової продукції;

· в грошовій формі;

· в змішаній формі.

До видів зустрічної торгівлі відносять також операції промислового співробітництва, які поділяються на:

· прості та складні компенсаційні операції;

· виробничу кооперацію;

· франчайзинг.

При простій компенсаційній угоді одна країна, за умови використання технології, обладнання та послуг іншої країни, створює або модернізує на своїй території певний промисловий об’єкт. Саме продукцією цього промислового об’єкту і буде розраховуватися країна-виконавець з країною, яка надала все необхідне для його створення.

Складні або глобальні компенсаційні угоди є тристоронніми угодами.

Складні компенсаційні угоди відносять до крупно масштабних багатомільйонних довгострокових (від 5 до 10 років) операцій.

Такі угоди використовуються експортером обладнання, який не хоче використовувати компенсаційну продукцію у повному обсязі і передає її третій стороні, яка компенсує експортеру вартість самого обладнання, а також кредиту, завдяки реалізації продукції.

Дуже часто третя сторона обирається через проведення міжнародних торгів та тендерів.

В практичній діяльності широко використовується торговими партнерами переваги виробничого кооперування, яке здійснюється як:

· підрядне кооперування;

· договірна спеціалізація;

· спільні підприємства.

Підрядне виробниче кооперування передбачає виконання конкретної роботи виконавцем за дорученням замовника із зазначенням обсягів, терміну, комерційних умов тощо.

При договірній виробничій спеціалізації розмежовуються частини та стадії виробничих програм. Також це передбачає перерозподіл капіталовкладень.

Розрізняють технологічну та подетальну договірну виробничу спеціалізацію.

При створенні комплексних видів продукції прийнято організовувати спільне виробництво у вигляді консорціумів.

Консорціум – це тимчасове об’єднання інжинірингових, виробничих, збутових, страхових компаній та банків для здійснення капіталоємного проекту на базі загальної угоди, яке несе солідарну відповідальність перед своїми замовниками.

Прикладом такого консорціуму був Міжнародний консорціум „Середній транспортний літак” (Україна - Росія), створений у 1996 році. Його засновниками були АНТК ім. Антонова, авіаційні заводи-виробники серійних літаків, розробники та виробники двигунів та обладнання. Цей консорціум формував та здійснював спільну науково-дослідницьку, виробничу та господарську діяльність, забезпечував довгострокову кооперацію та об’єднання фінансових, матеріальних та інших ресурсів для вирішення завдань сертифікації, виробництва, продажу, лізингу та післяпродажного обслуговування літака АН-70.

Міжнародний франчайзинг – складна взаємовигідна угода, за якою велика відома фірма продає право на використання своєї торгової марки, технологій іншій фірмі.

Існує два основних види франчайзингу: виробничий і товарний франчайзинг у сфері послуг.

Товарний франчайзинг – це проста передача товарів для реалізації під торговою маркою певного підприємства. Здійснюється в основному через великі супермаркети.

Виробничий франчайзинг – це передача фірмі-клієнту технологій виготовлення даного товару разом із правом використання торгової марки, але не копірайт.
Виробничий франчайзинг застосовують всесвітньо відомі Coca Cola, МсDonald’s та інші.

4.2. Експортно-імпортні операції та порядок їх укладання

Здійснення зовнішньоторговельних розрахунків будь-якої країни, яка бере участь у міжнародній торгівлі, безпосередньо пов’язане із здійсненням експортних та імпортних операцій.

Експортні операції – продаж і вивезення товарів за кордон з передачею права власності на них іноземному партнеру.

Імпортні операції – придбання та вивезення товарів з метою реалізації на національному ринку країни-імпортера або виробничого споживання імпортером.

Основними методами здійснення експортних-імпортних операцій є:

· прямий (прямий зв’язок: виробник – кінцевий споживач без посередників);

· непрямий (купівля-продаж товарів через посередників – агентів представників, брокерів, дилерів, комісіонерів, консигнаторів, дистриб’юторів).

Прямий метод використовується при продажу стандартного обладнання через іноземні філіали, продукції державних підприємств, дорогого та габаритного обладнання, сировини за довгостроковими контрактами.

Непрямий метод використовується при продажу споживацьких товарів, стандартного промислового обладнання на важкодоступних та мало освоєних ринках.

Переваги та недоліки прямого та непрямого методів здійснення експортних-імпортних операцій представлені в таблиці 4.1.

На даний час, більша частина експорту припадає на угоди з приводу кооперування та поставки всередині транснаціональних корпорацій.

Компаніям, які здійснюють міжнародну діяльність, необхідно:

· сформувати власну стратегію експорту/імпорту;

· правильно організувати свою міжнародну діяльність.
Для організації експортних операцій створюються експортні відділи, побудовані за виробничою або регіональною ознакою, або дочірні експортні підприємства.

Для організації імпортних операцій створюються постійні представництва та закупівельні офіси у великих торгових центрах, де виробляються або реалізуються товари, які цікавлять імпортера.

Експортні-імпортні операції здійснюються на базі укладення контрактів купівлі-продажу.

Таблиця 4.1

Переваги та недоліки прямого та непрямого методів здійснення експортних-імпортних операцій

	
	Переваги
	Недоліки

	Прямий метод
	· тісні контакти з покупцями

· висока виробнича мобільність

· добре знання кон’юнктури ринку
	· необхідна наявність власної розгалуженої оптової мережі

· необхідна наявність власних закордонних філіалів

	Непрямий метод
	·  наявність вже існуючої мережі обслуговування і реалізації товарів та послуг

·  значний торговельний досвід

·  наявність контрагентських зв’язків

·  добре знання кон’юнктури ринку
	· відсутність прямого зв’язку між виробником та споживачем

· вищі накладні витрати


Експортні-імпортні операції вважаються реалізованими, якщо товар пройшов митний кордон країни-контрагента після здійснення відповідних митних процедур.

4.3. Реекспортні та реімпортні операції

Реекспортна операція – експорт товарів, раніше ввезених в країну, які не пройшли жодної переробки.

Реекспортним вважається товар іноземного походження, який знаходиться в країні рееспортера не більше двох років.

Реекспорт допускає операції з маркування, пакування, фасування, якщо їх вартість не перевищує 50 % вартості експортного контракту.

Реекспорт здійснюється у таких випадках:

· при перепродажу;

· при бажанні фірми зекономити на митних платежах;

· при неправильному визначенні ринку збуту продукції;

· при відсутності торгових відносин між країнами експортера та імпортера.

При проведенні реекспортних операцій укладаються два зовнішньоторгові контракти. За першим контрактом реекспортер купує товар, за іншим контрактом – продає цей товар.

У більшості випадків реекспортними є товари, які продаються на міжнародних товарних біржах та аукціонах.

Через проведення реекспортних операцій фірми можуть вигравати, використовуючи різницю цін на один і той самий товар на різних ринках.

Реімпортна операція – зворотний ввіз з-за кордону товарів національного виробництва, які не піддавалися там переробці.

До реімпортних операцій можна віднести:

· зворотній ввіз товарів, які не були продані на аукціонах;

· повернення товарів, які були забраковані покупцями;

· повернення товарів з консигнаційних складів.

У міжнародній практиці реекспортними вважаються невдалі експортні операції, які не мають комерційного підґрунтя.


ПИТАННЯ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ

1. Що передбачає непрямий метод здійснення зовнішньоекономічних операцій?

2. Охарактеризуйте зовнішню торгівлю України.

3. Розкрийте суть міжнародного франчайзингу .

ПИТАННЯ ПРАКТИЧНИХ ЗАНЯТЬ

1. Наведіть приклад кожної окремої зовнішньоекономічної операції .

2. Поясніть суть здійснення бартерної угоди високоліквідних товарів.

3. Що тягне за собою порушення зазначених термінів поставки товарів в зовнішній торгівлі?

ПИТАННЯ ДЛЯ САМОСТІЙНОЇ РОБОТИ СТУДЕНТА

1. Визначення порядку укладання експортно-імпортних операцій.

2. Наведіть приклад операцій з давальницькою сировиною.

3. Зовнішньоекономічна угода з використанням договору комісії.

ТЕСТИ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ
1. Ввезення раніше вивезеного товару, який не перероблювався, це:

а) експорт; 
б) імпорт;
в) реекспорт; 
г) реімпорт.

2. Зустрічна торгівля на 100% - це:

а) світч;

б) офсет;

в) бартер;

г) компенсаційні угоди.

3. Ввезення раніше вивезеного товару, який не перероблювався, це:

а) експорт;

б) імпорт;

в) реекспорт;

г) реімпорт.

4. Оцінка обсягу експорту і імпорту у постійних цінах в межах одного періоду - це:

а) спеціальна торгівля;

б) генеральна торгівля;

в) фізичний обсяг міжнародної торгівлі;

г) зовнішньоторгівельний оборот.

5. Міжнародні економічні відносини - це (потрібне відмітити):

а) зовнішньоекономічна діяльність держав світового співтовариства;

б) відносини між суб'єктами світового господарства з приводу виробництва, розподілу, обміну та споживання матеріальних цінностей та надання послуг;

в) експортно-імпортні операції суб'єктів світового господарства;

г) виробничі і науково-технічні зв'язки між суб'єктами світового

господарства.

5. ЗУСТРІЧНА ТОРГІВЛЯ ТА ЇЇ ВИДИ В ЗОВНІШНІЙ ТОРГІВЛІ


КЛЮЧОВІ ТЕРМІНИ ТА ПОНЯТТЯ

	· Товарообмінні операції
	· Зустрічні закупівлі

	· Бартер
	· Авансові закупівлі

	· Толлінг
	· Компенсаційні угоди

	· Товарне балансування
	· Офсетні угоди

	· Міжнародний обмін
	· Поставки на комплектацію

	· Зустрічна торгівля
	· Операції на компенсаційній основі

	· Зовнішня торгівля
	· Операції з давальницькою сировиною



ВИВЧАЮЧИ ЦЕЙ РОЗДІЛ,

Ви повинні знати:

	· Поняття та форми товарообмінних операцій

	· Суть міжнародних товарообмінних операцій

	· Технологію операцій з давальницькою сировиною

	· Особливості викупу застарілої продукції


Ви повинні вміти:

	· Аналізувати кожну окрему товарообмінну операцію

	· Виявляти недоліки та переваги зустрічної торгівлі

	· Виявляти вигоди, які пов'язані з реалізацією промислових компенсаційних операцій


ЛЕКЦІЙНИЙ МАТЕРІАЛ

5. ЗУСТРІЧНА ТОРГІВЛЯ ТА ЇЇ ВИДИ В ЗОВНІШНІЙ ТОРГІВЛІ

5.1. Поняття та форми товарообмінних операцій

Специфічною формою міжнародної торгівлі є міжнародні товарообмінні операції. Міжнародні товарообмінні операції − це транскордонний обмін товарами на еквівалентній основі згідно з конкретними цілями та умовами реалізації угод.

Міжнародні товарообмінні операції можуть здійснюватися у формі безпосереднього обміну готовою продукцією, потрібною учасникам відповідної угоди, з метою власного споживання, або у вигляді домовленостей щодо закупівлі товарів, які не обов'язково стосуються предмета первинної угоди та використовуються як засіб товарного пропорційного «балансування» угоди. Вони передбачають ввезення та вивезення товарів через кордон національної митної території, але у безгрошовій або частково безгрошовій формі. Значення міжнародних товарообмінних операцій для нашої держави велике.

Предметом товарообмінних операцій може бути як один товар (партія товару), так і різновиди товарів та їх групи, які залучаються до виконання угод лише за принципом цінового балансування. Крім того, товарообмінні операції можуть мати значний термін дії. Це операції, що пов'язані, наприклад, з технологічними процесами перероблення сировини, яка підлягає обробці та поверненню у вигляді певних продуктів, або з поставками обладнання в кредит та погашенням таких поставок і кредитів продукцією, яка буде випускатися за допомогою використання такого обладнання.

Велика частка товарообмінних операцій в експортно-імпортній діяльності є типовою для міжнародного економічного співробітництва країн, які здійснюють ринкову трансформацію економіки, причому безгрошовий товарообмін використовується й у внутрішній торгівлі. 

Отже, йдеться про загальні негаразди системного та суб'єктивного кризового порядку, з якими стикаються країни в цілому та окремі господарські структури у своїй господарській діяльності.

Товарообмінні операції або зустрічна торгівля за своєю сутністю є таким поєднанням експорту й імпорту товарів, за якого в єдиних угодах у контрагентів виникають зобов'язання щодо взаємної закупівлі товарів.

Як уже зазначалося, основними видами товарообмінних операцій вважають: 

· бартер; 

· зустрічні закупівлі; 

· операції з давальницькою сировиною; 

· викуп продукції, що застаріла; 

· компенсаційні угоди; 

· поставки на комплектацію; 

· великомасштабні операції на компенсаційній основі.

Головною рисою товарообмінних операцій є повне або часткове товарне балансування міжнародного обміну. За неповного покриття товаром або товарною партією зустрічних поставок застосовуються адекватні грошові доплати.

Таким чином, обов'язковою умовою товарообмінних операцій є зобов'язання експортера, який знайшов партнера, що має закупити в нього товар, прийняти як повну або часткову плату за власні поставки товари цього партнера або забезпечити закупівлю його товарів третьою стороною.

До основних причин, що обумовили міжнародний безгрошовий товарообмін за участю українських господарських організацій, переважно у формі бартеру, в 90-х роках були віднесені:

· нестабільність фінансової системи країни, 

· занадто жорстка монетарна політика, яка призвела до дефіциту обігових коштів у підприємств. 

За теперішніх умов розвитку нашої держави, товарообмінні операції набувають сили та стають вагомим показником ефективності вектора зовнішньоекономічної політики. 

Протягом останньої чверті XX ст., у світі в цілому відбувалося стрімке зростання абсолютних обсягів і частки зустрічної торгівлі в міжнародних операціях купівлі-продажу. Реальні обсяги зустрічної торгівлі точно підрахувати важко. Адже контрагенти, намагаючись уникнути митного оподаткування, а також керуючись іншими міркуваннями, далеко не завжди сповіщають про товарообмінні операції, що здійснюються ними. За таких умов приховується інформація про обсяги такої торгівлі та її цінові параметри. Крім того, зустрічні поставки часто є елементом складних виробничо-технологічних і спекулятивних операцій, отже, товари інколи без завезення до країни первинного призначення можуть знаходити нові пункти призначення. І нарешті, далеко не всі країни ретельно відстежують саме безгрошовий товарообмін і не виділяють його в окремі статті митної звітності та інших національних рахунків.

Основні методи зустрічної торгівлі представлені на рис. 5.1.
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Рис. 5.1. Методи зустрічної торгівлі
Відповідно до реальних господарських завдань, а також умов, у яких перебувають виробники продукції та її споживачі, розглянемо зазначенні форми зустрічної торгівлі, такі як:

· бартерні операції;

· торговельні компенсаційні операції:

− компенсаційні угоди;

− зустрічні закупівлі (офсетні угоди, поставки на комплектацію);

− авансові закупки; ;

− викуп застарілої продукції;

− операції з давальницькою сировиною;

· промислові компенсаційні операції (операції «бай-бек», угоди про «розподіл продукції», «експлуатаційну компенсацію», договори цесії).

Відзначимо, що будь-яка класифікація в даному випадку, як і в багатьох інших аспектах економічної практики, є умовною. Адже не завжди можна однозначно вирішити, до якої форми економічної діяльності зараховувати ті або інші види товарного обміну. Наприклад, така форма зустрічної торгівлі, як промислові компенсаційні операції, за своєю природою межує з інвестиційною діяльністю. Тому, розглядаючи останню, ми повинні пам'ятати про таку торгівлю, яка потребує значних капітальних витрат для свого здійснення. 

5.2. Бартерні операції 

Бартерна операція − це обмін певного товару (певної кількості товару або товарної партії) на інший товар без використання грошової форми розрахунків, відповідно до принципу вартісної еквівалентності обмінюваної продукції.

Згідно з цим визначенням, а також з практикою укладання бартерних угод можна назвати наступні характерні ознаки бартерної операції:

· підписання сторонами єдиного контракту, в якому обумовлено кількість або вартість товарів, що підлягають обміну (із зазначенням найменувань, якісних параметрів товарів, а також усіх необхідних технічних характеристик поставок та юридичних наслідків);

· відсутність грошової форми розрахунків між контрагентами, незалежно від того, були в контракті між ними чи ні грошові оцінки обмінюваних товарів;

· 100-відсоткове взаємне покриття зустрічними поставками, внаслідок чого немає необхідності в компенсаційних грошових доплатах;

· практична одночасність виконання зустрічних поставок (різниця в часі виконання поставок зумовлюється передусім технічними причинами).

Бартерна угода може містити додатки стосовно умов поставок товарів з обох сторін.

Грошова оцінка товарів за бартерною угодою виконує головну роль. Така оцінка потрібна для забезпечення еквівалентності обміну, митного оподаткування, оцінки можливих претензій, нарахування санкцій та страхових позовів. Інша річ, що не вся інформація стосовно бартерної угоди може розголошуватися контрагентами, що інколи є порушенням нормативно-правової регламентації відповідних країн.

Найбільш типовою є ситуація, за якої предметом бартерних контрактів є сировина, котра обмінюється на іншу сировину, або на готову продукцію, зокрема високотехнологічну продукцію. Останнє є типовим для відносин між країнами, що розвиваються, та індустріально розвинутими державами.

Перевагами бартерних операцій для їх учасників є відсутність тих ускладнень, які об'єктивно можуть виникнути при грошових розрахунках, зокрема дефіцит валютних коштів, необхідність банківського посередництва тощо.

Недоліки бартеру в значній мірі виявляються на макрорівні міжнародної економічної діяльності. Ними є:

· обмежена здатність державних органів контролювати бартер, 

· можливість заниження цінових показників продукції, що обмінюється, 

· нездатність митних органів завжди забезпечувати адекватні надходження до державного бюджету, які були б за умови грошових розрахунків.

Крім того, відсутність грошової форми розрахунків може призводити до приблизності та неточності оцінки обмінюваної продукції.

Бартер, а точніше неадекватність методів його застосування, в більшій мірі, ніж інші форми натурального товарообміну, призводить до значних збитків у масштабах України. Є різні причини, через які виникає суперечність інтересів виробників продукції, котрі вдаються до такої форми збуту своєї продукції, а також посередників, з одного боку, та держави, суспільства в цілому, з іншого. Серед них:

· фактори цінового та валютного характеру (заниженість цін на певну продукцію всередині країни або заниженість курсу національної валюти роблять вигідним навіть її демпінговий продаж);

· некомпетентність або корумпованість конкретних відповідальних осіб; 

· можливість уникнення або радикального зменшення стягнень з боку Державної митної служби України (через складність контролю з боку митних органів та складність визначення ними реальних цін на обмінювані товари).

Предметами демпінгового вивезення з території України є, як правило, високоліквідна продукція чорної металургії, хімічної промисловості. Натомість, за бартером ввозяться переважно товари безпосереднього вжитку, − продукти харчування, побутові вироби, алкогольна, тютюнова продукція. Схема бартерної угоди представлена на рис.5.2.
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Рис. 5.2. Схема бартерної угоди

5.3. Торговельні компенсаційні операції

Торговельні компенсаційні операції − це такий товарообмін, за яким сторони здійснюють взаємні поставки кількох товарів (товарних партій).

Найбільш очевидною відмінністю компенсаційних операцій від бартеру є включення в операції обміну відразу кількох товарів (товарних партій) з кожного боку. Іншою відмінністю є принципова можливість використання грошової форми розрахунків, або компенсації у тих випадках, коли товарні цінності з одного боку не повністю покриваються за вартістю поставки з іншої сторони. У зв'язку з цим, інколи кажуть про повну компенсацію (коли йдеться про повне покриття імпортною закупівлею експортних поставок) або про часткову компенсацію (коли частина поставки, на яку не вистачило зустрічного товарного покриття, компенсується грошима). У випадку часткової компенсації, мова йде про неконвертоване сальдо, яке відповідно до конкретних умов угоди, можна не тільки компенсувати грошима, а й витрачати в країні кредитора.

• Компенсаційні угоди.

Компенсаційні угоди означають обмін товарів відповідно до товарних списків, які готуються контрагентами. Кожний із контрагентів готує списки товарів: як тих, які він бажає продати, так і тих, які має намір купити. На переговорах сторони з'ясовують номенклатуру, кількісні параметри поставок, а також ціни обмінюваних товарів.

Типовою є ситуація, за якої фактично існують три юридичні документи, що складають контрактний пакет. Це − базовий контракт, який визначає основні положення угоди, номенклатуру товарообміну, а також два контракти-додатки, які фіксують параметри комплексних поставок з однієї країни до іншої, і навпаки, із зазначенням термінів та цін.

• Зустрічні закупівлі.

Особливістю зустрічних закупівель є зобов'язання експортера закупити (самостійно або через посередника) товари в країні імпортера на певну обумовлену суму. Фактично йдеться про певний відсоток від суми контракту відповідно до прагнення імпортера зберегти якомога більший обсяг валюти у власній країні, не здійснюючи безпосередньо виплати в іноземній валюті.

Серед різновидів зустрічних закупівель можуть бути такі контракти (та навіть договірні, тобто юридично не закріплені зобов'язання), за яких експортер погоджується закупити в країні імпортера певну кількість товарів протягом певного терміну. Інколи замість двостороннього обміну товарами та послугами компенсацією за односторонні поставки може бути надання права вкладати капітал у певні проекти. Ці зустрічні угоди називаються офсетними (від англ. offset − компенсувати). Найчастіше такі різнотипні угоди укладаються у сферах торгівлі дорогою військовою продукцією, а також відповідно до потреб здійснювати поставки вузлів і деталей у сфері електроніки, телекомунікаційного обладнання, в рамках комплексних коопераційних проектів.

Згідно з умовами деяких контрактів, експортер може зобов'язатися включити в майбутню експортну продукцію елементи, які виготовляються в країні імпортера. Такі угоди називаються поставками на комплектацію. Їх можна віднести до офсетних, хоча інколи ці угоди виділяють і в окрему групу. Але, за будь-яких умов, це такі товарообмінні операції, в яких замовник наполягає на забезпеченні частини комплектуючих поставками з власної країни. Типовим прикладом подібних угод є реалізація великих технічних замовлень на виготовлення комплексного обладнання в галузях машино-, літако-, суднобудування, коли імпортер здійснює поставки стандартних вузлів і деталей − двигунів, генераторів, акумуляторів тощо.

Для України з її значними виробничими потужностями в усіх названих галузях подібна форма зустрічної торгівлі, що пов'язана зі спеціалізацією, може відкрити широкий доступ до технологічних ринків, передусім у країнах Центральної та Східної Європи, СНД і ЄС. 

Особливим різновидом торговельних компенсаційних операцій, зустрічної торгівлі є авансові закупівлі. Такий тип угод має місце тоді, коли експортер здійснює попередні закупівлі продукції в майбутнього імпортера під зобов'язання останнього закупити в нього продукцію в майбутньому.

· Викуп застарілої продукції − вид товарообмінних операцій, за яким відбувається часткова компенсація вартості нових машин і технічного обладнання застарілими аналогами. Цей вид торгівлі широко використовують виробники і споживачі автомобілів, комп'ютерів, сільськогосподарської техніки та ін. Практично йдеться про те, що в процесі переговорів щодо поставки нової техніки у покупця постає питання про необхідність з користю для себе використати однопрофільну і ще потенційно функціонуючу стару техніку. Оскільки виробник-експортер певної продукції краще володіє ситуацією на відповідному сегменті ринку і може знайти покупця на частково зношені вироби (можливість їх модернізації та ремонту), він, як контрагент, може взяти на себе зобов’язання щодо подальшої долі старих машин та обладнання, придбавши їх у власність і знизивши при цьому відповідним чином ціну на нову продукцію.

У ряді галузей цей процес достатньо регламентований: використовуються таблиці уцінення вартості зношених машин і обладнання залежно від року їх виготовлення, технічного стану, пробігу, функціональних якостей, вигляду. Переговори щодо продажу нової техніки та викуп застарілої ведуться пов'язано, а досягнуті домовленості можуть фіксуватися як в єдиному документі, так і в різних контрактах.

· Операції з давальницькою сировиною − це такі товарообмінні операції, за якими підприємство однієї країни переробляє давальницьку сировину постачальника з іншої країни та поставляє останньому готову продукцію. Передумовами операцій з давальницькою сировиною є наявність в одній країні необхідних потужностей для її виробництва, вирощування, збору, добування, а в іншій країні − промислового потенціалу, який необхідний для її перероблення. Прикладом операції з давальницькою сировиною може бути ситуація щодо переробці українських фруктів на території Польщі з метою виготовлення кінцевої продукції – джему.

Користь від операцій з давальницькою сировиною для країни-постачальника сировини пов'язана з технічною неможливістю здійснити її перероблення (або взагалі, або достатньо ефективно). Для країни-переробника подібні операції − це можливість завантажити виробництво, отримати оплату у валюті, додатковий доступ до джерел енергії або сировини. 

Підвидом операцій з давальницькою сировиною є толлінг ( від англ. tall − податок), який передбачає виготовлення виробником продукції з сировини чи матеріалів замовника. Договір толлінгу укладається або безпосередньо власником матеріалів, що піддаються переробленню, або згідно з домовленістю замовника з третьою стороною. Така модель відносин може застосовуватись у різних ситуаціях. Наприклад, у разі технічної неможливості або неефективності певного виробничого процесу в країні, де є відповідні матеріали, чи за наявності при виході на певний національний ринок ускладнень для виробника, які можна подолати, використовуючи юридичний, організаційний статус замовника.

Згідно з толлінговою угодою переробник може отримувати як фінансову винагороду, так і частину сировини. У галузевому аспекті характерним є використання такої форми співробітництва в нафтопереробці, кольоровій металургії і, особливо, в алюмінієвій промисловості, як представлено на рис. 5.3., 5.4., 5.5.
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Рис. 5.3. Ввезення на митну територію України давальницької сировини з метою використання у виготовленні готової продукції
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Рис. 5.4. Закупівля на митній території України давальницької стровини іноземним замовником за іноземну валюту з метою використання у виготовленні готової продукції
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Рис. 5.5. Вивезення за межі митної території України давальницької сировини з метою використання у виготовленні готової продукції

5.4. Промислові компенсаційні операції

Промислові компенсаційні операції − це поставки з однієї країни до іншої машин та обладнання, будівництво промислових об'єктів і передача технологій, які оплачуються зворотними поставками товарів, виготовленими з їх використанням.

Такі операції є особливо масштабними за обсягами залучених матеріальних цінностей, а також можуть мати тривалі терміни виконання контрактних зобов'язань (до 10 років, а в деяких випадках і до 20−25 років). Значні обсяги ресурсів і віддаленість термінів завершення виконання умов контракту від його початку, передусім мають місце при спорудженні (чи капітальній реконструкції) великого промислового об'єкта з усіма необхідними будівельно-монтажними роботами й поставками для нього комплектного обладнання. У спрощеному вигляді можливий (і достатньо поширений) алгоритм реалізації подібних операцій включає (у тій чи іншій формі) наступні етапи, або функціональні компоненти.

1. Надання виробником − виконавцем робіт довгострокового кредиту для фінансування оплати будівельних та конструкторських робіт, закупівлі машин та обладнання.

2. Власне проведення будівельно-конструкторських робіт і поставки необхідних машин та обладнання, надання інжинірингових послуг із подальшим переходом промислових об'єктів, зданих «під ключ», у власність замовника.

3. Виробництво та поставка на експорт (як кредитору, так і іншим споживачам, покупцям) продукції промислового об'єкта з відрахуваннями валютної виручки на погашення кредиту.

Звичайно, можливі й інші варіанти реалізації промислових компенсаційних операцій відповідно до фінансових можливостей замовника та виконавця робіт, конкретної галузевої, технологічної специфіки споруджуваних об'єктів. Особливо важливо залучити до реалізації такої форми міжнародного співробітництва банківсько-кредитні установи.

Отже, можливі доповнення до наведеного переліку основних етапів реалізації проекту визначаються конкретними параметрами угоди про фінансування. Враховуючи обсяги та характер великомасштабних промислових компенсаційних операцій, до їх виконання можуть залучатися урядові структури. Зокрема, це пов'язано з фінансовими та іншими гарантіями, оскільки йдеться про великі й довгострокові кредити. Навіть самі базові угоди можуть підписуватись на урядовому рівні.

Класичною формою промислових компенсаційних операцій є так звані «бай-бек» (buy-back) операції, сутністю яких є, власне, зустрічні поставки: створення однією країною в іншій промислових потужностей і компенсація витрат з боку останньої відповідною продукцією. Затримка із зустрічними поставки товарів у порядку компенсації замовником-виробником може погашатися у грошово-валютній формі або рівноцінною продукцією якогось іншого підприємства у країні замовника.

Угода про «розподіл продукції» передбачає пропорційний розподіл виробленої продукції між учасниками промислових компенсаційних операцій, причому частка, яка відшкодовується як плата за контрактними зобов'язаннями, становить 20−30, інколи до 40 %.

Ще одним варіантом промислових компенсаційних операцій є механізм «експлуатаційної компенсації», за якого структура, яка здійснювала введення промислового об'єкта, сама експлуатує його, отримуючи відповідну компенсацію, після чого об'єкт передається замовникові.

У випадку, коли структура, яка була виконавцем, підрядником під час створення промислового об'єкта, не заінтересована в такому отриманні продукції, укладається договір цесії (cession), перевідступлення права власності на кінцеву продукцію. Змістом таких операцій є перепродаж продукції або організація (передусім з боку виконавця) її збуту третій стороні.

Відповідно до наведених функціональних складових промислових компенсаційних операцій укладаються кілька контрактів, які регламентують різні етапи фінансування, виконання робіт та зустрічних поставок виготовленої продукції. Але навіть реалізація усього контрактного пакета може не означати припинення взаємодії між сторонами. Адже зворотні закупівлі продукції за своїми обсягами не обов'язково мають завершуватися після виконання контракту, а можуть мати довготерміновий характер і значно перевищувати вартість спорудженого об'єкта. Інший аспект справи − ціни. Первісно, до завершення терміну виконання базових угод, вони можуть бути пільговими для виконавця будівельно-монтажних робіт та кредитора, а по завершенні погашення зобов'язань колишнім замовником-виробником звичайно починає діяти ціноутворення світового ринку.

Вигоди, які пов'язані з реалізацією промислових компенсаційних операцій, виявляються в забезпеченні будівельникам об'єктів і постачальникам машин та обладнання доступу до сировинних ресурсів, ринків технологічної продукції та будівельно-монтажних послуг, залучення на вигідних умовах до виробничих ланок, які можуть увійти для них у більш загальний технологічний процес. 

Переваги замовників об'єктів − це можливості акумуляції капіталів, відкриття додаткових резервів для промислового піднесення, створення нових робочих місць, виходу на ринки, які забезпечуються довготерміновими коопераційними контрактами та налагодженням сталих зв'язків із контрагентами.

Недоліком промислових компенсаційних операцій інколи називають негнучкість цієї форми коопераційної торгівлі, яка потребує акумуляції великих капіталів, дуже значних за обсягом і тривалих кредитів, а також масштабних урядових гарантій і страхового забезпечення. 

Важливою складовою міжнародної торгівлі є безгрошові або частково безгрошові товарообміні її форми (бартер, торговельні компенсаційні операції, зокрема компенсаційні угоди, зустрічні закупівлі, авансові закупівлі, викуп застарілої продукції, операції з давальницькою сировиною, а також: промислові компенсаційні операції, зокрема операції «бай-бек», угоди про «розподіл продукції», «експлуатаційна компенсація», договори цесії).

Така торгівля поєднує в єдиній трансакції експорт та імпорт, а її характерною особливістю є те, що у контрагентів виникають зобов'язання щодо взаємної закупівлі товарів.

Для України в умовах ринкової інтеграції товарообмінні операції особливо поширені. З одного боку, в багатьох випадках це є тим рятівним інструментом для підприємств, який дає їм змогу виходити на міжнародні ринки, а з іншого − фактором тіньової економіки, способом уникати митного контролю, а відтак − причиною додаткових ускладнень із формуванням дохідної частини бюджету України.

Втім, поширення натурального товарообміну у світі спричиняють, також і діяльність ТНК, зростання спекулятивних операцій.

Потенціал товарообмінної торгівлі дає підстави вважати її одним з перспективних напрямів міжнародної економічної діяльності, причому для України важливе стратегічне значення має відновлення та подальше розширення таких раніше типових для неї промислових компенсаційних операцій, причому як у ролі реципієнта, так і донора технологій і промислового обладнання.

Ембарго − інструмент міжнародної політики держави, який забороняє ввезення на власну територію або вивезення до іншої країни товарів, послуг, технологій, валютних та інших цінностей. Ембарго має примусовий характер або стосовно внутрішніх економічних агентів певної країни (групи країн), яка запроваджує цей режим, або стосовно інших держав, якщо є відповідні важелі тиску (політичного, економічного, військового). Ембарго є репресивним засобом тиску на ті уряди та країни, які, становлять загрозу міжнародній безпеці, і застосовується як у мирний, так і у воєнний час.

ПИТАННЯ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ

1. Причини існування та сутність зустрічної торгівлі.

2. Класифікація операцій зустрічної торгівлі.

3. Товарообмінні та компенсаційні угоди на без валютній основі .

ПИТАННЯ ПРАКТИЧНИХ ЗАНЯТЬ

1. Компенсаційні угоди на комерційній основі .

2. Компенсаційні угоди на основі угод про промислове співробітництво.

3. Правове регулювання операцій зустрічної торгівлі

ПИТАННЯ ДЛЯ САМОСТІЙНОЇ РОБОТИ СТУДЕНТА

1. Характеристика зустрічної торгівлі в Україні.

2. Наведіть приклад операції з викупу застарілої продукції.

3. Проаналізуйте доцільність використання бартерних операцій.

ТЕСТИ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ

1. Економічне співтовариство - це:

а) прості нерегулярні господарські зв’язки між суб’єктами міжнародних економічних відносин;

б) всебічні господарські зв’язки у всіх галузях економіки між суб’єктами міжнародних економічних відносин;

в) постійні міжнародні зв’язки тривалого характеру між двома чи кількома суб’єктами;

г) стійкі міжнародні економічні зв’язки між між суб’єктами міжнародних економічних відносин.

2. Найбільша частка в структурі зовнішньої торгівлі України належить:

а) Росії; 

б) США; 

в) Кіпру;

г) Великобританії.

3. Зовнішня торгівля країни ефективна, коли:

а) країна експортує більше сировини, ніж готової продукції;

б) країна експортує більше готової продукції, ніж сировини;

в) країна укладає торгівельні угоди з обмеженою кількістю партнерів з інших країн;

г) значна частка торгівельних угод -  з приводу здійснення операцій з давальницькою сировиною.
4. Для зовнішньої торгівлі України характерне:

а) найбільша частка в структурі експорту належить продукції машинобудування;

б) найбільша частка в структурі експорту належить продукції чорної і кольорової металургії;

в) найбільша частка в структурі експорту належить продукції харчової і легкої  промисловості;

г) найбільша частка в структурі експорту належить продукції деревообробної промисловості.

5. Оцінка обсягу експорту і імпорту у постійних цінах в межах одного періоду - це:

а) спеціальна торгівля;

б) генеральна торгівля;

в) фізичний обсяг міжнародної торгівлі;

г) зовнішньоторгівельний оборот.

6. ПОСЛУГИ ПОСЕРЕДНИКІВ У МІЖНАРОДНІЙ ТОРГІВЛІ

КЛЮЧОВІ ТЕРМІНИ ТА ПОНЯТТЯ

	· Ексклюзивний агент
	· Міжнародна торгівля

	· Простий агент-посередник
	· Торгово-посередницька діяльність

	· Агент з правом «першої руки»
	· Експортно-імпортні операції

	· Комітент
	· Договір-доручення

	· Комісіонер
	· Договір-комісії

	· Консигнатор
	· Агентські угоди

	· Дистриб’ютор
	



ВИВЧАЮЧИ ЦЕЙ РОЗДІЛ,

Ви повинні знати:
	· Суть та особливості здійснення торгово-посередницьких операцій

	· Діяльність кожного окремого виду посередників


Ви повинні вміти:

	· Надавати стислу характеристику двох основних методів здійснення  комерційних операцій

	· Наводити класифікацію посередників в зовнішній торгівлі

	· Розкривати особливості роботи кожного окремого виду посередників


ЛЕКЦІЙНИЙ МАТЕРІАЛ

6. ПОСЛУГИ ПОСЕРЕДНИКІВ У МІЖНАРОДНІЙ ТОРГІВЛІ

6.1. Поняття торговельно-посередницької діяльності

Діяльність посередників у міжнародній торгівлі згідно з її природою слід класифікувати як таку, що належить до сфери послуг. Разом з тим, основне призначення такої діяльності − об​слуговування міжнародної торгівлі товарами, а також іншими послугами.
Торгово-посередницька діяльність − це комплекс операцій з організації та забезпечення процесу купівлі-продажу, що ре​алізується за дорученням первинних продавців (виробників) та/або кінцевих покупців (споживачів) незалежними від них торговельними посередниками на підставі окремого контра​кту або спеціального доручення.
Застосування послуг посередників є альтернативним, відносно прямого контакту, варіантом реалізації експортно-імпортних опе​рацій. 

Метою залучення посередників у міжнародній торгівлі є під​вищення ефективності експортно-імпортних операцій за раху​нок використання послуг кваліфікованих фахівців, їхньої інфор​маційної бази та встановлених ними раніше господарських зв'яз​ків, прискорення обігу капіталу, отримання необхідних пра​вових, консультаційних послуг, оформлення необхідної доку​ментації.

Передусім слід відзначити, що непряма торгівля − торгівля через посередників, хоча і являє собою факультативний спосіб організації міжнародного товарообміну, є його переважною фор​мою. При цьому, в деяких напрямах (мається на увазі товарно-галузева специфіка) опосередкована через посередників торгівля є найбільш типовим способом торгівлі, наприклад при торгівлі сировиною.

6.2. Види торгово-посередницької діяльності на міжнародних ринках

Торговельне посередництво є предметом спеціалізації для торговельних і посередницьких фірм, комерційних агентів, які діють відповідно до наявних правових рамок та згідно з базо​вими юридичними документами, що регламентують комерційну діяльність − контрактами.

Правовою підставою їх діяльності є національне та міжнарод​не законодавство. Наприклад, Цивільний кодекс України перед​бачає два види комерційного представництва − повноважень однієї особи (юридичної чи фізичної) здійснювати певні юридич​но-господарські операції замість іншої особи: по-перше, на підставі договору-доручення, а по-друге − договору-комісії. 

Міжнародна регламентація посередницької діяльності здійснюється міждер​жавними, міжнародними урядовими та неурядовими структура​ми, зокрема через розроблення типових документів, форм ко​нтрактів. Серед подібних джерел можна назвати Рекомендації щодо укладання агентських угод (Guide for the Drawing up of Contract) Міжнародної торгової палати № 4100 від 1990 p.

Договір-доручення є документом, згідно з яким довіритель (принципал) доручає довіреній особі (агенту) за відповідну вина​городу здійснювати від імені принципала та за його рахунок пев​ні дії. Предметом дого​вору доручення може бути проведення рекламних кампаній, вивчення ринку, виявлення потенційних контрагентів та клієнтів, прийом від них замовлень, встановлення з ними контактів, про​ведення розрахунків).

Договір-комісії є документом, згідно з яким одна сторона (ко​мітент) доручає іншій стороні (комісіонеру) за відповідну вина​городу, за кошти комітента, але від імені комісіонера укласти для комітента одну чи кілька угод від свого імені (на купівлю-продаж товару або послуги).

Суб'єктів міжнародного то​рговельного посередництва можна розрізняти за їх правом щодо збуту товарів певного експортера, а також за обсягом їх функціональних повноважень.
Згідно з критерієм, який враховує обсяг посередницьких збу​тових прав (або обмежень прав принципала), посередників можна класифікувати на простих агентів-посередників, агентів із правом «першої руки» та ексклюзивних (або монопольних) агентів.
Прості агенти-посередники отримують право здійснювати збут продукції певного постачальника на обумовленій території за відповідну винагороду. Принципал не надає посередникові жод​них ексклюзивних прав та зберігає за собою право користуватися послугами інших посередників або самостійно здійснювати збут товарів на тому цільовому ринку, на якому працює певний посеред​ник. Щоправда, правилом є включення в угоду між принципалом та посередником зобов'язання першого не надавати іншим агентам привілеїв порівняно з умовами, зазначеними в угоді.
Обопільна свобода підприємницької діяльності, яка в багатьох випадках є вигідною сторонам (особливо принципалу), має і зво​ротний бік: принципал за таких умов не може розраховувати на дуже активну збутову діяльність агента, а останній − на гарантії збереження поставок та великі можливості отримання додатко​вих прибутків завдяки ексклюзивному статусу (взагалі подібна модель відносин часто використовується як випробувальна та підстава для укладення тіснішої угоди). Відтак контракти між принципалом та простим агентом (а їх водночас може бути чимало), як правило, не перевищують одно​го року.
Агенти з правом «першої руки» відповідно до агентської угоди мають «першочергове» право. Мається на увазі те, що принципал при виході на певний ринок зобов'язаний спочатку запропонувати для реалізації товар такому посередникові. Отже, агент з правом «першої руки» сам вирішує чи погоджуватись йому з умовами реалізації певних товарів, чи ні. Щоправда, подібне рішення має бути мотивованим не​прийнятністю ціни, несприятливістю термінів поставки, невідпо​відністю якісно-технічних характеристик товару або іншими мір​куваннями. Прин​ципал, отримавши відмову агента (у письмовому вигляді) має право виходити на цільовий ринок самостійно, або використову​ючи послуги інших агентів-посередників.

Ексклюзивні (або монопольні) агенти згідно з даним класи​фікаційним критерієм мають найбільші, виключні (за деякими винятками, як правило, обумовленими в контракті) права на збут товарів принципала певної номенклатури на певному ринку та протягом обумовленого періоду. Ця діяльність здійснюється за відповідну винагороду, і завдяки їй принципал може розрахову​вати на налагодження ефективного широкого збуту (наприклад, таким принципалом може стати виробник, який прагне закріпи​тися на новому для себе ринку та отримати весь комплекс послуг зі збуту свого товару).
Крім переваг, для принципала (розрахунок на активну діяль​ність посередника) та агента (гарантоване надходження товарів та значна свобода комерційного вибору),  угоди даного типу міс​тять і низку незручностей (передусім для принципала). Адже ді​яльність агента може з тих або інших причин його не задовольня​ти, крім того, сам агент може втратити інтерес до товарів прин​ципала через погіршення кон'юнктури, переоцінку цінових кри​теріїв (не кажучи про можливість недобросовісної поведінки − монополізації права збуту конкурента та саботаж такого збуту). Небезпека принципала пов'язана передусім з тим, що він позбав​ляється права діяти на цільовому ринку самостійно або через ін​ших посередників (якщо таке право не було спеціально обумов​лене в контракті). Відтак його товар на певному ринку може бути нереалізованим, а принципал може зазнати значних збитків (як​що відповідні гарантії, наприклад, щодо кількості реалізованого товару, не були закладені в контракт).
Суб'єкти, які надають посередницькі послуги, можуть бути вузької спеціалізації або універсальними. Ними можуть бути по​вірені, комісіонери, брокери, торговельні фірми, торгові доми, експортні фірми, імпортні фірми, оптові фірми, роздрібні фірми, дистриб’ютори та інші структури та особи.

Так само і послуги можуть бути пов'язаними з однією або кі​лькома операціями, а також надаватися у «повному пакеті» для комплексного обслуговування угоди або низки пов'язаних угод.
Разом з тим, від загального статусу посередника слід відрізняти його статус у комерційній угоді.
Щодо статусу посередника у комерційній угоді, характеру йо​го посередництва та відповідного типу угоди з ним, то критерія​ми класифікації тут є обсяги прав і обов'язків посередників, їх повноваження, право підпису на контракті з третьою особою, те, за чий рахунок вони здійснюють комерційні дії: за свій чи за рахунок суб 'єкта, який залучив їх до операцій.
Посередників, залежно від обсягів повноважень, можна класи​фікувати у такий спосіб.
А. Посередники, які не підписують основних контрактів (тут і надалі йдеться про документи, заради підписання яких проводить​ся посередницька діяльність, а не про контракти, які є підставою ді​яльності самих посередників) та виконують лише представницькі функції, а також здійснюють дослідження цільового ринку та інформаційне забезпечення принципала (довірителя).
Такими посередниками можуть бути представники, агенти, брокери, маклери (терміни, особливо з урахуванням традицій рі​зних країн, можуть бути різними). 

Основними критеріями, якими керуються під час вибору посередника (фізичної особи або фірми), є впливо​вість у ділових та адміністративних колах, достатня інформованість, реальна здатність допомогти принципалу налагодити необ​хідні партнерські відносини, які можуть продовжуватися і надалі. Ці посередники діють на певному ринку (такий ринок є визначе​ним територіально, а також щодо номенклатури товарів) та здій​снюють одну чи кілька функцій залежно від домовленостей, які були укладеними ними з принципалами. Типова винагорода по​середника цього типу − до 5 % суми контракту залежно від до​мовленості, характеру роботи на ринку та обсягів угоди. У можливий перелік їхніх повноважень входять такі дії:

• дослідження цільового ринку, його складу, обсягів, конку​рентних товарів, кон'юнктури та тенденцій;

•  інформування принципала про якісні, метро​логічні, технічні вимоги, які пред'являються на цільовому ринку;
•  організація рекламних заходів на користь принципала;
•  інформування представників ділових кіл цільового ринку про товари принципала та його фірму;
•  сприяння формуванню вигідного іміджу принципала та його товарів;
•  організація переговорного процесу та ділових зустрічей прин​ципала з потенційними партнерами та представниками урядово-адміністративних структур у комерційних інтересах принципала;
• організація переговорів, сприяння укладенню контрактів та їх реалізації.
Б. Посередники, які підписують контракти з третіми осо​бами від імені та за рахунок принципала.
Такими посередниками можуть бути торговельні агенти, дові​рені особи, які діють відповідно до укладеної з принципалом агентської угоди (фактично − угоди-доручення.  Від імені принципала та за його рахунок агенти здійснюють весь комплекс дій, пов'язаних із продажем чи купівлею, включаючи підписання контрактів.

Перелік можливих повноважень таких посередників може включати, крім тих, що є типовими для комісіонерів (проведення маркетингових досліджень, інформування принципала про якісні та кількісні вимоги, умови цільового ринку, реклама та форму​вання позитивного іміджу принципала, надання технічної допо​моги щодо укладення контрактів тощо) такі дії:

•  надання принципалу комплексної допомоги щодо збуту та купівлі товарів, включаючи укладення угод від його імені;
•  налагодження збутової діяльності, включаючи, залежно від характеру угоди з принципалом, організацію власної збутової мережі, тех​нічне обслуговування складних товарів, післяпродажний сервіс.
В. Посередники, які підписують контракти з третіми осо​бами від власного імені, але за рахунок принципала.
Посередники такого типу називаються комісіонерами (прин​ципал називається комітентом). Комісіонери мають право власного підпису, вони самі можуть залучати додаткових посередників, відносно яких є продавцями чи покупцями. Відносини комісійного типу набули значного поширення наприкінці XX ст., сприяючи не тільки масштабному, гуртовому збуту, а й розвиткові роздрібного товарообігу. Відносини комісіонера з комітентом регламентує договір ко​місії. Угоди комісії допускають значно більшу самостійність посе​редника, який може, в певних межах, сам проводити цінову полі​тику, укладати додаткові контракти.
У простому варіанті комісії, комісіонер як власник товару здійснює прямі поставки товару, а також прямі розрахунки з тре​тьою стороною, причому комісіонер не відповідає перед комітен​том за дії третьої сторони. Разом з тим існують різновиди дого​ворів комісії, за яких повноваження, зобов'язання та, відповідно, винагорода комісіонерів є вищою.

Одним з різновидів угод комісії є угоди типу делькредере. Це − такий договір комісії у разі продажу товарів, згідно з яким комісіонер несе майнову відповідальність за виконання третьою особою своїх конт​рактних зобов'язань. Інакше кажучи, він не тільки надає послуги щодо організації продажу товару, а й гарантує оплату товару в разі відмови або неспроможності покупця здійснити відповідний платіж. Звичайно, зобов'язання сплатити принципалу суму угоди не поширюється на випадки, коли відповідні виплати зриваються з вини самого принципала.
Іншим різновидом посередників є консигнатори. Угода консигнації є такою формою контрактних відносин між постачальником (який називається консигнант) та посередником (консиг​натором) згідно з якою перший поставляє на склад другого товари для реаліза​ції. При цьому товари залишаються у власності консигнанта до реалізації їх консигнатором, який здійснює передпродажну підготовку товару, страхує його, проводить маркетингову діяль​ність та весь комплекс операцій із продажу.

Договори консигнації бувають незворотні (за яких консигнатор зобов'язується викупити в консигнанта нереалізовані протягом певного терміну товари), частково зворотні (консигнатор зобов'язується реалізувати товари не менше певної кількості, а решту може повернути консигнанту) та зворотною (всі не​реалізовані товари підлягають поверненню консигнанту. 

Така форма продажу є зручною тоді, коли на консигнацію зви​чайно поставляються вироби масового серійного виробництва, у стійкому і швидкому збуті яких експортер не впевнений, у разі по​ставок нових товарів, які ще мало відомі місцевим покупцям, а та​кож для застосування у випадках слабкого освоєння цільового ринку, її предметами стають передусім машини та обладнання, виробниче устаткування, запчастини, вузли та деталі, а також товари масового вжитку. Винагороду консигнатора становить цінова різниця між ціною реалізації  та ціною договору консигнації.
Г. Посередники, які підписують угоди з третіми особами від власного імені та за власний рахунок.
Такі посередники називаються дистриб’юторами. Це торговельні посередники з найбільшим обсягом повноважень, які потенційно можуть ви​конувати найбільшу кількість функцій, беруть на себе найбільші підприємницькі ризики та мають найбільшу свободу у прийнятті комерційних рішень.

Для постачальника відносини з дистриб’юторами є вигідними у тих випадках, коли вони здійснюють вихід на нові ринки та бажають скористатися послугами потужних місцевих збутових організацій. І хоч саме за таких умов , посередник може отримувати найбільші прибутки (інколи з монопольним правом збуту товару фірми на даній території), перевагою дистриб’юторських відносин для постачальника є можливість отримувати платежі за товар відразу після його поставки, оскільки після неї власність на об'єкти продажу пе​реходить до дистриб`ютора. Він здійснює комплекс маркетингових заходів на об'єктному ринку, складування товарів, організовує пе​редпродажний сервіс та післяпродажне обслуговування.

Характерною особливістю є підписання більш тривалих дистриб’юторських ко​нтрактів, ніж в інших випадках посередництва (2−5 років) з можливим подовженням співробітництва залежно від його ре​зультатів та вигідності для сторін.

Винагородою дистриб’ютора, як і в інших випадках, достатньо автономного торговельного посередництва, є різниця в ціні пере​продажу та купівлі товару в постачальника.

ПИТАННЯ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ

1. Назвіть характерні особливості прямих зв’язків та сфери їх застосування.

2. Дайте стислу характеристику різних видів торгово-посередницьких фірм.

3. Охарактеризуйте роботу брокера. 

ПИТАННЯ ПРАКТИЧНИХ ЗАНЯТЬ

1. Наведіть класифікацію посередників в зовнішній торгівлі.

2. Порівняйте роботу брокера та дистриб’ютора.

3. Розкрийте економічні переваги діяльності посередників.
ПИТАННЯ ДЛЯ САМОСТІЙНОЇ РОБОТИ СТУДЕНТА

1. Розкрийте особливості роботи дистриб’юторів.

2. Охарактеризуйте роботу агентів та особливості їх операцій на ринку.

3. Які особливості в роботі має комісіонер?

ТЕСТИ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ
1. Якого виду посередників не існує:

а) брокер;
б) агент;
в) комісіонер;
г) експортер.
2. В якому документі фіксується розмір винагороди агента:

а) поліс;
б) рахунок-фактура;
в) агентська угода;
г) декларація.
3. Посередники, які підписують угоди з третіми особами від власного імені та за власний рахунок називаються:

а) дистриб’юторами;
б) імпортерами;
в) агентами;
г) простими агентами.
4. Посередники, які підписують контракти з третіми особами від власного імені, але за рахунок принципала називаються:

а) брокерами;
б) комісіонерами;
в) маклерами;
г) представниками.
5. Які права мають ексклюзивні (або монопольні) агенти:

а) середні;
б) найбільші;
в) найменші;
г) немає вірної відповіді.

7. ОРГАНІЗАЦІЯ ДІЯЛЬНОСТІ НА МІЖНАРОДНИХ ТОВАРНИХ РИНКАХ 

КЛЮЧОВІ ТЕРМІНИ ТА ПОНЯТТЯ

	· Біржа
	· Ф'ючерсні біржі

	· Аукціон
	· Хеджування

	· Виставки
	· Оферта

	· Ярмарки
	· Ф'ючерс

	· Брокери
	· Опціон

	· Дилери
	· Вексель



ВИВЧАЮЧИ ЦЕЙ РОЗДІЛ,

Ви повинні знати:

	· Відмінності в організації діяльності на міжнародних товарних ринках

	· Основні світові центри проведення міжнародних торгів


Ви повинні вміти:

	· Аналізувати доцільність проведення заходів на міжнародних товарних ринках

	· Відрізняти окремі види міжнародних торгів


ЛЕКЦІЙНИЙ МАТЕРІАЛ

7.ОРГАНІЗАЦІЯ ДІЯЛЬНОСТІ НА МІЖНАРОДНИХ ТОВАРНИХ РИНКАХ

7.1. Міжнародні товарні біржі

На сучасному етапі розвитку країн міжнародну торгівлю важко уявити без товарних бірж, аукціонів та ярмарків.

Розглянемо визначення біржі. “Біржа” (нім. - Borse) - це форма регулярно діючого оптового ринку товарів, що продаються за стандартами та зразками (товарна біржа), цінних паперів (фондова біржа) та іноземної валюти (валютна біржа), а також робочої сили (біржа праці).

Товарна біржа концентрує оптовий оборот масових, переважно сировинних і продовольчих товарів (кольорові метали, зерно, бавовну, цукор, кава, какао, чай, джгут, каучук тощо). Відрізняють універсальні та спеціалізовані (за окремими товарами або їх групами) товарні біржі.

Фондова біржа – це біржа, що оперує цінними паперами, тобто грошовими документами, що засвідчують право володіння, визначають взаємовідносини між особою, яка їх випустила, та їх власником і передбачають, як правило, виплату доходу у вигляді дивідендів або відсотків, а також можливість передачі грошових та інших прав, що випливають з цих документів, іншим особам.

Об’єктами операцій фондової біржі є акції, облігації, казначейські зобов’язання, ощадні сертифікати та векселі. До цього переліку слід додати приватизаційні цінні папери, які засвідчують право власника на безоплатне одержання у процесі приватизації часток майна державних підприємств, державного житлового фонду, земельного фонду.

З точки зору правового стану, фондова біржа являє собою підприємство у формі акціонерного товариства, яке зосереджує в собі попит і пропозицію цінних паперів, сприяє формуванню їх біржового курсу. 

 На офіційних фондових біржах дозволяються операції з акціями лише великих компаній; у багатьох країнах виникають неофіційні фондові біржі, на яких перебувають в обігу будь-які цінні папери.

Члени біржі поділяються на брокерів і дилерів.

Біржі встановлюють стандарти на біржові товари, рівень цін (котирування) на товари та цінні папери, аналізують кон'юнктуру попиту і пропозицій, поширюють ділову інформацію.

Функції біржі виконує об'єднання торговельних організацій, яке має права юридичної особи і діє відповідно до законодавства країни у якій воно знаходиться.

На біржах продаються і купуються великі партії товарів без перевезення їх з одного місця до іншого. Часто угоди укладаються щодо ще не існуючих товарів (наприклад, ще не вирощеної кави). Угоди укладаються за допомогою короткого усного вислову, а то й жесту. Такі вияви волі до укладення угод негайно підтверджуються короткими письмовими нотатками.

Публічна біржова торгівля керується принципами подвійного аукціону, тобто пропозиції покупців, що збільшуються, зустрічаються з пропозиціями продавців, що зменшуються. Коли ціни пропозицій покупців і продавців співпадають, укладається угода. Кожна угода реєструється і про неї публічно оголошується (наприклад, в пресі ). Рух цін залежить від кількості продавців, які бажають продати товар за існуючим рівнем цін, і кількості покупців, готових придбати товар за таким рівнем цін.

Нині біржі реального товару збереглися лише в окремих країнах, їх обороти незначні. Діяльність таких бірж можна розглядати як одну з форм оптової торгівлі товарами місцевого значення. В економічно розвинених країнах біржі реального товару практично відсутні. Вони переросли у ф'ючерсні біржі, тобто перетворилися на біржі прав на товар. Відомо, що ф'ючерсним угодам властиві елементи договорів купівлі-продажу і кредиту. Ф'ючерсна торгівля є провідною формою сучасної біржової торгівлі. На строкових (іншими словами — ф'ючерсних) біржах торгують не реальним товаром, а контрактами на постачання товарів у майбутньому.

Основні ознаки ф'ючерсної торгівлі :

· фіктивний характер угод (обмін товарів при цьому фактично відсутній, зобов'язання сторін за угодами припиняються за допомогою зворотної операції з виплатою цінової різниці);

· зв'язок з ринком реального товару відбувається за допомогою хеджування, а не постачання товару;

· чітко визначена та уніфікована споживча вартість товару, який є предметом біржового контракту (товар розглядається як носій ціни, прирівнюється до грошей і обмінюється на них у будь-який момент);

· повна уніфікація умов щодо обсягу товару, який реалізується;

· не прив’язаність до контрагентів в цих угодах. 

Слід звернути увагу на те, що угоди укладаються не між конкретними продавцями і конкретними покупцями, а між їх представниками, тобто брокерами, і розрахунковою палатою біржі, яка відіграє роль гаранта виконання зобов'язань сторін відповідних біржових контрактів. Сама біржа не вважається стороною контракту і не виступає на боці одного з партнерів.

У разі ф’ючерсних операцій повна свобода сторін зберігається лише щодо ціни товару, свобода щодо термінів постачання товару обмежена. Решта умов чітко регламентована і не залежить від волі сторін контракту. Отже, ф'ючерсні біржі — це ринки цін (тобто ринки цінових вартостей). 

Чиказька товарна біржа - найбільша товарна біржа світу з торгівлі зерном. Торгівля здійснюється як наявним товаром, так і за допомогою укладення ф'ючерсних угод. Окрім зерна на біржі торгують іншими сільськогосподарськими продуктами.

Лондонська біржа металів (London Metal Exchange) є основною світовою біржею з торгівлі кольоровими металами - міддю, свинцем, оловом, цинком тощо. Біржа заснована у 1877p., нині налічує багато членів. Мінімальний обсяг продажу міді, свинцю, цинку, алюмінію становить 25т, олова - 5т, нікелю - 6т. Офіційні прайс-листи біржі використовуються споживачами світу для укладення довгострокових контрактів. На біржі укладаються також контракти типу ф'ючерс і опціон. Інформація про укладені угоди надходить до Лондонського клірингового дому (London Clearing House).

Міжнародна біржа нафти (International Petroleum Exchange) - фінансова біржа, заснована у 1980 р. Має справу з опціонами та ф'ючерсами щодо різних видів нафти. Розміщується у Лондоні, там, де і Лондонська біржа ф'ючерсів та опціонів (London Futures and Options Exchange). 

Основними відмінностями біржових товарів є наступні:

· здатність тривалого зберігання без зміни якісних характеристик товару,

· масовий характер попиту та пропозиції на товар і можливість прогнозування їх рівня на світовому ринку,

· придатність для стандартизації якісних та споживчих характеристик і незначна їх диференціація, виходячи зі складу постачальників, що дозволяє укладати угоди без присутності товару.

Основною метою біржі є сприяння зведенню в одному місці (на біржі) попиту і пропозиції на певні товари та обслуговуванню їх обігу. Такі ж функції виконують ярмарки. Проте від ярмарку біржа відрізняється тим, що вона:

· є постійним (щоденним) місцем взаємодії попиту і пропозиції, тоді як ярмарок лише періодично виконує цю функцію;

· має постійний (зафіксований) контингент клієнтів і відвідувачів. Ярмарок, як правило, відкритий для всіх.

Функції (основні напрями діяльності) біржі випливають, насамперед, з поняття цієї спеціальної господарської організації, а саме:

· товарна біржа виконує функцію товаророзподільчого каналу або механізму, завдяки якому товар розподіляється між споживачами за реальною ціною;

· на біржі здійснюється купівля-продаж і обмін товарної маси, що характеризується взаємозамінністю і не потребує додаткового узгодження технічних характеристик. Продукція, що надходить на біржу, має відповідати стандартам;

· товарна біржа – це місце, де узгоджуються попит і пропозиція на певний біржовий товар;

· товарна біржа є регулятором цін. Завдяки коливанню біржового попиту і біржової пропозиції , тут не може бути державного регулювання цін;

· товарна біржа стабілізує ціни на біржовий товар. Функція стабілізації цін здійснюється через механізм біржової гри на підвищення чи зниження цін;

· біржа є місцем так званого біржового котирування цін. Біржове котирування – це реєстрація біржовими органами курсів цін, що виникають стихійно, на окремі біржові товари (цінні папери) з урахуванням укладених біржових угод; 

· біржа забезпечує надходження і обробку ринкової інформації;

· біржа розробляє товарні стандарти, встановлює сорти товарів, реєструє марки фірм, допущених до біржової торгівлі;

· товарна біржа виконує арбітражні функції, тобто розглядає спори між членами біржі, а також між членами біржі та їх контрагентами. Рішення арбітражної комісії біржі є обов’язковим і має силу виконавчого документа. 

Біржовими угодами є дії громадян і організацій щодо встановлення, зміни або припинення цивільних прав або обов’язків, які вчинені на біржі в результаті біржових торгів. 

Укладаються ці угоди через посередників – брокерські контори і брокерів, а не самими продавцями і покупцями реального товару. Виконуються біржові угоди поза біржею. Біржова угода має юридичні ознаки звичайної угоди щодо змісту, структури тексту, форми тощо.

7.2.  Міжнародні аукціони

У Великому енциклопедичному словарі (1998р., с.181) наведено наступне тлумачення терміну "аукціон": "Аукціон (від лат. - продаж з публічних торгів), спосіб продажу товарів, за якого товар (або його зразки) попередньо виставляються для огляду". У формі аукціону продається також нерухомість, здійснюється примусовий продаж майна неплатоспроможних боржників тощо. Як правило, на аукціоні встановлюється стартова ціна.

На міжнародних аукціонах торгують партіями товарів та/або окремими предметами. Найчастіше на них реалізують хутро, вовну, тютюн, чай, коней, антикваріат, діаманти тощо.

Відомі такі основні види аукціонів:

· валютний, об'єктом якого є обов'язкові валютні відрахування, що мають чи мали місце у певних країнах;

· вексельний, на якому відбувається розпродаж короткострокових казначейських векселів;

· груповий, на якому замовлення накопичуються, а потім один-два рази протягом дня "викидаються" до торговельної зали, де продаються під контролем уповноваженого брокера або працівника фірми). Цей аукціон ще має назву залпового;

· подвійний - торги, де між собою конкурують як продавці, так і покупці, а ціна встановлюється внаслідок рівноваги попиту і пропозиції, коли кількість продавців при ціні, що склалася на аукціоні, дорівнює кількості покупців;

· закритий, на якому всі покупці пропонують ціни одночасно (як правило, письмово), а товар купує той з них, хто запропонував найвищу ціну;

· золотий, об'єктом продажу якого є золото;

· англійський (класичний), на якому товар продається покупцеві, що запропонував найвищу ціну;

· голландський, що проводиться з благодійною метою. Стартова ціна знижується доти, доки найщедріший продавець-меценат не дасть згоди на мінімальну ціну оголошеного лота. 

Аукціони, як правило, проводяться спеціально створеними юридичними особами. Від бірж аукціони відрізняються тим, що весь товар, призначений для продажу, є на складах або в торговельному залі аукціонного закладу.

Маклери (аукціоністи) у своїй професійній діяльності пов'язані спеціальною клятвою. Окремі аукціони передбачають, щоб покупці діяли лише через маклерів.

Для участі в аукціоні зазвичай вимагається завдаток. Проданий на аукціоні товар покупець має негайно забрати після закінчення торгів.

Переваги міжнародних аукціонів проявляються у тому, що вони дозволяють створити відкриту конкуренцію, виявити ціну товару, швидко його реалізувати у великих обсягах тими експортерами, які наділені сильнішими фінансовими можливостями та більш високоякісним товаром.

7.3.  Міжнародні ярмарки та виставки

Ярмарок (від нім. Jahrmarkt - щорічний ринок) – це торги, ринки товарів, які періодично організовуються у встановленому місці. Вони відігравали важливу роль в економічному житті Західної Європи у середні віки. З розвитком ринкових відносин ярмарки з центрів привозу великих партій наявного товару перетворюються на ярмарки зразків, ярмарки-виставки. У Росії в середині XIX ст. було 6,5 тис. ярмарків, на початку XX ст. – це 18,5 тис. 

Ярмарки бувають: всесвітні, міжнародні, регіональні, національні і місцеві. Найбільшими сучасними міжнародними ярмарками є ярмарки в Мілані, Парижі, Ліоні, Ганновері, Лейпцигу, Познані, Загребі, Пловдиві, Торонто, Ізмірі, Дамаску.

Міжнародні ярмарки є місцем демонстрації товарів, призначених переважно для експорту. Ярмарки виконують роль "свахи" і однією з найголовніших їх функцій є організація контактів між потенціальними експортерами та імпортерами.

На відміну від контрактів, укладених на міжнародних біржах і аукціонах, контракти, укладені на міжнародних ярмарках, не мають специфічних особливостей. Їх зміст визначається продавцями і покупцями самостійно. Угоди укладаються здебільшого вже після закінчення ярмарків.

Окрім контактної, іншою важливою функцією ярмарків є рекламна. Отже, ярмарок є саме тим місцем, де і на людей можна подивитися, і себе показати, що на мові економістів означає – зібрати оферти (комерційні пропозиції). Функції, схожі з ярмарковими, виконують і міжнародні виставки.

Коротко зупинимося на найголовніших особливостях ярмаркової справи в окремих європейських країнах. У Німеччині ярмарки проводять переважно спеціалізовані товариства, для яких ярмарково-організаційна діяльність є основною. Товариства належать державі або комунам. Має місце тісне співробітництво між організаторами, учасниками та відвідувачами ярмарку.

Ярмарки мають велике значення в Європі. Серед європейських ярмарків одним з основних є Лейпцизький. У часи "холодної війни" та поділу Європи цей ярмарок відіграв унікальну роль у розвиткові торговельних зв'язків між Сходом і Заходом. У ярмарковому житті Лейпцига протягом періоду, що розпочався після об'єднання обох Німеччин, відбулися певні зміни — замість гігантських універсальних виставок почали проводити невеликі спеціалізовані виставки, які орієнтуються на задоволення потреб ринку.

Всесвітньо відомий і Мюнхенський ярмарок. Це своєрідна глобальна виставка промисловості. Щороку на ярмарку відбувається два десятки виставок, у яких беруть участь учасники і відвідувачі з багатьох країн світу.

Берлінський ярмарок посідає провідні позиції в Європі у таких галузях, як сільське господарство, туризм, радіоелектроніка. Ярмарок приваблює передусім країни Східної Європи та Скандинавії. Зростає престиж ярмарку і в інших галузях — будівництві, електротехніці, автомобілебудуванні, санітарній техніці, водопостачанні й охороні водойм, виробництві офісного обладнання та авіакосмічній промисловості.

У Франції ярмаркова інфраструктура зосереджена переважно у Парижі і належить Торговельно-промисловій палаті. Як і у Німеччині, у Франції ярмарки проводять спеціалізовані товариства. У провінціях такі товариства часто є власниками матеріально-технічної бази для організації ярмарків і виставок. Більшість галузевих і спеціалізованих ярмарків відбувається у столиці Франції.

Італійські агентства з проведення ярмарків належать промисловим об'єднанням або перебувають у приватній власності. Найбільший ярмарок Італії — Міланський. Він здає в оренду павільйони або є організатором виставок. Ярмарок має 20 представництв за кордоном. 30% зовнішньої торгівлі Італії забезпечується завдяки ярмаркам, у тому числі близько 20 % — завдяки Міланському.

"Рід" і "Бленхейм" є найбільшими ярмарковими компаніями Великобританії. Їх діяльність поширюється і за межі країни. Ярмаркова інфраструктура країни належить переважно комунальним організаціям. Невеликі приватні компанії організовують основну кількість ярмарків.

В Іспанії тривалий час провідним був Барселонський ярмарок, нині лідерство перейшло до Мадридського, який має два десятки зарубіжних представництв. У країні взято курс на підвищення якості ярмаркової справи і проведення невеликих ярмарків.

Ярмарковим центром країн Бенілюксу є Утрехт. До цього нідерландського міста зручно діставатися транспортом, а матеріально-технічна база дає змогу проводити щороку 40-50 галузевих ярмарків (є великі площі для організації торгівлі непродовольчими і споживчими товарами).

Найбільшим у Скандинавії виставковим центром і місцем для проведення конференцій є Копенгагенський виставковий центр "Белла-сентрет", де щороку відбувається 30 заходів. Постійно діють виставки одягу, взуття, меблів, конторського обладнання. У спеціальному готелі можуть розміщуватися офіси іноземних фірм. Щороку центр відвідує понад 700 тис. чол.

Характерними рисами міжнародної виставкової діяльності являються:

· престижність участі (якщо виробники не беруть участі в міжнародних виставках та ярмарках, то це сприймається як свідоцтво фінансової кризи або виробничо-технологічної невідповідності рівню міжнародної конкуренції);

· пошук можливостей підвищення економічної ефективності зовнішньоекономічної діяльності як для учасників виставок, так і для потенційних покупців для забезпечення їх інформацією про новітні види продукції, процеси та методи збуту.

Міжнародна громадська організація "Виставкова федерація України об'єднує на добровільних засадах та спільності інтересів громадян України, іноземних громадян та їх об'єднань для реалізації мети та завдань Федерації. 

Метою діяльності Федерації є сприяння розвитку виставкової діяльності в Україні, захист законних прав членів Федерації, задоволення їх соціальних, економічних, творчих та інших спільних інтересів. 

Основними завданнями Федерації є:

· підтримка діяльності виставкових фірм, організацій в умовах ринкової економіки; 

· сприяння створенню організаційних та економічних можливостей для розвитку виставкової діяльності в Україні; 

· сприяння і участь у підготовці та проведенні виставкових проектів; 

· участь у розвитку міжнародної виставкової діяльності; 

· сприяння розвитку виставкових комплексів та випуску виставкового обладнання.


ПИТАННЯ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ

1. Назвіть основні функції товарної біржі.

2. Що таке фондова біржа?

3. Чим відрізняється діяльність виставки від ярмарку?

ПИТАННЯ ПРАКТИЧНИХ ЗАНЯТЬ

1. Що таке біржова угода?

2. Що таке ф’ючерсні угоди і в чому полягають їх особливості?

3. Правила біржової торгівлі.
ПИТАННЯ ДЛЯ САМОСТІЙНОЇ РОБОТИ СТУДЕНТА

1. Мета проведення аукціону.

2. Поняття та юридичні ознаки біржі.

3. Світовий досвід в проведенні виставок та ярмарок.

ТЕСТИ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ
1. Важливою функцією ярмарку є:

а) інформаційна;
б) рекламна;
в) постачальна;
г) ціноутворююча.
2. Характерними рисами міжнародної виставкової діяльності є:

а) цільовий напрямок виставки;
б) залучення інвестицій;
в) престижність участі підприємства; 

г) обов’язкова участь у виставці,
3. Термін «аукціон» означає:

а) продаж з публічних торгів;
б) продаж через мережу Інтернет;
в) обмін готовою продукцією;
г) немає вірної відповіді.
4. Функції товарної біржі:

а) товарна баржа є регулятором цін;
б) біржа здійснює збирання і обробку ринкової інформації;
в) товарна біржа виконує арбітражні функції;
г) всі відповіді вірні.
5. Основною метою біржі є:

а) є сприяння зведенню в одному місці (на біржі) попиту та пропозиції на певні товари;
б) врегулювання спорів;
в) підписання контракту купівлі-продажу;
г) пошук певного виду товару.


8. ОРГАНІЗАЦІЯ І ТЕХНІКА ПІДГОТОВКИ, УКЛАДАННЯ ТА ВИКОНАННЯ ЗОВНІШНЬОТОРГОВЕЛЬНИХ КОНТРАКТІВ.


КЛЮЧОВІ ТЕРМІНИ ТА ПОНЯТТЯ

	· Зовнішньоторгова операція
	· Ступінь солідності

	· Фірма
	· Ділова репутація

	· Торговий партнер
	· Стан фірми на ринку

	· Контрагент
	· Вивчення фірми партнера 

	· Контрагенти
	· Джерела інформації

	· Критерії класифікації фірм
	· Фірмові довідники

	· Фактори вибору партнерів 
	· Досьє на фірму

	· Принципи вибору партнерів
	· Карта фірми


ВИВЧАЮЧИ ЦЕЙ РОЗДІЛ,

Ви повинні знати:

	· Техніку проведення попередніх переговорів

	· Звичаї країни, з якою буде підписаний контракт


Ви повинні вміти:

	· Провести попередні переговори з контрагентом

	· Проаналізувати попередню домовленість з партнером до підписання угоди.


ЛЕКЦІЙНИЙ МАТЕРІАЛ

8. ОРГАНІЗАЦІЯ І ТЕХНІКА ПІДГОТОВКИ, УКЛАДАННЯ ТА ВИКОНАННЯ ЗОВНІШНЬОТОРГОВЕЛЬНИХ КОНТРАКТІВ.
8.1. Класифікація фірм, які діють на світовому ринку

Будь-яка зовнішньоторговельна операція українських підприємств починається з вибору партнера, тобто контрагента.

Контрагентами в міжнародній торгівлі називають сторони, що знаходяться в договірних відносинах з приводу купівлі-продажу товарів чи надання послуг. Іноземними контрагентами наших українських підприємств виступають фірми та організації, що виступають як протилежна сторона зовнішньоторгової угоди. Контрагентом експортера виступає імпортер, орендодавця - орендатор, підрядчика - замовник  тощо. 

Вдалий вибір іноземного контрагента має важливе значення для забезпечення ефективності ЗЕД, попередження непорозумінь, фінансових втрат. Серед контрагентів, що діють на світовому ринку, можна виділити фірми та державні органи і організації. 

Найчастіше у зовнішньоторгових операціях приймають участь фірми. Під фірмою розуміється відособлене в процесі суспільного розподілу праці підприємство, що здійснює господарську діяльність з метою одержання прибутку. Фірми, що діють на світовому ринку, класифікуються за наступними критеріями:

· за видами господарської діяльності і характером операцій;

· за правовим станом;

· за характером власності;

· за приналежністю капіталу і контролем;

· за обсягом операцій.

В залежності від виду господарської діяльності та характеру операцій, фірми поділяються на промислові, торгові, транспортні, страхові, інжинірингові, туристичні тощо.

Промислові компанії складають одну з найбільш багаточисельних груп. До них відносяться фірми, в яких 50% обігу і більше складає продукція, випущена на власних підприємствах. В США, Японії і Німеччині таких компаній 2млн. Першорядне місце серед них займають автомобільні, авіакосмічні, машинобудівні, електротехнічні, електронні та приладобудівні фірми. 

В країнах з високорозвиненою ринковою економікою значне місце займають сільськогосподарські та агропромислові компанії (США, Німеччина, Франція, Бельгія, Нідерланди, Швеція, Данія, Канада, Австрія та ін). Торгові фірми займаються операціями купівлі-продажу і можуть входити чи в систему збуту промислових фірм, чи виступати в ролі незалежних торгових посередників. В економіці всіх західних, а також країн, що розвиваються, важливу роль відіграють транспортні, інжинірингові, телекомунікаційні, банківські, страхові, фінансово-інвестиційні, лізингові, інноваційні та інші компанії. 

Говорячи про класифікацію фірм за критерієм правового статусу, слід відзначити, що кожна фірма, що приймає участь у господарській діяльності, в т.ч. пов'язаній з виходом на світовий ринок, має відповідну організаційно-правову форми своєї діяльності. У відповідності до норм громадянського та торгового права окремих держав, правові форми фірм мають специфічні для кожної країни особливості. Разом з тим, можна виділити основні види правових форм, характерних для більшості країн. Це насамперед: індивідуальні підприємці та об'єднання підприємців.

До індивідуальних підприємців відносяться фізичні особи, що здійснюють господарські операції в різних сферах діяльності (промислової, торгової, транспортної, банківської тощо). Фірми даної категорії підписують комерційні угоди від свого імені та несуть повну відповідальність всім своїм майном відповідно до зобов'язань фірми. Вони підлягають публічній звітності і не являються юридичними особами.

Об'єднання підприємців, в свою чергу, реалізуються в двох видах: товариство і спілка. При організації товариств підприємці не тільки об'єднують свої капітали, але й приймають безпосередню участь в діяльності фірми, керують нею. Члени товариств несуть необмежену майнову відповідальність відповідно до зобов'язань фірми.

При організації спілок об'єднуються тільки капітали підприємців, а самі вони не приймають участі у веденні справ фірми. Керівництво фірмою здійснюють професіональні менеджери, яких призначають самі вкладники. 

Товариства і спілки поділяються на певні види. Існують і проміжні форми між товариствами і спілками (наприклад, командитне товариство, акціонерно-командитне товариство та ін.). Проте, більша частина фірм - це акціонерні компанії чи товариства з обмеженою відповідальністю. 

За характером власності фірми поділяються на приватні, державні та кооперативні; за приналежністю капіталу і контролю - на національні, іноземні та змішані. 

Національними називають фірми, капітал яких належить підприємцям своєї країни. Національна приналежність визначається також місцезнаходженням і реєстрацією основної (головної) компанії.  Наприклад, найбільша в світі компанія з виробництва конторського обладнання і електронно-обчислювальних машин "ІВМ" при міжнародному характері діяльності являється національною фірмою США. 

До іноземних відносяться фірми, капітал яких належить іноземним підприємцям повністю чи в певній частині, що забезпечує їм контроль. Іноземні фірми створюються в формі філіалів, дочірніх і акціонерних компаній закордонних головних фірм і реєструються в країні місцезнаходження. Інколи іноземні фірми відіграють провідну роль на ринку тієї чи іншої країни, тому треба знати, якій материнській (головній) компанії належить іноземна фірма і який характер її підлеглості.

Змішаними називають фірми, капітал яких належить підприємцям двох або кількох країн. Реєстрація змішаної форми здійснюється в країні одного із засновників на основі діючого в ній законодавства, що визначає місцезнаходження її штаб-квартири. Змішані компанії називаються спільними підприємствами в тому випадку, коли мета їх створення - здійснення спільної підприємницької діяльності. Форми змішаних компаній різноманітні. Частіше всього в формі змішаних створюються такі міжнародні об'єднання як картелі, синдикати, трести, концерни. Фірми, капітал яких належить підприємцям кількох країн, називаються багатонаціональними.

За обсягом операцій фірми діляться на великі, середні та малі компанії. Тут треба мати на увазі, що в різних країнах ці поняття не являються однаковими. 

8.2. Обґрунтування  підходів до вибору партнерів на світовому ринку

Вибір торгового партнера залежить від багатьох специфічних факторів. Разом з тим, існують деякі загальні підходи, якими керуються всі підприємці при здійсненні експортно-імпортних операцій. Насамперед, вибір партнера визначається:

· характером зовнішньоторговельної угоди (експортна, імпортна, компенсаційна і т.д.);

· предметом угоди (купівля-продаж товару чи надання послуг);

· характером предмету угоди (сировина чи готова продукція, машино-технічна продукція чи товари народного споживання.


Далі важливо визначити країну, в яку найбільш вигідно експортувати чи з якої найбільш вигідно імпортувати товар (послуги). При порівнянні варіантів з виходу на ринок різних країн, беруться до уваги такі критерії: 

· політична й економічна стабільність;

· витрати виробництва;

· транспортна інфраструктура;

· державні пільги та стимули;

· наявність як кваліфікованої, так і відносно дешевої робочої сили;

· місткість ринку даної країни;

· наявність торгових обмежень;

· наявність необхідних постачальників сировини, матеріалів.

Крім економічних критеріїв, важливо враховувати й характер торгово-політичних відносин з даною країною. Перевага надається тій, з якою налагоджені нормальні ділові відносини, підтверджені договірно-правовою основою, і яка не допускає по відношенню до нашої країни різного роду дискримінацій.

При виборі фірми, в першу чергу необхідно вивчити різні аспекти діяльності потенційних партнерів, а саме:

· технологічний (вивчити технічний рівень продукції фірми, рівень її технологічної бази і виробничі можливості);

· науково-технічний (вивчити організацію НДДКР і витрат на них);

· організаційний (організацію управління фірми, враховуючи ЗЕД);

· економічний (дати оцінку фінансового становища фірми);

· правовий (вивчити норми і правила, що діють в даній країні і мають відношення до співробітництва з потенційним партнером).

В міжнародній практиці з урахуванням загальноприйнятих методик оцінки потенційних партнерів виділяють наступні принципи, які важливо враховувати при організації даної роботи:

1) оцінка ступеню солідності потенційного партнера. Під ступенем солідності фірми розуміють кількісні показники діяльності, масштаб операцій, ступінь платоспроможності та ін. Для оцінки солідності фірми можна використати й інші показники, такі як кількість зайнятих (в т.ч. в НДДКР), число підприємств, частка продукції, що нас цікавить, в обсязі виробництва фірми й галузі тощо.

2) оцінка ділової репутації. Ділова репутація фірми визначається тим, наскільки вона добросовісно і вчасно виконує свої зобов'язання, який у неї досвід у даній сфері бізнесу, вміння вести переговори на цивілізованому рівні;

3) урахування досвіду укладання минулих угод. За наявності рівноправних умов у потенційних партнерів, перевага надається тому, хто добре зарекомендував себе в колишніх угодах;

4) урахування позиції фірми на зовнішньому ринку, тобто чи являється вона посередником або безпосереднім виробником (споживачем) продукції. Якщо фірма є посередником, то в такому випадку необхідно серйозно підійти до вибору посередника. Насамперед необхідно звернути увагу на її фінансовий стан. І, крім того, отримати інформацію про її кредитну здатність, наявність власної ланки збуту. Важливо звернути увагу і на особисті якості посередника.

Процес підготовки і успішного здійснення зовнішньоторгової операції вимагає детального вивчення як потенційних контрагентів, так і фірм партнерів. Вивчення діяльності майбутніх фірм-партнерів являється складовою частиною зовнішньоторгової операції. Тому даному питанню всі учасники міжнародної торгівлі приділяють велику увагу.

Для детального вивчення потенційних фірм-партнерів потрібна відповідна інформація. На іноземних ринках є цілий ряд джерел, які володіють інформацією про фірми. Серед них найбільш цікавими є довідники про фірми, публікації фірм (річні звіти, каталоги, ювілейні та рекламні видання, проспекти). Наявні також матеріали спеціалізованих інформаційних компаній, періодичної преси, довідки банків, статистичні публікації окремих країн і спеціалізованих органів ООН про стан економіки окремих країн світу. 

Особливе місце серед джерел інформації займають довідники про фірми. Вони видаються інформаційно-довідковими агентствами, різними асоціаціями, торгово-промисловими палатами. Довідники про фірми поділяються на національні, що охоплюють фірми однієї країни, і міжнародні, що містять відомості про фірми різних країн. Довідники про фірми мають певні переваги в порівнянні з іншими джерелами інформації: 

· вони охоплюють велику кількість фірм; 

· є практично єдиним джерелом, в якому відомості про фірми публікуються регулярно і в систематизованому вигляді;

· дають можливість одержати досить повну інформацію про всі аспекти діяльності фірми.

В залежності від призначення і характеру публікацій, довідники про фірми поділяються на такі види:

· адресні;

· товарно-фірмові;

· загальнофірмові;

· галузеві;

· за акціонерними товариствами;

· за фінансовими зв'язками;

· директорські;

· бібліографічні та ін.

Товарно-фірмові довідники, розраховані для визначення окремих фірм, що випускають той чи інший товар чи торгують ним, побудовані за принципом "товар-фірма". Всі фірми згруповані за товарними рубриками. Під назвою кожного товару (послуги) в алфавітному порядку перераховуються компанії, які виробляють його чи торгують ним. Окремі довідники цього виду групують фірми одночасно за товарними і географічними ознаками.

 Для зручності в користуванні товарно-фірмові довідники оснащені алфавітним переліком товарів і послуг чи товарних груп поданим декількома мовами.

8.3. Організація роботи щодо збору інформації та вивчення фірм  -іноземних партнерів. 

Робота зі збору інформації та вивченню фірм-партнерів повинна бути добре організована і методично забезпечена. І головне − ця робота повинна проводитися постійно й сумлінно. Оперативно-комерційна робота з вивчення фірм повинна використовувати різні аспекти: збір інформації про фірми, з якими передбачається підписання угод; спостереження за фірмами, з якими підписані угоди; пошук нових фірм-партнерів; вивчення фірм-конкурентів, які відіграють провідну роль на ринках, що нас цікавлять. Вивчення фірм, які діють на окремих ринках, складається зі збору інформації про фірму і систематизації зібраних відомостей. Інформація про фірму, одержана з різних джерел, підбирається й систематизується в досьє на фірму. Питання, за якими підбирається матеріал для досьє, можна поділити на дві групи:

1) пов'язані із загальною характеристикою фірми, враховуючи вид діяльності, номенклатуру виробництва і торгівлі, роль фірми на ринку даного товару;

2) питання за спеціальними аспектами, пов'язані безпосередньо з підписанням контрактів.

До останніх відносяться питання, що характеризують кредитоздатність, фінансовий стан фірми, завантаження замовленнями, зацікавленість в одержанні замовлень від іноземних партнерів, вияснення її взаємодії з іншими фірмами і державними органами, а також ділова характеристика представників фірми, з якою передбачається проведення переговорів. Найбільш цінною інформацією для досьє вважаються відомості, одержані при особистому знайомстві з фірмою. Ці відомості доповнюються інформацією з фірмових довідників. 


Досьє фірми складається з ряду документів. До них відносяться:

· карта фірми;

· відомості про переговори з фірмою;

· відомості про ділові контакти.

Карта фірми - це базовий документ. Він являє собою анкету, запитання якої характеризують різні сторони діяльності фірми, а саме:

· країна, поштова адреса, телефон, факс;

· рік заснування;

· предмети торгівлі, виробництва чи характер послуг;

· виробничі потужності, торговельний обіг, число робітників;

· дані, що характеризують фінансове становище;

· філіали, дочірні підприємства, участь та інші зв'язки;

· найважливіші конкуренти;

· власники, керівники фірми, особи, що мають безпосередній контакт з фірмою;

· обіг, в т.ч. на різних ринках;

· негативні сторони, що характеризують фірму (невиконання зобов'язань, рекламації, арбітражні й судові справи тощо).

Крім даних, які перераховані в карті, в досьє фірми повинні бути внесені і такі відомості, як:

· характеристика власників, керівників фірми, які безпосередньо контактують з вашими організаціями;

· дані про баланси фірми за господарський рік;

· дані про розвиток торгових відносин з фірмою (відомості про поведінку фірми під час переговорів про підписання угод, про хід їх реалізації, про результати угод, про зацікавленість фірми в роботі на українському ринку). 
Карта фірми є необхідним джерелом її вивчення. При вивченні державних, змішаних і кооперативних організацій поряд з картою фірм використовують ще й інші матеріали.

Важливе місце в досьє займають названі вище документи:  "відомості про переговори" і "відомості про ділові контакти". Вони охоплюють інформацію, джерелом якої є особисті спостереження і враження оперативних робітників, отримані в процесі переговорів, в ході виконання контрактів і відвідування фірми. 

Досьє на фірму поповнюється систематично. При цьому перед початком фінансового року і при підготовці великих угод важливо зібрати відомості про фінансовий стан контрагента, незалежно від наявності даних за минулий період. Свій варіант досьє на фірму може підготувати для себе кожна організація. Разом з тим, для проведення даної роботи можна використати каталог спеціалізованих організацій і відомств.

Існує велика кількість показників оперативної і фінансової звітності фірми, з допомогою яких дається оцінка результатів її діяльності. Основними формами звітності фірми, які використовуються для аналізу є баланс, звіт про фінансові результати та звіт про рух грошових коштів.   

Баланс − документ, що відображає у вартісному виразі активи фірми і джерела їх формування за станом на визначену дату, частіше на кінець кварталу чи року.

Звіт про фінансові результати відображає результати господарської діяльності фірми за звітний період і поряд з балансом являється важливою обов'язковою формою фінансової звітності акціонерних товариств. Звіт про рух грошових коштів дозволяє визначити об'єм самофінансування і фінансування за рахунок позичених засобів, поточних капітальних вкладень та інших витрат. 

Показники, що використовуються в процесі аналізу, можна поділити на абсолютні й відносні. До абсолютних відносяться різні дані, що характеризують масштаб операцій фірми, її виробничі потужності, результати виробничої діяльності тощо. В більшості випадків, ці дані беруться з її фінансової та оперативної звітності. Відносні показники являють собою різні коефіцієнти чи відносини, вирахувані шляхом співвідношення абсолютних показників один з одним. Всю сукупність абсолютних і відносних показників можна об'єднати в групи показників, що характеризують економічний потенціал фірми, ефективність її діяльності, конкурентноздатність і фінансовий стан.

Вибір тих чи інших показників, що характеризують фірму, залежить від мети, яку ставить перед собою підприємство при виборі іноземного партнера. В будь-якому випадку найбільш важливими факторами, якими необхідно керуватися, являються: репутація фірми і її продукції, надійне фінансове становище і платоспроможність, достатній виробничий і науково-технічний потенціал. 


ПИТАННЯ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ
1. Назвіть види та перелік підготовчих робіт при підписанні контракту.

2. Яку інформацію про потенційного контрагента потрібно зібрати до підписання угоди?

3. Що потрібно знати про діяльність конкурентів на потенційному сегменті ринку?

ПИТАННЯ ПРАКТИЧНИХ ЗАНЯТЬ
1. Яким чином враховуються торгівельні звичаї при підписанні угод?

2. Де збирається потрібна інформація про діяльність та торгівельні звичаї потенційних контрагентів?

3. Яку ще інформацію потрібно зібрати до підписання контракту?

ПИТАННЯ ДЛЯ САМОСТІЙНОЇ РОБОТИ СТУДЕНТА
1. Підготуйте досьє на фірму – потенційного контрагента.

2. Наведіть приклад торгівельних звичаїв двох різних країн.

3. Проаналізуйте доцільність збору інформації про конкурентів до підписання угоди.

ТЕСТИ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ

1. Міжнародні договори:

а) автоматично є складовою частиною національного законодавства України незалежно від участі України в них;

б) є складовою частиною національного законодавства України, якщо  вони належним чином ратифіковані;

в) за будь - яких обставин не вважаються складовою частиною національного законодавства України;

г) є складовою частиною національного законодавства України, якщо вони суперечать Конституції України, але не суперечать чинному законодавству України.

2. При здійсненні нерегулярної зовнішньоекономічної діяльності фірмі переважніше організувати:

а) встроєний зовнішньоекономічний апарат;

б) складний зовнішньоекономічний апарат;

в) зовнішньоекономічний апарат за кордоном;

г) спільний із закордонним  партнером зовнішньоекономічний апарат.

3. Економічне співтовариство - це:

а) прості нерегулярні господарські зв’язки між суб’єктами міжнародних економічних відносин;

б) всебічні господарські зв’язки у всіх галузях економіки між суб’єктами міжнародних економічних відносин;

в) постійні міжнародні зв’язки тривалого характеру між двома чи кількома суб’єктами;

г) стійкі міжнародні економічні зв’язки між між суб’єктами міжнародних економічних відносин.

4. Постійне впровадження інновацій у виробництво характерно для:

а) інформаційного суспільства;

б) індустріального суспільства;

в) промислового суспільства;

г) первинного суспільства.

5. При вивченні іноземних фірм використовують наступні види інформації:

а) відкриту печать;

б) довідники про фірми;

в) проспекти фірм;

г) всі відповіді вірні.

9. СТРУКТУРА ТА ЗМІСТ МІЖНАРОДНИХ КОНТРАКТІВ КУПІВЛІ-ПРОДАЖУ


КЛЮЧОВІ ТЕРМІНИ ТА ПОНЯТТЯ

	· Контракт купівлі-продажу 
	· Арбітражний суд

	· Контрактні зобов’язання
	· Якість товару

	· Ціна контракту 
	· Валюта контракту

	· Санкції
	· Базисні умови поставки 

	· Контрагенти 
	· Валюта платежу

	· Рекламації
	· Форс-мажорні обставини

	· Преамбула контракту 
	· Світові ціни та знижки



ВИВЧАЮЧИ ЦЕЙ РОЗДІЛ,

Ви повинні знати:

	· Етапи укладання зовнішньоекономічного контракту

	· Обов’язкові пункти для заповнення в контракті згідно з чинним законодавством

	· Умови платежів за контрактними зобов’язаннями


Ви повинні вміти:

	· Аналізувати «наповненість» умов контракту;

	· Визначити якість товару згідно з методикою;

	· Обирати базисні умови поставки;

	· Визначати спосіб фіксації ціни в контракті та її залежність від світових цін;

	· Класифікувати форс-мажорні обставини;

	· Розрізняти умови платежів та розрахунків за експортно-імпортними операціями.


ЛЕКЦІЙНИЙ МАТЕРІАЛ

9. СТРУКТУРА ТА ЗМІСТ МІЖНАРОДНИХ КОНТРАКТІВ КУПІВЛІ-ПРОДАЖУ

9.1. Суть і особливості оформлення зовнішньоторгового контракту

В міжнародній практиці контрактом називають договір купівлі-продажу товарів в матеріально-речовій формі. Контракт - це документ, який свідчить про те, що одна сторона угоди (продавець) зобов'язується передати товар у власність іншій стороні (покупцю), яка, в свою чергу, зобов'язується прийняти його і заплатити ціну за товар. Контракт - основний комерційний документ, що визначає права й обов'язки сторін. По суті в ньому викладений комплекс дій щодо здійснення зовнішньоторгового обміну.

Беззаперечною умовою контракту купівлі-продажу є перехід права власності на товар від продавця до покупця. Цей контракт купівлі-продажу відрізняється від усіх інших контрактів, наприклад, контракту оренди, ліцензійного та ін.

Форма контракту може бути письмовою чи усною. Віденська конвенція ООН (1980р.) не вимагає, щоб договір купівлі-продажу обов'язково оформлявся в письмовій формі. Проте, законодавства ряду країн, в тому числі і України, вимагають обов'язкової письмової форми договору купівлі-продажу. В письмовій формі повинні вноситися і всі зміни в контракт, направляться оферти, акцепти, запити та інші пропозиції та відповіді. 

Недотримання форми таких угод стає причиною їх недійсності. Суб'єкти, що є сторонами зовнішньоторгового договору (контракту) купівлі-продажу, повинні мати повноваження на підписання договору у відповідності з законами України і з урахуванням її міжнародних договорів. 

У випадку, якщо зовнішньоекономічний договір підписується фізичною особою, потрібен тільки його підпис. Від імені інших суб'єктів ЗЕД зовнішньоекономічний договір підписують дві особи: особа, що має таке право відповідно до посади і згідно з документами заснування фірми, та особи, уповноваженої дорученням, виданим за підписом керівника суб'єкта ЗЕД одноосібно, якщо документи заснування не передбачають іншого. Права й обов'язки сторін зовнішньоторгового контракту визначаються правом місця його підписання якщо сторони не узгодили іншого, і відображаються в умовах контракту.

Підписання зовнішньоекономічного контракту являє собою цілий ряд дій сторін (контрагентів) під час узгодження його умов. Початковим етапом є попередні переговори, які інколи називаються " трактацією угоди ". Це серйозний і складний процес. Тим, хто починає безпосередню роботу по узгодженню всіх конкретних умов (статей) майбутнього контракту можна порекомендувати наступне:

1. Дуже важливо чітко уявити мету угоди, що ви хочете зробити і що одержати. Щоб успішно вирішити цю проблему, необхідно створити ідеальну модель майбутньої операції, накреслити схему, поділити її на етапи, стадії, визначити строки, вирахувати ризик. І тільки після цього, можна приступати до формулювання умов договору, звертатися за консультаціями до спеціалістів, готувати всі необхідні документи.

2. Проект майбутнього договору краще готувати самим, а не доручати контрагенту. Таким чином, ви зможете реалізувати свої інтереси.

3. Ніколи не підписуйте договір, поки його не переглянув і не завізував ваш юрист чи юрист іншої незалежної фірми. В обласних торгово-промислових палатах, наприклад, є спеціальний відділ, який може надати кваліфіковану допомогу в перевірці і виправленні формулювань проекту договору.

4. Формуючи умови договору, не допускайте двоякості висловлювань, розпливчастих фраз, нечіткості. В договорі має значення кожна буква, кожна кома.

Даючи загальну характеристику контракту купівлі-продажу, слід відзначити джерела правового регулювання зовнішньоторгових контрактів. Звичайно, вони мають певну специфіку. До основних джерел відносяться:

1) міжнародні договори;

2) національне законодавство;

3) звичаї.

В практиці міжнародної торгівлі використовуються наступні джерела правового регулювання міжнародної купівлі-продажу:

· Конвенція ООН про договори міжнародної купівлі-продажу товарів (1980 р.);

· Конвенція ООН про давність позову в міжнародній купівлі-продажу товарів (1974 р.);

· Конвенція про право, що використовується до договорів міжнародної купівлі-продажу товарів (1985 р.), та ін.

Найбільш широко в практиці міжнародної торгівлі використовується Віденська конвенція ООН про договори міжнародної купівлі-продажу, прийнята у Відні в 1980 р. Вона являє собою міжнародний документ, що має практичне значення при підписанні і виконанні зовнішньоторгових контрактів. Віденська конвенція була розроблена комісією ООН про право міжнародної торгівлі (ЮНСІТРАЛ) з метою визначення єдиних норм, що регулювали б міжнародні торгові договори.

Учасниками Віденської конвенції є більше 30 країн. До них відносяться Австрія, Китай, Німеччина, Італія, Польща, Швейцарія, США, Ірак, Франція та ін. На території України Конвенція вступила в дію з 1 лютого 1991 року.

Віденська конвенція складається з чотирьох частин і 101 статті, в яких докладно визначається порядок підписання договору міжнародної купівлі-продажу (частина ІІ) і його основні умови (частина III). Треба мати на увазі, що Віденська конвенція не регламентує всі аспекти міжнародної купівлі-продажу.

Значення даної Конвенції полягає в усуненні значних розбіжностей в національних законодавствах, що регулюють міжнародну купівлю-продаж товарів; визначенні рис міжнародного характеру договору; встановленні переліку видів договорів і послуг, на які не розповсюджується її дія; визначенні головних прав і обов'язків сторін за договором; встановленні форми контракту купівлі-продажу; визначенні засобів правового захисту у випадку порушення договору продавцем чи покупцем та ін.

Разом з тим Віденська конвенція носить диспозитивний характер. Це означає, що сторони можуть в договорі відступити від будь-якого положення Конвенції чи змінити його дію. І це повинно бути вказано в контракті. Якщо в контракті купівлі-продажу таких відступів не передбачено, до нього повинні використовуватись норми Віденської конвенції 1980 р. Що стосується національного законодавства, треба сказати, що практично в усіх країнах прийняті законодавчі акти, що містять норми, які регулюють відносини міжнародної купівлі-продажу. В одних країнах - це торгові кодекси (Франція, Німеччина, США, Швейцарія та ін.), в інших - спеціальні законодавчі акти про міжнародну купівлю-продаж (Великобританія та ін.). 

В Україні відносини міжнародної купівлі-продажу регулюються Законом України "Про зовнішньоекономічну діяльність", Декретом Кабінету Міністрів України "Про систему валютного регулювання і валютного контролю", Законом України "Про порядок здійснення розрахунків в іноземній валюті". Значний вплив на зміст зобов'язань сторін за контрактом купівлі-продажу здійснюють прийняті в міжнародній практиці звичаї й звичайності. Вони відіграють вирішальну роль при вирішенні суперечок в арбітражі.

9.2. Типовий міжнародний контракт купівлі – продажу товарів

Міжнародний контракт (або міжнародна угода) - це домовленість про комерційний обмін цінностями між декількома контрагентами, причому в результаті кожен з учасників отримає особисту користь від об'єкта, що обмінюється або продається .

В практиці міжнародної торгівлі широко використовуються різні типові форми контрактів. Вони стали розроблятися великими експортерами й імпортерами ще в кінці XIX ст. Складання будь-якого контракту, в т.ч. контракту купівлі-продажу - це дуже кропітка робота, яка вимагає великих витрат, зусиль і часу. Тому ділові люди здавна прагнули якось уніфікувати, стандартизувати, зробити їх типовими. За деякими підрахунками на світовому ринку сьогодні використовується більше 10 млн. типових контрактів.

Типовий контракт - це розроблений у відповідності до встановлених правил документ, який містить ряд уніфікованих умов, прийнятих в практиці міжнародної торгівлі, тобто ніби наперед узгоджених, типових умов. Другу частину типового контракту складають статті, умови яких вимагають узгодження. Це статті, які містять умови про предмет контракту, ціну товару, його якість, терміни поставок, умови платежу та ін.

Типові контракти на світовому ринку можуть використовуватися в різних формах. Як правило, вони складаються на бланках, виготовлених в типографії.

Найбільш поширеною формою являється такий типовий контракт, в якому викладаються й формулюються належним чином статті, що містять в собі загальні умови купівлі-продажу. А в тих статтях, умови яких вимагають узгодження, залишається місце для уточнення. Після узгодження в контракт вносяться індивідуальні умови угоди, і він готовий до підписання. Інколи у всіх пунктах залишається місце для уточнення.

Друга форма типового контракту відрізняється тим, що статті, які містять в собі загальні умови, друкуються на звороті контракту чи інших листках, а статті, умови яких вимагають узгодження, друкуються на лицьовій стороні контракту. Є й такий варіант типового контракту, в якому загальні умови купівлі-продажу не викладаються. Вони наперед узгоджені, і на них робиться посилання на зворотній стороні контракту, а на лицьовому боці друкуються мінімум 3-4 статті, умови яких вимагають узгодження (тобто про кількість; ціну, терміни й інколи якість доставки). 

Використання типового контракту може здійснюватися двома способами:

· беззаперечне приєднання одної зі сторін до умов кінцевої форми типового контракту, яку запропонувала інша сторона; 2) використання типового контракту як зразка, який може бути змінений у відповідності до конкретної угоди.

· Частіше всього типовий контракт, розроблений одною із сторін угоди, береться за зразок і на його основі шляхом узгодження кожної статті, кожної умови контракту розробляється індивідуальний контракт, який підписується сторонами.

Типові форми контрактів розробляються в основному великими експортерами даного виду продукції, об'єднаннями промисловців і підприємців, асоціаціями, союзами, торгово-промисловими палатами, біржовими комітетами. Наприклад, типові контракти на промислову сировину розробляють союзи підприємців. Це, як правило національні союзи. Проте по багатьох товарах - зернових, лісопиломатеріалах; шкірсировині - велике значення мають типові контракти, розроблені міжнародними союзами підприємців. Найбільше поширення в торгівлі зерновими, масляними, цукром, кольоровими металами, бавовною, натуральним каучуком тощо, одержали типові контракти, розроблені біржовими комітетами. Галузеві об'єднання розробляють зазвичай декілька варіантів типових контрактів для кожного виду товарів. Різниця між цими варіантами полягає звичайно в методі визначення ціни (ФОБ, СІФ та ін.), способу доставки товару (цілими пароплавами чи дрібними відправками); напрямку перевезення, що може вплинути на упаковку товару, умови страхування тощо.

Велику увагу розробці типових контрактів приділяє Європейська економічна комісія (ЄЕК) ООН. Під керівництвом ЄЕК було розроблено більше 30 варіантів типових контрактів і загальних умов купівлі-продажу, частково, договір купівлі-продажу зернових (16 варіантів переглянуті в 1965 р.); загальні умови експортних доставок машинного обладнання (1955 р.); загальні умови монтажу машинного обладнання за кордоном (1963 р.); загальні умови купівлі-продажу для експорту товарів довготривалого користування та інших металовиробів серійного виробництва (1961 р.); загальні умови купівлі-продажу цитрусових (1958р.) та ін.

Типові форми контрактів являються обов'язковими для сторін тільки за їх згодою. Звичайно зміст таких угод ґрунтується на праві і практиці країни-розроблювача. І це необхідно враховувати українським підприємцям, які укладають контракт з іноземним партнером.

9.3. Зміст зовнішньоекономічного контракту

Головним змістом міжнародного контракту є перелік якісних та кількісних параметрів, які характеризують товарні поставки, а також визначення фінансових зобов'язань покупця перед продавцем, які він повинен виконати. Але, виконання взаємних зобов'язань передбачає дотримання багатьох технічних умов, існуючих писаних та неписаних, обов'язкових та факультативних (додаткових) параметрів та правил поведінки контрагентів, які також відображаються в контракті.

До обов'язкових контрактних положень входять умови, без яких відповідний договірний документ не має сенсу та змісту, необхідних для того, щоб сторони мали юридичні підстави для обумовлених господарських та технічних дій (визначення сторін, кількість, якість поставленого товару, ціна, яку необхідно сплатити, тощо). 

Додаткові умови потрібні для забезпечення виконання контракту, вони визначають процедуру здавання/приймання товару, його пакування, порядок припинення виконання контракту внаслідок обставин нездоланної сили, характер розв'язання спорів тощо. Ці додаткові умови за певних обставин є обов'язковими, але в будь-якому випадку чим докладнішим та чіткішим є опис умов контракту, взаємних зобов'язань контрагентів, характеру та часу їх дій, тим більше підстав розраховувати на те, що контракт буде виконано, а інтереси його учасників задоволеними.
Отже, сам контракт повинен мати жорстку структуру, бути продуманим як цілісний документ та чітко формулювати права й обов'язки сторін. При цьому, укладаючи його, слід враховувати, що склалися традиції щодо послідовності й характеру «наповнення» окремих структурних підрозділів контракту.

Згідно з Наказом Мінекономіки від 06.09.2001 за № 201 обов'язковими пунктами контракту є такі:
Преамбула контракту. У преамбулі зазначається повне найменування сторін - учасників зовнішньоекономічної операції, під якими вони офіційно зареєстровані, із зазначенням країни, скорочене визначення сторін як контрагентів ("Продавець", "Покупець", "Замовник", "Постачальник" тощо), особи, від імені якої укладається зовнішньоекономічний договір (контракт), та найменування документів, якими керуються контрагенти при укладенні договору (контракту) (установчі документи тощо).
Предмет контракту. У цьому розділі визначається, який товар (роботи, послуги) один з контрагентів зобов'язаний поставити (здійснити) іншому із зазначенням точного найменування, марки, сорту або кінцевого результату роботи, що виконується.

У разі бартерного (товарообмінного) договору (контракту) або контракту на переробку давальницької сировини визначається також точне найменування (марка, сорт) зустрічних поставок (або назва товару, що є кінцевою метою переробки давальницької сировини). Якщо товар (робота, послуга) потребує більш детальної характеристики або номенклатура товарів (робіт, послуг) досить велика, то все це зазначається у додатку (специфікації), який має бути невід'ємною частиною договору (контракту), про що робиться відповідна відмітка в тексті договору (контракту).

Для бартерного (товарообмінного) договору (контракту) додається додаток (специфікація), що балансується за загальною вартістю експорту та імпорту товарів (робіт, послуг). 

У додатку до договору (контракту) про переробку давальницької сировини зазначається відповідна технологічна схема такої переробки. Технологічна схема переробки давальницької сировини повинна відображати:

· усі основні етапи переробки сировини та процес перетворення сировини в готову продукцію;

· кількісні показники сировини на кожному етапі переробки з обгрунтуванням технологічних втрат сировини;

· втрати виконавця переробки на кожному етапі переробки.

Кількість товару −У цьому розділі визначається, залежно від номенклатури, одиниця виміру товару, прийнята для товарів такого виду (у тоннах, кілограмах, штуках тощо), його загальна кількість та якісні характеристики.

У тексті договору (контракту) про виконання робіт (надання послуг) визначаються конкретні обсяги робіт (послуг) та термін їх виконання. У разі продажу товарів на вагу має значення врахування ваги тари: вага нетто означає вагу самого товару без упаковки, а вага брутто − разом з нею, причому в останньому випадку вартість тари фактично дорівнює вазі тари (якщо вага тари є порівняно незначною, тобто до 1−2 %, або якщо вартість тари є зіставною з вартістю товару.
Якість товару − визначення сукупності характеристик і властивостей товару, які обумовлюють його здатність задовольняти ті або інші споживчі (індивідуально-побутові або виробничі) потреби покупця. Якість визначається за допомогою однієї або кількох наведених нижче систем оцінки:
· стандартів, які розробляються і затверджуються урядовими органами та спеціалізованими структурами − торговельно-промисловими об'єднаннями, союзами підприємців, провідними виробниками, науково-технічними, екологічними асоціаціями тощо; 
· технічних умов, які застосовуються у разі відсутності відповідних стандартів та у випадках, коли специфіка виробництва та/або експлуатації виробу потребують регламентації його характеристик, технічного складу, опису матеріалів, причому в контрактах може передбачатися методика контролю відповідних характеристик (наприклад, стосовно поставок літаків, суден, складного промислового обладнання);
· специфікацій, котрі, як правило, є додатками до контрактів і фіксують параметри індивідуального виробу;
· опису, який відображає індивідуальні ознаки товарів, що можуть варіюватися в межах базових родових характеристик;
· зразка, який є загальноприйнятим і/або погодженим сторонами з еталоном, причому визначається й методика порівняння товару угоди та зразка;
· вмісту речовин відповідно до хімічного, технологічного складу виробу установленням мінімально припустимої кількості корисних і максимально припустимої кількості небажаних речовин або домішок (наприклад, у металевих рудах);
· показника виходу готового продукту, згідно з яким у відсотковому або абсолютному виразі встановлюється кількість кінцевого продукту, який можна отримати із сировини або проміжної субстанції (наприклад, олії з насіння);
· попереднього огляду, коли у встановлений термін покупцеві надається можливість оглянути партію товару, причому продавець гарантує, що товар був достатньо представлений під час такого огляду (як правило, застосовується при продажах з аукціонів і складів);
· справедливої середньої якості, коли у контракті зазначається, що контрактний товар на момент здійснення поставки відповідає традиційним уявленням про його якість (передусім стосовно поставок зернових);
· способу «тель-кель», який передбачає продаж товару «таким, яким він є» на момент укладення контракту, причому покупець зобов'язується прийняти товар незалежно від того, наскільки зміняться його якісні властивості до моменту поставки, аби тільки він відповідав зафіксованому в контракті виду чи сорту (передусім щодо незібраного врожаю).
Базисні умови контракту. У цьому розділі зазначається вид транспорту та базисні умови поставки (у відповідності до Міжнародних правил інтерпретації комерційних термінів чинної редакції, які визначають обов'язки контрагентів щодо поставки товару і встановлюють момент переходу ризиків від однієї сторони до іншої, а також конкретний строк поставки товару (окремих партій товару).

У випадку укладення договору (контракту) про виконання робіт (надання послуг) у цьому розділі визначаються умови та строки виконаних робіт (послуг).

Цей пункт часто може бути не самостійною статтею, а входити у предмет контракту. Згідно з українським законодавством і державною нормативною документацією правила Інкотермс застосовуються тільки стосовно експортно-імпортних операцій, тобто лише у міжнародній практиці, водночас посилання на той або інший вид базисних умов контракту часто трапляється й у внутрішньогосподарській практиці. 

Ціна товару. У цьому розділі визначається ціна одиниці виміру товару та загальна вартість товарів або вартість виконаних робіт (наданих послуг), що поставляються згідно з договором (контрактом), крім випадків, коли ціна товару розраховується за формулою, та валюта контракту. Якщо згідно з договором (контрактом) поставляються товари різної якості та асортименту, ціна встановлюється окремо за одиницю товару кожного сорту, марки, а окремим пунктом договору (контракту) зазначається його загальна вартість. У цьому разі цінові показники можуть бути зазначені в додатках (специфікаціях), на які робиться посилання в тексті договору (контракту).

При розрахунках ціни договору (контракту) за формулою зазначається орієнтовна вартість договору (контракту) на дату його укладення.

У договорі (контракті) про переробку давальницької сировини крім того зазначається її заставна вартість, ціна та загальна вартість готової продукції, загальна вартість переробки.

У бартерному (товарообмінному) договорі(контракті) зазначається загальна вартість товарів (робіт, послуг), що експортуються, та загальна вартість товарів (робіт, послуг), що імпортуються за цим договором (контрактом), з обов`язковим вираженням в іноземній валюті, віднесеній Національним банком

України до першої групи Класифікатора іноземних валют 

Ціна може встановлюватися залежно від характеру товару й від практики, що склалася у процесі торгівлі даним товаром. Вимога щодо наявності в тексті договору вказівки щодо ціни поставки є обов'язковою згідно з вітчизняним законодавством, за яким відсутність відповідних положень робить контракт недійсним. У визначенні кінцевої ціни товару важливим фактором є базис ціни, який показує, чи входять витрати з доставки товару до її ціни. Базис ціни залежить від обраних базисних умов контракту, до яких, наприклад, можуть додаватися витрати внутрішніх перевезень та інші статті витрат. Валюта ціни (валюта, в якій виражається ціна товару) може не збігатися з валютою розрахунку, отже, урахування курсових коливань для контрагентів є важливим фактором прибутковості угоди. 
Умови платежу. Цей розділ визначає валюту платежу, спосіб, порядок та строки фінансових розрахунків та гарантії виконання сторонами взаємних платіжних зобов'язань. 

Залежно від обраних сторонами умов платежу в тексті договору (контракту) зазначаються: 

· умови банківського переказу до (авансового платежу) та/або після відвантаження товару або умови документарного акредитива, або інкасо (з гарантією), визначені відповідно до постанови Кабінету Міністрів України і Національного банку України від 21 червня 1995 р. №444 ( 444-95-п) "Про типові платіжні умови зовнішньоекономічних договорів (контрактів) і типові форми захисних застережень до зовнішньоекономічних договорів (контрактів), які передбачають розрахунки в іноземній валюті"; 

· умови за гарантією, якщо вона є або коли вона необхідна (вид гарантії: на вимогу, умовна), умови та термін дії гарантії, можливість зміни умов договору (контракту) без зміни гарантій.

Упакування та маркування. Цей розділ містить відомості про упаковку товару (ящики, мішки, контейнери тощо), нанесене на неї відповідне маркування (найменування продавця та покупця, номер договору (контракту), місце призначення, габарити, спеціальні умови складування і транспортування та інше), а за необхідності також умови її повернення.

Пакування товару, як і його маркування, є обов'язком продавця, причому умови міжнародної торгівлі висувають жорсткі вимоги щодо цього процесу. Основним завданням маркування є інформування про учасників операції купівлі-продажу, країну виготовлення товару та місце його призначення, номер контракту, а також про технічні вимоги до транспортування − вагу нетто та брутто кожної вантажної одиниці, габарити останньої та вказівки щодо особливої обережності, обмежень кантування тощо. Маркування зазвичай наноситься на тару з двох протилежних боків та зверху для більшої інформативності та якості прийому-здачі товару. 
Таким чином, цей пункт має бути предметом спеціальних зауважень у контракті. Зазвичай у більшості випадків тара переходить у власність покупця разом із товаром, оскільки її вартість ураховується в ціні товару. Щоправда, можливими є винятки з цього правила, і в контракті або не враховується ціна тари, або фіксується обов'язок покупця повернути її продавцеві. Сучасним видом тари вважається контейнер, який забезпечує найкраще збереження вантажу та дає можливість використовувати різні види транспорту. Іншими видами зовнішньої тари є ящики, мішки, коробки, діжки, піддони (інколи з подальшим упакуванням у плівку).
Здача-приймання товару − процедура передачі товару, яка супроводжується відповідними формальними діями та документальним оформленням і не обов'язково збігається з переходом прав на товар від продавця до покупця. У контракті встановлюється місце фізичної поставки товару, для чого при написанні обраного з базисних умов контракту робиться відповідна прив'язка до конкретного місця (наприклад, FAS − порт Іллічівськ).

У цьому розділі визначаються терміни та місце фактичної передачі товару, перелік товаросупровідних документів.

Здача-приймання товару проводиться за кількістю - згідно з товаросупровідними документами, за якістю - згідно з документами, що засвідчують якість товару.

Санкції та рекламації за порушення умов контракту − положення про характер і розміри компенсацій, штрафів за порушення термінів, поставку неякісної продукції, некомплектну та кількісно неповну поставку, а також порушення інших положень контрактів. Такі положення є підставою для подання рекламацій (рекламаційних листів) − претензій, у яких йдеться про невиконання або неналежне виконання контрактних зобов'язань. 

Цей розділ встановлює порядок застосування штрафних санкцій, відшкодування збитків та пред'явлення рекламацій у зв'язку з невиконанням або неналежним виконанням одним із контрагентів своїх зобов'язань.

При цьому мають бути чітко визначені розміри штрафних санкцій (у відсотках від вартості недопоставленого товару (робіт, послуг) або суми неоплачених коштів, строки виплати штрафів - від якого терміну вони встановлюються та протягом якого часу діють, або їх граничний розмір), строки, протягом яких рекламації можуть бути заявлені, права та обов'язки сторін договору (контракту) при цьому, способи врегулювання рекламацій.

Арбітраж. У цьому розділі визначаються умови та порядок вирішення спорів у судовому порядку щодо тлумачення, невиконання та/або неналежного виконання договору (контракту) з визначенням назви суду або чітких критеріїв визначення суду будь-якою зі сторін залежно від предмета та характеру спору, а також погоджений сторонами вибір матеріального і процесуального права, яке буде застосовуватися цим судом, та правил процедури судового урегулювання.

Переваги арбітражу перед судовим розглядом полягають у спрощеності процедури, швидкості розгляду справи, низьких витратах, кращих гарантіях конфіденційності ділової та технічної інформації, можливості вибору арбітрів (суддів), а також вибору мови, на якій проходитиме судове засідання.
Важливим інститутом, який сприяє арбітражному процесу в Україні, є Торгово-промислова палата, яка містить у своєму складі Міжнародний комерційний арбітражний суд. Отже, вітчизняним учасникам експортно-імпортних операцій рекомендується вказувати у своїх міжнародних контрактах, що комерційні спори, які можуть виникати під час виконання контрактів, розглядатимуться цією арбітражною інстанцією з використанням чинного законодавства у сфері зовнішньоекономічних відносин.
На міжнародному рівні важливу роль відіграє Міжнародний арбітражний суд при Міжнародній торговій палаті в Парижі, а також Міжнародний третейський суд (штаб-квартира у Гамбурзі), Арбітраж при комітеті Ллойда (Лондон), інші, зокрема галузеві та регіональні, судово-арбітражні органи.

Обставини нездоланної сили (форс-мажор). Цей розділ містить відомості про те, за яких випадків умови договору (контракту) можуть бути не виконані сторонами (стихійні лиха, воєнні дії, ембарго, втручання з боку влади та інше). При цьому сторони звільняються від виконання зобов`язань на строк дії цих обставин, або можуть відмовитися від виконання договору (контракту) частково або в цілому без додаткової фінансової відповідальності. Строк дії форс-мажорних обставин підтверджується торгово-промисловою палатою відповідної країни.

Отже, коли виникає ситуація, за якої виконання контракту є неможливим або недоцільним, контрагентами приймається рішення про повну або часткову (тобто відкладання на певний проміжок часу) зупинку контрактних зобов’язань. Таким чином, небезпека виникнення форс-мажорних обставин має бути докладно врахована в договорі, бо може допомогти уникнути спорів, арбітражних розслідувань та примусового застосування права та звичаїв країни виконання договору. 
Обставини нездоланної сили можуть бути тимчасовими та тривалими (постійними). У першому випадку термін виконання контрактних зобов'язань відсувається на період дії таких обставин, а в другому − контракт скасовується. Можуть зазначатися й максимальні терміни, по закінченні яких контракт може бути розірвано, причому залежно від терміну зберігання товарів термін скасування контракту може тривати дні та тижні (продукти, квіти) чи місяці (технічне обладнання). Для забезпечення неупередженої експертної оцінки сторони можуть зазначати організацію (установу), яка видає довідки щодо тривалості форс-мажорних обставин.

Місцезнаходження, поштові та платіжні реквізити сторін. В цьому пункті контракту відображаються юридичні адреси сторін, вказуються платіжні реквізити банків, які обслуговують контрагентів.
В деяких контрактах зазначаються гарантії на товар та післяпродажне обслуговування − це умови, згідно з якими продавець може брати зобов'язання щодо якості поставленого товару, так і щодо підтримки його функціональних якостей протягом певного (гарантійного) часу. В цей період може бути надана технічна допомога або можуть бути відшкодовані чи компенсовані збитки. На практиці це означає усунення недоліків, ремонт машин, обладнання, зниження контрактної ціни або повернення суми контракту.
Щоправда, гарантійні зауваження містять і перелік умов, згідно з якими продавець не несе відповідальності за товар у разі його неналежного використання чи зберігання, помилок персоналу, що його обслуговує, тощо.
9.3.1. Базисні умови поставки (правила IНКОТЕРМС – 2000)
Правила  «IНКОТЕРМС – 2000»
	А. Обов'язки продавця
	Б. Обов'язки покупця

	EXW 

EX WORKS (... named place) 

ФРАНКО-ЗАВОД (... назва місця відвантаження)

Продавець вважається таким, що виконав свої зобов'язання щодо поставки, в момент, коли він надав товар у розпорядження покупця на площах свого підприємства чи в іншому названому мiсцi (наприклад, на заводі, фабриці, складі i т. iн.), без здійснення митного очищення товару для експорту та завантаження його на будь-який приймаючий транспортний засіб.

Термін EXW покладає мiнiмальнi обов'язки на продавця, а покупець несе всі витрати i ризики у зв'язку з перевезенням товару з площ продавця до місця призначення.

Однак, якщо сторони бажають покласти на продавця обов'язки щодо завантаження товару в мiсцi відправлення та всі ризики й витрати такого вантаження, це має бути чітко обумовлено шляхом включення вiдповiдного застереження до договору купiвлi-продажу. Цей термін не слід застосовувати, коли покупець не в змозі виконати експортні формальності, прямо чи посередньо. За таких обставин має застосовуватися термін FCA, за умови, що продавець погоджується нести витрати й ризики, пов’язань з завантаженням товару.


	А.1. Надання товару у вiдповiдностi з договором

Надання товару iз комерційним рахунком-фактурою або еквівалентним йому електронним повідомленням, у вiдповiдностi з умовами договору купiвлi-продажу, а також будь-яких інших доказів вiдповiдностi, які можуть вимагатися за договором.
	Б.1. Сплата ціни

Сплата ціни товару у вiдповiдностi з договором купiвлi-продажу.

	А.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальності

На прохання, за рахунок i на ризик покупця, надання йому всілякого сприяння в одержанні, де це належить, будь-якої експортної лiцензiї або іншого офiцiйного дозвільного документа, необхідного для здійснення експорту товару.
	Б.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальності

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої експортної та імпортної лiцензiї або іншого офiцiйного дозвільного документа i виконання, де це належить, усіх митних формальностей.

	А.3. Договори перевезення та страхування

а) Договір перевезення.

Немає зобов'язань.

б) Договір страхування.

Немає зобов'язань.

	Б.3. Договори перевезення та 

страхування

а) Договір перевезення.

Немає зобов'язань.

б) Договір страхування.

Немає зобов'язань.

	А.4. Поставка

Надання товару у розпорядження покупця в названому мiсцi поставки, без завантаження на будь-який приймаючий транспортний засіб, в узгоджений день чи в межах погодженого періоду або, якщо такого часу не обумовлено, у строк, звичайний для поставки аналогічних товарів. Якщо сторони не узгодили конкретної точки в межах названого місця поставки, i наявні декілька придатних для цього точок, продавець може вибрати таку точку в межах місця поставки, яка найбільш вiдповiдає його цілям.

	Б.4. Прийняття поставки

Прийняття поставки товару, як тільки її здійснено у вiдповiдностi з статтями А.4 i А.7/Б.7.

	А.5. Перехід ризиків

З урахуванням положень статті Б.5, несення всіх ризиків втрати чи пошкодження товару до моменту здійснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4.
	Б.5. Перехід ризиків

Несення всіх ризиків втрат чи пошкоджень товару:

· з моменту, коли він є поставленим у вiдповiдностi з статтею А.4;

· від настання погодженої сторонами дати чи дати закінчення будь-якого періоду, встановленого для прийняття поставки, - що виникають внаслідок неподання покупцем повідомлення згідно статті Б.7, але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно відокремлений або іншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору.


	А.6. Розподіл витрат

З урахуванням положень статті Б.6, несення всіх витрат, пов'язаних з товаром, до моменту здійснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4.
	Б.6. Розподіл витрат

Сплата:

· всіх витрат, пов'язаних з товаром, з моменту здійснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4;

· будь-яких додаткових витрат, що виникли внаслідок невиконання покупцем обов'язку прийняти поставку товару, наданого в його розпорядження, або надання належного повідомлення у вiдповiдностi зі статтею Б.7, за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно відокремлений або іншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору;

· у випадках, де це належить, усіх мит, податків й інших зборів, а також витрат на виконання митних процедур, що підлягають сплати при експорті.

Відшкодування усіх витрат i зборів, сплачених продавцем при наданні допомоги згідно статті А.2.

	А.7. Повiдомлення покупцю

Надання покупцю достатнього повідомлення щодо часу i місця, коли i де товар буде наданий у розпорядження останнього.
	Б.7. Повiдомлення продавцю

Якщо покупець має право визначати час у рамках погодженого періоду та/або мiсце прийняття поставки, то він зобов'язаний надати продавцю необхiдне повідомлення щодо них.

	А.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повідомлення

Немає зобов'язань.
	Б.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повідомлення

Надання продавцю належних доказів прийняття поставки.

	А.9. Перевiрка - упаковка - маркування

Несення витрат, пов'язаних з дiями щодо перевiрки товару (такими як перевiрка якостi, розмiрiв, ваги, кiлькостi), необхiдними для надання товару в розпорядження покупця.

За власний рахунок забезпечення пакування товару, необхiдного для перевезення товару (за винятком випадкiв, коли в данiй галузi торгiвлi прийнято звичайно надавати у розпорядження товари з такими ж характеристиками, що обумовленi договором, без упаковки). Пакування здiйснюється в тiй мiрi, в якiй обставини, що стосуються транспортування (наприклад, засоби перевезення, мiсце призначення), були повiдомленi продавцю до укладення договору купiвлi-продажу. Упаковка повинна мiстити належне маркування.

	Б.9. Огляд товару

Несення витрат, пов'язаних з будь-яким передвiдвантажувальним оглядом товару, в тому числi оглядом, що вимагається державними органами країни експорту. 

	А.10. Iншi обов'язки

На прохання, за рахунок i на ризик покупця, надання йому всiлякого сприяння в одержаннi будь-яких документiв чи еквiвалентних їм електронних повiдомлень, що видаються чи передаються у країнi поставки та/або походження товару, яких може потребувати покупець для експорту та/або iмпорту товару i, в разi необхiдностi, для його транзитного перевезення через будь-яку країну.

Забезпечення покупця, на його вимогу, iнформацiєю, необхiдною для оформлення страхування.
	Б.10. Iншi обов'язки

Сплата всiх витрат та зборів, пов'язаних з одержанням документiв або еквiвалентних їм електронних повiдомлень, згаданих у статтi А.10, а також вiдшкодування витрат, понесених продавцем у зв'язку з наданням покупцю допомоги у вiдповiдностi iз згаданою статтею.

	FCA
FREE CARRIER (... named place)
ФРАНКО-ПЕРЕВIЗНИК (... назва місця)

Продавець здiйснює поставку товару, який пройшов митне очищення для експорту, шляхом передання призначеному покупцем перевiзнику у названому мiсцi. Слiд зазначити, що вибiр місця поставки впливає на зобов'язання щодо завантаження й розвантаження товару у такому мiсцi. Якщо поставка здiйснюється на площах продавця, продавець вiдповiдає за завантаження. Якщо ж поставка здiйснюється в iншому мiсцi, продавець не несе вiдповiдальностi за розвантаження товару.

Цей термiн може бути застосований незалежно вiд виду транспорту, включаючи змiшанi (мультимодальнi) перевезення.

Пiд словом "перевiзник" розумiється будь-яка особа, що на пiдставi договору перевезення зобов'язується здiйснити або забезпечити здiйснення перевезення товару залiзницею, автомобiльним, повiтряним, морським, внутрiшнiм водним транспортом або комбiнацiєю цих видiв транспорту.

Якщо покупець призначає iншу особу, нiж перевiзник, прийняти товар для перевезення, то продавець вважається таким, що виконав свої обов'язки щодо поставки товару з моменту його передання такiй особi.

	А.1. Надання товару у вiдповiдностi з договором

Надання товару iз комерційним рахунком-фактурою або еквiвалентним йому електронним повiдомленням, у вiдповiдностi з умовами договору купiвлi-продажу, а також будь-яких інших доказів вiдповiдностi, які можуть вимагатися за договором.
	Б.1. Сплата ціни

Сплата ціни товару у вiдповiдностi з договором купiвлi-продажу.

	А.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальності

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої експортної лiцензiї або iншого офiцiйного дозвільного документа i виконання, де це належить, усiх митних формальностей, необхiдних для експорту товару.
	Б.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальності

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої iмпортної лiцензiї або iншого офiцiйного дозвільного документа i виконання, де це належить, усiх митних формальностей, необхiдних для iмпорту товару та його транзитного перевезення через будь-яку країну.

	А.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення

Немає зобов'язань. Проте, за наявностi прохання покупця або вiдповiдної комерцiйної практики, у випадку, якщо покупець своєчасно не дав інших указiвок, продавець вправi укласти договiр перевезення на звичайних умовах за рахунок i на ризик покупця.

У будь-якому випадку продавець може вiдмовитися вiд укладання такого договору. В такому разi вiн повинний негайно сповiстити про це покупця.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.
	Б.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення

За власний рахунок укладання договору перевезення товару вiд названого місця, окрiм випадкiв, коли договiр перевезення укладено продавцем вiдповiдно до статтi А.3 "а".

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.

	А.4. Поставка

Надання товару перевiзнику або iншiй особi, призначенiй покупцем або обранiй продавцем у вiдповiдностi зi статтею А.3 "а", у названому мiсцi у день чи в межах періоду, що узгодженi сторонами для здiйснення поставки.

Поставка вважається здiйсненою,

а) якщо названим мiсцем поставки є площi продавця: коли товар завантажений на транспортний засіб, наданий перевiзником, що призначений покупцем, чи iншою особою, що дiє вiд iменi останнього;

б) якщо назване мiсце перебуває за межами площ продавця: коли товар наданий у розпорядження перевiзника чи iншої особи, призначеної покупцем або обраної продавцем вiдповiдно до статтi А.3 "а", нерозвантаженим з транспортного засобу продавця.

Якщо сторони не узгодили конкретного пункту в межах названого місця поставки, i наявні декілька придатних для цього пунктiв, продавець може вибрати пункт у межах місця поставки, який найбільш задовольняє його цілям.

За вiдсутностi точних вказiвок вiд покупця, продавець може поставити товар для перевезення у спосiб, що зумовлюється видом транспорту та/або кiлькiстю та/або характером товару.
	Б.4. Прийняття поставки

Прийняття поставки товару, як тiльки її здiйснено у вiдповiдностi з статтею А.4.

	А.5. Перехiд ризикiв

З урахуванням положень статтi Б.5, несення всiх ризиків втрати чи пошкодження товару до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4.
	Б.5. Перехiд ризикiв

Несення всiх ризиків втрати чи пошкодження товару:

· з моменту, коли вiн є поставленим у вiдповiдностi з статтею А.4;

· вiд настання погодженої сторонами дати чи дати закiнчення будь-якого періоду, узгодженого для поставки, - що виникають або внаслiдок непризначення покупцем перевiзника чи iншої особи у вiдповiдностi зi статтею А.4, або внаслiдок неприйняття перевiзником чи iншою особою, призначеною покупцем, товару у своє вiдання в узгоджений термiн, чи внаслiдок ненадання покупцем належного повiдомлення у вiдповiдностi зi статтею Б.7, але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору.

	А.6. Розподiл витрат

З урахуванням положень статтi Б.6:

· несення всiх витрат, пов'язаних з товаром, до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4;

· сплатити, коли це належить, витрати митних процедур, а також усi мита, податки та iншi збори, що пiдлягають сплатi при експортi товару.
	Б.6. Розподiл витрат

Сплата:

· всiх витрат, пов'язаних з товаром, з моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4;

· будь-яких додаткових витрат, що виникли внаслiдок невиконання покупцем обов'язку призначити перевiзника або iншу особу у вiдповiдностi з статтею А.4, або внаслiдок неприйняття особою, призначеною покупцем, товару у своє вiдання в узгоджений термiн, чи внаслiдок ненадання покупцем належного повiдомлення у вiдповiдностi зi статтею Б.7, - але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору;

· у випадках, де це належить, - усiх мит, податків й інших зборів, а також витрат на виконання митних процедур, що пiдлягають сплатi при iмпортi товару та його транзитному перевезеннi через будь-яку країну.


	А.7. Повiдомлення покупцю

Надання покупцю достатнього повiдомлення про здiйснення поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4. У випадку неприйняття перевiзником поставки у вiдповiдностi з статтею А.4 в узгоджений термiн, сповiщення про це покупця.
	Б.7. Повiдомлення продавцю

Надання продавцю достатнього повiдомлення про назву особи, зазначеної в статтi А.4, i, в разi необхiдностi, визначення виду транспорту, а також дати чи періоду поставки, i, в разi потреби, пункту у межах місця, де товар повинен бути доставлений перевiзнику або iншiй особi, зазначенiй покупцем.


	А.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

Продавець зобов'язаний за власний рахунок надати покупцю звичайнi докази поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4.

Якщо документ, згаданий вище як доказ поставки, не є транспортним документом, надання покупцю на прохання, за рахунок i на ризик останнього, всiлякого сприяння в одержаннi транспортного документа у зв'язку з укладенням договору перевезення (наприклад, оборотного коносамента, необоротної морської накладної, документа перевезення внутрiшнiм водним транспортом, повiтряної, залiзничної чи автотранспортної накладної, або транспортних документiв змiшаного перевезення).

У випадку, якщо продавець i покупець домовилися про використання засобiв електронного обмiну даними, згаданий вище документ може бути замiнено еквiвалентним електронним повiдомленням (EDI-повiдомленням).
	Б.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

Прийняття доказів поставки у вiдповiдностi зi статтею А.8.

	А.9. Перевiрка - упаковка - маркування

Несення витрат, пов'язаних з дiями щодо перевiрки товару (такими як перевiрка якостi, розмiрiв, ваги, кiлькостi), необхiдними для здiйснення поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4.

За власний рахунок забезпечення пакування товару, необхiдного для перевезення товару (за винятком випадкiв, коли в данiй галузi торгiвлi прийнято звичайно вiдправляти товари з такими ж характеристиками, що обумовленi договором, без упаковки). Пакування здiйснюється в тiй мiрi, в якiй обставини, що стосуються транспортування (наприклад, засоби перевезення, мiсце призначення), були повiдомленi продавцю до укладення договору купiвлi-продажу. Упаковка повинна мiстити належне маркування.

	Б.9. Огляд товару

Несення витрат, пов'язаних з будь-яким передвiдвантажувальним оглядом товару, за винятком випадкiв, коли такий огляд вимагається державними органами країни експорту.

	А.10. Iншi обов'язки

На прохання, за рахунок i на ризик покупця, надання йому всiлякого сприяння в одержаннi будь-яких документiв чи еквiвалентних їм електронних повiдомлень (інших, нiж зазначенi в статтi А.8), що видаються чи передаються у країнi поставки та/або походження товару, яких може потребувати покупець для iмпорту товару i, в разi необхiдностi, для його транзитного перевезення через будь-яку країну.

Забезпечення покупця, на його вимогу, iнформацiєю, необхiдною для оформлення страхування.

	Б.10. Iншi обов'язки
Сплата всiх витрат та зборів, пов'язаних з одержанням документiв або еквiвалентних їм електронних повiдомлень, згаданих у статтi А.10, а також вiдшкодування витрат, понесених продавцем у зв'язку з наданням покупцю допомоги у вiдповiдностi iз згаданою статтею, та укладенням договору перевезення вiдповiдно до статтi А.3 "а".

Надання продавцю належних вказiвок в усiх випадках, коли у вiдповiдностi зi статтею А.3 "а" потребується сприяння продавця в укладеннi договору перевезення.

	FAS
FREE ALONGSIDE SHIP (... named port of shipment)
ФРАНКО ВЗДОВЖ БОРТУ СУДНА (... назва порту вiдвантаження)

Поставка є здiйсненою продавцем, коли товар розмiщений бiля борту судна у названому порту вiдвантаження. Це означає, що з цього моменту усi витрати й ризики втрати чи пошкодження товару повинен нести покупець.

Термiн FAS зобов'язує продавця здiйснити митне очищення товару для експорту.

Проте, якщо сторони бажають, щоб покупець узяв на себе обов'язки з експортного очищення товару, сторони повиннi включити чiтке застереження про це у договiр купiвлi-продажу. Застосовується лише у випадках перевезення товару морським або внутрiшнiм водним транспортом.

	А.1. Надання товару у вiдповiдностi з договором

Надання товару iз комерційним рахунком-фактурою або еквiвалентним йому електронним повiдомленням, у вiдповiдностi з умовами договору купiвлi-продажу, а також будь-яких інших доказів вiдповiдностi, які можуть вимагатися за договором.
	Б.1. Сплата ціни

Сплата ціни товару у вiдповiдностi з договором купiвлi-продажу.

	А.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальності

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої експортної лiцензiї або iншого офiцiйного дозвільного документа i виконання, де це належить, усiх митних формальності, необхiдних для експорту товару.
	Б.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальності

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої iмпортної лiцензiї або iншого офiцiйного дозвільного документа i виконання, де це належить, усiх митних формальностей, необхiдних для iмпорту товару та його транзитного перевезення через будь-яку країну.

	А.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення.

Немає зобов'язань.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.
	Б.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення

За власний рахунок укладання договiре перевезення товару вiд названого порту вiдвантаження.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.

	А.4. Поставка

Розмiщення товару бiля борта судна, вказаного покупцем, у мiсцi завантаження, вказаному покупцем, у названому порту вiдвантаження, на дату чи в межах періоду, що узгодженi сторонами, та у спосiб, що вiдповiдає звичаям порту.
	Б.4. Прийняття поставки

Прийняття поставки товару, як тiльки її здiйснено у вiдповiдностi з статтею А.4.

	А.5. Перехiд ризикiв

З урахуванням положень статтi Б.5, несення всiх ризиків втрати чи пошкодження товару до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4.
	Б.5. Перехiд ризикiв

Несення всiх ризиків втрати чи пошкодження товару:

· з моменту, коли вiн є поставленим у вiдповiдностi з статтею А.4;

· вiд настання погодженої сторонами дати чи вiд дати закiнчення періоду, узгодженого для поставки, - що виникають при невиконаннi покупцем обов'язку дати повiдомлення у вiдповiдностi зi статтею Б.7, або у випадку, якщо призначене ним судно не прибуває своєчасно, чи не може прийняти товар, чи припиняє прийняття вантажiв до настання часу, про який було повiдомлено у вiдповiдностi з статтею Б.7, - але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору.

	А.6. Розподiл витрат

З урахуванням положень статтi Б.6:

· несення всiх витрат, пов'язанi з товаром, до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4;

· сплата, коли це належить, витрат митних процедур, а також усiх мит, податків та інших зборів, що пiдлягають сплатi при експортi товару.
	Б.6. Розподiл витрат

Сплата:

· всiх витрат, пов'язаних з товаром, з моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4;

· будь-яких додаткових витрат, що виникають внаслiдок того, що судно, призначене покупцем, не прибуває своєчасно, чи не може прийняти товар, чи припиняє прийняття вантажiв до настання часу, про який було повiдомлено у вiдповiдностi з статтею Б.7, або внаслiдок неподання покупцем належного повiдомлення у вiдповiдностi зi статтею Б.7, - але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору;

· у випадках, де це належить, - усiх мит, податків й інших зборів, а також витрат на виконання митних процедур, що пiдлягають сплатi при iмпортi товару та його транзитному перевезеннi через будь-яку країну.

	А.7. Повiдомлення покупцю

Надання покупцю достатнього повiдомлення про здiйснення доставки товару до борту призначеного судна.
	Б.7. Повiдомлення продавцю

Надання продавцю достатнього повiдомлення про назву судна, пункт завантаження i час здiйснення поставки, що ним вимагається.


	А.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

За власний рахунок надання покупцю звичайних доказів поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4.

Якщо документ, згаданий вище як доказ поставки, не є транспортним документом, надання покупцю на прохання, за рахунок i на ризик останнього, всiлякого сприяння в одержаннi транспортного документа у зв'язку з укладенням договору перевезення (наприклад, оборотного коносамента, необоротної морської накладної, вiдповiдного документа внутрiшнього водного транспорту).

У випадку, якщо продавець i покупець домовилися про використання засобiв електронного обмiну даними, згаданий вище документ може бути замiнено еквiвалентним електронним повiдомленням (EDI-повiдомленням).

	Б.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

Прийняти докази поставки у вiдповiдностi зi статтею А.8.

	А.9. Перевiрка - упаковка - маркування

Несення витрат, пов'язаних з дiями щодо перевiрки товару (такими як перевiрка якостi, розмiрiв, ваги, кiлькостi), необхiдними для здiйснення поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4.

З власний рахунок забезпечення пакування товару, необхiдного для перевезення товару (за винятком випадкiв, коли в данiй галузi торгiвлi прийнято звичайно вiдвантажувати товари з такими ж характеристиками, що обумовленi договором, без упаковки). Пакування здiйснюється в тiй мiрi, в якiй обставини, що стосуються транспортування (наприклад, засоби перевезення, мiсце призначення), були повiдомленi продавцю до укладення договору купiвлi-продажу. Упаковка повинна мiстити належне маркування.

	Б.9. Огляд товару

Несення витрат, пов'язаних з будь-яким передвiдвантажувальним оглядом товару, за винятком випадкiв, коли такий огляд вимагається державними органами країни експорту.

	А.10. Iншi обов'язки

На прохання, за рахунок i на ризик покупця, надання йому всiлякого сприяння в одержаннi будь-яких документiв чи еквiвалентних їм електронних повiдомлень (інших, нiж зазначенi в статтi А.8), що видаються чи передаються у країнi вiдправлення та/або походження товару, яких може потребувати покупець для iмпорту товару i, в разi необхiдностi, для його транзитного перевезення через будь-яку країну.

Збезпечення покупця, на його вимогу, iнформацiєю, необхiдною для оформлення страхування.

	Б.10. Iншi обов'язки

Сплата всiх витрат та зборів, пов'язанi з одержанням документiв або еквiвалентних їм електронних повiдомлень, згаданих у статтi А.10, а також вiдшкодувати витрати, понесенi продавцем у зв'язку з наданням покупцю допомоги у вiдповiдностi iз згаданою статтею.

	FOB
FREE ON BOARD (... named port of shipment)
ФРАНКО-БОРТ (... назва порту вiдвантаження)

Поставка є здiйсненою продавцем, коли товар перейшов через поручнi судна в названому порту вiдвантаження. Це означає, що з цього моменту усi витрати й ризики втрати чи пошкодження товару повинен нести покупець. Цей термiн зобов'язує продавця здiйснити митне очищення товару для експорту. Може застосовуватися тiльки у випадках перевезення товару морським або внутрiшнiм водним транспортом. 
Якщо сторони не мають намiрiв щодо здiйснення поставки товару через поручнi судна, застосовується термiн FCA.


	А.1. Надання товару у вiдповiдностi з договором

Надання товару iз комерційним рахунком-фактурою або еквiвалентним йому електронним повiдомленням, у вiдповiдностi з умовами договору купiвлi-продажу, а також будь-яких інших доказів вiдповiдностi, які можуть вимагатися за договором.

	Б.1. Сплата ціни

Сплата ціни товару у вiдповiдностi з договором купiвлi-продажу.

	А.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальності

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої експортної лiцензiї або iншого офiцiйного дозвільного документа i виконання, де це належить, усiх митних формальностей, необхiдних для експорту товару.
	Б.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальності

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої iмпортної лiцензiї або iншого офiцiйного дозвільного документа i виконання, де це належить, усiх митних формальностей у зв'язку з iмпортом товару, а також, у разi необхiдностi, з його транзитним перевезенням через будь-яку країну.

	А.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення.

Немає зобов'язань.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.
	Б.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення

За власний рахунок укладання договору перевезення товару вiд названого порту вiдвантаження.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.

	А.4. Поставка

Здiйснення завантаження товару на борт судна, призначеного продавцем, у день чи в межах періоду, що узгодженi сторонами, в названому порту вiдвантаження, у спосiб, що вiдповiдає звичаям порту.
	Б.4. Прийняття поставки

Пприйняття поставки товару, як тiльки її здiйснено у вiдповiдностi з статтею А.4.

	А.5. Перехiд ризикiв

З урахуванням положень статтi Б.5, несення всiх ризиків втрати чи пошкодження товару до моменту переходу товару через поручнi судна в названому порту вiдвантаження.
	Б.5. Перехiд ризикiв

Несення всiх ризиків втрати чи пошкодження товару:

· з моменту переходу товару через поручнi судна в названому порту вiдвантаження;

· вiд настання погодженої сторонами дати чи вiд дати закiнчення періоду, узгодженого для поставки, - що виникають внаслiдок неподання покупцем повiдомлення у вiдповiдностi зi статтею Б.7, або внаслiдок того, що призначене ним судно не прибуває своєчасно, чи не може прийняти товар, чи припиняє прийняття вантажiв до настання часу, про який було повiдомлено у вiдповiдностi з статтею Б.7, - але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору.

	А.6. Розподiл витрат

З урахуванням положень статтi Б.6:

· несення всiх витрат, пов'язаних з товаром, до моменту переходу товару через поручнi судна в названому порту вiдвантаження;

· сплата, коли це належить, витрат експортних митних процедур, а також усiх мит, податків та інших зборів, що пiдлягають сплатi при експортi товару.
	Б.6. Розподiл витрат
Сплата:

· всiх витрат, пов'язанi з товаром, iз моменту його переходу через поручнi судна в названому порту вiдвантаження;

· будь-яких додаткових витрат, що виникають внаслiдок того, що судно, призначене покупцем, не прибуває своєчасно, чи не може прийняти товар, чи припиняє прийняття вантажiв до настання часу, про який було повiдомлено у вiдповiдностi з статтею Б.7, або внаслiдок неподання покупцем належного повiдомлення у вiдповiдностi зi статтею Б.7., - але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору;

· у випадках, де це належить, - усiх мит, податків й інших зборів, а також витрат на виконання митних процедур, що пiдлягають сплатi при iмпортi товару та його транзитному перевезеннi через будь-яку країну.


	А.7. Повiдомлення покупцю

Надання покупцю достатнього повiдомлення про здiйснення поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4.
	Б.7. Повiдомлення продавцю

Надання продавцю достатнього повiдомлення про назву судна, пункт завантаження i час здiйснення поставки, що ним вимагається.

	А.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

За власний рахунок надання покупцю звичайних доказів поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4.

Якщо документ, згаданий вище як доказ поставки, не є транспортним документом, надання покупцю на прохання, за рахунок i на ризик останнього, всiлякого сприяння в одержаннi транспортного документа у зв'язку з укладенням договору перевезення (наприклад, оборотного коносамента, необоротної морської накладної, транспортних документiв внутрiшнього водного транспорту або змiшаного перевезення). У випадку, якщо продавець i покупець домовилися про використання засобiв електронного обмiну даними, згаданий вище документ може бути замiнено еквiвалентним електронним повiдомленням (EDI-повiдомленням).
	Б.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

Прийнятття доказів поставки у вiдповiдностi зi статтею А.8.

	А.9. Перевiрка - упаковка - маркування

Несення витрат, пов'язаних з дiями щодо перевiрки товару (такими як перевiрка якостi, розмiрiв, ваги, кiлькостi), необхiдними для здiйснення поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4.

За власний рахунок забезпечення пакування товару, необхiдне для перевезення товару (за винятком випадкiв, коли в данiй галузi торгiвлi прийнято звичайно вiдвантажувати товари з такими ж характеристиками, що обумовленi договором, без упаковки), Пакування здiйснюється в тiй мiрi, в якiй обставини, що стосуються транспортування (наприклад, засоби перевезення, мiсце призначення), були повiдомленi продавцю до укладення договору купiвлi-продажу. Упаковка повинна мiстити належне маркування.
	Б.9. Огляд товару

Несення витрат, пов'язаних з будь-яким передвiдвантажувальним оглядом товару, за винятком випадкiв, коли такий огляд вимагається державними органами країни експорту.

	А.10. Iншi обов'язки

На прохання, за рахунок i на ризик покупця, надання йому всiлякого сприяння в одержаннi будь-яких документiв чи еквiвалентних їм електронних повiдомлень (інших, нiж зазначенi в статтi А.8), що видаються чи передаються у країнi вiдправлення та/або походження товару, яких може потребувати покупець для iмпорту товару i, в разi необхiдностi, для його транзитного перевезення через будь-яку країну.

Забезпечення покупця, на його вимогу, iнформацiєю, необхiдною для оформлення страхування.

	Б.10. Iншi обов'язки

Сплата всiх витрати та зборів, пов'язаних з одержанням документiв або еквiвалентних їм електронних повiдомлень, згаданих у статтi А.10, а також вiдшкодування витрат, понесених продавцем у зв'язку з наданням покупцю допомоги у вiдповiдностi iз згаданою статтею.

	CFR
COST AND FREIGHT (... named port of destination)
ВАРТIСТЬ I ФРАХТ (... назва порту призначення)

Поставка є здiйсненою продавцем, коли товар перейшов через поручнi судна в порту вiдвантаження.

Продавець зобов'язаний понести витрати та оплатити фрахт, необхiднi для доставки товару до названого порту призначення, ПРОТЕ, ризик втрати чи пошкодження товару, а також будь-якi додатковi витрати, спричиненi подiями, що виникають пiсля здiйснення поставки, переходять з продавця на покупця.

Термiн зобов'язує продавця здiйснити митне очищення товару для експорту.

Цей термiн може застосовуватися тiльки у випадках перевезення товару морським або внутрiшнiм водним транспортом. Якщо сторони не мають намiрiв щодо здiйснення поставки товару через поручнi судна, застосовується термiн CPT.

	А.1. Надання товару у вiдповiдностi з договором

Надання товару iз комерційним рахунком-фактурою або еквiвалентним йому електронним повiдомленням, у вiдповiдностi з умовами договору купiвлi-продажу, а також будь-якi інших доказів вiдповiдностi, які можуть вимагатися за договором.
	Б.1. Сплата ціни

Сплата ціни товару у вiдповiдностi з договором купiвлi-продажу.

	А.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальності

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої експортної лiцензiї або iншого офiцiйного дозвільного документа i виконання, де це належить, усiх митних формальностей, необхiдних для експорту товару.
	Б.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальності

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої iмпортної лiцензiї або iншого офiцiйного дозвільного документа i виконання, де це належить, усiх митних формальностей, необхiдних для iмпорту товару та його транзитного перевезення через будь-яку країну.

	А.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення.

За власний рахунок укладання на звичайних умовах договору перевезення товару до названого порту призначення звичайним судноплавним маршрутом морським (або, у вiдповiдному випадку, внутрiшнiм водним) судном такого типу, що звичайно використовується для перевезення товарів з характеристиками, аналогiчними визначеним у договорi купiвлi-продажу.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.
	Б.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення.

Немає зобов'язань.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.

	А.4. Поставка

Здiйснення поставки товару на борт судна в порту вiдвантаження в узгоджену дату або в межах узгодженого періоду.
	Б.4. Прийняття поставки

Прийняття поставки товару, як тiльки її здiйснено у вiдповiдностi з статтею А.4, та одержання товару вiд перевiзника в названому порту призначення.

	А.5. Перехiд ризикiв

З урахуванням положень статтi Б.5, несення всiх ризиків втрати чи пошкодження товару до моменту переходу товару через поручнi судна в порту вiдвантаження.
	Б.5. Перехiд ризикiв

Несення всiх ризиків втрати чи пошкодження товару з моменту переходу товару через поручнi судна в названому порту вiдвантаження.

У випадку невиконання свого зобов'язання дати повiдомлення у вiдповiдностi з статтею Б.7, покупець несе всi ризики втрати чи пошкодження товару вiд настання погодженої сторонами дати чи вiд дати закiнчення періоду, встановленого для вiдвантаження, - але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору.


	А.6. Розподiл витрат

З урахуванням положень статтi Б.6:

· несення усiх витрат, пов'язаних з товаром, до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4;

· сплата ціни фрахту та всiх інших витрат, що випливають iз статтi А.3 "а", включаючи витрати щодо завантаження товару на борт судна i будь-якi платежi за розвантаження товару в узгодженому порту розвантаження, покладенi на продавця вiдповiдно до договору перевезення;

· сплата, коли це належить, витрат експортних митних процедур, а також усiх мит, податків та інших зборів, що пiдлягають сплатi при експортi товару та які потребуються для його транзитного перевезення через будь-яку країну, у випадках, коли вони вiдповiдно до договору перевезення покладаються на продавця.
	Б.6. Розподiл витрат

З урахуванням положень статтi А.3 "а", сплата:

· усiх витрат, пов'язаних з товаром, з моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4;

· усiх витрат i зборів, пов'язаних з товаром пiд час його перевезення до прибуття в порт призначення, за винятком витрат i зборiв, які вiдповiдно до договору перевезення покладаються на продавця;

· витрат щодо розвантаження товару, включаючи сплату лiхтерних i причальних зборiв, за винятком витрат i зборiв, які вiдповiдно до договору перевезення покладаються на продавця;

· усiх додаткових витрат внаслiдок неподання покупцем повiдомлення щодо товару у вiдповiдностi з статтею Б.7 вiд настання узгодженої дати чи дати закiнчення періоду, встановленого для вiдвантаження, але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору;

· у випадках, де це належить, - усiх мит, податків й інших зборів, а також витрат на виконання митних процедур, що пiдлягають сплатi при iмпортi товару та, в разi необхiдностi, при його транзитному перевезеннi через будь-яку країну, якщо вони не покладаються на продавця у складi витрат за договором перевезення.


	А.7. Повiдомлення покупцю

Надання покупцю достатнього повiдомлення про здiйснення поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4, а також будь-якого iншого повiдомлення, якого потребує покупець для отримання можливостi вжити звичайно необхiдних для одержання товару заходiв.

	Б.7. Повiдомлення продавцю

У випадку, якщо покупець вправi визначати час вiдвантаження товару та/або порт призначення, вiн повинен дати продавцю достатнє повiдомлення про них.

	А.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

За власний рахунок, негайне надання покупцю звичайного транспортного документа, виписаного для узгодженого порту призначення.

Цей документ (наприклад, оборотний коносамент, необоротна морська накладна, документ перевезення внутрiшнiм водним транспортом) повинний поширюватися на товар, що продається, бути датованим у межах строкiв, узгоджених для вiдвантаження товару, давати покупцю можливiсть вимагати товар вiд перевiзника в порту призначення та, за вiдсутностi iншої домовленостi, давати покупцю можливiсть продати товар у дорозi третiй особi шляхом виконання передавального напису на документi на користь наступного покупця (оборотний коносамент) або шляхом повiдомлення перевiзника. Якщо такий транспортний документ видається в декiлькох оригiналах, покупцю повинен бути переданий повний комплект оригiналiв.

У випадку, якщо продавець i покупець домовилися про використання засобiв електронного обмiну даними, згаданий вище документ може бути замiнено еквiвалентним електронним повiдомленням (EDI-повiдомленням).

	Б.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

Прийняття транспортного документу у вiдповiдностi iз статтею А.8, якщо вiн вiдповiдає умовам договору.

	А.9. Перевiрка - упаковка - маркування

Несення витрат, пов'язаних з дiями щодо перевiрки товару (такими як перевiрка якостi, розмiрiв, ваги, кiлькостi), необхiдними для здiйснення поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4.

За власний рахунок забезпечення пакування товару, необхiдного для перевезення товару, яке вiн органiзує (за винятком випадкiв, коли в данiй галузi торгiвлi прийнято звичайно вiдвантажувати товари з такими ж характеристиками, що обумовленi договором, без упаковки). Упаковка має мiстити належне маркування.

	Б.9. Огляд товару

Несення витрат, пов'язаних з будь-яким передвiдвантажувальним оглядом товару, за винятком випадкiв, коли такий огляд вимагається державними органами країни експорту.

	А.10. Iншi обов'язки

На прохання, за рахунок i на ризик покупця, надання йому всiлякого сприяння в одержаннi будь-яких документiв чи еквiвалентних їм електронних повiдомлень (інших, нiж зазначенi в статтi А.8), що видаються чи передаються у країнi вiдправлення та/або походження товару, яких може потребувати покупець для iмпорту товару i, в разi необхiдностi, для його транзитного перевезення через будь-яку країну. Забезпечення покупця, на його вимогу, iнформацiєю, необхiдною для оформлення страхування.

	Б.10. Iншi обов'язки
Сплата всiх витрат та зборів, пов'язаних з одержанням документiв або еквiвалентних їм електронних повiдомлень, згаданих у статтi А.10, а також вiдшкодування витрат, понесених продавцем у зв'язку з наданням покупцю допомоги у вiдповiдностi iз згаданою статтею.

	CIF
COST, INSURANCE AND FREIGHT (... named port of destination)
ВАРТIСТЬ, СТРАХУВАННЯ ТА ФРАХТ (... назва порту призначення)

Поставка є здiйсненою продавцем, коли товар перейшов через поручнi судна в порту вiдвантаження.

Продавець зобов'язаний понести витрати та оплатити фрахт, необхiднi для доставки товару до названого порту призначення, проте, ризик втрати чи пошкодження товару, а також будь-якi додатковi витрати, спричиненi подiями, що виникають пiсля здiйснення поставки, переходять з продавця на покупця. Однак за умовами термiна CIF на продавця покладається також обов'язок забезпечення морського страхування на користь покупця проти ризику втрати чи пошкодження товару пiд час перевезення.

Таким чином, продавець зобов'язаний укласти договiр страхування та сплатити страховi внески. Покупець повинен мати на увазi, що за умовами термiна CIF вiд продавця вимагається забезпечення страхування лише з мiнiмальним покриттям. У випадку, якщо покупець бажає мати страхування з бiльшим покриттям, вiн повинен або прямо та недвозначно домовитися про це з продавцем, або самостiйно вжити заходiв до забезпечення додаткового страхування.

Термiн зобов'язує продавця здiйснити митне очищення товару для експорту. Цей термiн може застосовуватися тiльки у випадках перевезення товару морським або внутрiшнiм водним транспортом. Якщо сторони не мають намiрiв щодо здiйснення поставки товару через поручнi судна, слiд застосовувати термiн CIP.

	А.1. Надання товару у вiдповiдностi з договором

Надання товару iз комерційним рахунком-фактурою або еквiвалентним йому електронним повiдомленням, у вiдповiдностi з умовами договору купiвлi-продажу, а також будь-якi iншi докази вiдповiдностi, які можуть вимагатися за договором.
	Б.1. Сплата ціни

Сплата ціни товару у вiдповiдностi з договором купiвлi-продажу.

	А.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальності

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої експортної лiцензiї або iншого офiцiйного дозвільного документа i виконання, де це належить, усiх митних формальностей, необхiдних для експорту товару.
	Б.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальності

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої iмпортної лiцензiї або iншого офiцiйного дозвільного документа i виконання, де це належить, усiх митних формальностей, необхiдних для iмпорту товару та його транзитного перевезення через будь-яку країну.

	А.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення.

З власний рахунок укладання на звичайних умовах договору перевезення товару до названого порту призначення звичайним судноплавним маршрутом морським (або, у вiдповiдному випадку, внутрiшнiм водним) судном такого типу, що звичайно використовується для перевезення товарів з характеристиками, аналогiчними визначеним у договорi купiвлi-продажу.

б) Договiр страхування. 

Завласний рахунок страхування вантажу у вiдповiдностi з договором купiвлi-продажу, на умовах надання права покупцю або iншiй особi, що володiє страховим iнтересом вiдносно товару, заявляти вимоги безпосередньо до страховика, а також надати покупцю страховий полiс або iнший доказ страхового покриття.

Договiр страхування має бути укладений iз страховиками або страховою компанiєю, що користуються доброю репутацiєю, та, за вiдсутностi прямої домовленостi сторiн про iнше, на умовах мiнiмального страхового покриття вiдповiдно до Умов страхування вантажiв (Institute Cargo Clauses) Iнституту Лондонських Страховикiв (Institute of London Underwriters) або будь-якого подiбного зводу правил. Тривалiсть періоду страхового покриття обумовлюється статтями Б.4 i Б.5. За вимогою покупця i за його рахунок, продавець зобов'язується, де це можливо, забезпечити страхування вiд вiйськових ризикiв, ризикiв, пов'язаних iз страйками, повстаннями та iншими громадськими хвилюваннями. Мiнiмальне страхування повинне покривати цiну договору купiвлi-продажу плюс 10 вiдсоткiв (тобто 110%) i бути обумовленим у валютi договору купiвлi-продажу.

	Б.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення.

Немає зобов'язань.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.

	А.4. Поставка

Здiйснення поставки товару на борт судна в порту вiдвантаження в узгоджену дату або в межах узгодженого періоду.
	Б.4. Прийняття поставки

Прийнятття поставки товару, як тiльки її здiйснено у вiдповiдностi з статтею А.4, та одержання товару вiд перевiзника в названому порту призначення.


	А.5. Перехiд ризикiв

З урахуванням положень статтi Б.5, несення всiх ризиків втрати чи пошкодження товару до моменту переходу товару через поручнi судна в порту вiдвантаження.
	Б.5. Перехiд ризикiв

Несення всiх ризиків втрати чи пошкодження товару з моменту переходу товару через поручнi судна в названому порту вiдвантаження.

У випадку невиконання свого зобов'язання дати повiдомлення у вiдповiдностi з статтею Б.7, несення всiх ризиків втрати чи пошкодження товару вiд настання погодженої сторонами дати чи вiд дати закiнчення періоду, встановленого для вiдвантаження, - але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору.

	А.6. Розподiл витрат

З урахуванням положень статтi Б.6:

· усiх витрат, пов'язаних з товаром, до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4;

· сплата ціни фрахту та всi iншi витрати, що випливають iз статтi А.3 "а", включаючи витрат щодо завантаження товару на борт судна;

· несення витрат, пов'язаних з придбанням страхування у вiдповiдностi зi статтею А.3 "б";

· сплата будь-яких зборів за розвантаження в узгодженому порту розвантаження, покладенi на продавця вiдповiдно до договору перевезення;

· сплата, коли це належить, витрат експортних митних процедур, а також усiх мит, податків та інших зборів, що пiдлягають сплатi при експортi товару та які потребуються для його транзитного перевезення через будь-яку країну у випадках, коли вони вiдповiдно до договору перевезення покладаються на продавця.
	Б.6. Розподiл витрат
З урахуванням положень статтi А.3 "а", сплата:

· усiх витрат, пов'язанi з товаром, з моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4;

· усiх витрат i зборів, пов'язаних з товаром пiд час його перевезення до прибуття в порт призначення, за винятком витрат i зборiв, які вiдповiдно до договору перевезення покладаються на продавця;

· витрат щодо розвантаження товару, включаючи сплату лiхтерних i причальних зборiв, за винятком витрат i зборiв, які вiдповiдно до договору перевезення покладаються на продавця;

· усiх додаткових витрат внаслiдок неподання покупцем повiдомлення щодо товару у вiдповiдностi з статтею Б.7, вiд настання узгодженої дати чи дати закiнчення періоду, встановленого для вiдвантаження, але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору;

· у випадках, де це належить, - усiх мит, податків й інших зборів, а також витрат на виконання митних процедур, що пiдлягають сплатi при iмпортi товару та, в разi необхiдностi, при його транзитному перевезеннi через будь-яку країну, якщо вони не покладаються на продавця у складi витрат за договором перевезення.


	А.7. Повiдомлення покупцю

Надання покупцю достатнього повiдомлення про здiйснення поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4, а також будь-якого iншого повiдомлення, якого потребує покупець для отримання можливостi вжити звичайно необхiдних для одержання товару заходiв.
	Б.7. Повiдомлення продавцю

У випадку, якщо покупець вправi визначати час вiдвантаження товару та/або порт призначення, вiн має дати продавцю достатнє повiдомлення про них.

	А.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

За власний рахунок, негайне наданя покупцю звичайного транспортного документу, виписаного для узгодженого порту призначення.

Цей документ (наприклад, оборотний коносамент, необоротна морська накладна, документ перевезення внутрiшнiм водним транспортом) повинний поширюватися на товар, що продається, бути датованим у межах строкiв, узгоджених для вiдвантаження товару, давати покупцю можливiсть вимагати товар вiд перевiзника в порту призначення та, за вiдсутностi iншої домовленостi, давати покупцю можливiсть продати товар у дорозi третiй особi шляхом виконання передавального напису на документi на користь наступного покупця (оборотний коносамент) або шляхом повiдомлення перевiзника. Якщо такий транспортний документ видається в декiлькох оригiналах, покупцю повинен бути переданий повний комплект оригiналiв.

У випадку, якщо продавець i покупець домовилися про використання засобiв електронного обмiну даними, згаданий вище документ може бути замiнено еквiвалентним електронним повiдомленням (EDI-повiдомленням).
	Б.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

Прийнятття транспортного документу у вiдповiдностi iз статтею А.8, якщо вiн вiдповiдає умовам договору.

	А.9. Перевiрка - упаковка - маркування

Несення витрат, пов'язаних з дiями щодо перевiрки товару (такими як перевiрка якостi, розмiрiв, ваги, кiлькостi), необхiдними для здiйснення поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4.

За власний рахунок забезпечення пакування товару, необхiдне для перевезення товару, яке вiн органiзує (за винятком випадкiв, коли в данiй галузi торгiвлi прийнято звичайно вiдвантажувати товари з такими ж характеристиками, що обумовленi договором, без упаковки). Упаковка повинна мiстити належне маркування.
	Б.9. Огляд товару

Несення витрат, пов'язаних з будь-яким передвiдвантажувальним оглядом товару, за винятком випадкiв, коли такий огляд вимагається державними органами країни експорту.

	А.10. Iншi обов'язки

На прохання, за рахунок i на ризик покупця, надання йому всiлякого сприяння в одержаннi будь-яких документiв чи еквiвалентних їм електронних повiдомлень (інших, нiж зазначенi в статтi А.8), що видаються чи передаються у країнi вiдправлення та/або походження товару, яких може потребувати покупець для iмпорту товару i, в разi необхiдностi, для його транзитного перевезення через будь-яку країну.

Забезпечення покупця, на його вимогу, iнформацiєю, необхiдною для оформлення будь-якого додаткового страхування.
	Б.10. Iншi обов'язки
Сплата всiх витрат та зборів, пов'язаних з одержанням документiв або еквiвалентних їм електронних повiдомлень, згаданих у статтi А.10, а також вiдшкодування витрат, понесених продавцем у зв'язку з наданням покупцю допомоги у вiдповiдностi iз згаданою статтею.

Забезпечення продавця, на його вимогу, iнформацiєю, необхiдною для оформлення страхування.

	CPT
CARRIAGE PAID TO (... named place of destination)
ФРАХТ/ПЕРЕВЕЗЕННЯ ОПЛАЧЕНО ДО (... назва місця призначення)

Продавець здiйснює поставку товару шляхом його передання перевiзнику, призначеному ним самим. Додатково до цього, продавець зобов'язаний оплатити витрати перевезення товару до названого місця призначення. Це означає, що покупець приймає на себе всi ризики та будь-якi iншi витрати, що можуть виникнути пiсля здiйснення поставки товару у вищезазначений спосiб.

"Перевiзник" - це будь-яка особа, що на пiдставi договору перевезення зобов'язується здiйснити або забезпечити здiйснення перевезення товару залiзницею, автомобiльним, повiтряним, морським, внутрiшнiм водним транспортом або комбiнацiєю цих видiв транспорту.

У випадку здiйснення перевезення в узгоджений пункт призначення декiлькома перевiзниками, перехiд ризику вiдбувається в момент передачi товару першому з них.

Цей термiн CPT зобов'язує продавця здiйснити митне очищення товару для експорту і може застосовуватися незалежно вiд виду транспорту, включаючи мультимодальнi (змiшанi) перевезення.

	А.1. Надання товару у вiдповiдностi з договором

Надання товару iз комерційним рахунком-фактурою або еквiвалентним йому електронним повiдомленням, у вiдповiдностi з умовами договору купiвлi-продажу, а також будь-яких iншх доказів вiдповiдностi, які можуть вимагатися за договором.
	Б.1. Сплата ціни

Сплата ціни товару у вiдповiдностi з договором купiвлi-продажу.

	А.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальності

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої експортної лiцензiї або iншого офiцiйного дозвільного документа i виконання, де це належить, усiх митних формальностей, необхiднi для експорту товару.
	Б.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальності

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої iмпортної лiцензiї або iншого офiцiйного дозвільного документа i виконання, де це належить, усiх митних формальностей, необхiдних для iмпорту товару та його транзитного перевезення через будь-яку країну.

	А.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення.

Укладання на звичайних умовах за власний рахунок договору перевезення товару до узгодженого пункту в названому мiсцi призначення звичайним маршрутом i в звичайно прийнятий спосiб. Якщо такого пункту не узгоджено або не визначено практикою поставок, продавець може вибрати пункт у межах названого місця призначення, який найбільш задовольняє його цілям.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.
	Б.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення.

Немає зобов'язань.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.

	А.4. Поставка

Здiйснення поставки шляхом надання товару перевiзнику, з яким укладено договiр перевезення, у вiдповiдностi зi статтею А.3, а за наявностi декiлькох перевiзникiв - першому з них, для транспортування товару до узгодженого пункту в межах названого місця у встановлену дату чи в межах узгодженого періоду.
	Б.4. Прийняття поставки

Прийняття поставки товару, як тiльки її здiйснено у вiдповiдностi з статтею А.4, та одержання товару вiд перевiзника в названому мiсцi.

	А.5. Перехiд ризикiв

З урахуванням положень статтi Б.5, несення всiх ризиків втрати чи пошкодження товару до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4.
	Б.5. Перехiд ризикiв

Несення всiх ризиків втрати чи пошкодження товару з моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4.

У випадку невиконання свого зобов'язання дати повiдомлення у вiдповiдностi з статтею Б.7, покупець має нести всi ризики втрати чи пошкодження товару вiд настання погодженої сторонами дати чи вiд дати закiнчення періоду, встановленого для поставки, - але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору.

	А.6. Розподiл витрат

З урахуванням положень статтi Б.6:

· несення усiх витрат, пов'язаних з товаром, до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4, а також сплата цiну фрахту та всiх інших витрат, що випливають iз статтi А.3 "а", включаючи витрати щодо завантаження товару та будь-якi платежi за розвантаження його в мiсцi призначення, покладенi на продавця вiдповiдно до договору перевезення;

· сплата, коли це належить, витрат експортних митних процедур, а також усiх мит, податків та інших зборів, що пiдлягають сплатi при експортi товару та які потребуються для його транзитного перевезення через будь-яку країну у випадках, коли вони вiдповiдно до договору перевезення покладаються на продавця.
	Б.6. Розподiл витрат

З урахуванням положень статтi А.3 "а", сплата:

· усiх витрат, пов'язаних з товаром, з моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4;

· усiх витрат i зборів, пов'язаних з товаром пiд час його перевезення до прибуття в узгоджене мiсце призначення, за винятком витрат i зборiв, які вiдповiдно до договору перевезення покладаються на продавця;

· витрат щодо розвантаження товару, за винятком витрат i зборiв, які вiдповiдно до договору перевезення покладаються на продавця;

· усiх додаткових витрат внаслiдок неподання покупцем повiдомлення щодо товару у вiдповiдностi з статтею Б.7, вiд настання узгодженої дати чи дати закiнчення періоду, встановленого для вiдправлення товару, але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору;

· у випадках, де це належить, - усiх мит, податків й інших зборів, а також витрат на виконання митних процедур, що пiдлягають сплатi при iмпортi товару та його транзитному перевезеннi через будь-яку країну, якщо вони не покладаються на продавця у складi витрат за договором перевезення.

	А.7. Повiдомлення покупцю

Надання покупцю достатнього повiдомлення про здiйснення поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4, а також будь-яке iнше повiдомлення, якого потребує покупець для отримання можливостi вжити звичайно необхiдних для одержання товару заходiв.
	Б.7. Повiдомлення продавцю

У випадку, якщо покупець вправi визначати час вiдправлення товару та/або мiсце призначення, вiн зобов'язаний дати продавцю достатнє повiдомлення про них.

	А.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

Надання покупцю за власний рахунок, якщо так прийнято, звичайного (-х) транспортного (-х) документу (-ів) вiдповiдного транспорту, щодо якого укладено договiр перевезення у вiдповiдностi зi статтею А.3 (наприклад, оборотний коносамент, необоротну морську накладну, документ внутрiшнього водного транспорту, повiтряну, залiзничну чи автотранспортну накладну, або транспортнi документи змiшаного перевезення).

У випадку, якщо продавець i покупець домовилися про використання засобiв електронного обмiну даними, згаданий вище документ може бути замiнено еквiвалентним електронним повiдомленням (EDI-повiдомленням).
	Б.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

Прийняття транспортного документу у вiдповiдностi iз статтею А.8, якщо вiн вiдповiдає умовам договору.

	А.9. Перевiрка - упаковка - маркування

Несення витрат, пов'язаних з дiями щодо перевiрки товару (такими як перевiрка якостi, розмiрiв, ваги, кiлькостi), необхiдними для здiйснення поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4.

Забезпечення за власний рахунок пакування товару, необхiдне для перевезення товару, яке вiн органiзує (за винятком випадкiв, коли в данiй галузi торгiвлi прийнято звичайно вiдправляти товари з такими ж характеристиками, що обумовленi договором, без упаковки). Упаковка має мiстити належне маркування.
	Б.9. Огляд товару

Несення витрат, пов'язаних з будь-яким передвiдвантажувальним оглядом товару, за винятком випадкiв, коли такий огляд вимагається державними органами країни експорту.

	А.10. Iншi обов'язки

На прохання, за рахунок i на ризик покупця надання йому всiлякого сприяння в одержаннi будь-яких документiв чи еквiвалентних їм електронних повiдомлень (інших, нiж зазначенi в статтi А.8), що видаються чи передаються у країнi вiдправлення та/або походження товару, яких може потребувати покупець для iмпорту товару i для його транзитного перевезення через будь-яку країну.

Забезпечення покупця, на його вимогу, iнформацiєю, необхiдною для оформлення страхування.
	Б.10. Iншi обов'язки

Сплата всiх витрат та зборів, пов'язанi з одержанням документiв або еквiвалентних їм електронних повiдомлень, згаданих у статтi А.10, а також вiдшкодування витрат, понесених продавцем у зв'язку з наданням покупцю допомоги у вiдповiдностi iз згаданою статтею.

	CIP
CARRIAGE AND INSURANCE PAID TO (... named place of destination)
ФРАХТ/ПЕРЕВЕЗЕННЯ ТА СТРАХУВАННЯ ОПЛАЧЕНО ДО (... назва місця призначення)

Продавець здiйснює поставку товару шляхом його передання перевiзнику, призначеному ним самим. Додатково до цього продавець зобов'язаний оплатити витрати перевезення товару до названого місця призначення. Це означає, що покупець приймає на себе всi ризики та будь-якi додатковi витрати, що можуть виникнути пiсля здiйснення поставки у вищезазначений спосiб. Однак за умовами термiна CIP на продавця покладається також обов'язок забезпечення страхування на користь покупця проти ризику втрати чи пошкодження товару пiд час перевезення.

Отже, продавець зобов'язаний укласти договiр страхування та сплатити страховi внески.

Покупець повинен мати на увазi, що за умовами термiна CIP вiд продавця вимагається забезпечення страхування лише з мiнiмальним покриттям. У випадку, якщо покупець бажає мати страхування з бiльшим покриттям, вiн повинен або прямо та недвозначно домовитися про це з продавцем, або самостiйно вжити заходiв до забезпечення додаткового страхування.

"Перевiзник" - це будь-яка особа, що на пiдставi договору перевезення зобов'язується здiйснити або забезпечити здiйснення перевезення товару залiзницею, автомобiльним, повiтряним, морським, внутрiшнiм водним транспортом або комбiнацiєю цих видiв транспорту.

У випадку здiйснення перевезення в узгоджений пункт призначення декiлькома перевiзниками, перехiд ризику вiдбувається в момент передачi товару у вiдання першого з них.

Термiн CIP зобов'язує продавця здiйснити митне очищення товару для експорт та може застосовуватися незалежно вiд виду транспорту, включаючи мультимодальнi (змiшанi) перевезення.

	А.1. Надання товару у вiдповiдностi з договором

Надання товару iз комерційним рахунком-фактурою або еквiвалентним йому електронним повiдомленням, у вiдповiдностi з умовами договору купiвлi-продажу, а також будь-яких інших доказів вiдповiдностi, які можуть вимагатися за договором.
	Б.1. Сплата ціни

Сплата ціни товару у вiдповiдностi з договором купiвлi-продажу.

	А.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальності

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої експортної лiцензiї або iншого офiцiйного дозвільного документа i виконання, де це належить, усiх митних формальностей, необхiдних для експорту товару.
	Б.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальності

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої iмпортної лiцензiї або iншого офiцiйного дозвільного документа i виконання, де це належить, усiх митних формальностей щодо iмпорту товару та його транзитного перевезення через будь-яку країну.

	А.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення.

Укладення за власний рахунок на звичайних умовах договору перевезення товару до узгодженого пункту в названому мiсцi призначення звичайним маршрутом i в звичайно прийнятий спосiб. Якщо такого пункту не узгоджено або не визначено практикою поставок, продавець може вибрати пункт у межах названого місця призначення, який найбільш задовольняє його цілям.

б) Договiр страхування. 

Застрахування за власний рахунок вантажу у вiдповiдностi з договором купiвлi-продажу, на умовах надання права покупцю або iншiй особi, що володiє страховим iнтересом вiдносно товару, заявляти вимоги безпосередньо до страховика, а також надання покупцю страхового полiсу або iншого доказу страхового покриття.

Договiр страхування має бути укладений iз страховиками або страховою компанiєю, що користуються доброю репутацiєю, та за вiдсутностi прямої домовленостi сторiн про iнше, на умовах мiнiмального страхового покриття вiдповiдно до Умов страхування вантажiв (Institute Cargo Clauses) Iнституту Лондонських Страховикiв (Institute of London Underwriters) або будь-якого подiбного зводу правил. Тривалiсть періоду страхового покриття обумовлюється статтями Б.4. i Б.5. За вимогою покупця i за його рахунок продавець зобов'язується, де це можливо, забезпечити страхування вiд вiйськових ризикiв, ризикiв, пов'язаних iз страйками, повстаннями та iншими громадськими хвилюваннями. Мiнiмальне страхування повинне покривати цiну договору купiвлi-продажу плюс 10 вiдсоткiв (тобто 110%) i бути обумовленим у валютi договору купiвлi-продажу.
	Б.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення.

Немає зобов'язань.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.

	А.4. Поставка

Здiйснення поставки шляхом надання товару перевiзнику, з яким укладено договiр перевезення, у вiдповiдностi зi статтею А.3, а за наявностi декiлькох перевiзникiв - першому з них, для транспортування товару до узгодженого пункту в межах названого місця у встановлену дату або в межах узгодженого періоду.
	Б.4. Прийняття поставки

Прийняття поставки товару, як тiльки її здiйснено у вiдповiдностi з статтею А.4, та одержання товару вiд перевiзника в названому мiсцi.

	А.5. Перехiд ризикiв

З урахуванням положень статтi Б.5, несення усiх ризиків втрати чи пошкодження товару до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4.
	Б.5. Перехiд ризикiв

Несення усiх ризиків втрати чи пошкодження товару з моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4.

У випадку невиконання свого зобов'язання дати повiдомлення у вiдповiдностi з статтею Б.7, покупець має нести всi ризики втрати чи пошкодження товару вiд настання погодженої сторонами дати чи вiд дати закiнчення періоду, встановленого для поставки, але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору.

	А.6. Розподiл витрат

З урахуванням положень статтi Б.6:

· несення усiх витрат, пов'язанi з товаром, до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4, а також сплата ціни фрахту та всiх інших витрат, що випливають iз статтi А.3 "а", включаючи витрати щодо завантаження товару та будь-яких платежiв за розвантаження його в мiсцi призначення, покладенi на продавця вiдповiдно до договору перевезення;

· оплата витрат щодо страхування, що випливають iз статтi А.3 "б";

· сплата, коли це належить, витрат експортних митних процедур, а також усiх мит, податків та інших зборів, що пiдлягають сплатi при експортi товару та які потребуються для його транзитного перевезення через будь-яку країну, у випадках, коли вони вiдповiдно до договору перевезення покладаються на продавця.
	Б.6. Розподiл витрат

З урахуванням положень статтi А.3 "а", сплата:

· усiх витрат, пов'язаних з товаром, iз моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4;

· усiх витрат i зборів, пов'язанi з товаром пiд час його перевезення до прибуття в узгоджене мiсце призначення, за винятком витрат i зборiв, які вiдповiдно до договору перевезення покладаються на продавця;

· витрат щодо розвантаження товару, за винятком витрат i зборiв, які вiдповiдно до договору перевезення покладаються на продавця;

· усiх додаткових витрат внаслiдок неподання покупцем повiдомлення щодо товару у iдповiдностi з статтею Б.7, вiд настання узгодженої дати чи дати закiнчення періоду, встановленого для вiдправлення товару, але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору;

· у випадках, де це належить, - усiх мит, податків й інших зборів, а також витрат на виконання митних процедур, що пiдлягають сплатi при iмпортi товару та його транзитному перевезеннi через будь-яку країну, якщо вони не покладаються на продавця у складi витрат за договором перевезення.

	А.7. Повiдомлення покупцю

Надання покупцю достатнього повiдомлення про здiйснення поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4, а також будь-яке iнше повiдомлення, якого потребує покупець для отримання можливостi вжити звичайно необхiдних для одержання товару заходiв.
	Б.7. Повiдомлення продавцю

У випадку, якщо покупець вправi визначати час вiдправлення товару та/або мiсце призначення, вiн зобов'язаний дати продавцю достатнє повiдомлення про них.

	А.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

Надання покупцю за власний рахунок, якщо так прийнято, звичайного(-их) транспортного(-их) документу(-ів) вiдповiдного транспорту, щодо якого укладено договiр перевезення, у вiдповiдностi зi статтею А.3 (наприклад, оборотний коносамент, необоротну морську накладну, документ перевезення внутрiшнiм водним транспортом, повiтряну, залiзничну чи автотранспортну накладну, або транспортнi документи змiшаного перевезення).

У випадку, якщо продавець i покупець домовилися про використання засобiв електронного обмiну даними, згаданий вище документ може бути замiнено еквiвалентним електронним повiдомленням (EDI-повiдомленням).

	Б.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

Прийняття транспортного документа у вiдповiдностi iз статтею А.8, якщо вiн вiдповiдає умовам договору купiвлi-продажу.

	А.9. Перевiрка - упаковка - маркування

Несення витрат, пов'язаних з дiями щодо перевiрки товару (такими як перевiрка якостi, розмiрiв, ваги, кiлькостi), необхiдними для здiйснення поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4.

Продавець зобов'язаний за власний рахунок забезпечити пакування товару, необхiдне для перевезення товару, яке вiн органiзує (за винятком випадкiв, коли в данiй галузi торгiвлi прийнято звичайно вiдправляти товари з такими ж характеристиками, що обумовленi договором, без упаковки). Упаковка повинна мiстити належне маркування.
	Б.9. Огляд товару

Несення витрат, пов'язаних з будь-яким передвiдвантажувальним оглядом товару, за винятком випадкiв, коли такий огляд вимагається державними органами країни експорту.

	А.10. Iншi обов'язки

На прохання за рахунок i на ризик покупця надання йому всiлякого сприяння в одержаннi будь-яких документiв чи еквiвалентних їм електронних повiдомлень (iнших, нiж зазначенi в статтi А.8), що видаються чи передаються у країнi вiдправлення та/або походження товару, яких може потребувати покупець для iмпорту товару i для його транзитного перевезення через будь-яку країну.

Забезпечення покупця, на його вимогу, iнформацiєю, необхiдною для оформлення будь-якого додаткового страхування.
	Б.10. Iншi обов'язки

Сплата усiх витрат та зборів, пов'язаних з одержанням документiв або еквiвалентних їм електронних повiдомлень, згаданих у статтi А.10, а також вiдшкодування витрат, понесених продавцем у зв'язку з наданням покупцю допомоги у вiдповiдностi iз згаданою статтею.

Забезпечення продавця, на його вимогу, iнформацiєю, необхiдною для оформлення будь-якого додаткового страхування.

	DAF
DELIVERED AT FRONTIER (... named place)
ПОСТАВКА ДО КОРДОНУ (... назва мiсця поставки)

Продавець виконав свої обов'язки щодо поставки, коли товар, що пройшов митне очищення для експорту, але ще не для iмпорту, наданий у розпорядження покупця нерозвантаженим на прибулому транспортному засобi в названому мiсцi та пунктi на кордонi, але перед митним кордоном сумiжної країни. Пiд термiном "кордон" може розумiтися будь-який кордон, включаючи кордон країни експорту.

Однак, якщо сторони бажають покласти на продавця обов'язки щодо розвантаження товару з прибулого транспортного засобу та всi ризики й витрати такого розвантаження, це має бути чiтко обумовлено шляхом включення вiдповiдного застереження до договору купiвлi-продажу.

Цей термiн може застосовуватися незалежно вiд виду транспорту, за умови, що товар доставляється до сухопутної межi. Якщо поставка буде мати мiсце в порту призначення, на борту судна або на причалi (набережнiй), слiд застосовувати термiни DES або DEQ.

	А.1. Надання товару у вiдповiдностi з договором

Надання товару iз комерцiйним рахунком-фактурою або еквiвалентним йому електронним повiдомленням, у вiдповiдностi з умовами договору купiвлi-продажу, а також будь-яких iнших доказів вiдповiдностi, якi можуть вимагатися за договором.
	Б.1. Сплата цiни

Сплата цiни товару у вiдповiдностi з договором купiвлi-продажу.

	А.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальностi

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої експортної лiцензiї, iншого офiцiйного дозволу чи iншого документу, необхiдного для надання товару у розпорядження покупця.

Виконати, де це належить, усiх митних формальностей, необхiдних для експорту товару до названого мiсця поставки на кордонi та для його транзитного перевезення через будь-яку країну.
	Б.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальностi

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої iмпортної лiцензiї чи iншого офiцiйного дозволу, або iнших документів, i виконання, де це належить, усiх митних формальностей, необхiдних для iмпорту товару та його наступного транспортування.

	А.3. Договори перевезення та страхування
а) Договiр перевезення.

i) за власний рахунок укладання договору перевезення товару до пункту, якщо вiн названий, у мiсцi поставки на кордонi. Якщо такого пункту у названому мiсцi поставки на кордонi не узгоджено або не визначено практикою поставок, продавець може вибрати пункт у межах названого мiсця поставки, який найбiльш задовольняє його цiлям.

ii) Проте, на прохання покупця, на його ризик i за його рахунок продавець може укласти на звичайних умовах договiр перевезення з умовою продовження транспортування товару поза назване мiсце на кордонi до кiнцевого пункту призначення в країнi iмпорту, названого покупцем. Продавець може також вiдмовитися вiд укладання такого договору. В такому випадку вiн зобов'язаний своєчасно сповiстити покупця про це.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.
	Б.3. Договори перевезення та страхування
а) Договiр перевезення.

Немає зобов'язань.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.

	А.4. Поставка

Надання товару у розпорядження покупця нерозвантаженим на прибулому транспортному засобi в названому мiсцi поставки на кордонi, у встановлену дату або в межах узгодженого перiоду.
	Б.4. Прийняття поставки

Прийняття поставки товару, як тiльки її здiйснено у вiдповiдностi з статтею А.4.

	А.5. Перехiд ризикiв

З урахуванням положень статтi Б.5, несення усiх ризиків втрати чи пошкодження товару до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4.
	Б.5. Перехiд ризикiв

Несення усiх ризиків втрати чи пошкодження товару з моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4.

У випадку невиконання свого зобов'язання дати повiдомлення у вiдповiдностi з статтею Б.7, покупець має нести всi ризики втрати чи пошкодження товару вiд настання погодженої сторонами дати чи вiд дати закiнчення будь-якого перiоду, узгодженого для поставки, - але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору.

	А.6. Розподiл витрат

З урахуванням положень статтi Б.6:

· додатково до витрат, що випливають iз статтi А.3 "а", несення усiх витрат, пов'язанi з товаром, до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4;

· сплата, коли це належить, витрат експортних митних процедур, а також усiх мит, податків та iнших зборів, що пiдлягають сплатi при експортi товару та якi потребуються для його транзитного перевезення через будь-яку країну до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4.
	Б.6. Розподiл витрат

Сплата:

· усiх витрат, пов'язаних з товаром, iз моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4, включаючи витрати з його розвантаження, необхiднi для прийняття поставки товару з прибулого транспортного засобу в названому мiсцi поставки на кордонi;

· усiх додаткових витрат внаслiдок невиконання покупцем обов'язку прийняти поставку, здiйснену у вiдповiдностi з статтею А.4, або дати повiдомлення у вiдповiдностi з статтею Б.7, за умови, що товар був iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору;

· у випадках, де це належить, - усiх витрат виконання митних процедур, а також усiх мит, податків й iнших зборів, що пiдлягають сплатi при iмпортi товару та його подальшому транспортуваннi.

	А.7. Повiдомлення покупцю

Надання покупцю достатнього повiдомлення про те, що товар вiдправлений у зазначене мiсце на кордонi, а також будь-якого iншого повiдомлення, якого потребує покупець для отримання можливостi вжити заходiв, звичайно необхiдних для одержання поставки товару.
	Б.7. Повiдомлення продавцю

У випадку, якщо покупець вправi визначати час у рамках погодженого перiоду та/або пункт прийняття поставки в межах названого мiсця, вiн зобов'язаний дати продавцю достатнє повiдомлення про них.

	А.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

i) надати покупцю, за власний рахунок, звичайний документ або iнший доказ поставки товару в назване мiсце на кордонi у вiдповiдностi з статтею А.3 "а" i).

ii) у випадку домовленостi сторiн щодо продовження транспортування товару через кордон у вiдповiдностi зi статтею А.3 "а" ii), надання покупцю на прохання, за рахунок i на ризик останнього звичайного одержуваного у країнi вiдправлення наскрiзного транспортного документу на перевезення товару на звичайних умовах вiд пункту вiдправлення в країнi експорту до зазначеного покупцем кiнцевого мiсця призначення в країнi iмпорту.

У випадку, якщо продавець i покупець домовилися про використання засобiв електронного обмiну даними, згаданий вище документ може бути замiнено еквiвалентним електронним повiдомленням (EDI-повiдомленням).
	Б.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення
Прийняття транспортного документа та/або iнших доказів поставки у вiдповiдностi iз статтею А.8.

	А.9. Перевiрка - упаковка - маркування

Несення витрат, пов'язаних з дiями щодо перевiрки товару (такими як перевiрка якостi, розмiрiв, ваги, кiлькостi), необхiдними для здiйснення поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4.

Забезпечення, за власний рахунок, пакування товару (за винятком випадкiв, коли iснує домовленiсть або звичай вiдповiдної галузi торгiвлi щодо поставки товару з такими ж характеристиками, що обумовленi договором, без упаковки), необхiдне для доставки товару до кордону та його подальшого транспортування. Пакування здiйснюється в тiй мiрi, в якiй обставини (наприклад, засоби перевезення, мiсце призначення) були повiдомленi продавцю до укладення договору купiвлi-продажу. Упаковка повинна мiстити належне маркування.
	Б.9. Огляд товару

Несення витрат, пов'язаних з будь-яким передвiдвантажувальним оглядом товару, за винятком випадкiв, коли такий огляд вимагається державними органами країни експорту.

	А.10. Iншi обов'язки

На прохання, за рахунок i на ризик покупця, надання йому всiлякого сприяння в одержаннi будь-яких документiв чи еквiвалентних їм електронних повiдомлень (iнших, нiж зазначенi в статтi А.8), що видаються чи передаються у країнi вiдправлення та/або походження товару, яких може потребувати покупець для iмпорту товару i, в разi необхiдностi, для його транзитного перевезення через будь-яку країну.

Забезпечення покупця, на його вимогу, iнформацiєю, необхiдною для оформлення страхування.
	Б.10. Iншi обов'язки

Сплата усiх витрат та зборів, пов'язаних з одержанням документiв або еквiвалентних їм електронних повiдомлень, згаданих у статтi А.10, а також вiдшкодування витрат, понесених продавцем у зв'язку з наданням покупцю допомоги у вiдповiдностi iз згаданою статтею.

У разi потреби, у вiдповiдностi зi статтею А.3 "а" ii), покупець має надати продавцю на прохання останнього, але за рахунок i на ризик покупця, валютний дозвiл, iншi дозволи i документи або їх засвiдченi копiї, або адресу кiнцевого пункту призначення товару в країнi iмпорту для одержання наскрiзного транспортного документа або будь-якого iншого документа, передбаченого статтею А.8 ii).

	DES
DELIVERED EX SHIP (... named port of destination)
ПОСТАВКА З СУДНА (... назва порту призначення)

Продавець виконав свої обов'язки щодо поставки, коли товар, що не пройшов митного очищення для iмпорту, наданий у розпорядження покупця на борту судна в названому порту призначення. Продавець несе всi витрати та ризики, пов'язанi з доставкою товару до названого порту призначення до розвантаження. Якщо сторони бажають покласти на продавця витрати й ризики розвантаження товару, слiд застосовувати термiн DEQ.

Цей термiн може застосовуватися виключно у випадках доставки товару морським або внутрiшнiм водним транспортом, чи то в змiшаних перевезеннях, коли товар прибуває в порт призначення на суднi.

	А.1. Надання товару у вiдповiдностi з договором

Надання товару iз комерцiйним рахунком-фактурою або еквiвалентним йому електронним повiдомленням, у вiдповiдностi з умовами договору купiвлi-продажу, а також будь-яких iнших доказів вiдповiдностi, якi можуть вимагатися за договором.
	Б.1. Сплата цiни

Сплата цiни товару у вiдповiдностi з договором купiвлi-продажу.

	А.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальностi

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої експортної лiцензiї, iншого офiцiйного дозволу чи iншого документаи, i виконання, де це належить, усiх митних формальностей, необхiдних для експорту товару та його транзитного перевезення через будь-яку країну.
	Б.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальностi

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої iмпортної лiцензії або iншого офiцiйного дозвiльного документа i виконання, де це належить, усiх митних формальностей, необхiдних для iмпорту товару.

	А.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення.

Украдання за власний рахунок договору перевезення товару до пункту, якщо вiн названий, у названому порту призначення. Якщо такого пункту не узгоджено або не визначено практикою поставок, продавець може вибрати пункт у названому порту призначення, який найбiльш задовольняє його цiлям.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.
	Б.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення.

Немає зобов'язань.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.

	А.4. Поставка

Надання товару у розпорядження покупця на борту судна в пунктi розвантаження, зазначеному у статтi А.3 "а" у названому порту призначення у встановлену дату або в межах узгодженого перiоду, у спосiб, який дозволяє зняття товару з судна розвантажувальними засобами, що вiдповiдають характеру товару.
	Б.4. Прийняття поставки

Прийнятття поставки товару, як тiльки її здiйснено у вiдповiдностi з статтею А.4.

	А.5. Перехiд ризикiв

З урахуванням положень статтi Б.5, несення усiх ризиків втрати чи пошкодження товару до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4.
	Б.5. Перехiд ризикiв

Несення усiх ризиків втрати чи пошкодження товару з моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4.

У випадку невиконання свого зобов'язання дати повiдомлення у вiдповiдностi з статтею Б.7, покупець має нести всi ризики втрати чи пошкодження товару вiд настання погодженої сторонами дати чи вiд дати закiнчення перiоду, узгодженого для поставки, - але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору.

	А.6. Розподiл витрат

З урахуванням положень статтi Б. 6:

· додатково до витрат, що випливають iз статтi А.3 "а", несення усiх витрат, пов'язаних з товаром, до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4;

· сплата, коли це належить, витрат експортних митних процедур, а також усiх мит, податків та iнших зборів, що пiдлягають сплатi при експортi товару та якi потребуються для його транзитного перевезення через будь-яку країну до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4.
	Б.6. Розподiл витрат

Сплата:

· усiх витрат, пов'язаних з товаром, iз моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4, включаючи витрати з його розвантаження, необхiднi для прийняття поставки товару з судна;

· усiх додаткових витрат внаслiдок невиконання покупцем обов'язку прийняти поставку товару, наданого в його розпорядження у вiдповiдностi з статтею А.4, або дати повiдомлення у вiдповiдностi з статтею Б.7, за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору;

· у випадках, де це належить, - усiх витрат виконання митних процедур, а також мита, податків й iнших зборів, що пiдлягають сплатi при iмпортi товару.

	А.7. Повiдомлення покупцю

Надання покупцю достатнього повiдомлення про розрахунковий час прибуття призначеного судна у вiдповiдностi зi статтею А.4, а також будь-якого iншого повiдомлення, якого потребує покупець для отримання можливостi вжити заходiв, звичайно необхiдних для одержання поставки товару.
	Б.7. Повiдомлення продавцю

У випадку, якщо покупець вправi визначати час у рамках узгодженого термiну та/або пункт прийняття поставки в межах названого порту призначення, вiн зобов'язаний дати продавцю достатнє повiдомлення про них.

	А.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

За власний рахунок, надати покупцю делiверi-ордер i/або звичайний транспортний документ (наприклад, оборотний коносамент, необоротну морську накладну, документ внутрiшнього водного або мультимодального транспорту) для надання покупцю можливостi вимагати товар вiд перевiзника в порту призначення.

У випадку, якщо продавець i покупець домовилися про використання засобiв електронного обмiну даними, згаданий вище документ може бути замiнено еквiвалентним електронним повiдомленням (EDI-повiдомленням).
	Б.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

Прийняття делiверi-ордеру або транспортного документу у вiдповiдностi зi статтею А.8.

	А.9. Перевiрка - упаковка - маркування

Несення витрат, пов'язаних з дiями щодо перевiрки товару (такими як перевiрка якостi, розмiрiв, ваги, кiлькостi), необхiдними для здiйснення поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4.

За власний рахунок забезпечення пакування товару (за винятком випадкiв, коли в данiй галузi торгiвлi звичайно прийнятою є поставка товару з такими ж характеристиками, що обумовленi договором, без упаковки), необхiдне для поставки товару. Упаковка повинна мiстити належне маркування.
	Б.9. Огляд товару

Несення витрат, пов'язаних з будь-яким передвiдвантажувальним оглядом товару, за винятком випадкiв, коли такий огляд вимагається державними органами країни експорту.

	А.10. Iншi обов'язки

 На прохання, за рахунок i на ризик покупця, надання йому всiлякого сприяння в одержаннi будь-яких документiв чи еквiвалентних їм електронних повiдомлень (iнших, нiж зазначенi в статтi А.8), що видаються чи передаються у країнi вiдправлення та/або походження товару, яких може потребувати покупець для iмпорту товару.

Забезпечення покупця, на його вимогу, iнформацiєю, необхiдною для оформлення страхування.
	Б.10. Iншi обов'язки

Сплата усiх витрат та зборів, пов'язаних з одержанням документiв або еквiвалентних їм електронних повiдомлень, згаданих у статтi А.10, а також вiдшкодування витрат, понесених продавцем у зв'язку з наданням покупцю допомоги у вiдповiдностi iз згаданою статтею.

	DEQ
DELIVERED EX QUAY (... named port of destination)
ПОСТАВКА З ПРИЧАЛУ (... назва порту призначення)

Продавець виконав свої обов'язки щодо поставки, коли товар, що не пройшов митного очищення для iмпорту, наданий у розпорядження покупця на причалi (набережнiй) у названому порту призначення. Продавець несе всi витрати та ризики, пов'язанi з доставкою товару до названого порту призначення та розвантаженням товару на причал (набережну). Термiн DEQ покладає на покупця обов'язок здiйснити митне очищення товару для iмпорту та сплату всiх податкiв, мит i iнших зборiв i витрат, якими супроводжується iмпорт товару.

Якщо сторони бажають включити у зобов'язання продавця сплату всiх або частини витрат, що пiдлягають сплатi при iмпортi товару, сторони повиннi включити чiтке застереження про це у договiр купiвлi-продажу.

Термiн може застосовуватися виключно у випадках доставки товару морським або внутрiшнiм водним транспортом чи то в змiшаних перевезеннях, коли товар вивантажується з судна на причал (набережну) в порту призначення. Однак, якщо сторони бажають покласти на продавця витрати й ризики, пов'язанi з перемiщенням товару з причалу до iншого мiсця (складу, термiналу, транспортної станцiї i т. iн.) у порту або за межами порту, слiд застосовувати термiн DDU або DDP.

	А.1. Надання товару у вiдповiдностi з договором

Надання товару iз комерцiйним рахунком-фактурою або еквiвалентним йому електронним повiдомленням, у вiдповiдностiз умовами договору купiвлi-продажу, а також будь-яких iнших доказів вiдповiдностi, якi можуть вимагатися за договором.
	Б.1. Сплата цiни

Сплата цiни товару у вiдповiдностi з договором купiвлi-продажу.

	А.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальностi

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої експортної лiцензiї, iншого офiцiйного дозволу чи iнших документів, i виконання, де це належить, усiх митних формальностей, необхiдних для експорту товару та його транзитного перевезення через будь-яку країну.
	Б.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальностi

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої iмпортної лiцензiї, офiцiйного дозволу чи iншого документа i виконання, де це належить, усiх митних формальностей, необхiдних для iмпорту товару.

	А.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення.

Укладання за власний рахунок договору перевезення товару до названого причалу (набережної) в названому порту призначення. Якщо конкретного причалу (набережної) не узгоджено або не визначено практикою поставок, продавець може вибрати причал (набережну) в названому порту призначення, що найбiльш задовольняє його цiлям.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.
	Б.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення.

Немає зобов'язань.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.

	А.4. Поставка

Надання товару у розпорядження покупця на причалi (набережнiй), зазначеному у статтi А.3 "а" в узгоджену дату або в межах узгодженого перiоду.
	Б.4. Прийняття поставки

Прийняття поставки товару, як тiльки її здiйснено у вiдповiдностi з статтею А.4.

	А.5. Перехiд ризикiв

З урахуванням положень статтi Б.5, несення усiх ризиків втрати чи пошкодження товару до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4.
	Б.5. Перехiд ризикiв

Несення усiх ризиків втрати чи пошкодження товару з моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4.

У випадку невиконання свого зобов'язання дати повiдомлення у вiдповiдностi з статтею Б.7, покупець має нести всi ризики втрати чи пошкодження товару вiд настання погодженої сторонами дати чи вiд дати закiнчення перiоду, узгодженого для поставки, - але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору.

	А.6. Розподiл витрат

З урахуванням положень статтi Б.6:

· додатково до витрат, що випливають iз статтi А.3 "а", несення усiх витрат, пов'язаних з товаром, до моменту його доставки на причал (набережну) у вiдповiдностi з статтею А.4;

· сплата, коли це належить, витрат експортних митних процедур, а також усіх мит, податків та iнших зборів, що пiдлягають сплатi при експортi товару та якi потребуються для його транзитного перевезення через будь-яку країну до моменту здiйснення його поставки.
	Б.6. Розподiл витрат

Сплата:

· усiх витрат, пов'язанi з товаром, iз моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4, включаючи вартiсть будь-яких дiй щодо товару у порту для наступного транспортування або розмiщення товару на складi або термiналi;

· усiх додаткових витрат внаслiдок невиконання покупцем обов'язку прийняти поставку товару, наданого в його розпорядження у вiдповiдностi з статтею А.4, або дати повiдомлення у вiдповiдностi з статтею Б.7, за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору;

· у випадках, де це належить, - витрат виконання митних процедур, а також мита, податків й iнших зборів, що пiдлягають сплатi при iмпортi товару та необхiднi для його подальшого транспортування.

	А.7. Повiдомлення покупцю

Надання покупцю достатнього повiдомлення про розрахунковий час прибуття призначеного судна у вiдповiдностi зi статтею А.4, а також будь-якого iншого повiдомлення, якого потребує покупець для отримання можливостi вжити заходiв, звичайно необхiдних для одержання поставки товару.
	Б.7. Повiдомлення продавцю

У випадку, якщо покупець вправi визначати час у рамках узгодженого термiну та/або пункт прийняття поставки в межах названого порту призначення, вiн зобов'язаний дати продавцю достатнє повiдомлення про них.

	А.8. Транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

За власний рахунок, надання покупцю делiверi-ордеру i/або звичайного транспортного документа (наприклад, оборотного коносамента, необоротної морської накладної, документа внутрiшнього водного або мультимодального транспорту) для надання покупцю можливостi прийняти поставку товару та забрати його з причалу (набережної).

У випадку, якщо продавець i покупець домовилися про використання засобiв електронного обмiну даними, згаданий вище документ може бути замiнено еквiвалентним електронним повiдомленням (EDI-повiдомленням).
	Б.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

Прийняття делiверi-ордеру або транспортного документу у вiдповiдностi зi статтею А.8.

	А.9. Перевiрка - упаковка - маркування

Несення витрат, пов'язаних з дiями щодо перевiрки товару (такими як перевiрка якостi, розмiрiв, ваги, кiлькостi), необхiдними для здiйснення поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4.

За власний рахунок забезпечення пакування товару (за винятком випадкiв, коли в данiй галузi торгiвлi звичайно прийнятою є поставка товару з такими ж характеристиками, що обумовленi договором, без упаковки), необхiдне для поставки товару. Упаковка повинна мiстити належне маркування.
	Б.9. Огляд товару

Несення витрат, пов'язаних з будь-яким передвiдвантажувальним оглядом товару, за винятком випадкiв, коли такий огляд вимагається державними органами країни експорту.

	А.10. Iншi обов'язки

На прохання, за рахунок i на ризик покупця, надання йому всiлякого сприяння в одержаннi будь-яких документiв чи еквiвалентних їм електронних повiдомлень (iнших, нiж зазначенi в статтi А.8), що видаються чи передаються у країнi вiдправлення та/або походження товару, яких може потребувати покупець для iмпорту товару.

Забезпечення покупця, на його вимогу, iнформацiєю, необхiдною для оформлення страхування.
	Б.10. Iншi обов'язки

Сплата усiх витрат та зборів, пов'язаних з одержанням документiв або еквiвалентних їм електронних повiдомлень, згаданих у статтi А.10, а також вiдшкодування витрат, понесених продавцем у зв'язку з наданням покупцю допомоги у вiдповiдностi iз згаданою статтею.

	DDU
DELIVERED DUTY UNPAID (... named place of destination)
ПОСТАВКА БЕЗ СПЛАТИ МИТА (... назва мiсця призначення)

Продавець здiйснює поставку покупцю товару без проведення його митного очищення для iмпорту та без розвантаження з будь-якого прибулого транспортного засобу в названому мiсцi призначення. Продавець несе всi витрати та ризики, пов'язанi з доставкою товару до цього мiсця, за винятком (у вiдповiдних випадках) будь-яких "мит" (пiд словом "мито" тут розумiється вiдповiдальнiсть за виконання та ризики виконання дiй з проходження митних процедур, а також оплата витрат митного очищення, податкiв, митних i iнших зборiв) на iмпорт до країни призначення. Обов'язки щодо такого "мита" покладаються на покупця, так само як будь-якi витрати i ризики, що виникнуть у зв'язку з тим, що вiн не здiйснить своєчасно митного очищення товару для iмпорту.

Проте, якщо сторони бажають покласти на продавця обов'язки щодо проходження ввiзних митних процедур i несення витрат i ризикiв, пов'язаних iз цим, або сплати деяких витрат, якими супроводжується iмпорт товару, сторони повиннi включити чiтке застереження про це у договiр купiвлi-продажу.

Цей термiн може застосовуватися незалежно вiд використовуваного виду транспорту, але якщо поставка повинна мати мiсце на борту судна або на причалi (набережнiй) в порту призначення, слiд застосовувати термiн DES або DEQ.

	А.1. Надання товару у вiдповiдностi з договором

Надання товару iз комерцiйним рахунком-фактурою або еквiвалентним йому електронним повiдомленням, у вiдповiдностi з умовами договору купiвлi-продажу, а також будь-яких iнших доказів вiдповiдностi, якi можуть вимагатися за договором.
	Б.1. Сплата цiни

Сплата цiни товару у вiдповiдностi з договором купiвлi-продажу.

	А.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальностi

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої експортної лiцензiї, iншого офiцiйного дозволу чи iншого документу, i виконання, де це належить, усiх митних формальностi, необхiдних для експорту товару та його транзитного перевезення через будь-яку країну.
	Б.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальностi

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої iмпортної лiцензiї чи iншого офiцiйного дозволу, або iнших документів, i виконання, де це належить, усiх митних формальностей, необхiдних для iмпорту товару.

	А.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення.

За власний рахунок укладання договору перевезення товару до названого мiсця призначення. Якщо конкретної точки поставки не узгоджено або не визначено практикою поставок, продавець може вибрати точку в межах названого мiсця призначення, яка найбiльш задовольняє його цiлям.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.
	Б.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення.

Немає зобов'язань.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.

	А.4. Поставка

Надання нерозвантаженого товару у розпорядження покупця або iншої особи, названої покупцем, на будь-якому прибулому транспортному засобi, у названому мiсцi призначення, в узгоджену дату або в межах перiоду, узгодженого для поставки.
	Б.4. Прийняття поставки

Прийняття поставки товару, як тiльки її здiйснено у вiдповiдностi з статтею А.4.

	А.5. Перехiд ризикiв

З урахуванням положень статтi Б.5, нести всi ризики втрати чи пошкодження товару до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4.
	Б.5. Перехiд ризикiв

Несення всiх ризиків втрати чи пошкодження товару з моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4.

У випадку невиконання своїх зобов'язань згiдно статтi Б.2, покупець повинен нести всi додатковi ризики втрати чи пошкодження товару, цим спричиненi.

У випадку невиконання свого зобов'язання дати повiдомлення у вiдповiдностi з статтею Б.7, покупець повинен нести всi ризики втрати чи пошкодження товару вiд настання погодженої сторонами дати чи вiд дати закiнчення будь-якого перiоду, узгодженого для поставки, - але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору.

	А.6. Розподiл витрат

З урахуванням положень статтi Б.6:

· додатково до витрат, що випливають iз статтi А.3 "а", несення усiх витрат, пов'язаних з товаром, до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4;

· сплата, коли це належить, витрат експортних митних процедур, а також усiх мит, податків та iнших зборів, що пiдлягають сплатi при експортi товару та якi потребуються для його транзитного перевезення через будь-яку країну до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4.
	Б.6. Розподiл витрат

Сплата:

· усіх витрат, пов'язаних з товаром, iз моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4;

· усiх додаткових витрат внаслiдок невиконання покупцем своїх обов'язкiв у вiдповiдностi зi статтею Б.2, або ненадання повiдомлення у вiдповiдностi зi статтею Б.7, за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору;

· у випадках, де це належить, - усiх витрат виконання митних процедур, а також мита, податків й iнших зборів, що пiдлягають сплатi при iмпортi товару.

	А.7. Повiдомлення покупцю

Надання покупцю достатнього повiдомлення про вiдправлення товару, а також будь-якого iншого повiдомлення, якого потребує покупець для отримання можливостi вжити заходiв, звичайно необхiдних для одержання поставки товару.
	Б.7. Повiдомлення продавцю

У випадку, якщо покупець вправi визначати час у рамках узгодженого термiну та/або пункт прийняття поставки в межах названого мiсця, вiн має дати продавцю достатнє повiдомлення про них.

	А.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

За власний рахунок, надання покупцю делiверi-ордеру i/або звичайного транспортного документу (наприклад, оборотного коносаменту, необоротної морської накладної, документу перевезення внутрiшнiм водним транспортом, повiтряної, залiзничної чи автотранспортної накладної, або транспортних документів змiшаного перевезення), яких може потребувати покупець для прийняття поставки товару у вiдповiдностi зi статтями А.4/Б.4.

У випадку, якщо продавець i покупець домовилися про використання засобiв електронного обмiну даними, згаданий вище документ може бути замiнено еквiвалентним електронним повiдомленням (EDI-повiдомленням).
	Б.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

Прийняття належного делiверi-ордеру або транспортного документу у вiдповiдностi зi статтею А.8.

	А.9. Перевiрка - упаковка - маркування

Несення витрат, пов'язаних з дiями щодо перевiрки товару (такими як перевiрка якостi, розмiрiв, ваги, кiлькостi), необхiдними для здiйснення поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4.

За власний рахунок забезпечення пакування товару (за винятком випадкiв, коли в данiй галузi торгiвлi звичайно прийнятою є поставка товару з такими ж характеристиками, що обумовленi договором, без упаковки), необхiдне для поставки товару. Упаковка повинна мiстити належне маркування.
	Б.9. Огляд товару

Несення витрат, пов'язаних з будь-яким передвiдвантажувальним оглядом товару, за винятком випадкiв, коли такий огляд вимагається державними органами країни експорту.

	А.10. Iншi обов'язки

На прохання, за рахунок i на ризик покупця, надання йому всiлякого сприяння в одержаннi будь-яких документiв чи еквiвалентних їм електронних повiдомлень (iнших, нiж зазначенi в статтi А.8), що видаються чи передаються у країнi вiдправлення та/або походження товару, яких може потребувати покупець для iмпорту товару.

Забезпечення покупця, на його вимогу, iнформацiєю, необхiдною для оформлення страхування.
	Б.10. Iншi обов'язки

Сплата всiх витрат та зборів, пов'язаних з одержанням документiв або еквiвалентних їм електронних повiдомлень, згаданих у статтi А.10, а також вiдшкодування витрат, понесен продавцем у зв'язку з наданням покупцю допомоги у вiдповiдностi iз згаданою статтею.

	DDP
DELIVERED DUTY PAID (... named place of destination)
ПОСТАВКА ЗI СПЛАТОЮ МИТА (... назва мiсця призначення)

Продавець здiйснює поставку покупцю товару, який пройшов митне очищення для iмпорту, без розвантаження з будь-якого прибулого транспортного засобу в названому мiсцi призначення. Продавець несе всi витрати та ризики, пов'язанi з доставкою товару до цього мiсця, включаючи (у вiдповiдних випадках) будь-якi "мита" (пiд словом "мито" тут розумiється вiдповiдальнiсть за виконання та ризики виконання дiй з проходження митних процедур, а також оплата витрат митного очищення, податкiв, митних i iнших зборiв) на iмпорт до країни призначення.

Якщо термiн EXW покладає на продавця мiнiмальний обсяг обов'язкiв, термiн передбачає максимальний обсяг обов'язкiв продавця.

Термiн DDP не повинен застосовуватися, якщо продавець прямо чи побiчно не в змозi одержати iмпортну лiцензiю. Проте, якщо сторони бажають виключити iз зобов'язань продавця сплату деяких витрат, що пiдлягають сплатi при iмпортi товару (таких, як податок на додану вартiсть - ПДВ), це повинно бути чiтко визначене у вiдповiдному застереженнi в договорi купiвлi-продажу.

Якщо сторони бажають покласти на покупця всi ризики i витрати щодо iмпорту товару, застосовується термiн DDU. 

Цей термiн може застосовуватися незалежно вiд використовуваного виду транспорту, але якщо поставка повинна мати мiсце на борту судна або на причалi (набережнiй) в порту призначення, слiд застосовувати термiни DES або DEQ.

	А.1. Надання товару у вiдповiдностi з договором

Надання товару iз комерцiйним рахунком-фактурою або еквiвалентним йому електронним повiдомленням, у вiдповiдностi з умовами договору купiвлi-продажу, а також будь-якi iншi докази вiдповiдностi, якi можуть вимагатися за договором.
	Б.1. Сплата цiни

Сплата цiни товару у вiдповiдностi з договором купiвлi-продажу.

	А.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальностi

Одержання на власний ризик i за власний рахунок будь-якої експортної та iмпортної лiцензiї, iншого офiцiйного дозвiлу чи iншого документа, i виконання, де це належить, усiх митних формальностей, необхiдних для експорту товару, його транзитного перевезення через будь-яку країну, та iмпорту.
	Б.2. Лiцензiї, дозволи та iншi формальностi

Надання продавцю на прохання, за рахунок i на ризик останнього всiлякого сприяння в одержаннi, де це належить, будь-якої iмпортної лiцензiї або iншого офiцiйного дозвiльного документа, необхiдного для iмпорту товару.

	А.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення.

Укладання за власний рахунок договору перевезення товару до названого мiсця призначення. Якщо конкретної точки поставки не узгоджено або не визначено практикою поставок, продавець може вибрати точку в межах названого мiсця призначення, яка найбiльш задовольняє його цiлям.

Б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.
	Б.3. Договори перевезення та страхування

а) Договiр перевезення.

Немає зобов'язань.

б) Договiр страхування.

Немає зобов'язань.

	А.4. Поставка

Надання нерозвантаженого товару у розпорядження покупця або iншої особи, призначеної покупцем, на будь-якому прибулому транспортному засобi, у названому мiсцi призначення, в узгоджену дату або в межах перiоду, узгодженого для поставки.
	Б.4. Прийняття поставки

Прийнятття поставки товару, як тiльки її здiйснено у вiдповiдностi з статтею А.4.

	А.5. Перехiд ризикiв

З урахуванням положень статтi Б.5, несення всiх ризиків втрати чи пошкодження товару до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4.
	Б.5. Перехiд ризикiв

Несення всiх ризиків втрати чи пошкодження товару з моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4.

У випадку невиконання своїх зобов'язань згiдно статтi Б.2, несення всi додаткових ризиків втрати чи пошкодження товару, цим спричиненi.

У випадку невиконання свого зобов'язання дати повiдомлення у вiдповiдностi з статтею Б.7, покупець несе всi ризики втрати чи пошкодження товару вiд настання погодженої сторонами дати чи вiд дати закiнчення будь-якого перiоду, узгодженого для поставки, - але за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору.

	А.6. Розподiл витрат

З урахуванням положень статтi Б.6:

· додатково до витрат, що випливають iз статтi А.3 "а", несення всiх витрат, пов'язаних з товаром, до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4;

· сплата, коли це належить, витрат експортних та iмпортних митних процедур, а також усiх мит, податків та iнших зборів, що пiдлягають сплатi при експортi та iмпортi товару та якi потребуються для його транзитного перевезення через будь-яку країну до моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi з статтею А.4.
	Б.6. Розподiл витрат

Сплата:

· усiх витрат, пов'язаних з товаром, iз моменту здiйснення його поставки у вiдповiдностi зi статтею А.4;

· усiх додаткових витрат внаслiдок невиконання покупцем своїх обов'язкiв у вiдповiдностi зi статтею Б.2, або ненадання повiдомлення у вiдповiдностi зi статтею Б.7, за умови, що товар був належним чином iндивiдуалiзований за договором, тобто явно вiдокремлений або iншим чином визначений як товар, що є предметом цього договору.

	А.7. Повiдомлення покупцю

Надання покупцю достатнього повiдомлення про вiдправлення товару, а також будь-якого iншого повiдомлення, якого потребує покупець для отримання можливостi вжити заходiв, звичайно необхiдних для одержання поставки товару.
	Б.7. Повiдомлення продавцю

У випадку, якщо покупець вправi визначати час у рамках узгодженого термiну та/або пункт прийняття поставки в межах названого мiсця, вiн зобов'язаний дати продавцю достатнє повiдомлення про них.

	А.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

Надання за власний рахунок покупцю делiверi-ордеру i/або звичайного транспортного документу (наприклад, оборотного коносаменту, необоротної морської накладної, документу перевезення внутрiшнiм водним транспортом, повiтряної, залiзничної чи автотранспортної накладної, або транспортних документів змiшаного перевезення), яких може потребувати покупець для прийняття поставки товару у вiдповiдностi зi статтями А.4/Б.4.

У випадку, якщо продавець i покупець домовилися про використання засобiв електронного обмiну даними, згаданий вище документ може бути замiнено еквiвалентним електронним повiдомленням (EDI-повiдомленням).
	Б.8. Докази поставки, транспортнi документи або еквiвалентнi електроннi повiдомлення

Прийнятття належного делiверi-ордеру або транспортного документу у вiдповiдностi зi статтею А.8.

	А.9. Перевiрка - упаковка - маркування

Несення витрат, пов'язаних з дiями щодо перевiрки товару (такими як перевiрка якостi, розмiрiв, ваги, кiлькостi), необхiдними для здiйснення поставки товару у вiдповiдностi зi статтею А.4.

За власний рахунок забезпечення пакування товару (за винятком випадкiв, коли в данiй галузi торгiвлi звичайно прийнятою є поставка товару з такими ж характеристиками, що обумовленi договором, без упаковки), необхiдне для поставки товару. Упаковка повинна мiстити належне маркування.
	Б.9. Огляд товару

Несення витрат, пов'язаних з будь-яким передвiдвантажувальним оглядом товару, за винятком випадкiв, коли такий огляд вимагається державними органами країни експорту.

	А.10. Iншi обов'язки

Сплата всiх витрат та зборів, пов'язаних з одержанням документiв або еквiвалентних їм електронних повiдомлень, зазначених у статтi Б.10, а також вiдшкодування покупцю всiх витрат, понесених останнiм при наданнi допомоги в їх одержаннi.

Забезпечення покупця, на його вимогу, iнформацiєю, необхiдною для оформлення страхування.
	Б.10. Iншi обов'язки

Надання продавцю, на прохання, за рахунок i на ризик останнього, всiлякого сприяння в одержаннi будь-яких документiв або еквiвалентних їм електронних повiдомлень, що видаються чи передаються у країнi iмпорту, яких може потребувати продавець для надання покупцевi доступу до товару у вiдповiдний спосiб.


9.3.2. Ціна міжнародного контракту
Встановлення ціни міжнародного контракту є головною технічною умовою підписання цього документу. На контрактну ціну впливають численні та різнорідні фактори. Ці фактори можна класифікувати як об'єктивні (споживчі властивості товару, загальні попит та пропозиція) та суб'єктивні (досвід та комерційні знання контрагентів, наявність у них технічних засобів реалізації угоди та здатності організовувати її підтримку під час митного очищення тощо), тривалі (такі, що характеризують стабільні вартісно-економічні відносини) та кон'юнктурні (пов'язані з валютними коливаннями, поточною зміною обсягів виробництва та споживання, що змінюють співвідношення основних ринкових сил), економічні (пов'язані із суто ринковими закономірностями та плинними подіями) та позаекономічні (стихійні лиха, збройні конфлікти, техногенні катастрофи).
Встановлення ціни контракту є непростим механізмом, адже ціна водночас повинна відображати результати господарської діяльності та бути гнучким інструментом у конкурентній боротьбі на міжнародних ринках. Зокрема, ціна виконує такі функції :
· включає прямі та опосередковані витрати на виробництво товару;
· відображає корисність товару (це особливо помітно під час встановлення ціни на нові, технологічно лідируючі товари);
· забезпечує прибуток продавцеві;
· повинна враховувати конкурентну кон'юнктуру ринку та формувати її за допомогою коливання цін на продукцію. 
Відповідно до економічних факторів, дію яких відчувають учасники угод, особливостей виробництва товару, характеру самого товару, наявної інформації про використовувані ціни, а також доцільних методик укладання конкретних контрактів використовуються різні способи визначення ціни.
При визначенні ціни контракту важливе значення мають знання про ціни аналогічних зовнішньоекономічних операцій, які відбуваються в міжнародній торгівлі. У цьому зв'язку використовуються різні об'єктивні дані та різні види цін, такі як:
Світові ціни − це ціни найбільш впливових ринкових компаній. Залежно від того, про який товар йдеться, це ціни, якими користуються країни (експортери чи імпортери), біржі та аукціони, провідні фірми.
Ціни ринку − це ціни, за якими ведеться торгівля на конкретному національному чи регіональному ринку. Їх урахування в маркетинговій стратегії є ключовим для прийняття рішення щодо виходу на конкретний ринок, завоювання сегменту ринку, вибору цінової політики фірми.
Разом з тим поняття «світові ціни» та «ціни ринку» є дещо абстрактними, і насправді їх реальний зміст проявляється в різних системах та джерелах ціноутворення. Такими джерелами є передусім опубліковані ціни − довідкові ціни, біржові котирування, ціни аукціонів, ціни пропозицій великих фірм, середні експортні та імпортні ціни.
Довідкові ціни - це ціни на аналогічні (подібні) товари, які застосовуються у міжнародній торгівлі та на внутрішніх ринках при оптовій торгівлі різних країн. Довідкові ціни можуть відображати параметри нещодавніх операцій (враховуючи, що основним джерелом довідкових цін є бюлетені, прейскуранти, журнали, спеціалізовані газети, каталоги). 
Біржові котирування - є цінами продажу товарів, пропозиції або попиту на них на товарних біржах, але переважно вони відображають саме реальні цінові параметри угод. Біржові котирування мають вирішальне значення при встановленні цін на однорідну масову продукцію, яка торгується на біржах.
Ціни аукціонів фіксують умови продажу нестандартних товарів. Подібне ціноутворення у міжнародній торгівлі застосовується до певних груп товарів (вовна, хутра, чай та ін.). Ціна аукціону може встановлюватися як у процесі торгів з підвищенням ціни (це є більш поширеним правилом), так і з пониженням ціни, що відбувається після оголошення найвищої очікуваної ціни продавцем.
Ціни пропозицій великих фірм мають номінальне значення, оскільки є ціновою пропозицією продавця. В основному вони стосуються високотехнологічних товарів, які є предметом складного виробництва.
Середні експортні та імпортні ціни обчислюються статистично з використанням даних щодо міжнародних торговельних операцій, що відбулися протягом певного періоду (як правило, за рік). Відповідні дані формуються Міністерством економіки України, Державним комітетом статистики України. Для чіткої та достовірної інформації інколи використовують альтернативні статистичні бази, де відповідні обчислення робляться деякими незалежними аналітичними структурами.
Крім офіційно публікованих цін можуть ще використовуватись ціни попередніх угод, які є доступними для контрагентів. Але ця інформація не завжди носить достовірний характер, а інколи і навмисно приховується учасниками комерційних операцій. 
 На підставі вивчення цін та залежно від характеру товару, умов реалізації контракту, ринкової кон'юнктури, способу фіксації ціни можуть бути різними та суттєво відрізнятися один від одного. Виділяють такі форми цін залежно від моменту їх остаточного визначення: тверді ціни, рухомі ціни, ціни з наступною фіксацією та ціни, що ковзають.
1. Тверді ціни встановлюються у момент підписання контракту і не змінюються протягом терміну виконання контракту. Така модель ціноутворення є найбільш прийнятною при здійсненні негайних поставок (до 2-х тижнів) та застосовується тоді, коли термін виконання контрактних зобов'язань не перевищує 2-3-х тижнів. 
2. Рухомі ціни встановлюються тоді, коли об'єктом контракту є товари з довгим терміном виробництва і орієнтовно визначаються у момент підписання контракту, але можуть змінюватися залежно від динаміки ринкових цін на відповідні товари.
3. Ціни з наступною фіксацією також встановлюються тоді, коли об'єктом контракту є товари з тривалим терміном виробництва та залежать не тільки від динаміки ринкових цін, а й від якості кінцевих виробів (наприклад, металів чи хімікатів з урахуванням корисних та небажаних домішок), а також реальних витрат виробника, які не завжди легко передбачити заздалегідь.
4. Ціни, що ковзають (змінні або ковзаючі ціни), використовуються тоді, коли у контрактах йдеться мова не просто про товари з тривалим терміном виробництва, а з композитним визначенням ціни. Тобто, первісно в контракті зазначається початкова ціна та її структура: вміст у ній різного роду витрат і компонентів (витрати на сировину та енергоносії, амортизацію, оплату праці, накладні витрати, прибуток). При цьому саме динаміка компонентів (наприклад, зміна цін на сировину, енергоносії чи оплату праці) визначає й «ковзання» остаточної ціни, яка і буде зазначена в контракті.
Остаточна ціна контракту є компромісом цінових пропозицій та преференцій продавців і покупців. Прагнення продавця включити в ціну всі наведені вище компоненти та збільшити свій прибуток, а також прагнення покупця придбати товар за якомога нижчою ціною, породили диверсифіковану систему цінових знижок. Величина та характер знижок залежать від виду товару (наприклад, товар нетривалого використання після певного терміну може потребувати негайної реалізації – насамперед це стосується овочів та фруктів, а також інших продуктів), ринкової кон'юнктури, особливостей відносин між продавцем та покупцем (для постійних покупців або покупців великих партій товарів можуть застосовуватись пільгові підходи), виду платежів та інших факторів. Усього ж використовується близько 20 видів знижок. Причому умова щодо надання знижок одному з контрагентів може включатися до тексту контракту.
Найбільш поширеними у світовій торговій практиці є такі знижки:
Прості (або загальні) знижки є типовою ціновою поступкою продавця під час переговорного процесу, яка залежить від ситуації на ринку та характеру товару. Знижки на готові складні вироби можуть становити 1/5− 1/3 ціни товару, тоді як знижки на сировину − 3−7 %.
Прогресивні (гуртові) знижки надаються покупцям у разі збільшення обсягу замовлення та величини товарної партії, причому вони можуть прямо пропорційно збільшуватись при зростанні обсягів контрактної поставки. У світовій практиці величина таких знижок може становити 10−15 %.
Сезонні знижки мають сезонний характер і надаються при купівлі товару, споживання якого не є характерним або масовим для певної пори року. Застосування сезонних знижок є типовим для таких товарів масового попиту, як одяг, взуття, а також для масових й однорідних предметів виробничого застосування сезонного характеру, наприклад для добрив.
Спеціальні знижки застосовуються у стосунках продавців з VIP покупцями і можуть варіюватися залежно від характеру відносин між контрагентами та типу операцій. Наприклад, продавець може бути заінтересованим у замовленнях певних покупців (можливо пропонування продавцем спеціальних знижок у разі підписання угоди). Крім того, спеціальні знижки застосовуються при продажах пробних партій товарів або якщо товар є принципово новим, або якщо виробник намагається закріпитися на новому для себе сегменті ринку.
Дилерські знижки (різниця між роздрібною ціною та контрактною ціною) надаються постійним посередникам, агентам, торговцям, за рахунок яких формується їх прибуток та покриваються посередницькі витрати. Такий вид знижок застосовується у разі продажу стандартного обладнання, оргтехніки, автомобілів, а величина коливається в межах 10−20% (інколи сягає 30%) від роздрібної ціни.
Бонусні знижки (або знижки з обігу) надаються постійним посередникам та оптовим покупцям за реалізацію великої кількості товарів згідно з обумовленим річним обігом. За сировинними товарами величина бонусних знижок становить 5−7 %, а за деякими видами обладнання та машинотехнічних виробів − 5−25 %.
Знижки «сконто» застосовуються в готівкових розрахунках, якщо платежі за контрактом відбуваються раніше обумовленого терміну (наприклад, якщо в довідковій ціні передбачено кредит, а покупець сплачує гроші негайно). Фактично величина знижки «сконто» визначається величиною позичкового кредиту на певному національному ринку.
Закриті знижки застосовуються у внутрішньофірмовій торгівлі (під час внутрішнього товарообігу в інтеграційних об'єднаннях), а також при реалізації поставок відповідно до окремих міжурядових домовленостей.
9.3.3.  Умови платежів та розрахунків за експортно/імпортними операціями
Умови платежів контрактів − це комплексне поняття, зміст якого відповідає характеру платіжних зобов'язань, термінам розрахунків і гарантіям партнерів. Умови платежів контрактів охоплюють визначення:
· спосіб здійснення платежів;
· засіб платежів;
· форми розрахунків.
Способи платежів відрізняються в залежності від співвідношення у часі моменту оплати товару та його реальної поставки. Платежі можуть здійснюватися у так званий готівковий спосіб, авансом і в кредит (з використанням банківських установ і з прив'язкою у часі до акту фізичного передавання товару).
Готівковий платіж здійснюється до або після передавання продавцем товаророзпорядчих документів покупцеві (з урахуванням періоду обробки платіжної документації бухгалтерськими підрозділами й банківськими установами). Фактично оплата товару відбувається до моменту його переходу у користування споживачем.
Авансовий платіж − це оплата покупцем за контрактними зобов'язаннями до моменту передавання йому товаророзпорядчих документів і самого товару. Авансовий платіж може відігравати позитивну роль в організації поставок, оскільки він фактично є кредитуванням продавця й забезпечує його необхідними фінансовими коштами, а також матеріальними ресурсами (якщо він здійснюється не в грошовій, а в товарній формі). Крім того, для продавця він є гарантією від збитків у ситуації, коли покупець відмовляється від продукції, яка являється предметом контракту.
Важливо звертати увагу на те, що переваги продавця зумовлюють для покупця необхідність фіксувати в контракті відповідні зворотні гарантії щодо повернення авансових платежів і можливої виплати компенсацій.
Платіж у кредит передбачає первісну поставку товарів фірмою-продавцем відповідно до тих або інших комерційних інтересів із наступним виконанням фінансових зобов'язань фірмою-покупцем. Відтак ця форма платежу називається також товарним, фірмовим або комерційним кредитом. Відповідно до терміну реалізації фінансових зобов'язань імпортера після отримання такого кредиту (здійснення реальних поставок) ця форма розрахунків може вважатися короткотерміновою (термін до 1 року), середньотерміновою (від 1 до 5 років) та довготерміновою (понад 5 років).
Ця форма розрахунків поширилася через конкуренцію між фірмами, які виробляють обладнання, з метою стимулювання потенційних покупців-замовників на здійснення відповідних закупівель, а також з урахуванням ситуацій, за яких проведення виплат покупцем може бути ускладненим або навіть неможливим до початку роботи куплених об'єктів, проведення одного або кількох технологічних циклів.
Засоби платежів − це платіжні інструменти, тобто гроші, які виражені в конкретній валюті.
Встановлюючи ціни товару, обов'язково слід вказати на грошові одиниці, в яких вона обчислюється. Таку функцію можуть виконувати гроші (валюта) країни-експортера, країни-імпортера, іншої країни (передусім долар США, євро, а також японська єна та інші вільно конвертовані валюти). Разом з тим валюта, яка оцінює товар в контракті і валюта (або валюти), в якій здійснюються виплати, можуть не збігатися. У зв'язку з цим виділяються поняття «валюта контракту» та «валюта платежу».
Валюта контракту − це валюта, в якій встановлюється ціна товару в міжнародному контракті купівлі-продажу.
Валюта платежу − це валюта, в якій, лише за згодою контрагентів (сторін угоди), здійснюється фактична оплата за товар.
Зважаючи на те, що валютні курси можуть коливатися, (що може означати виграш для однієї сторони контракту та програш для іншої), застосовуються валютні застереження, які фіксують курс однієї валюти стосовно іншої. Це відбувається в ситуації, коли валюта контракту не збігається з валютою платежу.
Форми розрахунків відрізняються за характером передання грошових коштів покупцем продавцеві.
Банківський переказ є найбільш поширеною формою розрахунків у сучасній практиці експортно-імпортних операцій. Для учасників зовнішньоекономічних операцій банківський переказ є найбільш зручною формою розрахунків, тоді як для банку це − комерційна операція, за виконання якої він стягує комісію за надані послуги. Ця операція виконується за умови наявності заяви на переказ коштів (інша назва цього документу – платіжне доручення) та після ретельної перевірки паперів та стану рахунку, банк починає процедуру опрацювання та виконання доручення.
Такий банк списує з рахунку клієнта суми платежу й комісії та згідно з установленим способом надсилає банку експортера або банку-кореспонденту (як правило, останній обирається самим банком імпортера) платіжне доручення. Банк імпортера також надсилає останньому виписку з його рахунка, яка відображає відповідне списання коштів.
Аналогічні процедури виконує й банк-кореспондент (або декілька банків-кореспондентів), якщо такий банк бере участь у платіжній процедурі. Але в будь-якому випадку, кошти зараховуються на рахунок банку експортера, про що свідчить отримуване ним кредитове авізо або виписка банку-кореспондента. Це є підставою для зарахування коштів на рахунок клієнта, про що клієнт дізнається з виписки з його рахунку.
Кореспондентський взаємозв'язок між банками здійснюється за допомогою рахунків «НОСТРО» та «ЛОРО». У першому випадку йдеться про кореспондентський рахунок, який відкривається на ім'я банку в кореспондента, а в другому − про рахунок банку-кореспондента, який банк відкриває в себе  [   ]
Акредитив як форма розрахунків пов'язаний із залученням як активного учасника розрахунків банківських установ. Акредитивною формою розрахунків є дії банку за дорученням клієнта (наказонадавача) щодо здійснення платежів третій особі (бенефіціару) або надання доручення іншому банкові для проведення відповідних дій для отримання обумовлених документів та відповідно до погоджених умов.
Передусім йдеться про такі умови, за яких експортер може скористатися акредитивом, тобто отримати оплату поставленого ним товару. 
Акредитивна форма розрахунків дає змогу зробити експортно-імпортну операцію найбільш безпечною для обох сторін. Вона є типовою для угод, які передбачають здійснення платежу проти наданих експортером документів або для таких угод, які передбачають надання покупцеві короткотермінового (до 1 року) комерційного кредиту.
Використання у процесі міжнародного співробітництва акредитивної форми розрахунків регламентується Уніфікованими правилами та звичаями для документарних акредитивів (Uniform Сustoms and Practice for Documentar Credits), що були розроблені Міжнародною торговельною палатою. […]
Інкасо є банківською розрахунковою операцією, за якої на доручення клієнта та відповідно до розрахункової документації його банк отримує грошові кошти від імпортера та зараховує їх на рахунок свого клієнта (можливою варіацією інкасо є отримання гарантії того, що належна сума буде виплачена в установлені терміни).
Інкасові операції в міжнародній торгівлі застосовуються на підставі прийнятих у 1978 р. Міжнародною торговельною палатою «Уніфікованих правил з інкасо».
Розрізняють два види інкасо − просте (чисте) та документарне:
· просте інкасо − стягнення коштів згідно з фінансовою документацією (переказних чи простих векселів, чеків та інших інструментів, які використовуються для отримання платежів) без використання комерційних документів;
· документарне інкасо − стягнення грошей на підставі фінансової документації, яка супроводжується документами комерційного характеру (транспортними, відвантажувальними, страхувальними документами та рахунками, рахунками-фактурами та ін.).
Суб'єктами інкасової операції є експортер (наказонадавач), банк, якому надається інкасове доручення, банк-кореспондент, який виконує доручення, та імпортер, який здійснює платіж. […]
Розрахунки за відкритим рахунком − це періодичні платежі покупця продавцеві, які здійснюються за стабільні, повторювальні поставки товарів на умовах його наступної оплати та зарахування заборгованості на рахунок імпортера. Фактично йдеться про кредит за відкритим рахунком, погашення якого здійснюється відповідно до конкретної домовленості експортера та імпортера.
Таким чином, така торгівля відбувається без гарантій (для продавця) надійності та своєчасності виплат (поставки товарів випереджають відповідні оплати, а товаророзпорядчі документи експортер передає імпортерові не через банк) та між контрагентами, які мають налагоджені зв'язки постачання, а також між головною структурою корпорації та її філіями.
Механізм чекових розрахунків регламентується національним законодавством, а також міжнародними нормативними джерелами (наприклад, Женевською конвенцією про чеки 1931 р.; ряд країн англо-саксонської системи права дотримуються положень британського закону про переказні векселі від 1982 р.).
Власник чеку (таким власником, у результаті експортно-імпортної операції, може стати експортер) подає чек для реалізації у власному банку, який сплачує його або негайно по пред'явленню або після перерахунку на свій кореспондентський рахунок відповідної суми.
Вексельні розрахунки є одним з найбільш поширених кредитно-платіжних інструментів, які використовуються при здійсненні експортно-імпортних операцій. Вексель виконує функції, які є аналогічні грошовим. При цьому застосування векселів дає змогу імпортерам відстрочувати платежі, а експортерам − обліковувати векселі, за якими ще не настав термін платежів.
У міжнародній торгівлі можуть використовуватися як прості, так і переказні векселі. Простий вексель − це боргове зобов'язання (або зафіксоване бажання) векселедавця сплатити векселетримачеві певну суму грошей. Переказний вексель (або тратта) виписується векселетримачем (тобто експортером) та передається векселедавцеві (тобто імпортерові товару), який повинен акцептувати та сплатити за векселем у зазначений термін. Саме акцепт векселя імпортером перетворює його на боржника в юридичному сенсі.

ПИТАННЯ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ

1. Що відноситься до індивідуальних та універсальних умов контракту?

2. Які сучасні методи визначення якості продукції вам відомі?

3. Перехід права власності на товар.

ПИТАННЯ ПРАКТИЧНИХ ЗАНЯТЬ

1. Види зовнішньоторговельних контрактів.

2. Структура та особливості оформлення контрактів.

3. Процедура підготовки експортної та імпортної угоди.

ПИТАННЯ ДЛЯ САМОСТІЙНОЇ РОБОТИ СТУДЕНТА

1. Способи укладання контрактів.

2. Форми контрактів купівлі-продажу.

3. Способи фіксації ціни в контракті.

ТЕСТИ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ

1. Консенсуальний контракт передбачає:

а) дотримання всіх формальностей;

б) договір честі;

в) чіткості зобов'язання сторін;

г) узгодження волі сторін без дотримання всіх формальностей.

2. Що таке алеаторний контракт:

а) дотримання всіх формальностей;

б) договір честі;

в) чіткість визначених зобов’язань між партнерами;

г) погодження волі сторін без дотримання всіх формальностей.

3. До статті «Ціна і загальна сума варості контракту» у міжнародному господарському контракті не входить:

а) валюта ціни контракту;

б) курс перерахунку валют;

в) вартість базових умов поставки товару;

г) метод фіксації ціни контракту.

4. Метод визначення якості продукції «тель-кель» означає:

а) середня якість продукції;

б) висока якість продукції;

в) низька якість продукції;

г) якість така, яка є.

5. Які види знижок існують в зовнішній торгівлі:

а) сезонні знижки;

б) бонусні знижки;

в) дилерські знижки;

г) всі відповіді вірні.

10. РОЛЬ ТРАНСПОРТУ В ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНІЙ ДІЯЛЬНОСТІ ПІДПРИЄМСТВА


КЛЮЧОВІ ТЕРМІНИ ТА ПОНЯТТЯ

	· Транспортне забезпечення
	· Базисні умови поставки

	· Транспортна система
	· Лінійне судноплавство

	· Транспортна послуга
	· Трампове судноплавство

	· Корисний ефект
	· Лінії сполучень

	· Генеральні вантажі
	· Коносамент

	· Масові вантажі
	· Чартер

	· Особливорежимні вантажі
	· Демередж

	· Вартість перевезень
	· Диспач

	· Транспортні операції
	· КОТИФ

	· Транспортні умови поставки
	· Накладна  CMR



ВИВЧАЮЧИ ЦЕЙ РОЗДІЛ,

Ви повинні знати:

	· Основні види транспорту та їх характерні риси

	· Документацію стосовно кожного окремого виду транспорту

	· Позитивні та негативні риси діяльності різних видів транспорту.


Ви повинні вміти:

	· Провести аналіз та зробити висновки про доцільність використання того або іншого виду транспорту при здійсненні ЗЕД.


ЛЕКЦІЙНИЙ МАТЕРІАЛ

10. РОЛЬ ТРАНСПОРТУ В ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНІЙ ДІЯЛЬНОСТІ ПІДПРИЄМСТВА

10.1. Суть міжнародних транспортних операцій

Зовнішньоекономічна діяльність підприємства тісно пов'язана з транспортним забезпеченням, яке є однією з важливих складових процесу організації доставки товарів від місця їх виготовлення до місця споживання. По суті воно ідентичне товарообігу, яке базується на концепції логістики. Разом з тим, транспортне забезпечення доцільно розглядати як самостійний аспект системи товарообігу, що має свою специфіку. Під транспортним забезпеченням розуміють сукупність елементів, які знаходяться в тісній взаємодії і складають єдину транспортну систему, що об'єднує операції, пов'язані з виробництвом і обігом продукції. Продукцією транспорту являється безпосередньо сам процес переміщення товарів від виробника до споживача. В цьому й полягає суть транспортних послуг. 

Транспортні послуги, як і всяка послуга, має свої особливості.

1. Транспорт не виробляє нового товару чи продукту, але саме дякуючи їх переміщенню з одного місця в інше забезпечується продовження процесу виробництва та обігу, має місце кінцеве споживання вироблених товарів. Переміщення товарів, продукції з місця виробництва до місця споживання і являється тією споживчою вартістю, яку створює транспорт. 

2. Дія транспортних послуг виражається в такому корисному ефекті, який не може виникати, зберігатися і реалізуватися у відриві від транспорт. Разом з тим виробництво транспортних послуг невідривне від їх споживання. Транспортні послуги задовольняють потреби в момент свого прояву, тобто створення таких послуг співпадає з їх споживанням.

3. Транспорт займає особливе місце в міжнародному товарообігу. З одного боку, він являється необхідною умовою здійснення міжнародного розподілу праці, зовнішньоекономічних зв'язків, а з іншого боку - транспортна індустрія виступає на світових ринках експортером своєї продукції, частково, транспортних послуг.

4. Транспортні послуги, що здійснюються в сфері ЗЕД, піддаються впливу всіх факторів, що характеризують розвиток ринкової економіки. Насамперед, це коливання цін на нафту, попиту і пропозицій на товари, а, відповідно, і на їх перевезення; валютного курсу; ступінь втручання держави у зовнішньоекономічну діяльність, стан політичних та економічних відносин різних держав і багато інших.

Транспорт відіграє важливу роль в розвитку зовнішньоекономічної діяльності підприємства. Його нормальне функціонування забезпечує виконання зобов'язань сторонами з купівлі-продажу, комерційний ефект зовнішньоторгової угоди. Порушення транспортного процесу часто веде до матеріальних втрат експортера й імпортера, робить вітчизняні товари не конкурентноздатними на світовому ринку.

Транспортне забезпечення зовнішньоекономічної діяльності являється об'єктивно необхідним. Часто власнику вантажу важко орієнтуватися в транспортній обстановці, яка вимагає професійних знань законодавства окремих країн, міжнародних конвенцій (угод), техніко-експлуатаційних характеристик транспортних засобів, пунктів перевантаження і перевалки вантажів, умов їх роботи, ринку посередницьких послуг та ін. Тому, при необхідності відправлення вантажу за кордон, доцільно насамперед встановити тісні контакти з транспортними підприємствами і організаціями, які займаються міжнародними перевезеннями. При цьому важливо вибрати вид транспорту, яким ви хотіли б відправити вантаж за кордон. Тут треба мати на увазі; що в сучасному світі функціонує шість видів транспорту: морський, залізничний, автомобільний, річковий, повітряний і трубопровідний. Види транспорту поділяються на водяний (морський, річковий), наземний (залізничний, автомобільний, трубопровідний) і повітряний. Кожен з них має свою специфіку. 

Плануючи відправлення вантажу і вибір транспорту, треба враховувати ряд обставин.

По-перше, вид вантажу. Вантажі, що перевозяться, поділяються на генеральні, масові та особливорежимні. До генеральних відносяться різні штучні вантажі (в упаковці чи без неї). За розмірами вони поділяються на звичайні, довгомірні (більше 3 м) і негабаритні. За масою - легкі й важкі (з масою більше 5 тонн за одну вантажну одиницю).

До масових відносяться вантажі, що являють собою певну структурну масу, яка перевозиться у великій кількості без упаковки. До них відносяться наливні (нафта і нафтопродукти, гази, тваринні й рослинні жири, спирти та ін.), навальні (руда, концентрати, добрива та ін.), насипні (зерно, цукор, сирець та ін.) та лісні.

До особливорежимних відносяться вантажі, які зберігають і перевозять при дотриманні спеціальних правил (небезпечні вантажі, ті, що швидко псуються та ін.).

При виборі засобів транспортування треба мати на увазі, що в деяких випадках можливість вибору виду транспортування відсутня. Наприклад, вантажі, що швидко псуються, треба перевозити авіатранспортом. Разом з тим, авіаперевезення не допускаються при перевезенні легкозаймистих і вибухонебезпечних вантажів. Основну частину перевезень морським транспортом складають перевезення масових наливних і навальних вантажів (нафти і нафтопродуктів, залізної руди, кам'яного вугілля, зерна та ін.). Морський транспорт широко використовується і для перевезення генеральних вантажів.

По-друге, фактор часу. Відомо, що найшвидшим способом доставки вантажу є авіатранспорт. Однак, оскільки він є високовартісним, то використовується тільки тоді, коли необхідно доставити вантаж за мінімальний відрізок часу (продукти, що швидко псуються, квіти та ін.) 

По-третє, вартість перевезень. Звичайно, кожен покупець хотів би, щоб вартість перевезення складала невеликий відсоток від вартості товару. Проте бувають випадки, коли вибір відсутній і необхідно платити за доставку вантажу високу ціну. А коли є вибір, ціна буде нижчою. Наприклад, невеликі й середні за обсягом партії вантажів можна доставляти повітрям і по суші приблизно за однаковими цінами. 

По-четверте, безпека перевезення. Крихке й дорогоцінне обладнання краще перевозити повітряним транспортом. Товари, що мають високий ступінь ризику крадіжки (запчастини автомобілів, офісне обладнання, фармацевтичні товари тощо), як правило, доставляються морським транспортом, в основному в контейнерах, хоч це коштує дорожче.

Названі обставини важливо враховувати при виборі виду транспорту. Однак, вид транспорту багато в чому залежить від того, що в першу чергу цікавить відправника вантажу. Якщо його цікавить швидкість доставки вантажу, він вибирає між повітряним і автомобільним транспортом. Якщо його мета − мінімальні витрати, робиться вибір між водяним і трубопровідним транспортом.

Слід відзначити, що в Україні обсяги міжнародних перевезень постійно зростають. Однак, в даний час, транспорт ще не забезпечує потреби власників вантажу в перевезеннях. Це пов'язано з нестачею транспортних засобів, неякісною і в значній мірі зношеною матеріально-технічною базою, незадовільною підготовкою вантажів до транспортування, недостатньою відповідальністю транспортних організацій за псування вантажів у дорозі, за їх збереження. Не в повній мірі використовуються потенційні можливості транспортного комплексу з розвитку експорту транспортних послуг.
Розглянемо зміст окремих транспортних операцій при здійсненні зовнішньоекономічної діяльності. Ці операції визначаються характером міжнародних перевезень і класифікуються в залежності від ряду ознак:

· предмету транспортних операцій (поділяються на вантажні та пасажирські);

· виду транспорту (водяний, повітряний, наземний і змішаний);

· виду товару (з генеральним вантажем, масовим, наливним, газоподібним);

· періодичності (регулярні й нерегулярні);

· порядку проходження кордону (перевантажувальні й не-перевантажувальні перевезення);

· транспортно-технологічної системи (контейнерні, паромні, ліхтерні, ролкерні тощо);

· виду сполучення (пряме, поступовими перевезенням). 

В часовому розрізі виділяють три групи транспортних операцій:

1) що передують зовнішньоторговій угоді;

2) що з'являються в процесі її реалізації;

3) операції після завершення угоди.

До першої відносяться такі дії, як: планування зовнішньоторгових перевезень, аналіз кон`юнктури ринку транспортних послуг, тарифів та умов перевезення товарів, визначення транспортного фактору в ціні товару, транспортні й базисні умови поставки в контракті купівлі-продажу. 

Друга група операцій складається з таких дій, як підготовка товару до транспортування, укладення договору перевезення, оформлення відповідних транспортних і товаросупроводжувальних документів, страхування вантажу й оформлення страхового поліса, підготовка й оформлення вантажної митної декларації з урахуванням товарної номенклатури (ТН) ЗЕД, розрахунок з перевізниками, оформлення митних формальностей, прикордонних, санітарних, ветеринарних операцій, оформлення необхідних документів та ін. 

До третьої групи відносяться операції, пов'язані з вирішенням суперечок між одержувачем вантажу й покупцем, якщо такі мають місце, пред'явлення претензій до стягнень, вирішення їх в установленому порядку. 

Транспортні операції можуть здійснюватися в різних місцях: в пунктах відправлення, на шляху просування вантажу, в пунктах перевалки, на прикордонних пунктах і в одержувача товару. Вони можуть проходити як в середині країни, так і за кордоном.

10.2. Організація міжнародних перевезень основними видами транспорту

Під час розгляду питань транспортування вантажів для учасників зовнішньоторгової угоди важливо вияснити основні транспортні й базисні умови поставки, а також питання організації доставки товарів й управління нею. 

Економічна ефективність ЗЕД, як уже відзначалося, багато в чому залежить від правильно вибраних транспортних і базисних умов поставки товарів. В контракті купівлі-продажу є спеціальний розділ - транспортні умови поставки. В ньому передбачені обов'язки сторін по відношенню до переміщення товару. В цей розділ, як правило включать: порядок перевезень вантажів, умови і термін завантаження й розвантаження; розмір, порядок оплати й розрахунки провізних платежів; проформу чартеру, вид коносаменту, інші види послуг. В кожному окремому випадку зміст транспортних угод залежить від виду транспорту, характеру товару, типу угоди, базисного місця поставки, а також дії міжнародних договорів, угод, конвенцій, звичаїв країни. 

Основу транспортних умов складають базисні умови поставки. Встановлюючи базисні умови поставки в контракті купівлі-продажу, сторони визначають свої обв'язки, в числі яких є питання транспортного переміщення об'єктів контракту, частково такі:

· хто несе транспортні витрати з доставки товару;

· хто надає транспортні засоби для перевезення товару;

· положення вантажу по відношенню до транспортного засобу;

· хто оформляє митні процедури на вивіз і ввіз;

· хто здійснює завантаження товару на транспортні засоби і вивантаження з них;

· де відбувається передача власності на товар від продавця до покупця;

· коли відбувається перехід ризику з продавця на покупця у випадку загибелі, пошкодження чи псування товару, як розподіляється відповідальність. 

В даний час, як уже відзначалося, діє "Інкотермс-2000", в якому подано 13 базисних умов поставки. Мінімальні обов'язки з транспортування товару продавець приймає на себе на умовах EXW (франко-завод). За даною умовою продавцю необхідно тільки підготувати товар до відвантаження: упакувати, нанести відповідне маркування на упаковку. Всі інші обов'язки по переміщенню товару від місця виробництва до місця споживання лежать на покупцеві.

Максимальні обов'язки по доставці товару приходяться на продавця при поставці на базисних умовах DDU (поставлено без оплати мита) і DDP (поставлено з оплатою мита). Всі інші комерційні терміни передбачають розподіл обов'язків по транспортуванню вантажу між продавцем і покупцем. 

При здійсненні доставки товарів від продавця до покупця важливе значення мають питання: як буде організована ця доставка (за якими правилами) і якими договірними документами вона буде оформлена.

Морські перевезення. На міжнародні морські перевезення припадає значний об'єм вантажообігу світової торгівлі − біля 60%. Основну частину міжнародних морських вантажопотоків складають масові наливні й навальні вантажі. Це сира нафта, нафтопродукти, залізна руда, кам'яне вугілля, зерно і т.д. З інших виділяються генеральні вантажі; тобто готова промислова продукція, напівфабрикати, продукти. В міжнародному судноплавстві розрізняють дві форми організації руху суден: регулярне, у вигляді лінійного судноплавства, і нерегулярне, у вигляді трампового судноплавства.
Лінійне судноплавство являє собою таку форму транспортних послуг, яка забезпечує регулярні перевезення за оголошеним розкладом між наперед установленими портами. Вантажний потік лінійного судноплавства складають, в основному, генеральні (тарно-поштучні) вантажі. На лінійних суднах перевозяться невеликі партії вантажів, в основному, це готові вироби і напівфабрикати.
Морське сполучення між певними портами називається лінією. Розрізняють такі типи ліній:

· односторонні - характеризуються тим, що на них працюють судна тільки одної країни чи одної судноплавної компанії;

· двохсторонні, на яких працюють судна двох країн (за узгодженням) або двох судноплавних підприємств;

· конференційні, на яких працюють судна двох чи більше компаній з одної чи різних країн.

Головне призначення конференційних ліній (конференційних угод) полягає у встановленні однакових тарифів й умов перевезення для всіх учасників перевезень. Згідно до Кодексу проведення лінійних конференцій, який був розроблений в рамках ООН в 1974 році; конференцією вважається група, що складається з двох чи більше перевізників, які надають послуги з міжнародних лінійних перевезень у визначеному напрямку і мають угоди про загальні тарифні ставки, права і обов’язки членів конференції і інші умови.
Головним документом в морських перевезеннях є коносамент. Це документ, виданий судновласником (капітаном) вантажовідправнику в засвідчення прийняття вантажу для перевезення морським шляхом.

Коносамент виконує три основні функції:

1) засвідчує прийняття вантажу для перевезення;

2) є товаросупроводжувальним документом, оскільки дає право на одержання вантажу тому, на кого він виписаний;

3) свідчить про укладення договору перевезення вантажу морським шляхом,  у відповідності з яким перевізник зобов'язується доставити вантаж у визначене місце призначення.

В коносаменті містяться дані про назву судна, його власника, тоннаж судна, назву портів завантаження й розвантаження, суму фрахту і місце його оплати, кількість виданих екземплярів, в тому числі оригіналів, та ін. На полях коносаменту, оскільки він являється розпискою судновласника за товари, міститься їх опис. Підписується коносамент капітаном чи судноплавним агентом.
Коносаменти можуть бути таких видів: іменний (вказує одержувача вантажу), на пред'явника і ордерний (виданий за "наказом відправника" або за "наказом одержувача"). Коносамент поділяється також на прямий, тобто без перевалки, і транзитний, що передбачає перевалку на шляху просування вантажу.
Як правило, виписуються три оригінальних екземпляри і декілька копій коносаменту, але тільки один з оригіналів може бути супроводжуючим документом.
Трампове судноплавство − форма організації судноплавства, в якому судна здійснюють нерегулярні рейси. Вони не мають чіткого розкладу і направляються судновласником туди, де є попит на тоннаж і пропозиції вантажів. Трампове судноплавство займається, як правило, перевезенням окремих видів масових вантажів (ліс, вугілля, руда, зерно, нафта, нафтопродукти, цемент, добрива і т.д.), хоч при необхідності можуть перевозити генеральні вантажі, упаковані чи не упаковані (обладнання, хімікати, металовироби, автомобілі, вагони, сільгосптехніку та ін.).
Договір на перевезення вантажів в трамповому судноплавстві підписується у формі чартеру. Чартер грає головну роль в регулюванні договірних відносин сторін в трамповому судноплавстві. Тут коносамент - документ, що доповнює його. Основними пунктами чартерного договору являються:

· час і місце підписання чартеру;

· повна назва сторін;

· назва й опис судна;

· місцезнаходження судна в момент укладення договору;

· вид вантажу й спосіб його перевезення;

· умови завантаження і розвантаження, враховуючи демеридж (штраф за простій судна більше строку) і диспачу (винагорода, виплачена перевізником фрахтувальнику за більш швидке завантаження в порівнянні зі встановленими нормами);

· порядок виплати фрахту та ін.

В практиці морського судноплавства широко використовуються типові договори перевезень, що одержали назву проформ-чартерів. На їх основі укладаються чартери на перевезення конкретних товарів в певному напрямку.
В залежності від фрахтових угод розрізняють такі види чартеру: рейсовий, тайм-чартер, димайз-чартер, бербоут-чартер.

Плата за перевезення вантажу, яка сплачується володарем вантажу  (фрахтувальником) перевізнику (фрахтівнику) трамповим судном складається в залежності від кон’юнктури ринку на транспортні послуги і встановлюється безпосередньо судновласником.

Враховуючи специфічні риси морського транспорту, можна виділити такі його переваги:

· низька собівартість транспортних послуг;

· незамінність та безальтернативність (наприклад для острівних країн – Японія, Велика Британія);

· велика вантажопідйомність;

· можливість контейнерних перевезень.

· Відносними негативними рисами є:

· мала швидкість перевезень;

· складність при здійсненні перевантаження;

· обмеженість перевезень у зв’язку з сезонністю та можливими негараздами в погодних явищах.

Залізничні перевезення. Міжнародні залізничні перевезення здійснюють на основі двосторонніх і багатосторонніх міждержавних угод, а також міжнародної залізничної накладної.

Залізнична накладна виконує функції підтвердження прийому вантажу до перевезення, товаросупроводжувального документу і є договором про перевезення.
Значну роль в регулюванні міжнародних залізничних перевезень відіграють міжнародні угоди. Вони ж визначають форму залізничної накладної.
В практиці міжнародної торгівлі широко використовується форма накладної, розроблена Міжнародною конвенцією по перевезеннях вантажів залізницею - МВК, яка з 1984 р. називається КОТІФ - (Угода про міжнародні вантажні перевезення). Учасниками КОТІФ є 33 держави. Це головним чином країни Європи, а також ряд країн Азії і Північної Африки.

Текст накладної за КОТІФ друкується на стандартних бланках зазвичай на двох мовах. Скріплена штемпелем перевізника, вона супроводжує вантаж, а дублікат залишається у вантажовідправника. До накладної додається  товаросупроводжувальна документація: відвантажувальна специфікація, сертифікат якості, пакувальний лист і т.д.

Між колишніми соціалістичними країнами Європи й Азії була укладена багатостороння конвенція про міжнародну залізничну угоду (УМВС). З деякими доповненнями вона використовується і в даний час. Її учасники - країни СНД, колишні соціалістичні країни Азії (Китай, Монголія, Північна Корея, В'єтнам), Болгарія і Польща, Угорщина, Чехія, Словакія, Румунія, які денонсували УМВС, однак готові користуватися її положеннями.

Головне призначення УМВС полягає в тому, що для всіх залізниць - учасниць Угоди вона встановлює єдині перевізні документи. Угода складається з 8 розділів, в яких регулюється весь комплекс питань транспортного процесу: укладання договору перевезення, порядок прийому вантажів до перевезення, накладна, вирахування провізних платежів та ін. УМВС доповнюється рядом тарифів, правил та інструкцій.

Укладання договору міжнародного перевезення вантажів за УМВС оформляється накладною єдиного зразка, що складається з 5 листків. 

1. Оригінал накладної - супроводжує вантаж до станції призначення і видається одержувачу разом з 5-м листком,

2. Дорожна відомість - супроводжує вантаж до пункту призначення і залишається в пункті призначення.

3. Дублікат накладної - віддається відправнику після укладення договору перевезення.
4. Лист видачі вантажу - супроводжує відправлення до станції призначення і залишається в цьому пункті.

5. Лист - повідомлення про прибуття вантажу - супроводжує відправлення до станції призначення і видається одержувачу разом з оригіналом накладної і вантажем. Крім того, заповнюється необхідна кількість додаткових екземплярів дорожної відомості (для дороги відправлення, транзитних доріг і митних органів).
Відправник вантажу одночасно з поставкою вантажу до перевезення для кожного відправлення видає станції відправлення накладну і її дублікат.
Вони виконують різні функції. Накладна після проставляння штемпелю станції служить доказом укладення договору перевезення і основним перевізним документом. Дублікат накладної служить підтвердженням укладення договору перевезення і розпискою залізниці в прийнятті вантажу до перевезення. Накладну і дублікат заповнює вантажовідправник. Накладна повинна бути заповнена з дотриманням всіх правил УМВС.

Крім названих, в Україні діють й інші важливі угоди в галузі міжнародних залізничних перевезень. 

Можна виділити такі переваги залізничного виду транспорту:

· гнучкість доставки, аж інколи до складу підприємства, при умові наявності залізничних колій;

· можливість використання різних видів тари та форм перевезень (наприклад, в одному потягу можуть бути цистерни, товарні вагони,  спеціальні вагони для перевезення нових автомобілів);

· відносна економічність у порівнянні з іншими видами транспорту.

Недоліками є:

· необхідність здійснення перевантажень на інші види транспорту;

· витратність створення розвиненої інфраструктури;

Автомобільні перевезення. Основні умови міжнародних автомобільних перевезень регулюються Конвенцією про договір міжнародних перевезень вантажів (КДПВ), укладеній в Женеві в 1956 р.

Договір перевезення оформляється автодорожньою накладною. Повна її назва "міжнародна товаротранспортна накладна", проте в оперативній роботі вона відома під назвою накладна ЦМР (СМR).

Її функції такі:

1) договір перевезення;

2) товаросупроводжувальний документ;

3) розписка перевізника.

Автодорожна накладна оформляється в трьох екземплярах. В ній вказуються: дата відвантаження; назва вантажу, що підлягає перевезенню; ім'я й адреса перевізника; назва одержувача; строк доставки і розмір штрафу за затримку в доставці; вартість перевезення. Накладна підписується перевізником і вантажовідправником. Крім автодорожної накладної з вантажем рухаються товаросупроводжувальні документи, такі як пакувальний лист, відвантажувальні специфікації, сертифікат якості та інші. 

Перевагами автомобільних перевезень є:

· розгалуженість доріг, тим самим можливість доставки товарів безпосередньо до місця призначення;

· можливість перевезень швидкопсувних продуктів харчування вантажівками-рефрежираторами (наприклад молочна продукція);

· Недоліки перевезень існують такі:

· стан дорожнього покриття;

· недотримання водіями професійних інструкцій та правил безпеки руху.

Повітряні перевезення. Перевезення вантажів повітряним транспортом оформляються авіавантажною накладною. Вона виконує функції:

1) договору про повітряне перевезення;

2) товаросупроводжувального документу;

3) розписки в прийомі вантажу;

4) митної декларації.

Авіавантажна накладна виписується вантажовідправником в трьох екземплярах і вручається перевізнику разом з товарами. Перший екземпляр має помітку "для перевізника", підписується вантажовідправником; другий - "для одержувача", підписується вантажовідправником і перевізником і відправляється з товарами; третій екземпляр з поміткою "для відправника" підписується перевізником і повертається вантажовідправнику після того, як товар прийнято. Крім авіавантажної накладної, з товаром слідують необхідні товаросупроводжувальні документи.

Швидкий розвиток авіаційного транспорту цілком відповідає тенденціям глобалізації країн. На розвиток авіатранспорту в Україні , як і у світі в цілому, впливають ті самі фактори, які визначають тенденції для всіх інших видів транспорту та міжнародної економічної діяльності загалом. Суттєвими недоліками авіатранспорту  є велика ціна перевезень та невелика гнучкість, тобто можливість максимального наближення терміналів до суб’єктів торговельних операцій. 

ПИТАННЯ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ 

1. Роль транспорту для міжнародної комерційної діяльності.

2. Назвіть основні критерії вибору транспорту.

3. Назвіть основні фактори, що впливають на розвиток транспорту в Україні.

4. Охарактеризуйте  транспортну мережу та транспортну інфраструктуру.

ПИТАННЯ ПРАКТИЧНИХ ЗАНЯТЬ
1. Назвіть основні якісні характеристики кожного окремого виду транспорту.

2. Наведіть приклади трапового та лінійного судноплавства.

3. Проаналізуйте особливості відправлення партії товарів кожним з видів транспорту.

4. Транспортні витрати.

5. Транспортне забезпечення міжнародного співробітництва України.

ПИТАННЯ ДЛЯ САМОСТІЙНОЇ РОБОТИ СТУДЕНТА
1. Транспортно-експедиторське обслуговування.

2. Що слід враховувати, відправляючи товар за кордон?

ТЕСТИ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ

1. Міжнародна товаротранспортна накладна це – 

а) СМR;
б) МТН;
в) МВФ;
г) немає вірної відповіді.
2. Демеридж це – 

а) виплата нагороди;
б) відсоток від вартості партії товару; 

в) штраф за простій судна більше строку;
г) документ при морських перевезеннях.
3. Лінійне судноплавство це – 

а) здійснення перевезень за чітким розкладом;
б) сезонні перевезення;
в) здійснення нерегулярних рейсів;
г) одноразове перевезення вантажу.
4. Назвіть негативну рису морського виду транспорту

а) завелика ціна перевезень;
б) швидкість доставки;
в) складність при завантаженні на борт судна; 

г) складність при оформленні документації.
5. Назвіть позитивну рису залізничних перевезень

а) невелика пропускна спроможність;
б) висока ціна перевезень;
в) сезонність перевезень;
г) можливість використання різних видів тари  та форм перевезень.
11. СТРАХУВАННЯ РИЗИКІВ ПРИ ЗДІЙСНЕННІ ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ


КЛЮЧОВІ ТЕРМІНИ ТА ПОНЯТТЯ

	· Страхування 
	· Перестрахування

	· Автострахування
	· Гарантійне страхування

	· Ризик 
	· Ескалаторне застереження 

	· Морське страхування
	· Делькредере

	· Авіаційне страхування 
	· Золоте застереження

	· Хеджування
	· Валютне застереження 

	· Валютний ризик 
	· Карго

	· Кредитний ризик 
	· Каско



ВИВЧАЮЧИ ЦЕЙ РОЗДІЛ,

Ви повинні знати:

	· Сутність страхування

	· Обов’язки сторін при страхуванні

	· Особливості страхування на різних видах транспорту


Ви повинні вміти:

	· Укласти договір про страхування;

	· Виявити та проаналізувати ризики, які ймовірні при здійсненні зовнішньоекономічної операції .


ЛЕКЦІЙНИЙ МАТЕРІАЛ

11. СТРАХУВАННЯ РИЗИКІВ ПРИ ЗДІЙСНЕННІ ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОЇ ДІЯЛЬНОСТІ
11.1. Види ризиків та способи їх страхування

Страхування є найбільш розповсюдженим методом зменшення ризиків. Страхування - це система економічних відносин, яка полягає в утворенні за рахунок підприємств, організацій і населення спеціального фонду коштів для відшкодування збитків, завданих внаслідок стихійного лиха та інших несприятливих випадкових явищ. 

У страхуванні обов'язковою умовою є наявність двох сторін: страхової організації та юридичних і фізичних осіб (які вносять до страхової організації страхові внески). Характерними рисами страхування є :
· цільове акумулювання коштів, які використовуються тільки на покриття витрат у заздалегідь обумовлених випадках;
· ймовірний характер відносин, оскільки заздалегідь не відомо, коли настане відповідна подія, якою буде її сила і кого зі страхувальників вона стосуватиметься;
· зворотність коштів, оскільки вони призначені для виплати усім страхувальникам.
Сукупність розподільчих і перерозподільчих відносин, пов'язаних з уникненням чи відшкодуванням втрат, завданих виробництву та життєвому рівню населення різними надзвичайними подіями, називається страховим захистом. Специфічною ознакою страхового захисту є ознака надзвичайності, яка відображає, з одного боку, наявність певного ризику, тобто можливість виникнення страхового випадку та його руйнівних наслідків, а з іншого - об'єктивну необхідність відшкодування завданих надзвичайних збитків від вказаних наслідків випадкових дій.
Страхування зовнішньоекономічного ризику - це комплекс видів страхування, які забезпечують захист інтересів вітчизняних та іноземних учасників різних форм міжнародної співпраці. Страхування зовнішньоекономічного ризику включає страхування експортно-імпортних вантажів, засобів транспорту, які перевозять вантажі (судна, літаки, автомашини), страхування будівельно-монтажних ризиків, експортних кредитів, міжнародних торгово-промислових та інших виставок, які створюються спільно з іноземними фірмами, тощо. Такі страхові операції здійснюються у вільно конвертованій та національній валюті. У більшості видів страхування укладення таких договорів добровільне. Залежно від змісту відповідних контрактів витрати на страхування може нести будь-яка зі сторін.
Чільне місце в законодавчих і підзаконних актах у сфері страхування посідає Закон України "Про страхування" від 07.09.1996 р. за №85/96-ВР.
При здійсненні розрахункових операцій у зовнішньоекономічній діяльності ризики можна поділити на кредитні, фінансові, валютні.

Кредитний ризик - це ризик несплати позичальником основного боргу і відсотків, які належать кредитору.
Захист кредитного ризику, залежно від його різновиду, здійснюється наступними способами:
· якщо це внутрішні ризики, то застосовуються такі методи, як лімітування (згідно з нормативними активами), створення резервів, гарантія, застава, страхування, розподіл ризику;
· якщо це зовнішні ризики, то застосовуються такі методи, як вибір видів і режимів здійснення операцій, лімітування, диверсифікація кредитного портфеля (щодо термінів, позичальників, забезпечення, ставок відсотків та способів їх нарахування), створення резервів, здобуття додаткової інформації, моніторинг та контроль ризику.
Суть страхування кредитного ризику полягає у його зменшенні чи ліквідації. Об'єктами такого ризику є: 
· комерційні кредити, надані покупцеві; 
· банківські позики; 
· зобов'язання за кредитом;
·  довгострокові інвестиції тощо.

До кредитного страхування відносять наступні види: делькредере і гарантійне (заставне ) страхування.
Делькредере − угода, яка передбачає, що комісіонер за додаткову винагороду (плата за взяття ризику комісійної операції) гарантує комітентові, що вексель на проданий у кредит товар буде викуплений у визначений термін.
Сутність гарантійного страхування полягає в тому, що страховик, за отриманої невисокої страхової премії, бере на себе (замість боржника) роль гаранта оплати його повної заборгованості у визначених термінах на користь застрахованої особи.
Основними формами страхування кредитів є:
· страхування товарних кредитів − це операція, яка передбачає відшкодування втрат, які настали внаслідок невиконання короткострокових кредитних вимог з товарного постачання та надання послуг. Понад 80% світової торгівлі здійснюється з наданням товарних кредитів;

· страхування кредитів під інвестиції − здійснюється на базі операції з придбання інвестиційних засобів за рахунок наданих постачальниками кредитів. Кредити надаються як у товарній (кредитори — виробники), так і в грошовій формі (кредитори − кредитні установи). Виокремлюють лізинговий кредит;
· страхування кредитів, виданих під заставу, здійснюється тоді, коли позичальник забезпечує повернення кредиту переданим у заставу належним йому нерухомим чи рухомим майном.
Різновидом страхування кредитного ризику є страхування експортних кредитів − страхування від ризику несплати іноземними фірмами за експортними боргами.
Ризики при страхуванні експортних кредитів поділяються на 2 групи: 
1) суто комерційний чи економічний ризик (банкрутство приватного покупця, відмова від платежу чи прийняття товару, несплата боргу в обумовлений термін); 
2) об'єднує різновиди політичного ризику (військові дії, заборона платежів за кордон, конфіскація).
До основних принципів експортного кредитування слід віднести наступні:
1) страхування кредиту повинно передувати появі конкретного ризику;
2) не може бути застрахований уже відправлений товар (головним є факт підписання контракту, де встановлюються комерційні і кредитні умови);
3) страхування кредиту повинно або передувати встановленню умов відчуження товару і його фактичного відчуження, або супроводжувати його.
Страхування фінансових ризиків охоплює усі види страхового захисту тих ризиків, які виявляються в будь-якій сфері визначених фінансових відносин або безпосередньо спричинюють фінансові втрати. Серед більше ніж 10 ризиків, об'єднаних у фінансову групу, найбільш загрозливим є ризик втрат прибутку. 
Валютний ризик - це ризик, пов'язаний зі зміною реальної вартості платежу, вираженого в іноземній валюті, у зв'язку з коливанням курсу.
Іншими словами, валютний ризик - це ризик, який виникає при експортно-імпортних операціях і при реалізації товарів у кредит у зв'язку зі змінами курсу іноземної валюти по відношенню до національної або з падінням її купівельної спроможності внаслідок підвищення експортно-імпортних цін (погіршення умов торгівлі) в період між підписанням торгової угоди і платежу за нею. Валютний ризик пов'язаний зі змінами реальної вартості грошового зобов'язання за визначений період часу.
Валютні ризики поділяються на курсові, які пов'язані з втратами внаслідок коливань валютних курсів, та інфляційні, зумовлені знеціненням валют внаслідок інфляції.
Страхування валютних ризиків здійснюється наступними способами:
· шляхом внесення в умови зовнішньоторговельного контракту захисних застережень;
· здійснення банком або іншою кредитно-фінансовою установою операцій з метою страхування (хеджування) зміни курсу валют ціни щодо курсу валюти платежу.
У міжнародному приватному праві виділяють такі види захисних застережень.
1. Золоте застереження - являє собою включену в контракт умову, згідно з якою платіж повинен бути виконаним або прямо визначена кількість золота (в зливках, монетах), або у зазначеній валюті в золотому вирахуванні (виходячи із золотого вмісту цієї валюти), яка вказана в контракті. Таке застереження нині трапляється рідко, оскільки більшість країн світу належить до Ямайської валютної системи, яка не передбачає фіксації золотого вмісту валюти).
Розрізняють три види золотих застережень - золотозлиткову, золотомонетну, золотовалютну.
Золотозлиткова не використовується при укладенні міжнародних комерційних контрактів між юридичними і фізичними особам через відсутність вільного обігу золота на внутрішніх валютних ринках, але може застосовуватися в угодах міжурядового характеру.
Золотомонетне застереження - прирівнює ціну товару до визначеної кількості золотих монет, маси, проби, в яких здійснюється платіж.
Золотовалютне застереження - найбільш розповсюджений вид золотого застереження - включає в контракт умову, згідно з якою ціна товару має вираз у визначеній валюті, прирівняній до золота даної кількості і проби.
У сучасних міжнародних торгових відносинах застосування золотих обмежень звузилося через наявність інших видів застережень.
2. Валютне застереження - являє собою включену в міжнародний комерційний контракт умову, відповідно до якої сума платежу змінюється в тій самій пропорції, в якій проходить зміна курсу валюти платежу щодо курсу валюти застереження.
Валютні застереження бувають односторонніми, що діють в інтересах однієї сторони, або двосторонніми, коли перегляд суми платежу проходить як при підвищенні курсу валюти, так і при його зниженні. Прикладом двосторонніх валютних обмежень є ціна контракту в декількох валютах.
Коли ціна товару здійснюється в одній валюті, то застосовуються такі види валютних застережень: прямі, непрямі, мультивалютні. Ці застереження можуть бути як двосторонніми, так і односторонніми. 
Пряме валютне застереження застосовується, коли валюта ціни і валюта платежу збігаються, але величина суми платежу, обумовлена в контракті, ставиться залежно від зміни курсу валюти платежу по відношенню до іншої, більш стабільної валюти - валюти застереження.
Непряме валютне обмеження застосовується в тих випадках, коли ціна товару зафіксована в одній валюті, а платіж передбачається в іншій (зазвичай у національній). Оскільки прямі і непрямі валютні застереження  не є  високоефективними, особливо в умовах постійного коливання валютних курсів на фінансових ринках, з'явилися мультивалютні застереження. Їх дія базується на корекції суми платежу пропорційно змінам курсу валюти платежу не до однієї, а до декількох валют, курс яких розраховується як середня величина за допомогою визначених математичних методів.
3. Індексне застереження, відповідно до якого сума платежу залежить від індексів цін на світових товарних ринках. Індексне застереження передбачає, що ціна товару і сума платежу зміниться відповідно до змін до моменту платежу визначеного індексу цін, обумовленого в контракті, порівняно з його величиною в момент укладення контракту.
4. Застереження щодо перегляду контрактної ціни  передбачає, що при зміні курсу валюти ціни товару, який виходить за встановлені сторонами в угоді межі його коливання, експортер має право переглянути контрактну ціну за незакінченими поставками.
5. Різновидом вищесказаного можна назвати і ескалаторне застереження, що передбачає фіксацію в контракті умовної ціни, яка може бути переглянута залежно від зміни ціноутворюючих факторів.
У міжнародній практиці існують і інші форми страхування валютних ризиків, але, на відміну від застережень, вони мають не контрактний характер, оскільки не включаються в тексти міжнародних контрактів - форвардів, ф'ючерсів, опціонів.
11.2. Основні ризики, що виникають при митному оформленні товарів та предметів
Однією з обов'язкових умов розвитку будь-якої країни у світовому співтоваристві є її активна участь у міжнародному розподілі праці. Як свідчить світова практика, здійснення країною своєї господарської діяльності виключно в національному просторі або слабкий розвиток зовнішньоекономічних відносин може створити для неї загрозу значного відставання в економічному, науково-технічному та соціальному розвитку, що спричинятиме зниження рівня добробуту країни. Тобто, добробут країни не тільки не повинен обмежуватися національними природними ресурсами, а  йбезпосередньо залежить від її участі в міжнародному розподілі праці, від рівня науки та технологій, які матимуть свій стрімкий розвиток тільки за умови постійного обміну досвідом між державами.

Серед інших завдань, що стоять перед Україною на сучасному етапі, - завдання розроблення та втілення в життя ефективної митної політики, яка, будучи частиною зовнішньоторговельної політики, покликана захищати національні економічні інтереси та забезпечувати раціональне застосування інструментів митного регулювання на території країни. 
Зазначимо, що для створення нормальних умов діяльності підприємств та організацій на зовнішньому ринку, митне регулювання повинно здійснюватися гнучкими, збалансованими методами, бути впорядкованим та відрегульованим відповідно до загальноприйнятих норм світової практики. Виконання в повному обсязі комплексу елементів митної справи, потребує наявності методології здійснення митної справи, а також постійної оптимізації її інструментів, якими є, насамперед, митний контроль та митне оформлення. Тобто, стан економіки України прямо залежить від гнучкості застосовуваних митними органами методів і форм регулювання ЗЕД, їх уніфікованості із загальноприйнятими у світовій практиці стандартами та правилами.

Українським законодавством визначено місце і роль Держмитслужби України серед органів державного регулювання ЗЕД, а також компетенція та повноваження митних органів. На митні органи покладено завдання економічного, контрольного та правового характеру, комплексне вирішення яких забезпечує здійснення митної справи. Ретельний аналіз стану митного регулювання на сучасному етапі розвитку дав можливість дійти висновку, що використовувана методологія здійснення митної справи в Україні недосконала, митними органами неефективно використовуються процедури митного контролю, а законодавчі та нормативно-правові акти з питань здійснення митної справи носять невпорядкований і суперечливий характер.
Для повноти аналізу проблем митного регулювання ЗЕД, необхідно також зазначити, що Держмитслужба України не є єдиним органом державного регулювання ЗЕД, оскільки відповідно до Закону "Про зовнішньоекономічну діяльність", митне регулювання забезпечує лише регулювання питань, пов'язаних з установленням мит і митних зборів, процедурами митного контролю, організацією діяльності органів митного контролю України. 
Згідно з положеннями КМУ, серед основних завдань митних органів - також завдання застосування заходів тарифного та нетарифного регулювання при переміщенні товарів через митний кордон України, здійснення, спільно з іншими уповноваженими органами державної влади, заходів щодо захисту інтересів споживачів товарів і забезпечення додержання учасниками зовнішньоекономічних зв'язків державних інтересів на зовнішньому ринку. 
Аналізуючи наслідки застосування інструментів державного регулювання ЗЕД, можна дійти висновку, що сьогодні в Україні домінує фіскальна функція, встановлено досить високий рівень митного обкладення імпортних товарів та жорстку систему нетарифного регулювання, заходи якої поширюються переважно на імпортні товари.

Головною проблемою є невпорядкованість заходів державного регулювання: діє безліч законодавчих актів України, які не узгоджуються один з одним, через що найбільшою проблемою, з якою стикаються державні органи під час виконання покладених на них завдань і суб'єкти ЗЕД під час переміщення через митний кордон України товарів, є наявність колізій у правовому полі України.

За підсумками аналізу законодавства України та численних бар'єрів, що виникають на шляху переміщення товарів через митний кордон України, можна сформулювати основні ризики суб'єктів ЗЕД, пов'язані з митним регулюванням.
В процесі виконання зовнішньоекономічної діяльності у зв’язку з відсутністю чіткої та узгодженої нормативно-правової бази, у українських підприємців може виникнути ряд ризиків організаційно-правового характеру . В таблиці 12.1 вказані етапи здійснення  зовнішньоекономічної діяльності та причини, через які виникають ризики в процесі цієї діяльності. 

Таблиця 12.1.

Основні причини ризиків суб’єктів ЗЕД при переміщенні товарів та інших предметів через митний кордон України
	Етапи виконання зовнішньоекономічної угоди
	Причини

	Правове оформлення зовнішньоекономічної угоди
	· неузгодженість дій державних органів при здійсненні контролю за зовнішньоекономічними операціями суб’єктів ЗЕД;

· необхідність урахування вимог законодавства України щодо змісту окремих статей зовнішньоекономічного договору (контракту);

· вплив «наповнення» зовнішньоекономічного договору (контракту) про процедуру митного оформлення.

	Переміщення товарів до їх одержувачів
	· значні часові витрати на оформлення товарів в пунктах пропуску через митний кордон України;

· необхідність попереднього декларування окремих товарів зі сплатою в установлених випадках податків та зборів, як при імпорті товарів. Необхідність отримання копій документів від відправника та з’ясування, через який пункт пропуску на кордоні переміщуватимуться товари, для здійснення їх попереднього декларування;

· необхідність надання фінансових гарантій суб’єктами ЗЕД або супроводження митною вартою окремих видів товарів;

· можливість переміщення через митний кордон України окремих видів товарів тільки у визначених пунктах пропуску.

	Митно-тарифне регулювання
	· комплекс невпорядкованих, суперечливих законодавчих та нормативно-правових актів, що стосуються тарифного регулювання;

· посилення в останні роки фіксальної функції митних органів;

· відсутність механізмів впливу на рішення митних органів з питань визначення митної вартості, коду товару, країни його походження;

· відсутність єдиного підходу Держмитслужби до встановлення переліку товарів «групи ризику», що тягне за собою застосування великої кількості листів Держмитслужби, норми яких не впорядковано, щодо віднесення товарів до «групи ризику».

	Нетарифне регулювання
	· комплекс невпорядкованих, суперечливих законодавчих та нормативно-правових актів з питань нетарифного регулювання;

· відсутність єдиної методології застосування дозвільної системи до товарів;

· відсутність єдиної термінології в законодавчих та нормативно-правових актах України з питань нетарифного регулювання;

· практика затвердження списків підконтрольних товарів без визначення їх кодів з УКТЗЕД;

· часте дублювання одного виду контролю іншим;

· значні часові та фінансові витрати на отримання дозволів держорганів.

	Декларування
	· нестабільність законодавства з питань митного оформлення товарів;

· неможливість визначення характеристик товарів (митної вартості, країни походження, коду згідно з УКТЗЕД) у разі некоректного оформлення відправником товаросупровідних документів;

· складність заповнення ВМД, неоднозначне тлумачення декларантами та митними органами окремих положень нормативно-правових актів, що встановлюють порядок заповнення ВМД;

· відсутність єдиної методології застосування митних режимів, характерів угод, особливостей поставки товарів.

	Митне оформлення
	· нестабільність законодавства з питань митного оформлення товарів, велика кількість технологічних схем здійснення митного контролю та митного оформлення й невпорядкованість нормативно-правових актів Держмитслужби України з цього питання;

· велика кількість невпорядкованих наказів і доручень митниць, що визначають особливості здійснення митного контролю та митного оформлення в зонах їх діяльності;

· застосування митними органами в практичній роботі численних листів-роз’яснень Держмитслужби, які впливають на діяльність суб’єктів ЗЕД;

· відсутність єдиного підходу митних органів до оформлення ВМД у зв’язку з недосконалістю порядку заповнення граф ВМД залежно від митних режимів;

· відсутність методології застосування митних режимів, характерів угод, особливостей поставки товарів;

· ускладнення процедури митного оформлення у зв’язку з вимогами окремих митниць завіряти окремі документи нотаріально.

	Інформаційний ризик
	· велика кількість невпорядкованих законодавчих ьа нормативно-правових актів з питань здійснення ЗЕД;

· нестабільність законодавства з питань здійснення ЗЕД;

· застосування в практичній роботі численних роз’яснень Держмитслужби України, що впливають на діяльність підприємств та організації України;

· відсутність налагодженої системи сповіщення про набрання чинності законодавчими та нормативно-правовими актами з питань митної справи;

· використання в неповному обсязі суб’єктами ЗЕД існуючих на ринку України програмних комплексів, які несуть у собі аналітичну інформацію та узагальнений досвід суб’єктів ЗЕД.


11.3. Транспортні ризики  та особливості їх страхування

Страхування в зовнішньоекономічних зв'язках розглянемо з точки зору страхування засобів водного транспорту, засобів повітряного транспорту, засобів наземного транспорту і вантажів, які перевозяться цими видами транспорту. Взагалі, під транспортним страхуванням розуміють сукупність видів страхування від небезпек, що виникають на різних шляхах перевезення − морських, річкових, повітряних, сухопутних, змішаних. 
Об'єктами страхування можуть бути як самі засоби транспорту, так і перевезені ними вантажі. Страхування вантажів часто називають карго, а страхування засобів транспорту - каско.
Особливості морського страхування. Морські перевезення є одним з найдешевших видів перевезень вантажів при здійсненні зовнішньоекономічної діяльності. Перевезення вантажів морським шляхом супроводжується різними об'єктивними (принциповими) ризиками, які непідвладні людському контролю і знеособлені, а наслідки мають широкий масштаб. До цих ризиків відносять: землетрус, повені, цунамі, урагани, виверження вулканів та інші прояви стихійних сил природи. Війни, соціальні конфлікти і політичне втручання також входять до цього типу ризиків.
До суб'єктивних (конкретних) ризиків можна зарахувати ризики, причини яких мають своєрідний характер. До цих ризиків відносять: крадіжки, пожежі, аварії та інші прояви, що базуються на запереченні або ігноруванні об'єктивного підходу до дійсності.

Морське страхування включає: страхування суден, вантажів, фрахту, відповідальності судновласників. Юридичною базою для укладення договору морського страхування є Конституція України, цивільне і господарське законодавство, Кодекс торговельного мореплавства від 23.05.1995 р. №176/95.
Об'єктом при морському страхуванні є будь-який майновий інтерес, пов'язаний з торговельним мореплавством: судно, вантаж, фрахт, орендна плата, а також ризик, прийнятий на себе страхувальником.
Торговельне мореплавство - це діяльність, пов'язана з використанням суден та перевезенням вантажів, пасажирів, багажу, пошти,  продуктів рибних та інших морських промислів, розвідки та видобування корисних копалин, виконання буксирних, рятувальних операцій тощо.
Розглянемо чотири типові види договору морського страхування:
1. Страхування судна, як транспортного засобу, в основі якого бувають такі типові умови договорів:
· застереження RDC (running down clause);

· застереження про відповідальність перед третіми особами;
· застереження (free of particular average);

· застереження про загальну аварію;
· застереження про позови і трудові відносини;
· застереження про "абандон";
· поділ ризику між страховиком і страхувальником;
· договірні гарантії (застереження про мореплавство; застереження про законність).
2. Страхування одержання плати за фрахт власником судна.
3. Страхування відповідальності товаровідправника або перевізника перед третіми особами.
4. Страхування вантажу.
Зупинимося на особливостях, властивих страхуванню вантажів. Страхування вантажів має три особливості, що вирізняють його поміж усіх інших видів страхування.

Перша - це вільна передача полісу, яка не потребує ніякої заяви страховику. Мається на увазі, що вантаж з моменту початку забезпечення страхового покриття (це збігається звичайно із завантаженням) вилучено з відому страхувальника; вантаж передано в розпорядження перевізника. Страхувальник фактично ним не опікується і нічого з вантажем зробити не може, отже цілком відсутня так звана "суб'єктивна небезпека", тобто та, що знаходиться в причинному зв'язку зі страхувальником. Тому для страховика не має значення, хто стає власником вантажу, і в чиїх руках знаходиться поліс. 

Друга особливість - це можливість страхувати вантаж вище від його вартості в момент укладення договору страхування. Це не суперечить основному положенню, що страхова сума взагалі не може перевищувати вартості застрахованого майна. Тут це  правило страхування не порушується, оскільки в пункті, куди доставляється вантаж і де він у вигляді товару буде реалізовуватися, його ціна може бути вищою.
Третя особливість - це можливість страхувати за так званим генеральним (відкритим) полісом. Генеральний поліс - це договір страхувальника зі страховиком про передачу страховику на страхування усіх відправлень вантажів даної фізичної чи юридичної особи протягом визначеного періоду (як правило не перевищує 12 місяців). Завдяки такому договору, страховик може максимально спростити формальності зі страхування. Від страхувальника потрібні щоразу тільки заявки про відправлення вантажу. Розрахунок за таким полісом виконується періодично за терміни, зазначені в договорі, а не за кожним відправленням. І в цьому випадку зручності очевидні: простота і швидкість, тобто саме те, що так необхідно для здійснення операцій у зовнішньоекономічній діяльності.

Особливості автострахування. В автострахуванні підлягають страхуванню на добровільних засадах засоби автотранспорту, перевезення вантажів, цивільна відповідальність власників засобу автотранспорту. 
Об'єктом страхування засобів автотранспорту є легкові, вантажні автомобілі, автобуси тощо.
Відшкодовуються збитки, які спричинені втратою або пошкодженням застрахованих транспортних засобів внаслідок аварії, пожежі, вибуху, землетрусу, повені та інших стихійних явищ.
До основних видів аварій відносяться: зіткнення, наїзд, перевертання. В обсяг відповідальності також входить крадіжка та інші протиправні дії третіх осіб. Не відшкодовуються збитки, які є причиною навмисних дій; водіння засобів транспорту особою, що не має посвідчення водія; від природного зносу засобів автотранспорту; військові дії та заходи, їх наслідки, страйки, конфіскації за розпорядженням влади тощо.

У разі повної загибелі транспортного засобу, відшкодування здійснюється, в межах страхової суми, але не вище від дійсної вартості засобів транспорту на момент страхового випадку з урахуванням амортизації.
У зв'язку з розширенням господарської діяльності автострахування набуло міжнародного масштабу. Міжнародна система страхування відома як "система Зеленої карти", що набрала чинності 01.01.1953 р. і отримала свою назву за кольором і формою страхового полісу. Країни, які належать до міжнародної системи страхування, прийняли на себе зобов'язання щодо визнання на території будь-якої з цих країн страхового полісу щодо страхування цивільної відповідальності власників транспортних засобів у міжнародному автомобільному сполученні. Основним елементом системи Зеленої карти є бюро країн-учасниць, які організовують контроль за наявністю страхування при перетинанні кордону, а також вирішують разом зі страховими компаніями питання щодо врегулювання заявлених претензій за страховими випадками. Безпосередньо відшкодування за Зеленою картою проводять уповноважені страхові організації.
Особливості авіаційного страхування. Юридичною базою для укладення договору авіаційного страхування є: Конституція України, цивільне і господарське законодавство, Повітряний кодекс від 04.05.1993 р. №3167-ХП, матеріали Конвенції щодо уніфікації деяких правил, що стосуються міжнародних та повітряних перевезень, укладеної у Варшаві 12 жовтня 1929 p., з подальшими доповненнями. З основними положеннями Конвенції читач може ознайомитися на зворотній сторінці квитка-книжечки міжнародного повітряного сполучення.
До поняття авіаційного страхування входять такі специфічні види ризиків, як: 
· страхування літаків від загибелі і пошкодження; 
· страхування відповідальності перед пасажирами за втрату життя і відповідальності за втрату або пошкодження багажу пасажирів;
·  страхування відповідальності перед третіми особами за заподіяну шкоду їм або їхньому майну в результаті експлуатації авіатранспортних засобів; 
· страхування команди; 
· страхування відповідальності за збереження вантажу, що перевозиться авіатранспортом; 
· страхування відповідальності перед третіми особами при будівництві літаків та їх ремонті.
Об'єктом авіаційного страхування є будь-який майновий інтерес, пов'язаний з експлуатацією транспортних засобів.
Перевізник і виконавець повітряних робіт зобов'язаний застрахувати членів екіпажу та авіаційний персонал, який перебуває на борту повітряного судна (власного, орендованого, переданого в експлуатацію), а також свою відповідальність щодо відшкодування збитків, заподіяних пасажирам, багажу, пошті, вантажу, прийнятим для перевезення, іншим користувачам повітряного транспорту та третім особам.
Координацію діяльності страховиків у галузі страхування авіаційних ризиків здійснює авіаційне страхове бюро, яке представляє їх інтереси в міжнародних об'єднаннях страховиків.
З метою відшкодування потерпілим від авіаційної події, стихійного лиха і підвищення безпеки авіації України створено страховий фонд безпеки авіації України. Цей фонд створено за рахунок надходження відрахувань від платежів з обов'язкових видів страхування, що визначено на законодавчому рівні України. При встановленні ставок премії з авіаційного страхування застосовується принцип індивідуального підходу до оцінки ризиків.
При страхуванні літаків, які здійснюють регулярні рейси з метою перевезення пасажирів, багажу і вантажу, основними критеріями для встановлення адекватних ставок премії є такі дані, як: склад флоту за кількістю, модель літака, страхова сума літака, кількість пасажирських місць, кваліфікація льотного складу, річні показники пасажиро-кілометрів, тонно-кілометрів, кількісний і вартісний вираз загибелі літаків за останні роки.
Перестрахування - це система економічних відносин між страхувальниками, яка дозволяє страховій фірмі, що уклала договір страхування, передати взяті на себе ризики іншим страховим компаніям - перестраховикам. 
Перестрахування є необхідною умовою забезпечення фінансової стійкості страхових операцій і нормальної діяльності будь-якого страхового товариства незалежно від розмірів його капіталу та фінансових активів. Сутністю відносин між перестраховиком і перестрахувальником є обов'язок перестрахувальника відшкодувати частку страхових виплат страховій фірмі, здійснених за страховими випадками, які вже настали у клієнта. 
Економічна суть перестрахування полягає в перерозподілі між страховими організаціями створеного (первинного) страхового фонду. Правовою основою для використання операцій перестрахування в Україні є Закон України "Про страхування". 

Інститут перестрахування існує для вирівнювання страхових сум, які прийняті на страхування за ризики, для приведення потенціальної відповідальності за сукупною страховою сумою відповідно до фінансових можливостей страховика з метою забезпечення фінансової стійкості страхових операцій та їх рентабельності, та для взаємної участі у ризиках, прийнятих на страхування іншими страховиками.

Перестрахуванням ризиків досягається захист страхового портфеля від впливу на нього великих страхових випадків або одного катастрофічного випадку, а також сплата сум страхового відшкодування декількох страхових товариств, яка здійснюється колективно всіма учасниками в перестрахуванні відповідного об'єкта.
Страховик, який прийняв на страхування ризик і передав його частково в перестрахування іншому страховику, називається перестрахувальником (цедентом). Страховик, який прийняв у перестрахування ризики, називається перестраховиком (цесіонарієм, ретроцедентом). Прийнявши в перестрахування ризики, перестраховик (ретроцедент) може частково передати його іншому перестраховику, і така операція називається ретроцесією, а сторона, яка прийняла на себе ризики, - ретроцесіонером.
За методом передачі ризиків і оформлення правових взаємовідносин сторін, перестрахувальні операції поділяються на факультативні, договірні і змішані.
Факультативний метод перестрахування характеризується повною свободою сторін договору перестрахування. Перестрахувальник має право передавати ризики або залишати їх на власній відповідальності, а перестраховик має право прийняти ризики чи відмовитися від них. За факультативним методом страхування кожний ризик передається окремо. Таким чином, договір факультативного перестрахування — це індивідуальна угода, яка найчастіше стосується одного ризику. Головною особливістю цього методу перестрахування є можливість індивідуальної оцінки ризику.

Характерною особливістю факультативного перестрахування є можливість регулювання страховиком (цедентом) розміру власного утримання. Власне утримання — економічно обґрунтована частина страхової суми, яку страхова компанія залишає на своїй відповідальності. Цю суму визначають окремо за страховим полісом, за одним ризиком, за рядом ризиків.
Переваги цього методу: 1) можливість вибору для компанії цедента якомога сприятливіших умов перестрахування (вибір найкращих пропозицій); 2) використання цедентом перестрахування в тих випадках, коли відповідальність справді може зашкодити фінансовій стійкості страховика або коли він  має розширити свою діяльність у сфері несприятливих для нього страхувань.
Недоліки факультативного перестрахування полягають в тому, що:
· оскільки перестраховик має повну свободу у вирішенні питання щодо прийняття даного ризику у перестрахування або про його відмову, до моменту настання страхового випадку, визначений ризик може виявитися взагалі не перестрахованим або не перестрахованим частково, тобто в розмірі, який не дозволить перестрахувальнику повністю компенсувати збитки, які перевищують його потенційні фінансові можливості;
· великі витрати з оформлення факультативного перестрахування, особливо в разі неодноразової факультативної пропозиції;
· тривалість факультативного перестрахування впливає на можливість укладення договору або навіть відмови від нього.
При зростанні обсягів страхових операцій у зовнішньоекономічній діяльності постала потреба прискорити передавання ризиків у перестрахування. Так виник договірний метод перестрахування. Договірне перестрахування передбачає обов'язкове віддавання перестрахувальником раніше узгодженої частини ризику за всіма покриттями. Перестраховик також має обов'язково приймати ці частини ризиків згідно з умовами договору. У такому договорі перестрахування обов'язково визначаються ліміти відповідальності, перестрахувальна премія, перестрахувальна комісія, обмеження щодо покриття. 
Перестрахування має універсальний характер, тобто використовується в усіх видах страхування, діє на всіх страхових ринках світу. 
До основних переваг цього методу слід віднести наступні: 
1) дозволяє збільшити обсяги страхових операцій, збирає більшу частину перестрахувальної премії у професіональних перестраховиків світу; 

2) рівномірний розподіл ризиків; 
3) автоматичність приймання ризиків, що потребує значно менших витрат, пов'язаних з обробкою ризиків;
4) можливість розвитку довгострокових відносин між сторонами;
5) гарантія підтримки перестраховика, яка надає більшу свободу цеденту щодо проведення страхових операцій.
Недоліки: коли ризик, що підлягає страхуванню, не підпадає під умови такого договору, або страхова сума за ризиком перевищує ліміт відповідальності за договором, то може виникнути потреба в додатковому договорі факультативного перестрахування.
Такий договір перестрахування найчастіше укладається на невизначений термін з правом взаємного розірвання шляхом повідомлення сторін щодо прийнятого рішення.
Змішана форма або факультативно-договірна поєднує методи попередніх перестрахувальних операцій. За змішаної форми компанія-цедент передає чи залишає в себе ризики або їх частину. Перестраховик згідно з таким методом перестрахування зобов'язаний прийняти обумовлені договором ризики. Факультативність передбачається для страховика (цедента), а договірна частина - для перестраховика (ретроцедента). Характерною особливістю є те перестраховик, який укладає договір, має повністю довіряти цеденту, оскільки його інтереси та збалансованість портфеля залежить від перестрахувальника. Перестраховик не завжди зацікавлений у такому змішаному методі, віддаючи перевагу звичайному факультативному договору, який дає змогу проаналізувати кожний ризик окремо.
Перестрахувальний договір є юридичним документом, який визначає взаємовідносини сторін і встановлює їх права і обов'язки. Існує багато різних за формою договорів, але немає стандартного, спільного для всіх компаній договору.
Виділимо такі види договорів перестрахування:
1) пропорційні: квотний договір, ексцедентний договір (договір ексцедента суми), квотноексцедентний договір;
2) непропорційні: договір ексцеденту збитку (ризиковий ексцедент збитку, катастрофічний ексцедент збитку), договір ексцеденту збитковості або договір стоплосс.
Пропорційний договір передбачає часткову участь сторін у розподілі відповідальності, і відповідно до узгодженої частки участі в договорі між сторонами розподіляються страхові премії і збитки.
Квотний договір — найбільш проста форма перестрахувального договору і згідно з цим договором перестрахувальник зобов'язується передати перестраховикові частку в усіх ризиках певного виду; у цій самій частці передається й належна йому премія, а перестраховик зобов'язується приймати її. Збитки у квотних договорах також розподіляються пропорційно до участі у ньому сторін.
Квотний договір має більші переваги для цедента (страховика): 1) на власному утриманні лишається частка відповідальності, яка повністю відбиває його фінансові можливості; 2) квотний договір не потребує великих витрат з його обслуговування; 3) при автоматичності передавання ризиків страховик звільняється від зобов'язань передати інформацію з прийнятих ризиків, що дає певну свободу цеденту; 4) результати квотних договорів більш збалансовані і стійкі.
У разі страхування відповідальності власників транспортних засобів і автокаско застосовується страхування засобів транспорту.
Недоліком є те, що за договором передаються усі ризики - великі і малі, які за інших обставин фірма могла б утримати у власній відповідальності.
Ексцедентне перестрахування - складніший вид пропорційного перестрахування. Договір ексцедента суми передбачає передавання цедентом (страховиком) обумовленої частини ризиків понад власне утримання. Визначаючим фактором у механізмі перестрахування за ексцедентним договором є так зване власне утримання, яке являє собою в більшості випадків економічно обґрунтований рівень суми, в межах якої фірма утримує на своїй відповідальності визначену частину ризиків, що страхуються, передаючи в перестрахування суми, що її перевищують.
Ексцедент за договором − це величина, яка кратна власному утриманню цедента. Сума ексцеденту виражається в кілька разів збільшеним розміром власного утримання. Власне утримання на певному рівні в ексцедентному перестрахуванні називають лінією (часткою).
До переваг ексцедентного страхування слід віднести:
· можливість фірми-цедента встановлювати ліміт власного утримання з врахуванням свого фінансового становища; 
· цедент при старанному визначенні суми власного утримання залежно від характеристик застрахованого об'єкту може досягти не тільки обмеження своєї відповідальності, але й якісної зміни страхового портфеля.
Недоліком є необхідність обробки кожного ризику - його вивчення, визначення відповідної частки в екцедентному договорі, групування ризиків тощо.
Застосовується найчастіше при страхуванні від вогню, нещасних випадків, страхування життя.
Квотноексцедентний договір передбачає встановлення ексцедента залежно від визначеної частки (квоти) власного утримання, а понад рівень утримання використовується ексцедент - ліміт відповідальності перестраховиків, що фіксується в абсолютному вираженні.
Сутність непропорційного перестрахування полягає в тому, що відшкодування, яке надається перестраховиком, визначається тільки розміром збитку і не залежить від страхової суми, а тому не має пропорційного розподілу відповідальності за окремим ризиком і оригінальною премією. Призначення такого страхування — гарантувати відповідальність страховика за прийнятими ризиками щодо великого сукупного збитку за визначений період.
Особливостями непропорційного страхування є наступні:
1) страховик може захиститися від великих збитків, які впливають на його фінансові результати; 
2) перестраховик не бере участі у відшкодуванні дрібних збитків, які легко покриваються страховиком.
Договір ексцеденту збитку - найбільш розповсюджена форма перестрахувальних непропорційних договорів. Згідно з цим договором, механізм перестрахування вступає в силу тоді, коли остаточна сума збитку за застрахованим ризиком перевищує обумовлену в договорі суму (франшизу) в разі настання страхового випадку.
Розрізняють два типи покриття - ризиковий ексцедент збитку (в основі одиничний ризик, і використовується стільки, скільки існує окремих ризиків) і катастрофічний ексцедент збитку (коли не завжди можна визначити сам ризик, використовується покриття не за ризиком, а за цілим випадком).
Договір ексцеденту збитковості (стоплосс) - згідно якого фірма захищає за визначеним видом страхування загальні результати справ на випадок, якщо збитковість перевищує обумовлений у договорі відсоток або його розмір, і такий договір покриває не окремі ризики, а збитковість за всім портфелем договору, що має цедент за даним видом страхування.
Відмінність договору ексцеденту збитковості полягає в тому, що перестраховик бере участь у відшкодуванні збитків лише у випадках, коли збитковість за певний строк перевищує обумовлений договором перестрахування відсоток.
До особливостей таких договорівслід віднести наступні: 
· повна довіра перестраховика щодо цедента, його стратегії в проведенні страхування; 
· крім такої форми обов'язкова наявність попередніх видів покриття; 
· ліміт страховика має бути на такому рівні, щоб цедент на початок дії договору ексцедента збитковості вже ніс понаднормовані збитки.

ПИТАННЯ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ 
1. У чому полягає суть ризику в ЗЕД?

2. Класифікація ризиків при здійсненні ЗЕД.

3. Що таке страхування і в чому полягає його сутність?

ПИТАННЯ ПРАКТИЧНИХ ЗАНЯТЬ
1. Суть валютного ризику та методи його страхування.

2. Назвіть види ризиків при перевезенні товарів різними видами транспорту.

3. Характерні риси та причини виникнення ризику. 

ПИТАННЯ ДЛЯ САМОСТІЙНОЇ РОБОТИ СТУДЕНТА
1. Перестрахування та його роль у ЗЕД.

2. Наведіть приклади ризиків при авіаперевезеннях та проаналізуйте методи їх зменшення або уникнення.

3. Види перестрахувальних операцій.

ТЕСТИ ДЛЯ САМОПЕРЕВІРКИ

1. До поняття авіаційного страхування входять такі специфічні види ризиків:

а) страхування літаків від загибелі і пошкодження;

б) страхування відповідальності перед пасажирами за втрату життя і відповідальності за втрату або пошкодження багажу пасажирів;

в) страхування команди;

г) всі відповіді вірні.

2. Назвіть основні ризики суб'єктів ЗЕД при переміщенні товарів та інших предметів через митний кордон України:

а) декларування;
б) митне оформлення;
в) перемщення товарів до їх одержувачів;
г) всі відповіді вірні.
3. Кредитний ризик — це:

а) ризик несплати позичальником основного боргу і відсотків, які належать кредитору;
б) ризик втрати товару;
в) ризик втрати авторитету;
г) немає вірної відповіді.

4. Існують такі види кредитного страхування:

а) делькредерне і гарантійне (заставне);
б) фіксоване і гарантійне;
в) термінове і короткострокове;
г) довгострокове і фіксоване.

5. Страхування валютного ризику – це:

а) кредитування;
б) хеджування;
в) застереження;
г) всі відповіді вірні.

ТЕРМІНИ ДЛЯ ЗАПАМ’ЯТОВУВАННЯ

Терміни для запам’ятовування

Авiацiйна вантажна накладна (Air Waybill) - це документ, що свідчить про укладення договору про повітряне перевезення товарів та інших предметів, умови перевезення, а також прийняття товарів та інших предметів до перевезення.

Авансовий платіж - це оплата покупцем за контрактними зобов'язаннями до моменту передання йому товаророзпорядчих документів і самого товару. 

Авансові закупки - це зобов’язання майбутнього імпортера закупити у експортера, що поставив товар, певну оговорену продукцію в майбутньому. 

Авіавантажна накладна - виконує функції товаросупроводжувального документу, розписки в прийомі вантажу, митної декларації і є договором про повітряне перевезення.

Автодорожня накладна - це договір перевезення автомобільним транспортом. Повна її назва "міжнародна товаротранспортна накладна", проте в оперативній роботі вона відома під назвою накладна ЦМР (СМR).

Автономне мито - це мито, яке держава самостійно встановлює та змінює залежно від власних потреб та інтересів, без прийняття на себе будь-яких зобов'язань щодо інших країн. Таке мито застосовується до товарів незалежно від їх походження. При цьому воно має виражену фіскальну функцію. 

Адвалерне мито - це основний вид мита, який нараховується у відсотках до митної вартості товарів, що підлягають обкладанню митом. Цей вид мита застосовують щодо тих товарів, які знаходяться в одній товарній групі, але мають різні характеристики.

Акредитив - це грошовий документ, який засвідчує право особи, на ім’я котрої він виданий, отримати в кредитній установі вказану в ньому суму.

Антидемпінгове мито - це мито, яке застосовується тоді, коли на митну територію України ввозять товари за цінами, що на момент такого ввезення значно нижчі від їх конкурентних цін у країнах експорту за умови створення загрози завдання збитків вітчизняним виробникам подібних або конкуруючих з імпортованими товарів. Також цей вид мита використовується при експорті з України товарів за цінами, які значно нижчі від цін на ці або аналогічні товари інших експортерів при створенні загрози завдання шкоди державним інтересам.

Арбітраж - вказівка на арбітражний суд, який буде розглядати спори між сторонами контракту, у разі, якщо контрагентам не вдасться врегулювати непорозуміння договірним способом.

Аудиторські послуги - це діяльність, що направлена на перевірку фінансового стану підприємства, правильності та прозорості ведення бухгалтерського обліку та складання балансів підприємством згідно з чинним законодавством.

Аукціон англійський (класичний) – це аукціон, на якому товар продається покупцеві, що запропонував найвищу ціну.

Аукціон (від лат. — продаж з публічних торгів), спосіб продажу товарів, за якого товар (або його зразки) попередньо виставляються для огляду. У формі аукціону продається також нерухомість, здійснюється примусовий продаж майна неплатоспроможних боржників та ін. Звичайно на аукціоні встановлюється стартова ціна.

Аукціон валютний – це аукціон, об'єктом якого є обов'язкові валютні відрахування, що мають чи мали місце у певних країнах.

Аукціон вексельний – це аукціон, на якому відбувається розпродаж короткострокових казначейських векселів.

Аукціон голландський – це аукціон, що проводиться з благодійною метою. Стартова ціна знижується доти, доки найщедріший продавець-меценат не дасть згоди на мінімальну ціну оголошеного лота. 

Аукціон груповий – це аукціон, на якому замовлення накопичуються, а потім один-два рази протягом дня "викидаються" до торговельної зали, де продаються під контролем уповноваженого брокера або працівника фірми). Цей аукціон ще має назву залпового.

Аукціон закритий – це аукціон, на якому всі покупці пропонують ціни одночасно (як правило, письмово), а товар купує той з них, хто запропонував найвищу ціну.

Аукціон золотий – це аукціон, об'єктом продажу якого є золото.

Аукціон подвійний — торги, де між собою конкурують як продавці, так і покупці, ціна встановлюється внаслідок рівноваги попиту і пропозиції, коли кількість продавців при ціні, що склалася на аукціоні, дорівнює кількості покупців.

Базис поставки - це умови договору купівлі-продажу. 

Базисні умови контракту - посилання на конкретну модель розподілу обов'язків між продавцем та покупцем щодо здійснення перевезень, найму перевізника, страхування, оформлення документації, «очищення» товару від мита тощо. 

Баланс − документ, що відображає у вартісному виразі активи фірми і джерела їх формування за станом на визначену дату, частіше на кінець кварталу чи року.

Баланс − це документ, що відображає у вартісному виразі активи фірми і джерела їх формування за станом на визначену дату, частіше на кінець кварталу чи року.

Бартер – це товарообмінна операція без урахування товарної вартості товару, яка не опосередковується коштами.

Бартерні операції - це операції щодо обміну товару чи послуг на інший товар чи послуги між іноземними партнерами на безвалютній основі, згідно з еквівалентною оцінкою обміну продукції.

Біржа (нім. - Borse) - це форма регулярно діючого оптового ринку товарів, що продаються за стандартами і зразками (товарна біржа), цінних паперів (фондова біржа) та іноземної валюти (валютна біржа), а також робочої сили (біржа праці).

Біржові котирування - є цінами продажу товарів, пропозиції або попиту на них на товарних біржах, але переважно вони відображають саме реальні цінові параметри угод. Біржові котирування мають вирішальне значення при встановленні цін на однорідну масову продукцію, якою торгують на біржах.
Бонусні знижки - надаються постійним посередникам та оптовим покупцям за реалізацію великої кількості товарів згідно з обумовленим річним обігом. 

Валюта контракту - це валюта, в якій встановлюється ціна товару в міжнародному контракті купівлі-продажу.
Валюта платежу - це валюта, в якій, лише за згодою контрагентів (сторін угоди), здійснюється фактична оплата за товар.
Валютний ризик - це ризик, пов'язаний зі зміною реальної вартості платежу, вираженого в іноземній валюті, у зв'язку з коливанням курсу.

Валютний ризик - це ризик, який виникає при експортно-імпортних операціях і при реалізації товарів у кредит у зв'язку зі змінами курсу іноземної валюти по відношенню до національної або з падінням її купівельної спроможності внаслідок підвищення експортно-імпортних цін (погіршення умов торгівлі) в період між підписанням торгової угоди і платежу за нею.
Вантажна митна декларація - письмова заява, яка містить у собі відомості про товари та інші предмети і транспортні засоби, мету їх переміщення через митний кордон України або відомості про зміну митного режиму щодо цих товарів, а також інформацію, необхідну для здійснення митного контролю, митного оформлення, ведення митної статистики, нарахування митних платежів. Оформлюється на бланках встановленої форми, а саме: МД-2, МД-3, МД-8.

Вантажна митна декларація типу "31 ВТЗ" - це документ, що використовується для контролю за багаторазовим переміщенням через митний кордон України водних транспортних засобів, що належать резидентам.

Вантажна митна декларація типу "31 ПС" - це документ, що використовується для контролю за багаторазовим переміщенням через митний кордон України повітряних суден, що належать резидентам.

Ветеринарне свідоцтво - документ, що видається фахівцями структурних підрозділів регіональних служб держветконтролю за місцем оформлення вантажу після проведення ветеринарно-санітарної експертизи та є однією з підстав для митного оформлення підконтрольних товарів. Форма ветеринарного свідоцтва (Ф 1, Ф 2, Ф 3) залежить від виду підконтрольного товару.

Ветеринарний сертифікат (свідоцтво) країни походження – це документ, який повинен обов'язково містити відомості про конкретного одержувача товарів в Україні та є однією з підстав для ввезення товарів, які підлягають ветеринарному контролю, на митну територію України. 

Викуп застарілої продукції – це операція, яка передбачає отримання експортером в обмін на поставлену нову продукцію чи обладнання застарілої продукції у імпортера. Експортерами часто в цьому разі виступають заводи, які, як правило, проводять певне оновлення застарілої продукції та знаходять для неї новий ринок збуту, яким часто є країни з недостатньо розвиненою економікою та з менш вибагливими споживачами.

Виробничий франчайзинг – це передача фірмі-клієнту технологій виготовлення даного товару разом із правом використання торгової марки, але не копірайт.

Вільна оферта - характеристика умов продажу, характеристика товару, можливі скидки та бонуси, що оформлюються одночасно а одну партію товару та надсилаються декільком потенційним клієнтам. В вільній оферті не встановлений чіткий термін надсилання акцепту з боку покупця, що не зв’язує оферента межами майбутніх зобов’язань. 

Гарантії на товар та післяпродажне обслуговування - це умови, згідно з якими продавець може брати зобов'язання щодо якості поставленого товару та щодо підтримки його функціональних якостей протягом певного (гарантійного) часу. 

Генеральний поліс - це договір страхувальника зі страховиком про передачу страховику на страхування усіх відправлень вантажів даної фізичної чи юридичної особи протягом визначеного періоду (як правило не перевищує 12 місяців).
Генеральні вантажі - це різні штучні вантажі (в упаковці чи без неї), які за розмірами поділяються на звичайні, довгомірні (більше 3 м) і негабаритні, а за масою - легкі й важкі (з масою більше 5 тонн за одну вантажну одиницю).

Готівковий платіж – це платіж, який здійснюється до або після передання продавцем товаророзпорядчих документів покупцеві (з урахуванням періоду обробки платіжної документації бухгалтерськими підрозділами й банківськими установами). Фактично оплата товару відбувається до моменту його переходу у користування споживачем.
Давальницька сировина – це сировина (напівфабрикати, товари) контрагента-партнера, що ввозиться (вивозиться) в іншу державу для переробки, обробки, складання або монтажу з наступним поверненням у вигляді готової продукції в країну-власника.

Декларація митної вартості - заява особи митному органу за встановленою формою відомостей щодо митної вартості товарів, які переміщуються через митний кордон України чи по відношенню до яких здійснюється митний режим.

Делькредере − це угода, яка передбачає, що комісіонер за додаткову винагороду (плата за взяття ризику комісійної операції) гарантує комітентові, що вексель на проданий у кредит товар буде викуплений у визначений термін.

Демередж - це сума, яку сплачує фрахтувальник судновласнику за простій судна під вантажними операціями понад сталійного часу.

Дилерська знижка - це різниця між роздрібною ціною та контрактною ціною, що надається постійним посередникам, агентам, торговцям, за рахунок якої формується їх прибуток та покриваються посередницькі витрати. Такий вид знижок застосовується у разі продажу стандартного обладнання, оргтехніки, автомобілів, а величина коливається в межах 10-20% (інколи сягає 30%) від роздрібної ціни.
Ділова репутація фірми - визначається добросовісним і вчасним виконанням фірмою своїх зобов'язань, досвідом у даній сфері бізнесу, вмінням вести переговори на цивілізованому рівні, тощо.

Довідкові ціни - це ціни на аналогічні (подібні) товари, які застосовуються у міжнародній торгівлі та на внутрішніх ринках при оптовій торгівлі різних країн. 
Документарне інкасо - стягнення коштів на підставі фінансової документації, яка супроводжується документами комерційного характеру (транспортними, відвантажувальними, страхувальними документами та рахунками, рахунками-фактурами тощо).
Досьє на фірму - це систематизована інформація про фірму, одержана з різних джерел. Досьє фірми складається з карти фірми, відомості про переговори з фірмою, відомості про ділові контакти.

Експлуатаційна компенсація - це зовнішньоекономічна операція, яка основується на тому, що експортер-виконавець введення в дію промислового об’єкта, після його створення, в якості компенсації власних витрат, експлуатує його самостійно, таким чином отримуючи компенсацію від імпортера-замовника, якому після цього об’єкт передається.

Експортні операції – це продаж і вивезення товарів за кордон з передачею права власності на них іноземному партнеру.

Єдина митна територія - це територія України, зайнята сушею, територіальне море, внутрішні води і повітряний простір, на які поширюється виключна юрисдикція України.

Закриті знижки - застосовуються у внутрішньофірмовій торгівлі (під час внутрішнього товарообігу в міжнародних об'єднаннях), а також при реалізації поставок відповідно до окремих міжурядових домовленостей.

Залізнична накладна (СМГС) – це основний перевізний документ установленої форми, відповідно оформлений i наданий залізниці відправником разом з вантажем. Накладна є формою обов'язкової двосторонньої письмової угоди про перевезення вантажу, яка укладається відправником i залізницею на користь третьої сторони - вантажоодержувача.

Залізнична накладна – це документ. який виконує функції підтвердження прийому вантажу до перевезення залізничним транспортом, товаросупроводжувального документу і є договором про перевезення.

Засоби платежів - це платіжні інструменти, тобто гроші, які виражені в конкретній валюті.
Здавання-приймання товару - процедура передачі товару, яка супроводжується відповідними формальними діями та документальним оформленням і не обов'язково збігається з переходом прав на товар від продавця до покупця. 

Змінне мито - мито, при якому допускається зміна митних ставок при зміні рівня державних субсидій або цін на внутрішньому чи міжнародному ринку. Змінне мито зазвичай використовується країнами тоді, коли суттєво змінюються світові ціни на деякі групи або види товарів.

Знижки «сконто» - застосовуються в готівкових розрахунках, якщо платежі за контрактом здійснюються раніше обумовленого терміну (наприклад, якщо в довідковій ціні передбачено кредит, а покупець сплачує гроші негайно). 
Зовнішньоекономічна операція – це комплекс дій контрагентів різних країн (іноземних партнерів зовнішньоторговельної операції), спрямованих на здійснення торгового обміну та дій, які забезпечують цей обмін.

Зовнішньоекономічний договір (контракт) - матеріально оформлена угода двох або більше суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності та їх іноземних контрагентів, якщо інше не встановлено законом або міжнародним договором України, та спрямована на встановлення, зміну або припинення їх взаємних прав та обов'язків у зовнішньоекономічній діяльності. При здійсненні зовнішньоекономічної діяльності контракт складається у письмовій формі.

Зовнішньоторговельна операція - це комплекс організаційно-економічних та комерційних прийомів і заходів, спрямованих на сприяння укладанню угод в формі договору-купівлі продажу. 

Зовнішньоторговельна угода - це система фінансово-правових, комерційних, текінко-економічних домовленостей між іноземними контрагентами, оформлена юридично завдяки договору купівлі-продажу чи будь-якому іншому договору (оренди, підряду, лізингу тощо), щодо передачі прав власності чи надання послуг один одному.

Зустрічна закупка – це товарообмінна операція з урахуванням реальної вартості товару, при якій сальдо угоди не виплачується, а заноситься на рахунок партнера. Зустрічна закупка оформлюється, як правило, двома або трьома взаємопов’язаними контрактами.

Зустрічні поставки (операції «бай-бек») - це зовнішньоекономічні операції в формі промислової співпраці. Іншими словами, експортер у формі кредиту надає промислове обладнання, а імпортер компенсує витрати експортера на створення промислових об’єктів, після отримання виручки від зустрічних поставок продукції.

Імпортні операції – це придбання та вивезення товарів з метою реалізації на національному ринку країни-імпортера або виробничого споживання імпортером.

Інвойс (консульська фактура) - це пакет документів, який оформляється експортером на спеціальному типовому бланку і служить підставою для розрахункової операції. До його складу разом з контрактом і іншими документами входить рахунок-фактура, де міститься детальний перелік відвантажених покупцю товарів і повна інформація про кількість, якість і ціну товару, про нумерацію і маркування вантажних місць, про спосіб доставки вантажу покупцю.

Інжиніринг – це операція, яка в зовнішньоекономічній діяльності представляє собою продукт інтелектуальної власності, що характеризується як сукупність інженерно-консультаційних послуг, відокремлених в самостійну сферу діяльності і пов’язаних з процесами створення та експлуатації промислових об’єктів, включаючи розробку технологій; комплекс інженерно-технічних робіт та послуг з підготовки до здійснення будівництва; виробничо-технічне оснащення (збірка, пуск, гарантійно-сервісне обслуговування) встановленого обладнання, що надаються на комерційній основі між контрагентами з різних країн.

Інкасо - це банківська розрахункова операція, за якої, на доручення клієнта та відповідно до розрахункової документації, отримує грошові кошти від імпортера його банк або інший, пов'язаний з імпортером уповноважений банк, за відвантажені імпортерові товари або отримані ним послуги та зараховує їх на рахунок свого клієнта (можливою варіацією інкасо є отримання гарантії того, що належна сума буде виплачена в установлені терміни).
ІНКОТЕРМС - спеціальне видання Міжнародної Торгової Палати - «Міжнародні правила тлумачення термінів».

Карантинний дозвіл на імпорт – є підставою для ввезення на митну територію України та здійснення митного оформлення підкарантинних матеріалів та об’єктів (їх перелік встановлено постановою КМ України від 26.05.2004 № 672). Карантинний дозвіл на імпорт видає Головна державна інспекція з карантину рослин (Укрголовдержкарантин).

Карантинний дозвіл на імпорт – це документ, який є підставою для ввезення на митну територію України та здійснення митного оформлення підкарантинних матеріалів та об’єктів (їх перелік встановлено постановою КМ України від 26.05.2004 № 672).

Карта фірми - це базовий документ, який являє собою анкету, запитання якої характеризують різні сторони діяльності фірми (країна, поштова адреса, телефон, рік заснування, предмети торгівлі, виробництва чи характер послуг, виробничі потужності, число робітників, дані, що характеризують фінансове становище, філіали, дочірні підприємства, участь та інші зв'язки, найважливіші конкуренти, негативні сторони, що характеризують фірму і т.д.).

Кількість товару – це цифрове вираження обсягу поставки товару із зазначенням одиниці виміру та використовуваної системи мір та ваг. 
Кліринг – це взаємозалік зустрічних вимог та зобов’язань за торговими угодами;

Ковзаючі ціни - це змінні ціни, які використовуються тоді, коли у контрактах йдеться не просто про товари з тривалим терміном створення, а з композитним визначенням ціни. Тобто, первісно в контракті зазначається початкова ціна та її структура - вміст у ній різного роду витрат і компонентів (витрати на сировину та енергоносії, амортизацію, оплату праці, накладні витрати, прибуток). При цьому саме динаміка компонентів (наприклад, зміна цін на сировину, енергоносії чи оплату праці) визначає й «ковзання» остаточної ціни, яка і буде зазначена в контракті.
Комбіноване мито - виконує захисну і фіскальну функції, захищаючи вітчизняного виробника та наповнюючи державний бюджет. Використання специфічного та комбінованого мита унеможливлює свідоме заниження суб'єктами зовнішньоекономічної діяльності митної вартості товарів і ухиляння від сплати митних платежів.

Компенсаційна домовленість – це товарообмінна операція з урахуванням реальної вартості товару, за якою сальдо угоди виплачується у вільно конвертованій валюті.

Компенсаційне мито - пов'язане із використанням субсидій при виробництві чи експорті товарів і застосовується тоді, коли імпорті товарів виникає загроза завдання шкоди вітчизняним товаровиробникам такої самої або аналогічної продукції чи під час експорту товарів з'являється загроза державним інтересам. Ставки компенсаційного мита не перевищують розміри отриманих товаровиробниками субсидій. У відповідності до терміну дії мито може бути постійним і сезонним.

Конвенційне мито - є узгодженим і встановлюється внаслідок утворення митного союзу чи угод з іншими країнами, внаслідок чого воно не може бути зміненим в односторонньому порядку. Використання конвенційного мита сприяє лібералізації зовнішньої торгівлі шляхом зменшення торговельних обмежень. Термін дії такого мита тривалий і припиняється тоді, коли припиняють свою дію угоди, що викликали його до життя.

Конкурентний лист - це документ, що узагальнює інформацію про ціни на аналогічну продукцію закордонних фірм-конкурентів та техніко-економічні показники, комерційні умови.

Коносамент - це найважливіший юридичний документ в зовнішньоторговельних перевезеннях, що засвідчує наявність договору перевезення морським або річковим транспортом та конкретизує його умови. Він відноситься також до типу цінних паперів, оскільки має ті ж властивості передачі прав та рівнозначний передачі вантажу та отримання права володіння ним.

Коносамент (Bill of Lading) - документ, який регулює правовідносини між перевізником та одержувачем вантажу, свідчить про прийняття перевізником вантажу та є одним з документів, що підтверджують наявність i зміст договору морського перевезення.

Контрагенти - сторони, що знаходяться в договірних відносинах з приводу купівлі-продажу товарів чи наданню послуг. 

Контракт - основний комерційний документ, що визначає права й обов'язки сторін. По суті в ньому викладений комплекс дій щодо здійснення зовнішньоторгового обміну.
Контракт – це договір купівлі-продажу товарів в матеріально-речовій формі. 

Контракт - це документ, який свідчить про те, що одна сторона угоди (продавець) зобов'язується передати товар у власність іншій стороні (покупцю), яка, в свою чергу, зобов'язується прийняти його і заплатити ціну за товар. 

Контракт - це угода між двома або більше контрагентами, що є юридичними особами, стосовно купівлі або продажу товару або послуги.
Контрактна ціна - ціна угоди, що фіксується в контракті. 

Котіф (угода про міжнародні вантажні перевезення) - форма накладної, яка розроблена Міжнародною конвенцією по перевезеннях вантажів залізницею - МВК.

Кредитний ризик - це ризик несплати позичальником основного боргу і відсотків, які належать кредитору.

Кризовий реінжиніринг - використовується в разі необхідності залучення фахівців ззовні з метою подолання кризового стану на підприємстві, неможливості керівництвом самостійно знайти шляхи підвищення конкурентноздатності підприємства, фінансової стійкості та економічної безпеки.

Левередж-лізинг - це довгострокова оренда в міжнародній практиці, що супроводжується активним стимулюванням з боку державних органів.

Лізинг - вид довгострокової оренди, як спосіб активізації збуту продукції без передачі права власності, яке зберігається за орендодавцем до кінця угоди. 

Лізинг - це «кредит оренди», сутність якого полягає в передачі лізингодавцем лізингоотримувачу споживчої вартості послуг лізингодавця та «відсотка по кредиту».

Лізинг - це вид довгострокової оренди, як специфічна форма фінансування капіталовкладень, альтернатива традиційному банківському кредитуванню та використанню власних оборотних коштів, що дозволяє промисловим підприємствам та компаніям отримати необхідну продукцію без значних одночасних фінансових витрат, а також уникнути втрат, пов’язаних з моральним старінням засобів виробництва.

Лінійне судноплавство - це форма транспортних послуг, яка забезпечує регулярні перевезення за оголошеним розкладом між наперед установленими портами. На лінійних суднах перевозяться невеликі партії вантажів, в основному, це готові вироби і напівфабрикати.

Ліцензія - належним чином оформлене право на експорт (імпорт) протягом встановленого терміну певних товарів. Видається Мінекономіки та з питань європейської інтеграції України та представляється митним органам під час декларування імпорту товарів, що підлягають ліцензуванню.

ЛОРО – кореспондентський рахунок, що відкривається банком для зарахування сум, виданих або одержаних за дорученням власного кореспондента.
Масові вантажі - це вантажі, що являють собою певну структурну масу, яка перевозиться у великій кількості без упаковки. До них відносяться наливні (нафта і нафтопродукти, гази, тваринні й рослинні жири, спирти та ін.), навальні (руда, концентрати, добрива та ін.), насипні (зерно, цукор, сирець та ін.) і лісні.

Митна вартість - це ціна, яка фактично сплачена або підлягає сплаті на момент перетину товаром митного кордону держави. Для визначення митної вартості вироблено єдині критерії, а саме: момент перетину митного кордону та ціна угоди (тобто вартість, яка зазначена в рахунку-фактурі). При цьому значення митної вартості для однакових товарів буде однаковим навіть тоді, коли вони поставляються за різними умовами поставки.

Митна політика - це система принципів та напрямків діяльності держави у сфері забезпечення своїх економічних інтересів та безпеки за допомогою митно-тарифних та нетарифних заходів регулювання зовнішньої торгівлі.

Митне регулювання - це відносини між державою та суб'єктами ЗЕД, які виникають при перетині державного кордону товарами, послугами, капіталами, робочою силою.

Митне регулювання - це регулювання питань, пов'язаних із встановленням мита та митних зборів, процедурами митного контролю, організацією діяльності органів митного контролю.

Митний кордон - це межі митної території України. 

Митний тариф - це ставки ввізного мита, якими обкладаються товари, що завозяться в Україну. Митний тариф є однією з найбільш розповсюджених складових частин регулювання зовнішньоекономічної діяльності в світі. 

Митні операції - це необхідна складова зовнішньоторговельного договору, що включає комплекс процедур з митного оформлення зовнішньоторговельних вантажів, які переміщують через митні кордони, включаючи їх декларування, контроль, огляд, підтвердження митної вартості, оплату митних зборів, податків.
Мито - це специфічний непрямий податок, що стягується з товарів при їх переміщенні через митний кордон держави.

Міжнародна автомобільна накладна (CMR) - документ, який супроводжує транспортні засоби та свідчить про укладення договору на перевезення вантажів.

Міжнародний контракт (або міжнародна угода) - це домовленість про комерційний обмін цінностями між декількома контрагентами, причому в результаті кожен з учасників отримає особисту користь від об'єкта, що обмінюється або продається.

Міжнародний франчайзинг – це складна взаємовигідна угода, за якою велика відома фірма продає право на використання своєї торгової марки, технологій іншій фірмі. На офіційних фондових біржах дозволяються операції з акціями лише великих компаній; у багатьох країнах виникають неофіційні фондові біржі, на яких перебувають в обігу будь-які цінні папери.

НОСТРО – рахунок, який має банк у свого кореспондента для надходжень на нього певних сум.
Облікова картка – це документ, який підтверджує постановку на облік (акредитацію) суб'єкта ЗЕД у митних органах України. Вона є обов’язковою при здійсненні будь-яких операцій у митних органах. 
Обставини нездоланної сили (форс-мажор) – констатація умов, за яких можливими є перенесення термінів виконання контракту або часткове чи повне звільнення сторін від контрактних зобов'язань. До форс-мажорних подій можна віднести - стихійні лиха (повені, пожежі, буревії, землетруси), збройні конфлікти, техногенні катастрофи та інші неконтрольовані контрагентами події.

Оперативний лізинг - це вид оренди (короткостроковий чи з неповною окупністю), що передбачає здачу предмета оренди на термін, значно менший повного терміну амортизації.

Операції з давальницькою сировиною - це операції, що передбачають надання одним контрагентом сировини для подальшої її переробки. Причиною цього є можливість видобувати певну сировину, що відсутня в іншій країні, але відсутність можливості її переробляти. Для переробника – це можливість використовувати своє переробне обладнання на повну потужність та отримувати як плату за послуги частину виготовленої продукції, якої немає на внутрішньому ринку. 

Операції з давальницькою сировиною – це товарообмінні операції, за якими вартість сировини, що постачається, виплачується виробленою з неї продукцією.

Операції промислового співробітництва – це товарообмінні операції, за якими зустрічна торгівля пов’язується із виробничо-збутовою сферою, створюючи специфічні зустрічні поставки.

Операція «світч» - це операція, згідно якої експортер передає свої зобов’язання з зустрічної поставки третій стороні, частіше за все спеціалізованій торговій фірмі. 
Орендні операції оформляються договором про надання однією стороною – орендодавцем, іншій стороні – орендатору, майна з виключними правами на використання та в установлений термін, за певну плату.

Особливорежимні вантажі - це вантажі, які зберігають і перевозять при дотриманні спеціальних правил (небезпечні вантажі, ті, що швидко псуються та ін.).

Оферта - представляє собою характеристику умов продажу, характеристику товару, можливі скидки та бонуси, з метою пошуку клієнта та виключення неточного тлумачення.

Офсетні угоди – свого роду інвестиційний проект, згідно з яким здійснюються великомасштабні капітальні вливання в певний проект, шляхом закупівлі експортером в країні імпортера товарів на суму, що складає певний відсоток від вартості експортної поставки, який досить часто становить понад 100%.

Пакування та маркування - визначення характеру тари та упаковки, як внутрішньої, що не може бути відділеною від товару, так і зовнішньої, яка може більш вільно обиратися залежно від умов транспортування і конкретних технічних можливостей контрагентів. 

Переказний вексель (або тратта) - виписується векселетримачем (тобто експортером) та передається векселедавцеві (тобто імпортерові товару), який повинен акцептувати та сплатити за векселем у зазначений термін.

Перестраховик (цесіонарій, ретроцедент) – це страховик, який прийняв у перестрахування ризики. Прийнявши в перестрахування ризики, перестраховик (ретроцедент) може частково передати його іншому перестраховику, і така операція називається ретроцесією, а сторона, яка прийняла на себе ризики, - ретроцесіонером.

Перестрахування - це система економічних відносин між страхувальниками, яка дозволяє страховій фірмі, що уклала договір страхування, передати взяті на себе ризики іншим страховим компаніям - перестраховикам.

Платіж у кредит – це платіж, який передбачає первісну поставку товарів фірмою-продавцем відповідно до тих або інших комерційних інтересів із наступним виконанням фінансових зобов'язань фірмою-покупцем. Відтак ця форма платежу називається також товарним, фірмовим або комерційним кредитом. 

Попередня декларація - документ, що містить у собі вiдомостi про товари, які ввозяться в Україну (з будь-якою метою, крім транзиту). Заповнюється на бланку уніфікованого адміністративного документа форми МД-2 (МД-3).

Посередницькі послуги – це виконання торговими агентами-посередниками посередницьких функцій за замовленням постачальників чи покупців.
Поставки на компенсацію – це товарообмінні операції, за якими виробник, виконуючи велике замовлення, отримує частину комплектуючих від замовника.

Постійне мито - це мито, ставки якого встановлюються державою та не підлягають зміні залежно від різних обставин.

Преамбула контракту - вступна частина контракту, яка містить юридичні назви сторін, посилання на місце та дату підписання контракту.
Предмет контракту - констатація виду угоди, найменування товару, його характеристики, номенклатурної належності чи асортименту.
Прогресивні (гуртові) знижки - надаються покупцям у разі збільшення обсягу замовлення та величини товарної партії, причому вони можуть прямо пропорційно збільшуватись при зростанні обсягів контрактної поставки. У світовій практиці величина таких знижок може становити 10-15 %.
Продукція транспорту - це безпосередньо сам процес переміщення товарів від виробника до споживача. 
Промисловий компенсаційний обмін – це угоди на основі виробничої співпраці, які здійснюються шляхом постачання машин, обладнання чи спорудження виробничих об’єктів в обмін на готову продукцію, вироблену цим обладнанням. 

Просте інкасо – стягнення коштів згідно з фінансовою документацією (переказних чи простих векселів, чеків та інших інструментів, які використовуються для отримання платежів) без використання комерційних документів;
Простий вексель - це боргове зобов'язання (або зафіксоване бажання) векселедавця сплатити векселетримачеві певну суму коштів.

Прості (загальні) знижки - є типовою ціновою поступкою продавця під час переговорного процесу, яка залежить від ситуації на ринку та характеру товару. Знижки на готові складні вироби можуть становити 1/5- 1/3 ціни товару, тоді як знижки на сировину - 3-7 %.
Разова (індивідуальна) ліцензія – це ліцензія, яка видається Мінекономіки для здійснення кожної зовнішньоекономічної операції суб`єктом ЗЕД, до якого, згідно зі ст. 37 Закону України "Про зовнішньоекономічну діяльність", застосовані спеціальні санкції.

Рахунок-проформа - комерційний документ, який містить відомості про ціну товару, але не використовується для здійснення розрахунків за товар (бартер, консигнація, ордерні поставки, давальницька сировина, готова продукція, виставки, ярмарки тощо). Він є основним документом, на підставі якого декларант визначає митну вартість товарів, що переміщуються через митний кордон України.

Рахунок-фактура (invoicе, rechnung) – це документ, який супроводжує переміщувані через митний кордон України товари й інші предмети, вказує їх вартість та дозволяє їх ідентифікувати. Цей документ використовується для здійснення взаєморозрахунків сторін - контрагентів угоди, а також він є основним документом, на підставі якого декларант визначає митну вартість товарів, що переміщуються через митний кордон України.

Реекспортні операції – це операції, результатом яких є продаж з наступним вивезенням за кордон товару, що був раніше імпортований та не підлягав переробці. 

Реімпортні операції – це придбання та ввіз із закордону товару, який був раніше експортований та не підлягав обробці.

Реінжиніринг – це комплекс організаційно-економічних, консультаційних послуг, направлених на подолання кризового чи передкризового стану на підприємстві шляхом його реорганізації, коригування стратегічної, інвестиційної та кадрової політики.

Реінжиніринг розвитку – застосовується в разі потреби в наданні незалежної експертизи та консультацій для підприємств, що бажають змінити чи диверсифікувати свою діяльність, здійснити реорганізаційні заходи. 
Рентінг - це вид короткострокової оренди, термін договору якої коливаються від декількох годин до кількох місяців.

Розрахунки за відкритим рахунком - це періодичні платежі покупця продавцеві, які здійснюються за стабільні, повторювальні поставки товарів на умовах його наступної оплати та зарахування заборгованості на рахунок імпортера. 
Розрахунок в кредит – це умова платежу, що найбільш часто зустрічається в міжнародній практиці, яка припускає погашення боргу в період від трьох місяців до п'яти років і більше, після дати поставки, залежно від виду кредиту і мети його надання.

Рухомі ціни – це ціни, які встановлюються тоді, коли об'єктом контракту є товари з довгим терміном створення і орієнтовно визначаються у момент підписання контракту, але можуть змінюватися залежно від динаміки ринкових цін на відповідні товари.
Санкції та рекламації за порушення умов контракту - положення про характер і розміри компенсацій, штрафів за порушення термінів, поставку неякісної продукції, некомплектну та кількісно неповну поставку, а також порушення інших положень контрактів.

Світові ціни - це ціни найбільш впливових ринкових компаній. Залежно від того, про який товар ідеться, це ціни, якими користуються країни (експортери чи імпортери), біржі та аукціони, провідні фірми.
Сезонне мито - встановлюється для вирішення ряду оперативних завдань на окремо взяті товари тимчасово, не більше як на чотири місяці. Воно однозначно має протекціоністський характер і може вважатися винятком з певних пільгових митних режимів.

Сезонні знижки – це знижки, що мають сезонний характер і надаються при купівлі товару, споживання якого не є характерним або масовим для певної пори року. 
Сертифікат про походження товарів - документ встановленої форми, який застосовується для підтвердження країни походження товару. Даний сертифікат видається уповноваженими органами країни - експортера товару та використовується як одна з підстав для застосування пільгової ставки мита (якщо це передбачено для країни походження товару). 

Специфічне мито - це мито, яке нараховується в установленому грошовому розмірі на одиницю товарів, які підлягають обкладанню митом. Воно застосовується щодо стандартизованих товарів, але фіксований розмір цього мита помітно залежить від коливання світових цін. 
Спеціальне мито - використовується в якості захисного мита тоді, коли на митну територію України ввозиться така кількість товару (або на таких специфічних умовах), що виникає загроза завдання шкоди вітчизняним товаровиробникам таких або аналогічних товарів. Виступає в якості потужного запобіжного заходу проти порушників загальнонаціональних інтересів у зовнішньоекономічній діяльності та з метою боротьби з недобросовісною конкуренцією.

Спеціальні знижки – це знижки, що застосовуються у стосунках продавців з VIP покупцями і можуть варіюватися залежно від характеру відносин між контрагентами та типу операцій. 
Сталійний час або сталія-період означає визначений ліміт часу, встановлений чартером для завантаження та розвантаження судна.

Страхування експортних кредитів − це страхування від ризику несплати іноземними фірмами за експортними боргами.

Страхування зовнішньоекономічного ризику - це комплекс видів страхування, які забезпечують захист інтересів вітчизняних та іноземних учасників різних форм міжнародної співпраці.

Тверда оферта – це характеристика умов продажу, характеристика товару, можливі скидки та бонуси, що можуть бути направлені тільки одному з потенційних покупців з чітким зазначенням терміну, протягом якого продавець зв’язаний своєю пропозицією та не має права надати аналогічну пропозицію іншому потенційному клієнту. 

Тверді ціни - встановлюються в момент підписання контракту, вони не змінюються протягом терміну виконання контракту. 

Типовий контракт - це розроблений у відповідності до встановлених правил документ, який містить ряд уніфікованих умов, прийнятих в практиці міжнародної торгівлі, тобто ніби наперед узгоджених, типових умов. Другу частину типового контракту складають статті, умови яких вимагають узгодження. Це статті, які містять умови про предмет контракту, ціну товару, його якості, терміни поставок, умови платежу та ін.

Товарна біржа концентрує оптовий оборот масових, переважно сировинних і продовольчих товарів (кольорові метали, зерно, бавовну, цукор, кава, какао, чай, джут, каучук тощо). Відрізняють універсальні та спеціалізовані (за окремими товарами або їх групами) товарні біржі.

Товарний франчайзинг – це проста передача товарів для реалізації під торговою маркою певного підприємства. Здійснюється в основному через великі супермаркети.

Толлінг – це різновид операцій з давальницькою сировиною, яка передбачає замовлення на виготовлення виробником продукції з сировини чи матеріалів виробника. 

Торговельні компенсаційні операції – це операції, що передбачають взаємообмін партіями товарів, але з використанням можливості грошових розрахунків або компенсації товарами. Угоди при компенсаційних операціях укладаються шляхом попереднього обговорення кількості, якості товару та його грошової оцінки.

Трампове судноплавство - це форма організації судноплавства, в якому судна здійснюють нерегулярні рейси. Вони не мають чіткого розкладу і направляються судновласником туди, де є попит на тоннаж і пропозиції вантажів. Трампове судноплавство займається, як правило, перевезенням окремих видів масових вантажів (ліс, вугілля, руда, зерно, нафта, нафтопродукти, цемент, добрива і т.д.).

Транспортне забезпечення - це сукупність елементів, які знаходяться в тісній взаємодії і складають єдину транспортну систему, що об'єднує операції, пов'язані з виробництвом і обігом продукції.

Транспортно-експедиційні послуги – це комплекс супутніх послуг, що надаються в процесі перевезення вантажу. До них відносяться: оформлення транспортної та митної документації; організація безпосередньо процесу перевезення, зберігання, навантаження-розвантаження вантажу, операції щодо проведення аналізу відповідності якості та кількості товару.

Трастові операції – це операції банків та інших фінансових установ щодо управління майном та надання інших послуг за дорученням та в інтересах клієнтів, згідно з договором.

Угода про «розподіл продукції» - це угода, суть якої полягає в розподілі виробленої продукції пропорційно між експортером і імпортером. Відшкодована частина зобов’язань за цією угодою складає в середньому третю частину від виробленої продукції.

УМВС - багатостороння конвенція про міжнародну залізничну угоду, що була укладена між колишніми соціалістичними країнами Європи й Азії. З деякими доповненнями вона використовується і в даний час. 

Умови платежу - визначення терміну, способу, засобів та
форми здійснення платежу. 

Факторинг – це комісійно-посередницька діяльність, що пов’язана з переуступкою клієнтом-постачальником до банку несплачених рахунків-фактур за поставлену продукцію та права отримання по ним платежу.

Фінансовий лізинг – це довгострокова оренда, що передбачає обов’язки орендодавця придбати об’єкт оренди у виробника-постачальника з метою його наступного надання в лізинг. Лізингоотримувач, отримуючи у власне розпорядження орендоване майно, компенсує орендодавцю повну вартість його амортизації (чи більшої її частини) протягом терміну дії лізингової угоди шляхом орендних платежів.

Фірма - це відособлене в процесі суспільного розподілу праці підприємство, що здійснює господарську діяльність з метою одержання прибутку.

Фітосанітарний сертифікат - це документ, який є підставою для ввезення на митну територію України та здійснення митного оформлення підкарантинних матеріалів (їх перелік встановлено постановою КМ України від 26.05.2004 № 672).

Форфейтингові операції - це одноразові операції, які пов’язані зі стягненням грошових коштів за допомогою перепродажу придбаних прав на продукцію;

Ф'ючерсна торгівля є провідною формою сучасної біржової торгівлі. На строкових (іншими словами - ф'ючерсних) біржах торгують не реальним товаром, а контрактами на постачання товарів у майбутньому.

Ф'ючерсні біржі - це ринки цін (тобто ринки цінових вартостей). 

Хайринг -- вид середньострокової оренди, термін договору якої становить до 2 років (в деяких країнах – до 5 років).

Ціни аукціонів – ціни, які фіксують умови продажу при запропонованій вищій ціні покупцями у певний момент та у конкретному місці. Ціна аукціону може встановлюватися як у процесі торгів з підвищенням ціни (це є більш поширеним правилом), так і з пониженням ціни, що відбувається після оголошення найвищої очікуваної ціни продавцем.
Ціни з наступною фіксацією - встановлюються тоді, коли об'єктом контракту є товари з тривалим терміном створення та залежать не тільки від динаміки ринкових цін, а й від якості кінцевих виробів (наприклад, металів чи хімікатів з урахуванням корисних та небажаних домішок), а також реальних витрат виробника, які не завжди легко передбачити заздалегідь.
Ціни ринку - це ціни, за якими ведеться торгівля на конкретному національному чи регіональному ринку. 

Чартер - це договір на перевезення вантажів в трамповому судноплавстві.

Якість товару - визначення сукупності характеристик і властивостей товару, які обумовлюють його здатність задовольняти ті або інші споживчі (індивідуально-побутові або виробничі) потреби покупця. 

Ярмарок (від нім. Jahrmarkt — щорічний ринок) – це торги, ринки товарів, які періодично організовуються у встановленому місці. Вони відігравали важливу роль в економічному житті Західної Європи у середні віки. З розвитком ринкових відносин ярмарки з центрів привозу великих партій наявного товару перетворюються на ярмарки зразків, ярмарки-виставки.
CARNET TIR (книжка МДП) - це документ, який свідчить про перевезення товарів та інших предметів за умовами Конвенції МДП 1975 року. Може використовуватись при здійсненні перевезень вантажів з використанням автомобільного виду транспорту. Наявність книжки МДП підтверджує допущення транспортного засобу до перевезення вантажів під митними печатками та пломбами та дійсність фінансової гарантії.
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	42. Фактурна вартість товару
	43.

	
	
	
	45. Митна вартість

	
	
	
	46. Статистична вартість

	47. Нарахування мита та митних зборів
	Вид
	Основа

нарахування
	Ставка
	Сума
	Сп
	48. Відстрочення платежів
	49. Найменування складу

	
	
	
	
	
	
	В. Подробиці розрахунків

	
	Всього
	
	
	
	

	
	50. Довіритель                                                                  Підпис

Місце і дата
	

	51. Митниця країни транзиту
	
	

	52. Гарантія недійсна для
	53. Митниця в країні призначення

	D. Завершення митного контролю
	54. Місце і дата


ПОЛІТИЧНА





ФІСКАЛЬНА





РЕГУЛЮЮЧА





ФУНКЦІЇ МИТА ТА МИТНОГО ТАРИФУ





Зовнішньоекономічна діяльність – це процес організації та розвитку господарських зв’язків між резидентами різних країн





Зовнішньоторговельна операція – це комплекс дій контрагентів різних країн з підготовки, укладання та виконання комерційної угоди





Зовнішньоторговельний контракт – це угода, відповідно до якої встановлюються, змінюються та припиняються торговельні відносини між контрагентами








