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UNIDAD 1

 ECONOMÍA

1.1.  ¿Qué es la Economía?

La Economía es una ciencia social que estudia cómo los hombres extraen los recursos de la naturaleza para producir bienes y servicios, con los que satisfacen sus necesidades. La sociedad cada vez es más dinámica: necesidades y bienes y servicios están en constaste evolución.
Cuando se pide una definición de Economía, los profanos que se acercan por primera vez a la materia suelen dar conceptos relacionados con el dinero, con el valor o con la riqueza  de las personas o los países. Si preguntamos a una persona en la calle su opinión sobre los problemas económicos, va a mencionar seguramente el paro, la subida de los precios o la situación de la Bolsa.
Efectivamente, el estudio de la Economía abarca todos los problemas relacionados con la determinación del precio de las cosas, con el análisis de actividades que producen beneficios medibles en dinero, en suma, con la producción y distribución de bienes y servicios para la satisfacción de necesidades humanas. 

Las necesidades de los seres humanos son numerosas y en continua expansión: van desde la satisfacción de las más elementales necesidades biológicas al disfrute de los más elevados goces culturales o espirituales. Como las ansias de satisfacer esas necesidades son insaciables, los medios para obtenerlos -el tiempo dedicado al trabajo, las fábricas, las minas o los pozos de petróleo, por ejemplo- son y serán siempre insuficientes. Estos medios pueden ser dedicados a producir diferentes cosas y sus productos pueden ser destinados a diferentes personas. El ser humano tiene que elegir entre esos usos alternativos, las diversas aplicaciones de esos medios. Está continuamente tomando decisiones de ese tipo. Los criterios para esa elección, los métodos para valorar las diferentes alternativas y los efectos de las decisiones adoptadas serán el objeto de nuestro estudio. 

ciencia social


соціальна наука

recursos de la naturaleza

природні ресурси

bienes y servicios


товари та послуги

satisfacer las necesidades

задовільняти потреби



acercarse 



наближатися, підходити
mencionar 



згадувати

determinación 


визначення

medible 



такий, що вимірюється

abarcar 



охоплювати, включати
disfrute 



користування

goce 



насолода, задоволення

ancia 



ристрасне бажання

insaciable 



невгамовний

obtener 



отримувати

dedicar 



присвячувати

destinar 



призначати

uso 



використання (ресурсів)
aplicación 



застосування
valorar 



оцінювати

1.1.1. Tareas

1) Elija los equivalentes ucranianos de los términos económicos que aparecen en el texto en cursiva, componga el vocabulario de los términos económicos:
гроші, вартість, багатство, безробіття, ціна, біржа, блага, потреби, задовольняти, засоби
2) Forme los verbos de los siguientes sustantivos, traduzca al ucraniano:
definición, determinación, producción, distribución, satisfaccción, elección, aplicación, decisión
3) Coordine el puzzle económico. Recuerde las expresiones con la palabra ¨valor¨
valor completo



додана вартість
valor bruto



чиста вартість

valor neto



загальна вартість

valor medio



вартість валової продукції
valor adicional



вартість основних фондів

valor conjunto



біржева вартість

valor real



договірна вартість

valor bursátil



вартість товару

valor bruto de producción

сукупна вартість
valor de la mercancía


фактична вартість
valor de los fondos básicos

повна вартість




valor según contrato


середня вартість

4) Basándose en el texto formule la definición de la Economía
5) Compare la definición que se propone en el texto, con la que sigue. ¿Cuál le parece más adecuada?
La economía (griego: “administración de una casa o familia”) es la disciplina que estudia las relaciones sociales que tienen que ver con los procesos de producción, intercambio, distribución y consumo de bienes y servicios, entendidos estos como medios de satisfacción de necesidades humanas y resultado individual y colectivo de la sociedad.

6) Traduzca al ucraniano 
[image: image1.png]


En la antigua Grecia, economía hacía referencia a “administrar el patrimonio”, por eso se define como “la ciencia de la elección”: administrar es elegir entre distintas opciones. La personas deben elegir porque los recursos son escasos, insuficientes en relación a las necesidades a satisfacer. La escasez es un hecho fundamental, la padecen todo tipo de personas y sociedades, de las más ricas a las más pobres. Las decisiones se toman de forma continua, afectando directa e indirectamente a otras muchas personas. Entender la economía ayuda a comprender mejor la realidad y tomar decisiones más acertadas. Una sociedad más formada en conocimiento económico también tiene una mayor capacidad de valorar las decisiones de sus dirigentes políticos, mejorando su capacidad de selección de líderes.
   1.2. Bienes, servicios y actividad económica 
El ser humano, mediante el uso de recursos escasos produce bienes y servicios (actividad económica) para satisfacer sus necesidades.
7
.Actividad económica: producción de bienes y servicios que tiene como fin satisfacer las necesidades
Los productos que se emplean para satisfacer necesidades se denominan bienes cuando son de naturaleza tangible (material): una casa, un automóvil o un ordenador.
Si tienen naturaleza intangible (inmaterial), son servicios: un corte de pelo, una clase de economía, asesoramiento financiero o arbitrar un partido de futbol. Por lo general, los servicios se consumen en el acto y no se transfieren.

Tipos de bienes y servicios
Una clasificación más amplia de tipos de bienes:
- Bienes libres. Son ilimitados o muy abundantes en relación con sus necesidades, por lo que no tienen dueño (el aire), o bienes económicos, que son escasos con respecto a los deseos que se tienen de ellos (el oro).
- Bienes de consumo que satisfacen directamente necesidades (un aumóvil), o bienes de capital, que aunque directamente no satisfacen necesi- dades, sirven para producir los bienes de consumo que sí lo hacen (una máqui- na de duplicar llaves).
- Bienes intermedios que necesitan transformaciones antes de que el consumidor final los utilice (el acero), o bienes finales, preparados para su consumo o utilización (una bicicleta).
- Bienes públicos a los que todo el mundo tiene acceso (un parque), o bienes privados que pertenecen a particulares (un jardín particular).
1.2.1. Tareas

1) Elija los equivalentes ucranianos de los términos económicos que aparecen en el texto en negrilla, componga el vocabulario de los términos económicos
економічна діяльність; недостатні ресурси; виробництво товарів та послуг; державне майно; товари виробничого призначення; кінцевий продукт
1) Basándose en el texto explique la diferencia entre los bienes y servicios

2) ¿Qué tipos de bienes se enumeran en el texto? Busque los equivalentes ucranianos de los términos correspondientes

3) Fíjese en diferentes acepciones del termino “bien” en el contexto económico
	asegurar los bienes
	страхувати майно або товари



	bienes de alta tecnologìa
	высокотехнологічні вироби



	bienes de capital
	інвестиційні товари



	bienes de consumo
	споживчі товари

	bienes de dominio público
	державне майно

	bienes de la primera necesidad
	товари першої необхідності



	bienes industriales
	виробничі товари



	bienes inmuebles
	нерухомість

	 bienes nacionales
	державне майно

	cesta de bienes de consumo
	споживча корзина



	distribuir los bienes
	розподіляти матеріальні блага



	 impuesto sobre bienes inmuebles
	податок на нерухомість



	intercambio de bienes
	товарообмін


	suministrar los bienes al mercado
	постачати товари на ринок



	valor de los bienes
	вартість майна




5) Traduzca al ucraniano

Necesidades del Hombre
El hombre es un ser con necesidades. El concepto de necesidad le es inmediato e impuesto. Tanto para subsistir como para realizarse y perfeccionarse, el hombre necesita continuamente de algo que tiene que encontrar fuera de sí mismo y que tienen que encontrarlo con cierta cantidad de esfuerzo propio o trabajo.

Se da una necesidad cuando entre lo que se es o lo que se posee y lo que se quiere ser o se quiere poseer hay un desequilibrio. Y como el hombre es un ser racional, ese desequilibrio adoptará normalmente la forma de desequilibrio que generará un deseo. 

La economía admite las necesidades como deseos alcanzables; satisfacer una necesidad supone para ella la desaparición de ese deseo para un restablecimiento del equilibrio.

Independientemente de las necesidades biológicas y de autorrealización del hombre, también existen las necesidades de tipo social o ambiental, ya que la evolución de la civilización entraña, a la vez, un aumento de los bienes y servicios que el hombre precisa para satisfacer sus necesidades (que incrementan progresivamente). Por eso se puede decir que el número de necesidades es infinito.

1.3. Evolución de la teoría económica 

      Junto con el desarrollo de la economía у el comercio ha evolucionado la teoría de los más grandes pensadores de la Humanidad. Los primeros que empezaron a romperse la cabeza estudiando los problemas de la economía fueron los filósofos griegos, entre ellos Aristóteles. Sin embargo el estudio de la economía como ciencia no se inició, realmente, hasta que la sociedad feudal no quedó sustituida por el capitalismo.

      En el siglo XVI tuvo lugar la expansión del comercio; la favorecieron los grandes descubrimientos náuticos у geográficos, la formación de los grandes Estados modernos, у entre otras cosas más, las ideas individualistas del Renacimiento у la glorificación del trabajo por los calvinistas. En estos siglos hizo su aparición el mercantilismo, que es considerada la primera escuela económica.

La fisiocracia nació en Francia a mediados del siglo XVIII, e inició la época científica de la economía. Sus seguidores, consideraban la agricultura como la única fuente de riqueza у afirmaban que existía un eje natural que regulaba la economía, у рог eso el Estado no debia intervenir en ella.

Pocos  años  después apareció en Inglaterra la escuela clásica  о liberal. Se considera que el principal hito de la historia del pensamiento económico lo constituyó la publicación de “Una Investigatión sobre la Naturaleza у las Causas de la Riqueza de las Naciones", en 1776. Adam Smith, su creador, fue un contemporáneo de los fisiócratas. Apoyó las ideas de éstos en cuanto a la libertad del individuo, pero no admitía la tierra, la agricultura, como única fuente de riquezas.

  La escuela clásica  impulsó el desarrollo económico con su teoría de la división  del trabajo, el principio de la libertad económica у del ánimo de lucro como ordenador de la economía (la mano invisible). Estas ideas convenían a la época de la Revolución Industrial, por eso en seguida fueron acogidas por políticos у economistas.

En el continente europeo, la historia del pensamiento económico del siglo XIX siguió el concepto de "utilidad marginal", sosteniendo que el valor dependía de la satisfactión personal proporcionada por las mercancias. Marshall (1842—1924) fue el que más lejos llegó en el desarrollo de esa teoría.

En oposición con el socialismo у las doctrinas de Marx, apareció la escuela neoclásica, una modificación de la escuela clásica , según  la cual el valor de los bienes depende de la utilidad que tenga para nosotros la última unidad de un bien de que dispongamos. Ellos admiten el papel rector del Estado en la economía, pero consideran que su misión no es reemplazar el mercado, sino procurar un marco adecuado para que aquél pueda funcionar en condiciones de libertad. Para ello deberá  evitar los monopolios, el paro obrero, у principalmente, prevenir у remediar las crisis economicas.

alquiler  



найом, плата за найом 
ánimo de lucro 



жадоба до наживи
balanza  comercial


торговельний баланс 
comercio al por mayor 


оптова торгівля
- al por menor 


роздрібна торгівля
detallista  (minorista) 


роздрібний торговець 

mayorista 



оптовий торговець

escasez  



нестача 

establecimiento comercial

торговельна установа 

expansión (del comercio) 

асширення (торгівлі) 

injerencia  (interferencia ) 

втручання 

laissez-faire (франц.) 


не втручайтесь 

mano de obra



робоча сила 

política  fiscal 



податкова політика
seguridad social                                      соціальне страхування 

utilidad 



корисність

ventajas absolutas у comparativas 
абсолютні і відносні переваги

1.3.1. Tareas
1) Basándose en el texto dé característucas de las diferentes etapas de desarrollo del pensamiento económico

2) Llene los huecos con los siguientes términos económicos:
política fiscal, servicio social, hipermercado, utilidad, injerencia, desempleo, utilidad marginal
· Los analistas esperan que en diciembre se creen unos 150 mil puestos de trabajo у se reduzca el __________ .
· Por mucho tiempo prevaleció la idea de que el mejor Gobierno es el que menos gobiema, que la ______ del Estado en la economía es fatal para ésta. Sin embargo, los presidentes Theodore Roosevelt, Woodrow Wilson, Franklin Roosevelt у Lyndon Johnson — a pesar de la continua oposición - ampliaron el control federal de la economía utilizando de forma más activa la ______ y otros mecanismos. 
· Las personas compran un bien porque piensan que le reporta una satisfacción   о " ______ ". Este es un concepto abstracto que se emplea en economía para indicar el placer, satisfacción   que reporta el consumo del producto. Según  la teoría de la _______ , el valor de un bien disminuye a medida que una persona consume una mayor cantidad de éste. 
· En los últimos    años  el Gobierno español ha hecho muchos esfuerzos para perfeccionar el sistema de .______. Ahora los desocupados, los incapacitados para el trabajo, los ancianos  у otros grupos, se sienten más protegidos. 
· El ________ es un punto de venta no especializado de gran superficie (más de 3.000 metros cuadrados) organizado en su mayoría en forma de autoservicio muy perfeccionado, que dispone de grandes surtidos.

3) Traduzca al ucraniano, haga un corto resumen del texto en español
Contenido de la Economía
La economía es la ciencia que se ocupa de la administración de los recursos escasos en la sociedad humana. Los seres humanos que viven dentro del marco de una civilización histórica dada experimentan diversas necesidades, tales como las de alimentos, vestido, educación, habitación, prestigio social, diversiones y manifestación de sentimientos religiosos, nacionales, políticos y de otra índole. Algunas de las necesidades mencionadas provienen de exigencias biológicas que deben ser satisfechas para conservar la propia vida.
Sin embargo, la mayor parte de estas necesidades son el producto natural de la existencia en una sociedad civilizada y, con frecuencia, provienen de los mismos medios que se emplean para satisfacerlas. Aún más, las necesidades que surgen de las exigencias biológicas adoptan formas especiales que están determinadas por las características de una civilización en particular. Las necesidades pueden satisfacerse mediante el empleo de objetos adecuados denominados bienes; por ejemplo: tierra, carbón, ganado, edificios, barcos, ferrocarriles, maquinaria, existencia de materias primas y mediante servicios tales como transporte, habitación, mano de obra, enseñanza, administración, etc., etc. Los bienes y servicios son los recursos que sirven para satisfacer los deseos humanos. Algunos de estos recursos, el aire por ejemplo, son tan abundantes que todas las necesidades que dependen de ellos pueden ser completamente satisfechas. Otros, sin embargo, como el petróleo o los servicios que proporcionan los seres humanos, existen únicamente en cantidades insuficientes para satisfacer todas las necesidades que dependen de estos recursos. En estas condiciones, decimos que los recursos son escasos. 
Cuando los recursos son escasos, ciertas necesidades permanecerán insatisfechas, lo que conduce a los individuos a tomar decisiones que, en función de la organización y las instituciones sociales, determinan las distribución de los recursos escasos entre las diferentes personas, así como su empleo. En otras palabras: los recursos se administran. El estudio de las formas de administrar los recursos escasos es el objeto de la ciencia económica. 

UNIDAD 2
MACROECONOMÍA
2.1. ¿Qué es la Macroeconomía?
La Macroeconomía es el estudio global de la economía en términos de la suma total de bienes y servicios producidos, el total de los ingresos, el nivel de empleo, de recursos productivos, y el comportamiento general de los precios. La macroeconomía es un estudio de la economía de un país (de una región de un país, o una zona que comprende varios países, etc.) a partir de las relaciones económicas que los agentes de ese país sostienen entre ellos y con el exterior (esto es importante por la cada vez mayor interdependencia económica mundial).

El Estado interviene en la economía para conseguir diversos objetivos, pero para que su intervención sea eficaz es necesario disponer de mediciones precisas de las variables macroeconómicas, especialmente del producto nacional y sus componentes.  La Contabilidad Nacional tiene como objetivo ofrecer una representación cuantificada completa, sistemática y detallada de la economía de un país, sus componentes y sus relaciones con otras economías. 

el total de los ingresos 


загальний обсяг надходжень

el nivel de empleo 


рівень зайнятості

a grandes rasgos 


в загальних рисах

eficaz 




ефективний

medición 



вимірювання
variables macroeconómicas 

макроекономічні змінні

Contabilidad Nacional 


система національного обліку

cuantificar 



розраховувати

2.1.1. Tareas
1) Elija los equivalentes ucranianos de los términos económicos que aparecen en el texto en cursiva, componga el vocabulario de los términos económicos

загальний обсяг надходжень, рівень зайнятості, виробничі ресурси, ціна, валовий національний продукт, система національного обліку

2) Coordine el puzzle económico. Recuerde las expresiones con la palabra ¨precio¨
precio absoluto 



конкурентна ціна

precio aceptable 


базисна ціна

precio acordado 


собівартість

precio de adquisición 


середньорічна ціна

precio base 



кошторисна ціна

precio competitivo


трансфертна ціна 

precio de compra 


закупівельна ціна

precio de coste 



ціна за одиницю товару



precio garantizado 


узгоджена ціна

precio prepresupuestario

ціна продажу

precio promedio anual 


абсолютна ціна

precio de transferencia 


прийнятна ціна

precio por unidad 


абсолютна ціна

precio de venta 



гарантована ціна

3) Basándose en el texto formule la definición de la Macroeconomía
4) Traduzca al ucraniano
El producto nacional
	El Estado interviene en la economía para conseguir diversos objetivos, pero para que su intervención sea eficaz es necesario disponer de mediciones precisas de las variables macroeconómicas, especialmente del producto nacional y sus componentes.  La Contabilidad Nacional tiene como objetivo ofrecer una representación cuantificada completa, sistemática y detallada de la economía de un país, sus componentes y sus relaciones con otras economías. 

La definición de las macromagnitudes económicas y su forma de cálculo fueron estandarizadas internacionalmente en la década de 1950. Desde entonces han rebasado el campo de los especialistas y han pasado a formar parte del vocabulario del hombre de la calle. En este tema se explicará al alumno la diferencia (y la similaridad) existente entre conceptos tales como el Producto Interior Bruto, Producto Nacional Neto o Renta Nacional.


2.2. La Contabilidad Nacional
La Contabilidad Nacional tiene como objetivo ofrecer una representación cuantificada completa, sistemática y detallada de la economía de un país, sus componentes y sus relaciones con otras economías.

Se compone de un conjunto coherente e integrado de cuentas macroeconómicas y tablas basadas en una serie de conceptos, definiciones, clasificaciones y reglas contables aceptados  internacionalmente. Los sistemas de contabilidad nacional son relativamente recientes; fueron normalizados internacionalmente y puestos a punto tras la Segunda Guerra Mundial.

Los sistemas de contabilidad nacional de la mayoría de los países siguen actualmente el patrón del Sistema de Cuentas Nacionales de las Naciones Unidas (SCN). Todos los países miembros de la Unión Europea siguen las directrices, aún más precisas, marcadas por el Sistema Europeo de Cuentas (SEC).

A partir de las estadísticas de base -estadísticas industriales, del mercado de trabajo, del comercio exterior, etc.- los técnicos de la contabilidad nacional de cada país estiman los flujos económicos que constituyen el sistema. La tarea es muy compleja debido a las frecuentes incoherencias en los resultados de las estadísticas de base y las lagunas informativas en algunos sectores. 

En la Unión Europea, parte de la contribución financiera de cada miembro (el cuarto recurso propio de la UE) está estimada sobre los resultados de la contabilidad nacional. Es por ello que el SEC debe garantizar que todos los miembros realizan exactamente igual las mediciones. Como la valoración de ciertas magnitudes se presta a veces a diferentes interpretaciones, el SEC trata de precisar y objetivar al máximo las técnicas de medición y valoración de las variables económicas.

 
Las principales macromagnitudes medidas en todos los sistemas de  contabilidad nacional son: producto interior bruto (PIB), consumo privado, consumo público o gastos del estado, formación de capital fijo o inversión, exportaciones e importaciones de bienes y servicios.
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2.2.1. Tareas

1) Elija los equivalentes ucranianos de los términos económicos que aparecen en el texto en cursiva, componga el vocabulario de los términos económicos

розрахункові правила; система національних рахунків ООН; споживання державного сектору; основний капітал; споживання приватного сектору; експорт та імпорт товарів і послуг; економічні змінні; макроекономічні розрахунки і таблиці; європейська система рахунків; макроекономічні величини (цифри макроекономічного аналізу)

2) Conteste a las preguntas
· ¿Cuál es el objetivo de la Contabilidad Nacional?

· ¿Cuándo fueron normalizados internacionalmente los sistemas de Contabilidad Nacional?

· ¿Qué directrices siguen los países de la Unión Europea?

· ¿ Cuáles son las principales macromagnitudes medidas en todos los sistemas de  contabilidad nacional?
4) Traduzca al ucraniano. Fíjese en  el significado de los términos económicos en negrilla, busque sus definiciones en ucraniano, componga el vocabulario de los términos económicos
Variables a tener en cuenta en un modelo macroeconómico
Se suelen tener en cuenta las variables de la llamada Contabilidad Nacional, que incluye:

Producto Nacional Bruto (abreviado PNB), actualmente conocido como Ingreso Nacional Bruto (abreviado INB) o también como producto bruto nacional, se utiliza en economía para calcular el volumen económico de un territorio.
Se define como el valor de todos los bienes y servicios producidos, únicamente, por los nacionales de un país durante un tiempo determinado, generalmente un año. Se excluye a los extranjeros trabajando en el país y se incluye a los nacionales trabajando en el extranjero.
Renta Nacional está compuesta por todos los ingresos nacionales. Nos proporciona una herramienta valiosa para analizar los resultados del proceso económico. Por lo tanto la renta nacional nos permite medir el desarrollo económico de un país.

Precio. Se denomina precio al valor monetario asignado a un bien o servicio. Conceptualmente, se define como la expresión del valor que se le asigna a un producto o servicio en términos monetarios y de otros parámetros como esfuerzo, atención o tiempo, etc.

Impuesto es una clase de tributo (obligaciones generalmente pecuniarias en favor del acreedor tributario) regido por Derecho público. Se caracteriza por no requerir una contraprestación directa o determinada por parte de la Administración (acreedor tributario). Surge exclusivamente por la “potestad tributaria del Estado”, principalmente con el objeto de financiar sus gastos. Su principio rector, denominado “Capacidad Contributiva” sugiere que quienes más tienen, deben aportar en mayor medida al financiamiento estatal, para consagrar el principio constitucional de equidad y el principio social de solidaridad.

Subvención consiste en la entrega de una cantidad de dinero por la Administración, a un particular, sin obligación de reembolsarlo, para que realice cierta actividad que se considera de interés público. Como técnica de intervención administrativa, pertenece al conjunto de instrumentos propios de la actividad de fomento.
Importación es el transporte legítimo de bienes y servicios nacionales exportados por un país, pretendidos para el uso o consumo interno de otro país. Las importaciones pueden ser cualquier producto o servicio recibido dentro de la frontera de un Estado con propósitos comerciales. Las importaciones son generalmente llevadas a cabo bajo condiciones específic

Exportación es cualquier bien o servicio enviado fuera del territorio nacional. La exportación es el tráfico legítimo de bienes y/o servicios desde un territorioaduanero hacia otro territorio aduanero. Las exportaciones pueden ser cualquier producto enviado fuera de la frontera aduanera de un Estado o bloque económico. Las exportaciones son generalmente llevadas a cabo bajo condiciones específicas. La complejidad de las diversas legislaciones y las condiciones especiales de estas operaciones pueden presentarse, además, se pueden dar toda una serie de fenómenos fiscales.

2.3. El dinero en la economía
En nuestro recorrido por los problemas económicos ha llegado el momento de estudiar el dinero y comprender cómo es creado,  cómo actúa su mágico poder y cómo puede utilizarse su fuerza creativa de forma útil y benéfica.

Imaginémonos* la gran cantidad de problemas que se les planteaban a los miembros de las sociedades primitivas que carecían de dinero y tenían que utilizar el sistema del trueque. Un cazador que desea adquirir un cuenco de barro se dirige al taller de un alfarero.  Sólo puede pagarle con los productos de su trabajo, a saber, con las pieles o con la carne de los animales, por lo que camina agobiado por el peso de las mercancías que ofrece. Si el alfarero no necesita pieles ni carne, si no se produce la coincidencia simultánea de necesidades recíprocas no es posible el intercambio. El alfarero, aunque de momento no necesita de los productos del cazador, se muestra dispuesto a aceptar alguno para conservarlo para futuros intercambios, pero para ello no sirve la carne que sufre pérdida rápida de su valor. Acepta por tanto una piel, pero el cazador puede considerar que no hay coincidencia de valores de las mercancías a intercambiar. La piel de un animal es indivisible, pierde valor si se la fracciona, por lo que no sirve para adquirir minucias.

Desde el Neolítico se pudo disponer de un tipo de mercancía, los metales, que podía solucionar todos estos problemas ya que poseía las características exigibles al dinero:

Aceptable. El dinero tiene que ser una mercancía deseable por todos.

Fácil de transportar. Debe acumular mucho valor en poco peso 

Divisible. Tiene que servir para adquirir mercancías caras y baratas. Puede ser fraccionado sin pérdida de su valor.

Incorruptible. La característica que ha resultado ser más difícil de conseguir*: no debe perder valor con el paso del tiempo.

La humanidad ha utilizado una amplia variedad de mercancías como dinero. Conchas marinas en algunas islas del Pacífico, piedras talladas en África, hojas de tabaco en Norteamérica antes de su independencia, cigarrillos en los campos de concentración durante la Segunda Guerra Mundial. Pero las mercancías más usadas han sido indudablemente los metales: el hierro, el oro y sobre todo, la plata. Hay aún otra característica exigible al dinero y difícil de conseguir, el fácil reconocimiento de su valor. Como el valor de los metales puede ser adulterado mediante aleaciones que reduzcan su ley, los gobernantes comenzaron a poner en algunas piezas de metal un sello para garantizar su peso y pureza. Surgieron así las primeras monedas. 

Las características exigibles al dinero le ayudan a cumplir sus funciones:

Medio de cambio y pago. Elimina el complicado sistema de trueque permitiendo el intercambio de mercancías y el pago de deudas.

Depósito de valor. Las ganancias resultantes del trabajo se pueden acumular en forma de dinero para poder adquirir bienes y servicios en el futuro.

Unidad de medida. Al establecer la equivalencia en dinero de cualquier bien y servicio ofrecido en el mercado, se convierte en un patrón universal que permite la comparación precisa de los valores de diferentes mercancías.

En las sociedades modernas existen muchos instrumentos que cumplen esas funciones, tantos que en ocasiones resulta difícil distinguir si un cierto instrumento financiero es dinero o no. Además, la tecnología electrónica está impulsando la aparición continua de nuevos medios de pago lo que dificulta aún más la tarea de medir la cantidad de dinero que circula por un país.

Podemos distinguir varias formas de dinero. 
El efectivo en manos del público está formado por las monedas y billetes que tienen las familias en sus bolsillos o en sus huchas. No se incluyen aquí las monedas y billetes que se guardan en las cajas de los bancos. Las monedas están acuñadas en piezas de metal,  los billetes se imprimen en papel. 
Los depósitos bancarios, es decir, las cuentas corrientes, de ahorro y a plazo, son dinero tambiėn. A diferencia de las monedas y billetes, no están incorporados en un soporte físico metálico o de papel - consisten tan sólo en apuntes contables archivados en los soportes magnéticos de un ordenador. Son dinero porque pueden ser movilizados como medio de pago mediante cheques o tarjetas plásticas. Algunas cuentas son más líquidas que otras, es decir, son más rápidamente convertibles en medio de pago. 

Otros instrumentos financieros pueden ser también utilizados como medio de pago y deben por tanto ser contabilizados como dinero. Las Letras y Pagarés del Tesoro, por ejemplo, son transformables fácil y rápidamente en el mercado secundario en otros instrumentos más líquidos.
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2.3.1. Tareas

1) Elija los equivalentes ucranianos de los términos económicos que aparecen en el texto en cursiva, componga el vocabulario de los términos económicos

взаємні потреби, система обміну (бартеру), товарообмін, співпадіння вартості, банківський депозит, цінний вклад
2) Conteste a las preguntas:
· ¿ Por qué los miembros de las sociedades primitivas tenían que utilizar el sistema del trueque?

· ¿Cómo puede pagar un cazador a un alfarero por un cuenco de barro?

· ¿Por qué el alfarero se muestra dispuesto a aceptar las mercancías del cazador?

· ¿Cuáles son las características exigibles al dinero?

· ¿Qué funciones cumple el dinero?

3) Enumere las formas de dinero que se distinguen en la sociedad moderna. ¿Qué mercancías se utilizaban en calidad de dinero en diferentes períodos históricos?

4) ¿Cómo aparecieron las primeras monedas? Busque en Internet materiales adicionales, prepare un corto informe

2.4. La inflación y la hiperinflación

La inflación consiste en el crecimiento generalizado y continuo de los precios de los bienes, servicios y factores productivos de un país. La inflación implica por tanto la reducción de la capacidad adquisitiva del dinero.

Para ofrecer una medida de la inflación se pueden utilizar dos formas, las tasas de crecimiento de los precios (porcentaje en que han variado en un período de tiempo determinado) o los números índice (porcentaje que representan los precios actuales con respecto a los  vigentes en una fecha base). Así podemos afirmar, por ejemplo, que en el año 1990 los precios crecieron en España a una tasa del 6,5% o que alcanzaron el índice 168,6 en comparación con 1983. La estimación de esas medidas suele hacerse mediante el Índice de Precios al Consumo (IPC).

El IPC lo calcula en España el Instituto Nacional de Estadística (INE).  El proceso para su estimación es el siguiente. Cada cierto número de años se realiza un meticuloso estudio de los hábitos de consumo de los españoles mediante una Encuesta de Presupuestos Familiares (EPF). Ese tipo de estudios tiene un coste muy elevado por lo que se realiza con muy poca frecuencia.
Con los datos obtenidos mediante la EPF, el INE selecciona una lista de productos representativos de cada uno de los grupos; es la llamada "cesta de la compra". Se considera que un producto seleccionado es "representativo" de su grupo si su precio varía en la misma proporción que lo haga la media de todos los de su grupo. Los precios de los productos de la cesta son controlados mensualmente.
En muchos países latinoamericanos las subidas de precios han alcanzado en las últimas décadas tasas muy elevadas, algunas del orden del 400% anual e incluso superiores. Este es el fenómeno llamado hiperinflación. Aquí hay un cambio cualitativo, es una situación substancialmente diferente a la inflación normal, con problemas y peculiaridades propias, que requieren explicaciones y soluciones diferentes. En una situación hiperinflacionista la gente no está dispuesta a mantener dinero debido a la rapidez con que disminuye su valor.

La hiperinflación no es una novedad. En otros países y otros períodos históricos se han conocido también procesos inflacionistas extraordinarios. El más estudiado de todos ellos es el sufrido por Alemania tras la Primera Guerra Mundial.  La obligación de pagar fuertes indemnizaciones a las naciones vencedoras y la caótica situación interna que impedía obtener por la vía fiscal los ingresos necesarios, indujeron a la República de Weimar a financiarse imprimiendo papel moneda sin ninguna contención. Entre enero de 1922 y noviembre de 1923 la tasa acumulada de inflación ascendió a un billón por ciento. Para hacernos una idea del significado de esa cifra piénsese que el dinero suficiente para adquirir todas las viviendas del término municipal de Málaga no bastaría un par de años después para pagar una ración de boquerones.

 
Aún más grave fue la hiperinflación sufrida por Hungría inmediatamente después de la segunda guerra mundial. Los precios se multiplicaron por más de 1027 en doce meses, multiplicándose dos veces cada día.

La hiperinflación latinoamericana no ha alcanzado nunca esas tasas extremas, pero ha resultado ser mucho más perdurable en el tiempo. La tasa media de inflación anual durante el período 1980-1987 fue del 166% para Brasil, del 299% para Argentina y hasta del 602% para Bolivia. Pero no fueron las propuestas estructuralistas sino las más clásicas (restricción monetaria y contención del gasto público) las que han conseguido domeñar la fiera. Eso sí, con efectos muy desagradables para la población de estos países. De hecho, como consecuencia de las repercusiones de algunas políticas antiinflacionistas excesivamente rígidas, a finales de los ochenta se llegaron a producir en varios países sudamericanos (Argentina, Venezuela, entre otros) motines espontáneos con asalto de muchedumbres procedentes de los barrios más pobres a tiendas de alimentación.
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2.4.1.Tareas
1) Busque los equivalenmtes ucranianos de los términos económicos que aparecen en el texto en cursiva, componga el vocabulario de los términos económicos
2) Basándose en el texto explique la diferencia entre la inflación y la hiperinflación

3) Explique el significado de las siglas IPC, INE, EPF
4) Busque en Internet materiales sobre la inflación en Ucrania, prepare un corto informe sobre el tema

2.5. El Banco Central

En la economía moderna el sistema bancario de los países es regulado por el banco central en cooperación con el Ministerio de Hacienda. El banco central constituye un instrumento de la política  monetaria del Gobierno. Además, se le atribuye la inspección de la banca privada, la alta dirección, coordinación e inspección de las Cajas de Ahorros, la regulación del movimiento de pagos exteriores, у la centralizatión de las reservas metálicas у de divisas.

La tarea más importante del banco central es controlar los bancos comerciales para apoyar la política  monetaria del Gobierno sin realizar, con pequeñas excepciones, negocios bancarios ordinarios. Podemos clasificar las funciones del banco central en dos grupos principales:

- Control de la emisión  de billetes. Normalmente el banco central monopoliza la emisión  de billetes.


- Banco de bancos. El banco central mantiene una posici6n frente a los bancos comerciales semejante a la de éstos frente a sus clientes. Los bancos comerciales mantienen depósitos en el banco central, que consideran como caja; acuden al banco central para pedir préstamos si existe escasez de reservas de caja. Gracias a ese control, el banco central puede influir en el volumen del crédito que se oferta. 

Cuando hay exceso de activos líquidos en manos  del público  (ALP) у los precios se disparan, el banco central encamina su política  a reducir la oferta monetaria, recurriendo a una о varias de las medidas siguientes:

- Elevación de las reservas mínimas   legales, es decir, del coeficiente de liquidez de los bancos comerciales.

Con esa medida el banco central restringe las posibilidades de los bancos comerciales de conceder préstamos a sus clientes, lo que reduce la oferta monetaria. Si el mercado no se encuentra en estado de atonía, la contracción de la oferta monetaria tenderá  a hacer el dinero más саго, о sea, crecen los tipos de interés, lo que reduce la demanda de créditos. Eso se conoce como endurecimiento de la política  monetaria.

Al subir los tipos de interés, siendo difícil obtener crédito, las empresas tratarán de reducir sus gastos у aplazarán las construcciones, ampliatión de talleres, etc. Los consumidores también decidirán recortar sus gastos. Esta política  causará una contracción de la producción, el empleo у la inflación. Al aumentar el desempleo la inflación comienza a disminuir. La contracción de la oferta monetaria habrá logrado reducirla.

 La elevación de las reservas mínimas legales es un instrumento que se utiliza muy poco, pues es un cambio de política demasiado abrupto у puede causar efectos perturbadores (desempleo, caída de la productión, etc). Así que en este caso se requiere un ajuste fino у cauteloso.

      - Endurecimiento de las condiciones de préstamo   a los bancos comerciales.
Antes se había señalado que el banco central es un banco de bancos. O sea, entre otras cosas, el banco central concede préstamos a los  bancos comerciales cuando éstos tienen escasez de fondos. Si el banco central necesita que se reduzcan esos préstamos, aumenta la tasa de interés a los bancos comerciales, у éstos se verán desalentados a pedir prestado. Las posibilidades que tienen los bancos comerciales de ofrecer más créditos se agotan у se produce el mismo efecto que analizamos en el primer caso. Cuando la política del banco central esta dirigida a fomentar las inversiones, concede a los bancos comerciales los denominados préstamos blandos. Estos se dan a largo plazo у con tipo de interés bajo.

- Operaciones de mercado abierto. El instrumento más importante del banco central son las operaciones en el mercado abierto. Cuando hay un exceso de dinero circulante el banco central vende títulos valores, principalmente bonos. Los bonos del Tesoro о bonos del Gobierno son comprados por las grandes compañías, los bancos comerciales у otras instituciones financieras. Así, las reservas de los bancos disminuyen, lo que causa una contractión de los depósitos, reduciéndose la oferta monetaria. Si el Estado quiere fomentar la actividad económica, hace todo lo contrario a lo que hemos descrito.
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2.5.1. Tareas 
1) Busque los equivalenmtes ucranianos de los términos económicos que aparecen en el texto en cursiva, componga el vocabulario de los términos económicos
2) Basándose en el texto conteste a las preguntas:

· ¿Cuáles son las responsabilidades del banco central? 
· ¿Por qué  se dice que el banco central es un banco de bancos? 
· ¿Qué funciones realiza el banco central?
3) Exprese su punto de vista:

Un experto en economía dijo: "los funcionarios que se ocupan de las finanzas tienen que ser capaces de decirle "no" al presidente, cuando éste pide dinero para elevar los salarios. Es lógico у comprensible que se le quiera pagar más a los maestros, a los militares, a los médicos, etc. Pero si las areas públicas están vacias, hay que llenarse de valor у decirle al presidente. — No, no у no. Eso no se puede. De otra manera nunca podremos vencer la inflación".

¿Está Usted de acuerdo con ese experto?
4) Traduzca al ucraniano. Haga un corto resumen del texto en español
El banco central es la institución que en la mayoría de los países ejerce como autoridad monetaria1 y como tal suele ser la encargada de la emisión del dinero legal y en general de diseñar y ejecutar la política monetaria del país al que pertenece.2 Estos bancos suelen ser entidades de carácter público y, en la práctica contemporánea de un gran número de países, se afirma que son entidades autónomas e independientes del Gobierno del país (o grupo de países) al que pertenecen. 

El banco central posee dos funciones muy importantes dentro del sistema económico de un país. La primera es preservar el valor de la moneda y mantener la estabilidad de precios, y para ello su principal herramienta es el manejo de las tasas de interés. Cuando se utilizaba elpatrón oro, el valor de los billetes emitidos por los bancos centrales estaba expresado en términos del contenido de ese metal, o eventualmente de algún otro, que el banco trataba de mantener en ciertos niveles a través del tiempo. La segunda es mantener la estabilidad del sistema financiero, ya que el banco central es el banco de los bancos, sus clientes no son personas comunes y corrientes o empresas particulares, así como el Estado y los bancos estatales o privados existentes dentro del territorio de la nación a la cual pertenece. El banco central toma los depósitos de sus clientes y los guarda en cuentas que éstos tienen en él. Con dichas cuentas los clientes realizantransacciones con otros bancos a través de los sistemas de pagos y compensación, al igual que un particular en un banco comercial utiliza su cuenta para realizar transacciones con otro particular. A su vez, el banco central también otorga préstamos a bancos con dificultades de liquidez, o incluso a otros Estados.

UNIDAD 3
MICROECONOMÍA

3.1. ¿Qué es la Microeconomía?
 La microeconomía es una parte de la economía que estudia el tipo de comportamiento económico de agentes individuales, como pueden ser los consumidores, empresas, trabajadores e inversores; así como de los mercados. Considera las decisiones que toma cada uno para cumplir ciertos objetivos propios. 

La microeconomía tiene muchas ramas de desarrollo. Algunas de las más importantes son: la teoría del consumidor, la de la demanda, la del productor, la del equilibrio general, y la de los mercados de activos financieros. No pueden considerarse enteramente separadas porque los resultados de unos aspectos influyen sobre los otros. Por ejemplo, las empresas no sólo ofertan bienes y servicios, sino que también demandan bienes y servicios para poder producir los suyos. 
.  
Se dice que Adam Smith es el fundador de la microeconomía ya que fue quien consideró en su libro La Riqueza de las Naciones, cómo se fijan los precios, estudió la determinación de los precios de la tierra, del trabajo y del capital e investigó las cualidades y defectos del mecanismo del mercado. 

comportamiento


поведінка

consumidor (consumir, consumo)
споживач (споживати, споживання)

considerer



розглядати, брати до уваги

rama (de ciencia)


галузь (науки)

demanda 



попит

productor (producir, producción)
виробник (виробляти, виробництво)

equilibri                                                  рівновага

oferta                                                      пропозиція

3.1.1. Tareas

1) Lea las interpretaciones de los términos económicos que aparecen en la definición de la microeconomía:

· En economía, un consumidor es una persona u organización que demanda bienes o servicios proporcionados por el productor o el proveedor de servicios. Es decir es un agente económico con una serie de necesidades y deseos, que cuenta con una renta disponible con la que puede satisfacer esas necesidades y deseos a través de los mecanismos de mercado.

Así, no se consideran consumidores aquellos que adquieren bienes y servicios para incorporarlos a un proceso productivo o a una actividad comercial. En este sentido, el consumidor es de una u otra forma el usuario final del bien.

· La empresa es la unidad económico-social, con fines de lucro, en la que el capital, el trabajo y la dirección se coordinan para realizar una producción socialmente útil, de acuerdo con las exigencias del bien común. Los elementos necesarios para formar una empresa son: capital, trabajo y recursos materiales.

En general, se entiende por empresa al organismo social integrado por elementos humanos, técnicos y materiales cuyo objetivo natural y principal es la obtención de utilidades, o bien, la prestación de servicios a la comunidad, coordinados por un administrador que toma decisiones en forma oportuna para la consecución de los objetivos para los que fueron creadas. Para cumplir con este objetivo la empresa combina naturaleza y capital.

· Un trabajador o trabajadora es una persona que con la edad legal suficiente, y de forma voluntaria presta sus servicios retribuidos. Cuando no tiene la edad suficiente, se considera trabajo infantil. Si no presta los servicios de forma voluntaria, se considera esclavitud.

Estos servicios pueden ser prestados dentro del ámbito de una organización y bajo la dirección de otra persona física o persona moral, denominada empleador o empresario; o bien como trabajador independiente o autónomo, siendo su propio dueño.

· El mercado en economía es cualquier conjunto de transacciones, acuerdos o intercambios de bienes y servicios entre compradores y vendedores. En contraposición con una simple venta, el mercado implica el comercio regular y regulado, donde existe cierta competencia entre los participantes.

Otra definición: es el ambiente social (o virtual) que propicia las condiciones para el intercambio. En otras palabras, debe interpretarse como "la institución u organización social a través de la cual los ofertantes (productores y vendedores) y demandantes (consumidores o compradores) de un determinado bien o servicio, entran en estrecha relación comercial a fin de realizar abundantes transacciones y bajo estas condiciones establecer el precio del mismo.

El mercado surge desde el momento en que se unen grupos de vendedores y compradores (concurrencia), y permite que se articule el mecanismo de la oferta y demanda; de hecho, mercado es también el lugar donde se compran y venden bienes.

· La teoría del consumidor es la modelización económica del comportamiento de un agente económico en su carácter de consumidor de bienes y de servicios. Esta teoría relaciona las preferencias, las curvas de indiferencia y las restricciones presupuestarias a las curvas de demanda del consumidor.
· La demanda en economía se define como la cantidad y calidad de bienes y servicios que pueden ser adquiridos a los diferentes precios del mercado por un consumidor (demanda individual) o por el conjunto de consumidores (demanda total o de mercado). La demanda es una función matemática expresada de la siguiente manera

· La teoría del equilibrio general es una rama de la teoría microeconómica. La misma trata de dar una explicación global del comportamiento de la producción, el consumo y la formación de precios en una economía con uno o varios mercados.

2) Componga la lista de los términos económicos relacionados al tema Microeconomía y de sus equivalentes en ucraniano.
3) Busque en Internet definiciones de dichas nociones microeconómicas en ucraniano

3.2. Los factores productivos

Los economistas clásicos consideraban que para producir bienes y servicios era necesario utilizar unos recursos o factores productivos: la tierra, el trabajo y el capital.  Esta clasificación de factores sigue siendo muy utilizada en la actualidad. Por tierra se entiende no sólo la tierra agrícola sino también la tierra urbanizada, los recursos mineros y los recursos naturales en general. Por capital se entiende el conjunto de recursos producidos  por la mano del hombre que se necesitan para fabricar bienes y servicios: la maquinaria o las instalaciones industriales, por ejemplo. Conviene que esto quede claro ya que la palabra 'capital' se usa muchas veces de forma incorrecta para designar cualquier cantidad grande de dinero. El dinero sólo será capital cuando vaya a ser utilizado para producir bienes y servicios, en cuyo caso se llamará capital financiero. El dinero que se vaya a utilizar para adquirir bienes de consumo no puede ser llamado capital. Por trabajo se entiende la actividad humana, tanto física como intelectual. En realidad toda actividad productiva realizada por un ser humano requiere siempre de algún esfuerzo físico y de conocimientos previos.

Esta clasificación de los factores productivos se correspondía con un análisis "sociológico" del sistema económico en tiempos de los economistas clásicos. En la Inglaterra del siglo XVIII había tres clases sociales claramente diferenciadas: la aristocracia, propietaria de la tierra, la burguesía, propietaria del capital, y los trabajadores. La justificación de los ingresos de la aristocracia y de la burguesía resultaba de la retribución de los factores que poseían y que dedicaban a la producción. En la actualidad la clasificación ha perdido mucho sentido. No existe hoy una aristocracia terrateniente separada de la burguesía y es frecuente encontrar trabajadores que poseen algunas acciones y son propietarios también de una vivienda.

Los clásicos pensaban que para crecer económicamente, para producir más, era suficiente con el aumento de la cantidad de factores disponibles, principalmente del trabajo y del capital. Ahora se sabe que el papel más importante en el crecimiento económico lo tienen los avances en el conocimiento científico y técnico. Podríamos por tanto añadir a los tres factores productivos dos más: los conocimientos humanos que están incorporados al factor trabajo  (el "know-how") y la tecnología, o simplemente técnica, que está incorporada al capital.
designar 
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попередній, заздалегідний
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виправдання
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відшкодування
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прогрес, досягнення
3.2.1.Tareas
1) Busque en el texto las definiciones de los factores productivos

2) Conteste a las preguntas:

· ¿Cuáles son los factores  productivos? 

· ¿Se puede afirmar que alguno de esos factores es más importante que los otros? 

· ¿Por qué  las habilidades у los conocimientos profesionales de las personas se incluyen en el factor Capital? 

· ¿Qué factor tiene el papel cada vez más importante en el crecimiento económico?

3)Coordine el puzzle económico. Recuerde las expresiones con la palabra ¨capital¨
capital bancario 

підприємницький капітал 

capital ciculante 

основний капітал
основний капітал

іноземний капітал
capital de la deuda 

ліквідный капітал
capital de la S. A.
 
капітал акціонерного товариства

capital dinerario 

акціонерный капитал 

capital e intereses 

капітал у формі матеріальних активів 

capital empresarial 

банківский капітал 

capital fijo 


іноземний капітал
capital foraneo 


основна сума боргу
capital líquido 


оборотній капітал

capital nacional 

внутрішній капітал країни

capital productivo 

виробничий капитал

capital social 
грошовий капітал, капітал у грошовій формі

capital tangible 


основна сума і відсотки

capital total


загальний капітал, сукупний капітал

4) Traduzca al ucraniano, haga un corto resumen del texto en español. Fíjese en  el significado de los términos económicos en negrilla, busque sus equivalentes en ucraniano

Los agentes económicos

En la actividad de producción y distribución económica intervienen tres tipos de agentes: las familias, las empresas y el Estado. 

Las familias tienen un doble papel en la economía de mercado: son a la vez las unidades elementales de consumo y las propietarias de los recursos productivos.  La palabra 'familia' hay que entenderla en un sentido amplio. Cada vez son más frecuentes en nuestras sociedades las familias formadas por una sola pareja o un solo individuo.  En los países subdesarrollados y en las zonas rurales de los países en desarrollo es muy frecuente el autoconsumo, es decir, que las familias produсеn lo que van a consumir: alimentos, menaje de hogar, incluso vestuario. También debe ser considerado autoconsumo los servicios de limpieza y preparación de alimentos prestados en el hogar por los miembros de la familia. En general se considera que en los países occidentales desarrollados la producción destinada al autoconsumo es muy pequeña en comparación con el total del país. Resumiendo: las familias no producen, sólo consumen.

Las empresas son los agentes económicos destinados exclusivamente a la producción de bienes y servicios. Para realizar su actividad necesitan los factores productivos que les entregan las familias. A cambio de ellos  pagan unas rentas: sueldos y salarios como contrapartida del trabajo; intereses, beneficios, dividendos, etc., como contrapartida del capital; alquileres o simplemente renta como contrapartida de la tierra. Los bienes y servicios producidos por las empresas son ofrecidos a las familias que entregan a cambio su precio.

El estado es el agente económico cuya intervención en la actividad económica es más compleja. Por una parte, el Estado acude a los mercados de factores y de bienes y servicios como oferente y como demandante. Al igual que las familias, es propietario de factores productivos que ofrece a las empresas de las que también demanda gran cantidad de bienes y servicios. A la vez es el mayor productor de bienes y servicios. Por otra parte, a diferencia de los otros agentes económicos, tiene capacidad para recaudar impuestos, tanto de las empresas como de las familias. Así mismo destina parte de sus ingresos a realizar transferencias a ciertas empresas o a algunas familias mediante subsidios de desempleo, pensiones de jubilación y otras. 
3.3. La producción y las empresas. Productividad

Las empresas son los agentes económicos que transforman los factores de producción en bienes y servicios. Vamos a estudiar ahora cómo se realiza ese proceso de transformación, pero no en sus características técnicas sino en sus aspectos económicos.

Para cualquier proceso productivo se utilizan los factores en diferentes proporciones según el bien de que se trate. La producción total de una empresa es el resultado de la conjunción de todos los factores productivos.  Si se aumenta la cantidad aportada de todos los factores, la producción aumentará indefinidamente. Pero si se mantiene igual la cantidad aplicada de todos los factores y se empieza a aumentar la cantidad de sólo un factor, la producción total aumentará cada vez más lentamente hasta dejar de crecer.  Esta es la que se conoce como ley de los rendimientos decrecientes.

Para estudiar el funcionamiento de las empresas, el análisis económico neoclásico utiliza el concepto de producto o productividad marginal, el aumento en la producción que se consigue añadiendo una unidad más de un factor. La idea es similar a la de utilidad marginal que hemos visto al estudiar a los consumidores y también en este caso la productividad marginal resulta ser decreciente. La figura describe el aumento en la producción que se consigue aplicando cantidades crecientes de un sólo factor; el crecimiento es rápido al principio, después se hace más lento hasta llegar a un máximo a partir del cuál empieza a disminuir. La productividad marginal o rendimiento del factor es decreciente desde el principio y, cuando la producción total empieza a decrecer, llega a ser negativa.

Supongamos que en una empresa se mantienen constantes las instalaciones, la maquinaria, la cantidad de materias primas aplicadas y la cantidad de energía contratada, pero que empezamos a aumentar el número de trabajadores. Al principio la producción aumentará, pero llegará un momento en que, por muchos trabajadores nuevos que entren, no se conseguirá aumentar la producción ni siquiera en una unidad; incluso es posible que un mayor número de trabajadores sólo sirva para estorbar a los demás impidiéndoles trabajar de forma eficiente por lo que se reduciría la producción total. Es decir, debido a la ley de los rendimientos decrecientes, la productividad marginal del trabajo, al igual que la de cualquier otro factor, decrece hasta hacerse nula e incluso negativa.

cantidad aportada

(тут) внесок

aplicar



вживати, застосовувати

rendimiento
продуктивність, ефективність, прибутковість

similar



схожий, аналогічний
instalación


устаткування
estorbar


заважати

impedir



перешкоджати
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ефективний, дієздатний
3.3.1.Tareas
1) Elija los equivalentes ucranianos de los térmonos económicos que aparecen en el texto en cursiva:

закон спадної продуктивності; гранична продуктивність; гранична корисність; суб’єкт господарювання; виробничий процес

2) Componga el puzzle económico. Recuerde las expresiones con la palabra “productividad”
productividad baja 

гранична продуктивність

productividad diaria 

добова продуктивність

productividad elevada 

номінальна продуктивність

productividad del equipo 
продуктивність праці

productividad de factores
низька продуктивність

de producción 
productividad marginal 

висока продуктивність


productividad media 

середня продуктивність

productividad nominal 

продуктивність устаткування

productividad del trabajo           продуктивність факторів иробництва
3) Basándose en el texto explique el significado de los términos:

· la ley de los rendimientos decrecientes 

· la productividad marginal

· rendimiento del factor de producción

4) Busque en Internet materiales sobre el problema de la productividad, prepare un corto resumen

3.4. Como funciona el mercado

Este tema pone al descubierto la piedra angular sobre la que está construido el análisis teórico de la economía de mercado. Todos los temas sobre la microeconomía suponen una perfecta comprensión de éste. A pesar de su aparente simplicidad, sutiles matizaciones sobre los conceptos que en él se exponen son la causa de grandes controversias económicas.

Las características de los mercados en libre competencia son causa de fuertes polémicas entre los teóricos de la economía. Los autores que destacan las virtudes del libre mercado opinan y tratan de demostrar que las condiciones de la competencia perfecta se cumplen "suficientemente". Los partidarios de la intervención del Estado para la corrección de los defectos del mercado destacan el alejamiento entre el mundo real y el que esos supuestos describen.

      Los clásicos decían que si un perico aprendía dos palabras: "oferta" у "demanda", se convertiría en un excelente economista.

      Los conceptos oferta у demanda son instrumentos vitales para el análisis del mercado en estado de atomización. Las entidades comerciales sistemáticamente hacen estudios de mercado con el fin de determinar su magnitud, la distribución geográfica, los ingresos у otras variables, у así pronosticar los movimientos de la oferta у la demanda en un determinado segmento de mercado. Al fin у al cabo el mercado es el qué determina que bienes deben producirse, cómo у para quién.

      ¿Qué es la demanda? — Primeramente debemos hacer notar la diferencia entre la necesidad у la demanda. La necesidad es un deseo de una mercancía о servicio: el deseo de beber cuando tenemos sed, de comer cuando tenemos hambre, de abrigarnos cuando tenemos frío, de curarnos cuando estamos enfermos, divertimos о distraernos cuando nos aburrimos, ganar fama, etc. Pero desde el punto de vista económico esos deseos у necesidades no siempre son una demanda. La necesidad es una demanda únicamente cuando el consumidor va al mercado con el deseo de comprar, у no menos importante, con el dinero en los bolsillos, dispuesto a comprar la mercancía que necesita, a un precio que le convenga tanto a él como al vendedor.

      La oferta es la cantidad de mercancías que los productores están dispuestos a vender en el mercado. Esta depende del precio. El aumento de los precios estimula el crecimiento de la oferta de mercancías, у al contrario, al disminuir el precio de un bien se reduce su oferta. El mercado logra equilibrar las demandas de los compradores con la oferta de los vendedores.
      Cuando llegamos al mercado lo primero que salta a la vista son los precios. Es lógico que el vendedor nos quiera vender más саго у nosotros quiéramos comprar más barato. Sólo el mercado es capaz de hacer que coincidan esos intereses contrapuestos, estableciendo un precio que garantice una correspondencia entre la cantidad de mercancías que los compradores quieren adquirir у la cantidad que los vendedores están dispuestos a ofertar.

      Supongamos que el mercado de mantequilla está desequilibrado a causa de problemas tecnológicos en las granjas, sequía, etc. Se ha reducido la oferta de mantequilla у hay un déficit de ese producto en el mercado. El mercado automáticamente empieza a equilibrarse. El precio de la mantequilla crecerá, у pasado un tiempo, la oferta también aumenta porque las vaquerías, al ver que sus beneficios se incrementan, ofertarán cada vez más у más. Por su parte, los consumidores se orientarán al consumo de productos alternatives, por ejemplo — la mayonesa. Los menos adinerados dejarán de consumir mantequilla en espera de mejores tiempos. De tal modo, llegará el momento en que la oferta será muy superior a la demanda, habrá un excedente de mantequilla у los vendedores empezarán a hacer rebajas de precios у descuentos, lográndose de esa forma restablecer el equilibrio. Y lo más curioso es que todo ocurre sin que nosotros nos percatemos de nada.

       Pero los encantos del mercado no se limitan a conciliar a los vendedores у compradores, sino que también ayuda a superar la superproducción o el déficit de productos. Sin embargo, hay que tener muy en cuenta que el equilibrio que se alcanza en el mercado es temporal. Históricamente el mercado ha tenido defensores у críticos. La doctrina económica liberal plantea que la intervención del Estado en la economía es perjudicial. Adam Smith (1723 — 1790) escribió en su obra La Riqueza de las Naciones (1776): "Creemos que ayudamos al sistema económico con leyes e interferencias, pero no es así. Laissez-faire; dejadlo estar, no intervengamos. El egoísmo es el que hace que siga funcionando de una manera tan milagrosa. No es necesario que nadie planifique. El mercado resuelve todos los problemas". Esa es la idea principal de la teoría de la "mano invisible".

      Los críticos contemporáneos de la izquierda señalan que la economía de mercado es cruel, que causa la pobreza extrema de la mayoría de la sociedad у el enriquecimiento desmesurado de la minoría, que se descuidan los bienes públicos como los hospitales, escuelas, etc. 

ajuste  de precios 


адаптація цін 

albarán-



акт про вручення  товару, 
транспортна накладна 

bienes complementarios 

взаємодоповнюючі товари 

comisión de servicios 


відрядження 

competencia perfecta (imperfecta) 
досконала (недосконала)  конкуренція 

déficit  (escasez ) de productos 

дефіцит продуктів 

descuento 



знижка 

elasticidad                                               еластичність, гнучкість 

encarecer 



дорожчати 

equilibrio de la demanda у la oferta 
рівновага попиту і пропозиції 

factura 




рахунок; накладна 

granja 




ферма 

mercado  equilibrado 


ринкова рівновага 

quebrar (arruinarse) 


збанкрутувати, розоритися 

vacío legal 



пропуск в законодавстві 

vaquería 



молочна ферма
3.4.1.Tareas
1) Encuentre en esta lista de palabras sinónimos у antónimos. Forme frases con ellos.
equilibrio, curva, variable, demanda, comprador, efecto, temporal, canjear, motivo, recta, breve, descambiar, duradero, trocar, oferta, vendedor, desequilibrio, cambiar, constante, devolver, causa

2) Llene los huecos: 
agricultores, comprar, productión, caros, escasos, oferta, abundante, altemativo, consumir, valor, sustitutivos, dinero, demanda, gastar, déficit, precio, rentas, consumo

      En la década de los 70 la OPEP consiguió multiplicar por diez los precios del petróleo     restringiendo la ________. 

      Los terratenientes brasileños solían quemar café para que subiera su __________.

      A veces, creando un artificial, los vendedores pretenden que la ________supere la _______.  

      Decimos que el té у el café son productos rivales о ______ porque al subir el precio del té, disminuye su _______, mientras que la ________de café aumenta. 

     Adam Smith en su libro La Riqueza de las Naciones se preguntaba: ¿рог qué el agua, que es tan indispensable para la vida, tiene un _____ tan bajo, mientras que los diamantes, que son totalmente innecesarios son ________? La respuesta ahora nos parege bastante fácil. Los diamantes son muy ______ у es difícil conseguirlos mientras que el agua es relativamente _________., excepto en los desiertos. 

      En 1845 debido a la plaga de la patata los _________ irlandeses se vieron en una situatión muy difícil. El hambre azotó a Irlanda у se elevo el precio de las patatas. Los precios subieron tanto que las ______reales de las familias cayeron vertiginosamente. Como consecuencia, la población empezó   a ______ más patatas en vez de menos, a pesar de su elevado precio. Ahora tenian que ... tanto en patatas, producto de primera necesidad, que ya no le quedaba ... para otra cosa. En suma, en este caso no fue posible pasar a consumir un producto _______.

3) Traduzca al ucraniano, haga un corto resumen del texto en español.

El papel de la competencia en el mercado

La competencia puede desenvolverse en el campo de la calidad, la publicidad у los precios.
Cada empresa pretende conquistar a los clientes con productos de calidad у para ello introduce en la producción innovaciones técnicas, que permiten mejorar constantemente las cualidades de uso del producto. Esta es la llamada competencia en términos distintos del precio, о sea, la competencia entre empresas basada en ofrecer bienes о servicios de mejor calidad.
Un producto de calidad es atractivo. Pero un producto de calidad у barato es aún más atractivo. Las empresas procuran reducir sus costes para que sus mercancías sean más baratas que las de sus rivales.

Estos dos aspectos de la competencia: la batalla por producir artículos de calidad, competitivos, у la reducción de los costes, estimulan el progreso técnico.
Pero, no siempre el abaratamiento de las mercancías de una firma se logra reduciendo los costes. Es muy usual, cuando una empresa vende sus mercancías a precios artificialmente bajos, incluso, afectando sus beneficios, у después que logra desplazar del mercado a sus rivales, de nuevo los alzan. Esto se ha denominado dumping.
La publicidad es otro método de competencia. Las empresas gastan muchisimo dinero para dar a conocer un determinado producto, para que se hable de ellos por la radio у se muestre por la televisión, en el metro, en revistas у periódicos.
La competencia imperfecta у la confabulación

Hoy existe una mezcla de la competencia perfecta e imperfecta. Las corporaciones gigantes controlan las fuentes de materia prima, la producción, los mercados, los bancos, у como si fuera poco, forman grupos de influencia en el Parlamento у en el Gobierno. Esas compañias se confabulan para evitar una guerra de precios entre sí у al mismo tiempo establecer una línea de conducta común en la competencia con otros competidores.



UNIDAD 4

GLOBALIZACIÓN Y COMERCIO INTERNACIONAL

4.1. ¿Qué es el comercio?
      La palabra "comercio" tiene múltiples significados. Entre ellos podemos citar los siguientes: 1) acción   de comerciar, 2) conjunto de comerciantes, 3) establecimiento comercial (tienda, centro comercial, etc.). Desde el punto de vista económico el término   "comercio" tiene un significado mucho más amplio. El comercio incluye todos los procesos indispensables para que los bienes у los servicios lleguen hasta el consumidor. El márketing, la venta, la transportación у otros procesos están comprendidos dentro del comercio.
      El comercio tiene diversas clasificaciones. Por ejemplo, suele hablarse del comercio al por mayor у al por menor. El comercio al por mayor es el proceso de compra a los productores у venta a los detallistas. Esta modalidad de comercio ha declinado en importancia con el crecimiento de grandes cadenas de centros comerciales que hacen cuantiosos pedidos a los productores. El comercio al por menor es la venta de bienes preparados para el consumo final о para uso de los consumidores privados, normalmente, se venden en tiendas, centros comerciales, quioscos у en las calles por los vendedores ambulantes. Pero comercios como las cafeterías, reparación de calzados у automóviles, a menudo se consideran comercio minorista. Como se puede apreciar, no hay una línea divisoria clara entre producción у comercio.
El comercio interior у exterior. El comercio interior es el intercambio de bienes у servicios entre las personas у entidades de un país. El comercio exterior es el intercambio comercial entre los diversos países. Se basa en la división  internacional del trabajo у las ventajas comparativas у absolutas.
indispensable 



необхідний, обов’язковий

detallista 



торговець вроздріб

modalidad 



різновид

declinar en importancia 

втратити важливість

cadena 




ланцюжок
pedido 




замовлення
vendedor ambulante 


вуличний продавець
línea divisoria 



вододіл, розмежування
entidad 
організація, установа, підприємство

4.1.2. Tareas
1) Elija los equivalentes ucranianos de los términos económicos que aparecen en el texto en cursiva:
Оптова торгівля, споживач, внутрішня торгівля, роздрібна торгівля, зовнішня торгівля, виробник, торговець вроздріб, споживач, вуличний продавець

2) Forme verbos y sustantivos derivados de los siguientes sustantivos, traduzca al ucraniano:
Consumo, productor, comercio, venta, compra

3) Fíjese en diferentes expresiones fijas con el termino “comercio” en el contexto económico. Componga 5 frases utilizándolas.
comercio abierto 

вільна торгівля

comercio agropecuario 
торгівля сільськогосподарськими товарами

comercio bilateral 
двостороння торгівля, взаємна торгівля
comercio al detalle 

роздрібна торгівля

comercio de contrapartida 
встречная торговля

comercio desigual 

нерівноправна торгівля

comercio estatal 

державна торгівля

comercio ilegal 

незаконна торгівля

comercio mutuamente 

взаємовигідна торгівля
fructífero 


4.2. La división del trabajo como forma de cooperación
      El comercio surgió gracias a la profundización de la división  del trabajo entre los hombres.La división  del trabajo, denominada también especialización, es la característica básica de la economía modema. La especialización hace posible que cada individuo о región se aproveche de las diferentes dotaciones, recursos у experiencia de trabajo acumulada.La división  del trabajo es un sistema que se pone en práctica para aumentar la capacidad productora, favorecer el incremento de la destreza у la reducción del tiempo, у consiste en la división  у subdivisión de los procedimientos industriales.

En el estadio primitivo de la vida económica, cada hombre satisfacía sus necesidades directamente; después empezó a delegar sus funciones a los miembros de la familia у de esa forma comenzó   a predominar la división  del trabajo según  el sexo. A medida que se desarrollaba la economía de cambio el productor se iba especializando en unos bienes о servicios, у con el tiempo esta especialización se transformo en oficio о profesión. Un estadio superior de desarrollo es la cooperativización  entre grupos de individuos especialistas, éstos se reunen en una empresa, bajo la dirección de un administrador, у se convierten en asalariados.

      La división  del trabajo, tal у como la conocemos en la actualidad, se introdujo en Gran Bretaña con la Revolución Industrial en los siglos XVIII у XIX, cuando aparecieron las primeras fábricas у se difundió el uso de maquinarías , factor que es concomitante con la especialización. La división  del trabajo se amplió у surgieron las industrías, que están formadas por un grupo de empresas que producen bienes idénticos. Así tenemos la industría pesada у ligera. Estas se subdividen en la textil, la de construcción de maquinarías , la pesquera, etc.También se especializaron las regiones. Unas se dedicaron a la agricultura, otras a la industría, у dentro de ellas aparecieron muchas subdivisiones.Y por último, la división  del trabajo salio de los límites nacionales у se extendió por todo el mundo. Muchos países se convirtieron en exportadores de petróleo, otros — de productos industriales о agrícolas, etc.

      En muchas ocasiones las operaciones para hacer un artículo salen de las fronteras de un país. Por ejemplo: muchas piezas de los automóviles у artículos electrónicos se producen en el territorio japones у se ensamblan en Singapur, Hong Kong, Corea del Sur у otros países, donde la mano de obra es más barata. En Rusia podemos notar lo mismo. La fábrica ZIL tiene filiales en muchas regiones de la Comunidad de Estados Independientes, donde se producen agregados de automóviles.

      Con el auge de las transnacionales se dio un paso importante hacia lo que hoy se conoce como globalización de la economía. El proceso de globalización económica hoy abarca continentes enteros. La Unión Europea, organismo de integración que se extiende por casi todo el Viejo Continente, es la máxima encarnación de ese proceso.

      Dentro de los tratados у bloques económicos, cada país tiene su especialización, llamada habitualmente división  internacional del trabajo. Por ejemplo, dentro de la UE, España está especializada en la producción de frutas у otros productos agrícolas, en la elaboratión de vinos, aceite de oliva, en el turismo, en la pesca, en la constructión de buques у otras actividades.

ahorro 




економія, заощадження

asalariado 



найманий робітник

cadena 




конвеєр

capacidad  productora 


виробнича потужність

costo (coste)  de producción 

собівартість

división  del trabajo 


розподіл праці

empleado  público  


державний службовець

habilidad  (destreza) 


кмітливість, умілість

huelga 




страйк

oficio (profesión)                                     професія
perfil estrecho 



вузький профіль

pertrechamiento  técnico 

технічне оснащення

pieza 




деталь
procedimiento  industrial 

виробничий процес
sector  primario 



видобувна галузь
· secundario 



перероблюючі галузі
· terciario 



сектор послуг
4.2.1. Tareas

1) Fíjese en diferentes expresiones com el término “industria”, componga 5 frases con éstas
desarrollar la industria 

розвивати промисловість
descapitalizar la industria
вичерпувати фінансові ресурси промисловості
financiar la industria 

фінансувати промисловість
fomentar la industria                  сприяти розвиткові промисловості
incentivar la industria 

стимулювати розвиток промисловості
monopolizar la industria 
монополізувати промисловість
proteger la industria

захищати промисловість від іноземно

contra la competencia

конкуренції
extranjera


 2) Conteste a las preguntas:

· ¿Qué es la división  del trabajo? 

· ¿De qué factores depende la productividad del trabajo? 

· ¿Qué medidas tomaría Ud.. para elevar la productividad del trabajo si fuera dueño de una muebleria? 

· ¿Qué oficios conoce Usted? 

· ¿Qué nexo existe entre la división  del trabajo у el comercio? 

· ¿Сгее Usted que sin la división  del trabajo sería posible el avance de la tecnología industrial? 

· ¿Es posible el trabajo colectivo sin la división  del trabajo? 8) 
· ¿Cuáles son las ventajas у los inconvenientes de la división  del trabajo?

3) Traduzca al ucraniano:
· Los países avanzados tienen una productividad del trabajo alta porque utilizan máquinas modernas, mano de obra cualificada у tienen una organización del trabajo muy efectiva. 

· La organización del trabajo es eficiente, si cada obrero elabora en una unidad de tiempo el máximo de producción con la calidad adecuada, empleando para ello el minimo de energía. 

· La reorganizatión que se está llevando a cabo en la compañía Hatuey tiene el objetivo de rentabilizar la capacidad industrial para consolidar las posiciones en el mercado de los materiales de constructión. 

· El sector primario comprende las actividades extractivas, la agricultura y ganadería. El sector secundario está constituido por las industrías que elaboran las materias primas para transformarlas en bienes terminados, mientras que el terciario está dedicado a la producción de servicios de todas clases: banca, seguros, profesiones liberales, etc. 

· La busqueda de competitividad en un mundo civilizado ha intensificado un fenómeno que llena de incertidumbres la economía europea: la deslocalización, el movimiento de las plantas de producción de grandes empresas у de los puestos de trabajo que generan, hacia países más baratos.

4.3. Las razones del comercio internacional

Hay diversos grados de apertura de un país al comercio internacional. El más cerrado, la autarquía absoluta, supondría negarse a cualquier importación; un pequeño grado de apertura implicaría permitir la importación de productos que no pudieran ser fabricados en el interior del país; si finalmente se diera libertad total de comercio, sería lógico esperar que sólo se importasen los productos que pudieran ser fabricados en el país a un coste excesivamente alto. Pero lo que observamos en el mundo real es algo más avanzado: con mucha frecuencia se comercia con productos que podrían ser fabricados fácilmente por el país importador (galletas, camisas) pero que resulta más ventajoso adquirirlos en el exterior.

	


Una de las ventajas del comercio internacional es consecuencia de las economías de escala: al aumentar la cantidad producida para satisfacer un mercado más amplio, los costes medios disminuirán. Además están las ventajas de la especialización: cuando un individuo se especializa en la realización de un trabajo concreto, adquirirá más habilidad y maestría en él que los que lo realizan de forma eventual; esa argumentación, válida para un trabajador individual, también es válida para una empresa y para un país. 

Los argumentos de carácter económico a favor de un sistema de comercio abierto son muy sencillos y se fundan en gran medida en el sentido común comercial, pero también en la realidad, o sea en la experiencia adquirida en materia de comercio mundial y crecimiento económico desde la segunda guerra mundial. Los aranceles aplicables a los productos industriales han bajado vertiginosamente. Durante los primeros decenios posteriores a la guerra, el crecimiento económico mundial tuvo una media de aproximadamente el 5% anual, y esta elevada tasa se debió en parte a la reducción de los obstáculos comerciales. El comercio mundial creció a un ritmo aún más rápido, con una media de alrededor del 8% en el mismo período. 

Los datos demuestran que existe una relación estadística indudable entre un comercio más libre y el crecimiento económico. La teoría económica señala convincentes razones para esa relación. Todos los países, incluidos los más pobres, tienen activos -humanos, industriales, naturales y financieros- que pueden emplear para producir bienes y servicios para sus mercados internos o para competir en el exterior. La economía nos enseña que podemos beneficiarnos cuando esas mercancías y servicios se comercializan. Dicho simplemente, el principio de la "ventaja comparativa" significa que los países prosperan, en primer lugar, aprovechando sus activos para concentrarse en lo que pueden producir mejor, y después intercambiando estos productos por los productos que otros países producen mejor. 
¿Pero por qué un país determinado se especializa en un producto concreto? La respuesta parece obvia: cada país se especializará en aquellos productos que pueda producir ventajosamente con respecto a los demás países. ¿Y qué significa producir ventajosamente? Adam Smith respondió a esas preguntas afirmando que los países se especializarán en producir aquellos bienes sobre los que tengan una ventaja absoluta, es decir, que sean capaces de producir el mismo número de bienes aplicando menor cantidad de trabajo. Su discípulo David Ricardo dio un paso más, demostró que todos los países se pueden beneficiar especializándose cada uno en la producción de bienes aunque no tengan ventaja absoluta en ellos; es suficiente que tengan ventaja comparativa, es decir, que sean capaces de producirlo a un precio menor.

grado 




ступінь
apertura



відкритість
implicar 



мати на увазі, припускати

ventajoso 



вигідно
adquirir 



придбавати

en gran medida 



значною мірою

arancel 




мито, митний тариф

vertiginosamente 


стрімко, бурхливо

convincente 



переконливий

beneficiarse 



отримувати зиск

4.3.1. Tareas
1) Componga la lista de los términos económicos que aparecen en el texto en cursiva, busque en Internet sus definiciones en ucraniano
2) Fíjese en diferentes expresiones con el término “arancel/aranceles”, componga 5 frases con éstas

elevar los aranceles 

підвищувати мита 
eliminar los aranceles 

скасовувати мита

escalonar los aranceles 

складати перелік мит
fijar los aranceles 

установлювати мита

libre de aranceles 

безмитно 
proteger mediante aranceles 
захищати за допомогою мит
reducir los aranceles 

скорочувати мита

suspender los aranceles 

тимчасово скасовувати мита

3) Traduzca al ucraniano

La red de comercio minorista de España

      La red minorista de España cuenta con 600.000 pequeños comercios, 343 hipermercados, 4.027 supermercados de 1.000 a 2.499 metros cuadrados у otros casi 20.000 súper   de menor tamaño. Existe un marco legal básico que se gestó en 1996 con el mayor consenso у que busca el equilibrio entre los diferentes formatos en competencia у presupone cierta protectión    del pequeño comercio.

      Los principales cambios acaecidos en la red minorista española durante los últimos    años  son los siguientes:

      Primero, se ha reducido la cifra global de establecimientos (en un 29%), у de manera mucho más agudizada (en un 42%) el número     de comercios tradicionales.

      Segundo, se ha incrementado el tamaño de esos establecimientos. Desde enero de 1997 hasta 2003, el número     de hiper ha aumentado un 27,9%, el de súper   у establecimientos de autoservicio, un 14,9%, у las tiendas de descuento han desaparecido.

      Los supermercados crecen en toda España у en Europa a causa de los cambios en la sociedad. Ahora hay más familias monoparentales у con menos hijos у con más gente mayor que vive sola, lo que hace que los hiper pierdan cuota, sobre todo en alimentatión.

4.4. La globalización, ventajas e inconvenientes

 El triunfo internacional del sistema de libre comercio está generando una reacción crítica que se aglutina como movimiento anti-globalización. Los críticos de la globalización consideran que aunque este fenómeno esté resultando favorable para la prosperidad económica es definitivamente contrario a los objetivos de equidad social.

La protesta que se manifiesta en enfrentamientos contra los organismos internacionales, FMI, OMC y otros, es de hecho una reacción contra el excesivo triunfalismo del liberalismo económico que debe ser tenida muy en cuenta. La voz de las ONG y otros participantes del movimiento anti-globalización está teniendo un eco en el interior de estos organismos internacionales que cada vez están mostrando una mayor conciencia de la necesidad de afrontar los problemas sociales globales a la vez y con el mismo interés que los financieros.

Para juzgar las ventajas y los inconvenientes de la globalización es necesario distinguir entre las diversas formas que adopta ésta. Algunas formas pueden conducir a resultados positivos y otras a resultados negativos. El fenómeno de la globalización engloba al libre comercio internacional, al movimiento de capitales a corto plazo, a la inversión extranjera directa, a los fenómenos migratorios, al desarrollo de las tecnologías de la comunicación y a su efecto cultural.

	


En general, el comercio internacional es positivo para el progreso económico de todos y para los objetivos sociales de eliminación de la pobreza y la marginación social. Sin embargo, la liberalización comercial, aunque beneficiosa para el conjunto del país afectado, provoca crisis en algunos sectores que requiere la intervención del estado. En cualquier caso, aunque el progreso global facilite la consecución a largo plazo de objetivos sociales, la especial gravedad de algunos problemas requiere una actuación decidida, sin esperas.

Por otra parte, es posible que los críticos anti-globalización no sean conscientes de los efectos sociales positivos de ésta. Consideremos por ejemplo el efecto que está teniendo la globalización cultural, el turismo y los movimientos migratorios sobre el papel de la mujer y los derechos de los niños en las sociedades más tradicionales. 

Una crítica que suele plantearse en los países avanzados es que la globalización reduce los salarios reales y provoca la pérdida de puestos de trabajo. Este argumento se suele utilizar para restringir las importaciones de los países en desarrollo. En realidad el tema es bastante más complejo. En las últimas décadas, primero un grupo de países y luego otro han comenzado a abrir su economía y a beneficiarse del comercio. A medida que estos países prosperan, sus salarios reales aumentan, y dejan de ser competitivos en una producción que requiere un uso intensivo de mano de obra. 

Los beneficios de la globalización casi siempre superan a los perjuicios, pero hay perjuicios y, para contrarrestarlos, se necesitan instituciones adecuadas. Cuando las empresas de capital extranjero causan contaminación en los países en desarrollo, la solución no es impedir la inversión extranjera o cerrar esas empresas, sino diseñar soluciones puntuales y sobre todo organizar la sociedad, con ministerios, normas medioambientales y un aparato judicial eficaz que las imponga.

El reforzamiento de las instituciones debe producirse también a nivel internacional. El FMI debe diseñar medidas de previsión y control de los perjuicios causados por los movimientos espasmódicos de capital a corto plazo. Además, deben actuar de forma más coherente. Por ejemplo, si la OMC fomenta el libre comercio, no debe aceptar barreras comerciales justificadas por razones sociales. La lucha contra el trabajo infantil, por ejemplo, no debe basarse en represalias comerciales sino en un mayor intervencionismo de la Organización Internacional del Trabajo o la Organización Internacional de la Salud.
aglutinarse 



об’єднуватися

equidad social 



соціальна справедливість

enfrentzmiento 



зіткнення, суперечка
afrontar 



протистояти

ventaja 




перевага
inconveniente 



недолік

requerir 



вимагати
consecución 



досягнення, здійснення

restringir 



обмежувати
perjuicio 



шкода, збитки
4.4.1. Tareas

1) Elija los equivalentes ucranianos de los términos económicos que aparecen en el texto en cursiva:
торговельні перепони, вільна міжнародна торгівля, торгівельні санкції, короткострокові капітали, пряма міжнародна інвестиція, вільна торгівля, лібералізація торговлі

2) Conteste a las preguntas
· ¿Cuál es la causa del movimiento antiglobalista?

· ¿Qué áreas engloba el fenómeno de la globalización?

· ¿Cuáles son las ventajas de la globalización?

· ¿Cuáles son los inconvenietes de la globalización?

· ¿En qué consisten los efectos sociales positivos de la globalización?

3) Traduzca al ucraniano, busque en Internet materiales adicionales sobre la influencia de la globalización en el desarrollo económico de los países latinoamericanos

La Globalización, la crisis financiera y América Latina

La crisis financiera internacional vuelve a poner de manifiesto la vulnerabilidad de América Latina frente a los acontecimientos internacionales. Aún no se han recuperado los niveles de vida anteriores a la década perdida de los años ochenta cuando otra crisis financiera desencadena una onda recesiva que agravará la pobreza, la inseguridad y la exclusión que caracterizan a la realidad latinoamericana. 

Los vínculos con el entorno externo han gravitado siempre en el desarrollo de América Latina. La formación de capital, el cambio técnico, la asignación de recursos, el empleo, la distribución del ingreso y los equilibrios macroeconómicos están, en efecto, fuertemente influidos por las relaciones con el sistema internacional. La globalización plantea interrogantes fundamentales de cuya resolución dependen el desarrollo y la integración latinoamericanas. En otros términos, la respuesta al dilema del desarrollo el mundo interrelacionado constituye el primer desafío que debe resolver la política económica de nuestros países. 

Las buenas respuestas a la globalización permiten que las relaciones externas impulsen el desarrollo sostenible y fortalezcan la capacidad de decidir el propio destino. Las malas respuestas producen situaciones opuestas: fracturan la realidad interna, sancionan el atraso y la subordinación a decisiones ajenas. Los resultados de las buenas y las malas respuestas son mensurables: se reflejan en el crecimiento, el bienestar y los equilibrios macroeconómicos. 

En América Latina, en el largo plazo, han predominado las malas sobre las buenas respuestas a la globalización. De allí la persistencia de los problemas del subdesarrollo y de los gravísimos problemas sociales prevalecientes. Ahora, una crisis financiera vuelve, en escala ampliada, a confrontar a América Latina con sus dilemas históricos. 

4) Lea el texto, haga un corto resumen en ucraniano, busque en Internet los datos actualizados sobre el tema 

El comercio exterior español

Al analizar la distribución geográfica del comercio exterior español destaca en primer lugar la importancia de las relaciones con los países de la Unión Europea que absorben el 72% de nuestras exportaciones y proveen el 64% de nuestras importaciones.

La importancia de los países europeos en nuestro comercio exterior es causa y consecuencia lógica de nuestra pertenencia a la UE. Solicitamos nuestra entrada en los años cincuenta precisamente por eso, porque ya entonces eran ya nuestros mejores socios comerciales. Desde la entrada de España en la UE, en 1986, nuestras transacciones comerciales han aumentado de forma importante. 

Para detectar la profundidad de los cambios conviene notar que en 1985 EEUU era nuestro principal proveedor (cerca del 11% de las importaciones procedían de aquel país) y nuestro segundo cliente (absorbiendo el 10% de nuestras exportaciones). Si ahora EEUU ha descendido algunos puestos no ha sido por disminuciones en el volumen de nuestras transacciones con ese país sino porque el volumen intercambiado con los países europeos ha crecido mucho más.

Contrariamente a lo que se podía esperar de nuestra proximidad cultural, Latinoamérica había mantenido muy escasas relaciones comerciales con España: el peso del comercio español con todos los países latinoamericanos era inferior al que se tenía con los países africanos, más próximos geográficamente. Solo recientemente ha empezado aumentar y previsiblemente seguirá aumentando. Las fuertes inversiones de empresas españolas en Latinoamérica y la llegada masiva a nuestro país de emigrantes latinoamericanos establecen sólidas bases para el crecimiento de los intercambios comerciales.

Los países asiáticos proveen más del 13% de nuestras necesidades, pero el desequilibrio comercial con ese continente es muy alto. Eso es debido principalmente a que en Asia están contabilizadas las importaciones petrolíferas procedentes del Golfo Pérsico, pero también a nuestro déficit comercial con los países de Extremo Oriente, Japón y China incluidos.

Obsérvese entre nuestros proveedores la presencia de varios países proveedores de petróleo (Argelia, Nigeria,  Libia y México) indicativa de la política de diversificación que se sigue para garantizar nuestro suministro y evitar una excesiva dependencia.

¿Qué mercancías adquirimos y vendemos al extranjero? En realidad nuestro principal producto de exportación es el material de transporte que supuso en el año 2000 más del 26% de nuestras exportaciones. El material de transporte está formado principalmente por vehículos automóviles, tractores y ciclomotores.

UNIDAD 5

 CORRESPONDENCIA COMERCIAL

5.1. Normas y requisitos de la correspondencia comercial

Los comerciantes y los hombres de negocios se comunican constantemente a través de cartas, telex у télefax, conversaciones telefónicas, mensajes de correo electrónico, etc. Esa comunicación se basa en determinadas normas.
Para escribir una carta comercial ha de seguirse una serie de normas у requisitos:
Brevedad: si quiere solicitar los servicios técnicos de una firma para reparar la maquinaria, no escriba que la máquina es verde, que en ella trabaja Rodrigo, у que esa maquina le hace mucha falta. Vaya al grano.
Claridad: la persona que lea su carta debe comprender con exactitud las ideas que Usted expone. Es recomendable usar palabras sencillas, recuerde que Usted no escribe una obra literaria.
Cortesía: como se dice, "lo cortes no quita lo valiente". Trate de utilizar frases como: le saludamos atentamente, quedamos a su dispositón, les agradecemos por..., etc. No emplee palabras que puedan ofender a su socio.
Estética: en su carta comercial no puede haber ni una falta ortográfica. Eso puede menoscabar su reputacion. Preste atención a la puntuación y acentuación.
5.2. Estructura de la carta comercial

A continuatión se muestra un modelo de carta comercial у se señala su estructura.

        VEMPRESA TABACALERA CUBANA

La Habana, calle 3ra # 4537,

Playa, Ciudad de La Habana                     
→membrete
Tel. 2035, Téle. 2036


La Habana, 3 de abril de 2004
        →localidad у fecha
Señor Francisco Suárez Rubido

Gerente General
        

 → nombre у dirección 



del destinatario
Cigarrería López & Co.
                           

27015 San Miguel, España.
             

Distinguido señor                                                  → saludo
Me complace anunciarle que el pedido número 2094/2000 ha sido despachado por vía marítima el 2 de abril del corriente, en condiciones C'IF. Sin nada más por el momento.                                                        → cuerpo de la carta   

 Atentamente,
                   → despedida     

Presidente de la Empresa Tabacalera Cubana.          → antefirma  
 Jóse Rodríguez López                                               → firma 
5.3. Lenguaje de la correspondencia comercial

· Generalmente en la correspondencia comercial se saluda utilizando las frases   

siguientes:
- Señor:
- Señores:
- Estimados señores:
- Respetable señor:
· También se usan las frases de apertura siguientes:
· En confirma de nuestras 

На підтвердження нашої
negociaciones (conversaсión
домовленості (телефонної
telefónica) del .... me complace
розмови) від … маю
 comunicarles ....
задоволення повідомити
- Hemos recibido su carta del...   
Ми отримали Вашого листа від...

- Les agradecemos su carta del... 
Вдячні за листа від...

- En respuesta a su carta del...     
Відповідаючи на Вашого листа від...

· Es usual el empleo de frases de enlace tales como:

- Estamos seguros de que ... 

Ми впевнені, що...

- Al mismo tiempo quisiéramos 
В той же час хотіли б recordarles que ... 


нагадати Вам,...що..

- Consideramos oportuno 

Ми вважаємо вчасним 
(importante) que ... 


(важливим), що…
- Estaríamos satisfechos de tener 
Нам було би приємно мати la posibilidad de ... 


можливість...
- Aprovecho la oportunidad para 
Користуюся нагодою, щоби
reiterarles ... 



знову запевнити вас…
- Teniendo en cuenta lo expuesto 
Виходячи з викладеного arriba ... 



вище...
- En caso contrario estaremos 

В іншому випадку ми будемо
obligados a ... 



змушені...

- En conformidad con el contrato ... 
Згідно з контрактом...

· Las expresiones conclusivas más usuales son:

- Les estaremos agradecidos de su 
Будемо вдячні за вашу
respuesta rápida 


швидку відповідь…
-  Quedamos a su disposicón 

До ваших послуг
- Les aseguramos que adoptaremos 
Запевняємо вас, що будуть
medidas

вжиті негайні заходи
urgentes para enmendar los errores ... 
для виправлення помилок…
- Esperamos recibir su respuesta
Сподіваємося в найближчий lo antes posible 


час отримати вашу відповідь
- Esperamos que nuestra colaboración
Сподіваємось, що наша

sea fructífera наша співпраця

співпраця буде плідною
 para ambas partes 


для обох сторін
- Inmediatamente nos pondremos
У найближчий час ми en contacto con nuestro agente...

зконтактуємо з нашим а





гентом
...

· Frases de despedida son:

- Cordialmente 



Сердечно
- Cordial saludo 


Щирі вітання
- Les saludamos 


Вітаємо
- Atentamente 



З повагою
acuerdo 


угода
anexo 



додаток до контракту
anticipo 


задаток
asumir  la obligación de 
взяти на себе зобов’язання
carga 



вантаж, завантаження, погрузка
comisiones 


комісійні

conceder rebajas 

надати знижку

descarga 


розвантаження 

descuento 


знижка

despachar la carga 

відправляти вантаж 

flete 



фрахт, плата за перевезення вантажу

letra  transferible 

переказний вексель 

lista de precios 


прейскурант 

marca comercial 

товарный знак, марка 

membrete 


заголовок листа, гриф на бланку 

negociaciones 


перемовини 

pedido 



замовлення 

pedir rebaja                                 просити знижку

plazo de entrega
термін поставки 

rebaja 



знижка

seguro 



страховка
5.4. Tareas

1) Traduzca al ucraniano:

· Les agradeceremos si nos envían la lista de precios, los catálogos de las máquinas у las condiciones de pago. Les anticipamos las gracias por la información у esperamos que este sea el inicio de una colaboración fructífera у reciprocamente ventajosa. 

· La solicitud no se envío en tiempo у forma, por eso aún no la hemos examinado. Puede Usted estar seguro de que su pedido será aprobado. 

· La firma sistematicamente viene incumpliendo con sus compromisos contractuales. Los suministros de julio han llegado con una semana de atraso у рог ahora no hemos recibido ninguna nota explicativa. 

· Las tarifas que se proponen en el proyecto de contrato son muy elevadas. Además nosotros queríamos pagar con una letra transferible, pero la firma insistió en que las facturas fuesen pagadas al contado. 

· Estamos dispuestos a otorgarles el crédito que ustedes solicitan, pero primeramente quisiéramos recibir la garantía bancaria. 

· No tenemos ningún inconveniente en que las negociaciones comiencen en el mes de septiembre. Si todo marcha bien, creo que en el mes de octubre podremos enviar la primera partida de máquinas. 

· Hemos recibido una carta, pero no sabemos quién es el remitente, porque la calidad del impreso es pésima у el membrete no es legible. 

· En el valor de esta factura se incluye el seguro, el flete, las comisiones у otros gastos de aduana. 

· Podemos mandar los suministros en condiciones CIF. 

· En cuanto recibamos la documentatión necesaria despacharemos la primera partida de mercancías. 

· Nuestra firma asume la obligación de efectuar la carga у descarga de las mercaderías, pero en caso de incumplimiento de los plazos de entrega su firma deberá  compensar las pérdidas que se deriven del atraso de los suministros. 

· La mercancía deberá  ser entregada la semana que viene.

2) Llene los huecos con las palabras siguientes:
сondiciones de pago, expedir la mercancía a tiempo, FOB, seguro, llegar en tiempo у forma, servicio de post-venta, plazos de entrega, remesa, CIF, tarifas, flete, pagar al contado
· En las negociaciones acordamos las ________ 

· No aceptamos su propuesta porque __________ 

· Aún debemos discutir sobre _________

· Nuestra firma garantiza _________

· En el pago de la factura incluimos __________

· Su solicitud no ha sido aprobada porque ___________

· La carga ha sido enviada en condiciones _________

· En el contrato ustedes asumen la obligación de __________

3) Diga de qué términos hablamos:

· Nombre dado al sistema de pago de bienes, cuando la cantidad pagada por el comprador cubre el valor de los bienes fletados, los costes del seguro у del flete.   

· Nombre dado al sistema de pago de bienes, cuando la cantidad pagada por el comprador cubre únicamente el valor de los bienes у excluye el seguro у el flete. 

· El precio de cada unidad de mercancía о tipo de servicio. 

· Documento que señala los compromisos у obligaciones bilaterales. 

· Es la asistencia técnica у otros servicios que presta el vendedor de una mercancía. 

· Precio estipulado por el alquiler de la nave. 

· Es el importe que se paga para asegurar una carga. 

· Son las partes en que se dividen los suministros de mercaderías
3) Busque en Internet diferentes modelos de cartas comerciales, traduzcalas al ucraniano
4) Componga una carta comercial, envíela a su compañero de estudios

5) Conteste a la carta comercial recibida de su compañero de estudios
UNIDAD 6

TEXTOS PARA  LECTURA DE CASA

6.1. La Economía
La Economía abarca una cantidad enorme de áreas lo que podría hacer difícil su definición. La más adecuada y completa es la que se presenta en el libro “Economía” de Paul Samuelson y William Nordhaus, en la que se define como: El estudio de la manera en que las sociedades utilizan los recursos escasos para producir mercancías valiosas y distribuirlas entre los diferentes individuos. 

Hay que tomar en cuenta lo que mencionan estos mismos autores sobre la eficiencia, es decir, utilizar los recursos de la sociedad de la manera más eficaz posible para satisfacer los deseos y necesidades del individuo. Más concretamente, la economía produce eficientemente cuando no puede mejorar el bienestar económico de una persona sin empeorar el de alguna otra.

Además, la Economía se involucra entre otras cosas con: 

· La fijación de precios del trabajo, del capital y de la tierra.

· La conducta de los mercados financieros.

· La asignación del capital.

· La distribución de la renta.

La búsqueda de ayudar a los pobres sin afectar negativamente los resultados.

· La influencia del gasto y los impuestos.

Las oscilaciones del desempleo y la producción, buscando el crecimiento.

· Los patrones de comercio internacional.

· El análisis de las consecuencias de las barreras comerciales.

· El crecimiento de los países en vías de desarrollo.

La creación de medidas para la mejor utilización de los recursos.

La Economía como ciencia. Las actividades hechas por la economía, como podemos ver, son muchas. Basta simplemente ir al mercado de la localidad para darse cuenta de ello. La gente compra, vende, negocia, invierte y en ocasiones también persuade y amenaza. Comprender esta actividad tan compleja es lo que tiene como fin la Economía, pero, ¿cómo lo hace? Se logra utilizando el método científico, el cual consiste en estar observando constantemente los fenómenos económicos y basarse en las estadísticas y los datos históricos. Últimamente los economistas han utilizado lo que se conoce como econometría, que es una técnica basada en los instrumentos de la estadística para aplicarlos a la Economía.
La Microeconomía: Adam Smith. La Microeconomía es una rama de la Economía que se encarga de la conducta de entidades individuales como los mercados, las empresas y los hogares.  Se dice que Adam Smith es el fundador de la microeconomía ya que fue quien consideró en su libro La Riqueza de las Naciones, cómo se fijan los precios, estudió la determinación de los precios de la tierra, del trabajo y del capital e investigó las cualidades y defectos del mecanismo del mercado. 
La Macroeconomía: John M. Keynes. Otra rama de la Economía es la Macroeconomía que se ocupa del funcionamiento general de la Economía. La Macroeconomía empezó a existir en 1935 cuando John Maynard Keynes publicó su obra Teoría General de la Ocupación, el interés y el dinero. En esa época Inglaterra y E.U.A. aún se encontraban sumidos en la Gran Depresión de los años treinta y más de una cuarta parte de la población activa norteamericana estaba desempleada. En su nueva teoría analizó las causas del desempleo y de las recesiones económicas, la determinación de la inversión y del consumo, cómo gestionan los bancos centrales el dinero y los tipos de interés y por qué algunos países prosperan, mientras otros se estancan.
Relación entre la Economía y la Sociedad. Hablar de economía y sociedad es hablar del hombre y sus recursos: Cómo consigue sus recursos (interrelacionándose con más personas), cómo los trabaja (con un grupo de personas que tienen un fin común) y qué logra trabajando sus recursos (el bienestar de él y cuántos más). Como se puede ver, la Economía y la Sociedad van de la mano, si no hubiera Sociedad, la Economía se limitaría sólo a las actividades que el individuo realizara para su supervivencia.
En el mundo actual, es imposible intentar separar estos dos términos. Ningún economista puede desarrollarse en su área sin involucrar a la Sociedad y ningún sociólogo puede hacer lo mismo, debido a que la Sociología estudia las actividades del hombre, entre ellas, las económicas.

El hombre es un ser con necesidades. El concepto de necesidad le es inmediato e impuesto. Tanto para subsistir como para realizarse y perfeccionarse, el hombre necesita continuamente de algo que tiene que encontrar fuera de sí mismo y que tienen que encontrarlo con cierta cantidad de esfuerzo propio o trabajo.

Se da una necesidad cuando entre lo que se es o lo que se posee y lo que se quiere ser o se quiere poseer hay un desequilibrio. Y como el hombre es un ser racional, ese desequilibrio adoptará normalmente la forma de desequilibrio que generará un deseo. 

La economía admite las necesidades como deseos alcanzables; satisfacer una necesidad supone para ella la desaparición de ese deseo para un restablecimiento del equilibrio.

Independientemente de las necesidades biológicas y de autorrealización del hombre, también existen las necesidades de tipo social o ambiental, ya que la evolución de la civilización entraña, a la vez, un aumento de los bienes y servicios que el hombre precisa para satisfacer sus necesidades (que incrementan progresivamente). Por eso se puede decir que el número de necesidades es infinito.

6.2. Los Sistemas Económicos
Las diferencias básicas entre los sistemas económicos que se proponen a continuación, son los diferentes tipos de información que utilizan para gestionar el tiempo. Según Juan Carlos Martínez Coll, los individuos que vivimos en las sociedades modernas avanzadas utilizamos simultáneamente todos estos sistemas económicos:

· Sistema de Economía Natural

La Economía natural es un sistema mediante el que todos los seres vivos sobrevivimos. Consiste fundamentalmente en entregar tiempo para recibir energías más que tiempo. Un ejemplo: Cuando nuestros padres nos dan la vida y la primera leche, lo que nos proporcionan es tiempo. El alimento que nos dan es energía que nos permite vivir más tiempo. Si no nos proporcionaran alimento, nuestro tiempo se acabaría en pocas horas. La vida es tiempo y cuando se acaba el tiempo se acaba la vida. Cuando nuestros padres dejan de alimentarnos, tenemos que buscarnos la vida por nuestra cuenta, es decir, tenemos que conseguir energía para tener más tiempo de vida. En eso no nos diferenciamos del resto de los seres vivos.

· Sistema de Economía Instintiva.

La Economía Instintiva es la que utilizamos todos los días los animales para sobrevivir. Se diferencia de la economía natural en que utiliza las informaciones contenidas en el cerebro, el saber, para obtener más energía y más tiempo. Es más eficiente que la natural porque permite obtener más tiempo en menos tiempo. 

Los animales somos más complejos que los vegetales ya que, además de alimento, podemos y debemos buscar protección, seguridad, que también es necesaria para el mantenimiento y la prolongación de nuestra vida. Pero lo que más claramente nos diferencia a los animales de los vegetales, es que a lo largo de nuestra vida adquirimos saber, algunas informaciones de las que carecemos en el momento del nacimiento. Ese saber nos permite conseguir alimentos de forma más eficiente, con menos tiempo; así podemos adquirir más tiempo del estrictamente necesario para la simple supervivencia individual. El saber que adquirimos los animales a través de nuestras experiencias son informaciones que acumulamos en el cerebro, un órgano del que carecen las plantas. El coste que tenemos que pagar los animales para obtener esas informaciones es tiempo y energía. Gracias al saber que acumulamos, los animales que llegamos a la madurez podemos adquirir más tiempo del necesario para nosotros y dedicar ese tiempo extra a producir y a alimentar otras vidas.

· Sistema de Economía Tradicional.

Se basa en la idea de que en el tiempo extra podemos obtener tres tipos de informaciones: tecnología, logística y conocimiento y con ello conseguimos obtener más informaciones, más saber, más energía y más tiempo. Podemos hacer otra cosa durante ese tiempo extra: podemos manipular instrumentos, planificar nuestra actividad y transmitir parte de la información que obtengamos.

· Sistema de Economía Política.

Es el sistema basado en que los hombres también dedicamos nuestro tiempo a conseguir derechos que utilizamos para adquirir más tecnología, logísticas, conocimiento, saber, energía y tiempo. Un ejemplo que para esta explicación es la administración de los alimentos; en la antigüedad se asignaba a cada ser humano ciertos derechos sobre algunas reses determinadas. Cada uno de nosotros supo a partir de entonces que había unas reses que podían servirnos de alimento y otras que nos estaban vedadas porque eran para alimentar a otros. Supimos entonces que debíamos cuidar nuestras reses y procurar que se reprodujeran, que no podíamos permitir que desaparecieran porque entonces nos quedaríamos sin reses y no tendríamos derecho a alimentarnos con las reses de otros.

· Sistema de Economía Financiera.

Es la que utilizamos los hombres en la actualidad para sobrevivir.  Se diferencia del Sistema de Economía Política en que utiliza un tipo especial de derechos (financieros) que llamamos dinero.

Las Interrogantes Económicas. Basándonos en el problema económico de la escasez y la oportunidad que tiene el hombre de elegir usando su razonamiento, las cuestiones básicas a analizar se reducen a: ¿qué, cómo y para qué producir?

· ¿Qué producir?
Como consecuencia de las escasez, y al no poder atenderse a todas las necesidades en toda su intensidad y amplitud, surge la obligación de seleccionar los fines o bien las necesidades, o al menos señalar el nivel al que se van a ser atendidos cada uno de los fines. Esto supone, naturalmente, una jerarquización de los mismos según la importancia atribuida a cada necesidad. Es lo mismo decir qué necesidad se va a satisfacer, que precisas el qué se va a producir, ya que lo uno comporta a lo otro.

· ¿Cómo producir?
Si la actividad económica ha de ser racional, lo que se quiere producir (las necesidades que se quieren satisfacer) hay que producirlo con un gasto mínimo de recursos, lo cual es lo mismo que afirmar que habrá que utilizar los recursos de la mejor manera posible para que el rendimiento sea máximo, es decir, para que satisfagan el mayor número de necesidades. Este “cómo hay que producir” tiene tres aspectos diferentes: Seleccionar la técnica (combinación de factores productivos), elegir el lugar (el más apto para la producción para evitar despilfarro de recursos) y fijar el tiempo (saber cuándo es el tiempo más óptimo para la producción de cada bien).

· ¿Para qué producir?

En el estadio actual del desarrollo económico, la actividad económica es también una actividad social. Los procesos productivos requieren la colaboración de distintos elementos o de diversos grupos sociales; es preciso, entonces, una distribución de lo producido colectivamente entre los productores, directos o indirectos. El problema de la distribución se considera una parte muy importante del problema económico general.

6.3. El Mercado
En economía un mercado es un arreglo que facilita la compra-venta. Se identifican dos tipos de mercados: los de bienes y los de factores. Los mercados de bienes son aquellos en los cuales se compran y se venden bienes y servicios. El otro es el mercado de factores, que son aquellos en los que se compran y se venden factores de la producción (tierra, trabajo y capital).

Dependiendo del área geográfica los mercados se clasifican en:
· Locales.- Mercados que se localizan en un ámbito geográfico muy restringido: la localidad. 

· Regionales.- Mercados que abarcan varias localidades integradas en una región geográfica o económica. A nivel internacional estos mercados forman bloque económicos como el Mercado Común Europeo. 

· Nacionales.- Mercados que integran la totalidad de las transacciones comerciales internas que se realizan en un país; también se le llama mercado interno. 

· Mundiales.- El conjunto de las transacciones comerciales internacionales (entre países) forman el mercado mundial. También se le llama mercado internacional o mercado globalizado.
Mecanismos del Mercado

· Funcionamiento Eficiente del Mercado
El Mercado Eficiente es cuando la información es rápidamente comprendida por todos los participantes y se incorpora inmediatamente a los precios del mercado. 

· Elasticidad del mercado: Mercado que se vacía

Es el mercado en el que los precios son suficientemente flexibles para equilibrar muy deprisa la oferta y la demanda. En los mercados que se vacían, no hay racionamiento, ni recursos desempleados ni exceso de demanda o de oferta. En la práctica, se piensa que se aplica a muchos mercados de mercancías y finanzas, pero no al del trabajo ni al de muchos productos.

Estructuras del mercado

El grado de competencia existente en un mercado depende no sólo del número de empresas y su tamaño, sino también de cómo se comportan. Se clasifican básicamente en dos:
Competencia perfecta

Es cuando un gran número de empresas producen un artículo idéntico. Llegan a ser tantas, que ninguna influye en el precio de otra. Este tipo de estructura prospera principalmente en la agricultura. 

Competencia imperfecta

Es cuando no existe competencia perfecta, porque al menos un vendedor (o un comprador) es lo suficientemente grande para influir en el precio del mercado. Existe el monopolio, el oligopolio y la competencia monopolística.

· Clases de competidores imperfectos.

Monopolio. El término monopolista viene del griego mono (uno) y  polista (vendedor). Es el caso extremo de competencia imperfecta, en donde un único vendedor controla absolutamente una industria y no existen otras industrias que produzcan buenos sustitutivos.

Actualmente es raro encontrar un verdadero monopolio. De hecho, normalmente sólo existen cuando son protegidos de alguna manera por el Estado. Por ejemplo, en Estados Unidos, una compañía farmacéutica que descubra un nuevo y maravilloso fármaco recibe una patente, que le da el control monopolístico durante unos años. Pero esto no impide, que otra empresa produzca un fármaco similar.

El sector petrolero en México está controlado por el Estado (fue nacionalizado en 1938 – en el gobierno de Lázaro Cárdenas-) y es un símbolo de la soberanía nacional. PEMEX, la empresa del Estado, tiene un monopolio en la exportación, extracción y explotación de las reservas petroleras en México.
Es importante decir que a largo plazo, ningún monopolista está totalmente a salvo de los ataques de los competidores.

En México un claro ejemplo de monopolio durante más de 60 años lo fue PIPSA, creada en el gobierno de Lázaro Cárdenas y que era un monopolio estatal de producción, importación y distribución del papel periódico. Esto se creó por el gobierno con el fin de controlar y hacer que toda la prensa en México dependiera de ellos (y lógico, no publicara nada en contra del gobierno porque si lo hacían, no les vendían más papel), generando sobornos y subsidiando la publicidad oficial. En 1998 el Grupo Industrial Durango compró PIPSA y se convirtió en el líder mexicano de producción de papel.

Oligopolio. Significa “pocos vendedores”. La característica importante del oligopolio es que cada empresa puede influir en el precio del mercado. En el sector del transporte aéreo, la decisión de unas líneas aéreas de bajar sus tarifas puede desencadenar una guerra de precios que provoque una reducción de las tarifas de todos sus competidores.

Un ejemplo muy claro son los fabricantes de automóviles, a pesar de que la industria automovilística vende de muchos modelos distintos los cambios en precio de unos cuantos puede influir en el precio de todos. Otro ejemplo por increíble que parezca, es la industria de cereales, que a pesar de haber una variedad interminable, es un oligopolio dominado por unas cuantas empresas.

Competencia monopolística. Ocurre cuando un gran número de vendedores producen bienes diferenciados (aquellos cuyas características importantes varían, por ejemplo, en el caso de los automóviles, entre las características importantes se encuentran el tamaño, el rendimiento, el ahorro de combustible y la seguridad). 

Esta estructura de mercado se parece a la competencia perfecta en que hay muchos vendedores, ninguno de los cuales posee una gran cuota en el mercado. Se diferencia de ella en que los productos que venden de distintas empresas no son idénticas.

La calidad del producto es actualmente una parte cada vez más importante de la diferenciación del producto. Los bienes se diferencian por sus características, así como por sus precios. Actualmente, la mayoría de las computadoras personales compatibles con IBM pueden utilizarse con los mismos programas informáticos y hay muchos fabricantes. Sin embargo, el sector es monopolísticamente competitivo, porque las computadoras se diferencian por su velocidad, su tamaño, su memoria, sus servicios de reparación  y sus accesorios como los lectores de CD-ROM, los módems internos y los sistemas de sonido.
6.4.  La Empresa

Una empresa es una unidad de producción privada básica en una economía. Las empresas son las que contratan trabajo y compran otros factores con el fin de hacer mercancía.

La mayoría de la producción que existe en el mundo es realizada por organizaciones especializadas (empresas). Pero, ¿por qué producimos en empresas y no en nuestra casa? Porque la eficiencia obliga a producir mucho(a gran escala) y esto origina que las empresas:

1) Sean economías de producción en serie. Es decir, para que la producción sea eficiente, se necesitan empresas que coordinen el proceso de producción, utilizando de forma correcta la maquinaria especializada y fábricas. No puedes hacer en tu casa millones de “Gansitos” aunque tengas la receta, es necesario tener un lugar donde quepan perfectamente las máquinas, la gente, la materia prima, etc.

2) Deban reunir los recursos necesarios para producir a gran escala. Por ejemplo, cubrir gastos de inversión para iniciar un proceso de producción y reunir grandes cantidades cada año para lanzar nuevos proyectos. Si quieres producir Gansitos, necesitas tener el dinero suficiente para comprar las etiquetas, el pan y el “relleno cremosito” que lo forman, así como la gente que te va a maquilar, pagar la luz de las máquinas y muchos otros gastos que van saliendo. Suponiendo que ya los produces y que te va muy bien, generalmente se quiere lanzar un nuevo proyecto, ¿qué tal si ahora quieres hacer Gansitos Light? Requieres volver a juntar dinero y otros recursos, y aunque quizá la inversión sea más pequeña que la primera, necesitas cubrir algunos gastos.

3) Deban organizar el proceso de producción, es decir, la producción no puede organizarse por sí sola, debe haber una persona responsable que la supervise. El vendedor de chocolate para tus Gansitos, el que maquila, el que hornea, el que empaca, etc., necesitan ser coordinados por alguien.

Los factores productivos en una empresa. El empresario necesita, para producir un bien o un servicio, de las aportaciones de los factores productivos. Se denominan factores productivos a los elementos adquiridos por los empresarios para colaborar en el proceso de producción de bienes. Desde el punto de vista de una empresa, son factores productivos: el edificio, las máquinas, la energía eléctrica consumida, una materia prima, los obreros y empleados en general, etc. En pocas palabras: los factores productivos es todo aquello que necesita una empresa para producir.
Factores fijos y variables
Son factores fijos aquellos que se usan a corto plazo en cantidades independientes del volumen de producción. Por ejemplo, el edificio en que está instalada una fábrica. Otro ejemplo: Si tú pones una carreta de percherones, esa carreta no va a valer más o menos si haces un solo burro o haces mil, tus gastos de la carreta no van a variar según lo que produzcas. 

Son factores variables son los que se usan en cantidades que dependen de la producción que se quiere obtener, como la energía consumida o las primeras materias utilizadas. Si sigues con la carreta de burros, y extiendes tus horas de trabajo hasta las 4 de la mañana porque es cuando más se vende (produces más), vas a gastar más luz. Si produces más burros, van a aumentar los gastos en tus factores variables (tortillas, carne, mayonesa, etc.).

Factores limitativos y sustituibles
Son factores limitativos los que se deben usar en cantidades que estén en proporción determinada con el producto obtenido, es decir, que limiten el volumen de producción, porque no puede ser sustituidos por ningún otro factor. Por ejemplo, en una pizzería, la masa de pizza empleada en su producción es un factor limitativo porque no puede ser sustituida por ningún otro factor. 

En contraposición están los factores sustituibles, que no son indispensables en cantidades determinadas para obtener una cantidad dada de producto. En el mismo ejemplo de la pizzería, pueden ser factores sustituibles una máquina que amasa y el muchacho que amasa (mano de obra), ¿por qué? Porque con más máquinas y menos muchachos pueden hacer el mismo número de pizzas, o sin máquinas, pero varios muchachos, se sigue produciendo igual.

6.5. Relación entre la Economía y la Sociedad

Hablar de Economía y Sociedad es hablar del hombre y sus recursos: Cómo consigue sus recursos (interrelacionándose con más personas), cómo los trabaja (con un grupo de personas que tienen un fin común) y qué logra trabajando sus recursos (el bienestar de él y cuántos más). Como se puede ver, la Economía y la Sociedad van de la mano, si no hubiera Sociedad, la Economía se limitaría sólo a las actividades que el individuo realizara para su supervivencia.

En el mundo actual, es imposible intentar separar estos dos términos. Ningún economista puede desarrollarse en su área sin involucrar a la Sociedad y ningún sociólogo puede hacer lo mismo, debido a que la Sociología estudia las actividades del hombre, entre ellas, las económicas.

El hombre es un ser con necesidades. El concepto de necesidad le es inmediato e impuesto. Tanto para subsistir como para realizarse y perfeccionarse, el hombre necesita continuamente de algo que tiene que encontrar fuera de sí mismo y que tienen que encontrarlo con cierta cantidad de esfuerzo propio o trabajo.

Se da una necesidad cuando entre lo que se es o lo que se posee y lo que se quiere ser o se quiere poseer hay un desequilibrio. Y como el hombre es un ser racional, ese desequilibrio adoptará normalmente la forma de desequilibrio que generará un deseo. 

La economía admite las necesidades como deseos alcanzables; satisfacer una necesidad supone para ella la desaparición de ese deseo para un restablecimiento del equilibrio.

Independientemente de las necesidades biológicas y de autorrealización del hombre, también existen las necesidades de tipo social o ambiental, ya que la evolución de la civilización entraña, a la vez, un aumento de los bienes y servicios que el hombre precisa para satisfacer sus necesidades (que incrementan progresivamente). Por eso se puede decir que el número de necesidades es infinito.

6.6. Conceptos económicos básicos

 Producción. La expresión “producción” tiene en economía dos sentidos, uno activo y otro pasivo. Puede  hablarse de producción refiriéndose a los bienes económicos obtenidos a través de un terminado ciclo de elaboración, que sería la producción en sentido pasivo. Si haces pasteles para vender, la producción en sentido pasivo sería el número de pasteles que hiciste en determinado tiempo.
Pero también se utiliza la expresión producción para indicar una serie de actos realizados por el hombre; es decir, como sinónimo de actividad productiva. Siguiendo con el ejemplo del pastel, se entiende producción en sentido activo a todo lo que haces para crear el pastel: comprar los ingredientes, mezclarlos, hornear, etc. Es un proceso. Es en sentido activo como hay que entender la palabra producción como parte de un análisis económico.

Producto Interior Bruto (PIB). El PIB es el nombre que damos al valor monetario total de los bienes y servicios finales que produce un país en un año dado. Es la cifra a la que llegamos cuando medimos en dinero los bienes y servicios que produce un país con su tierra, su trabajo y su capital. Es la suma de lo que valen todos los bienes y servicios de consumo y de inversión, las compras del Estado y las exportaciones netas a otros países.
· P.I.B. Nominal:
Valor de los precios actuales de Mercado de la producción final total realizada dentro de un país durante un año dado. Es el PIB a precios corrientes. No importando el origen de las empresas, el PIB Nominal se refiere a lo que vale todo lo que se produjo en el país, aunque existan maquilas de Estados Unidos, por ejemplo.

· P.I.B. Real:
Es el PIB Nominal corregido para tener en cuenta la inflación.

· Producto Interior Neto (P.I.N.):
Es el producto total que se produce dentro de un país durante un año, en el cual se incluye la inversión neta, es decir, la inversión bruta menos la depreciación. (PIN = PIB – depreciación)

· ¿Qué tengo que ver yo con el PIB? 

El PIB, desde el punto de vista de la producción es la suma de grandes componentes de los que algunos forma parte: 

El gasto privado de consumo de bienes y servicios, la inversión privada interior bruta, los gastos de consumo y la inversión bruta realizadas por el Estado. Además, es la suma de sueldos y salarios, intereses, alquileres, depreciación, etc.

En pocas palabras, tiene que ver con el PIB, si tu salario aumenta, si gastas más o menos, si inviertes, si ahorras, etc.

· El PIB en el mundo real. 

Algunos críticos se quejan de que el PIB representa el excesivo materialismo de una sociedad dedicada a la producción interminable de bienes inútiles. Por ejemplo, en Estados Unidos, el PIB incluye las compras de bombas y misiles por parte del Estado, o las alarmas antirrobo cuando aumenta la delincuencia.
Con casos como éstos, podemos darnos cuenta que un PIB alto en un país, no necesariamente refleja una sociedad que tenga satisfechas todas sus necesidades (como la seguridad). Existen economistas que se encuentran trabajando en el desarrollo de una “contabilidad nacional ampliada”, corrigiendo los principales defectos las cifras oficiales del PIB.

Producto Nacional Bruto (PNB). A diferencia del P.I.B., el P.N.B., es el producto total que se produce con trabajo o capital propiedad de los residentes de un país, mientras que el P.I.B. es la producción y trabajo que se obtiene con trabajo y capital situados dentro del país
· P.N.B. Nominal:
Valor de los precios actuales de Mercado de todos los bienes y servicios finales producidos durante un año por los factores de propiedad de un país.

· P.N.B. Real:
Es el PNB Nominal corregido para tener en cuenta la inflación.

Mercado de trabajo. El mercado de trabajo se refiere a los trabajadores y los empresarios en un lugar. Existe el mercado de trabajo perfectamente competitivo cuando en un mercado en el que hay un gran número de trabajadores y de empresarios, ninguno puede influir significativamente en el salario. 

Si todos los puestos de trabajo y todas las personas son idénticos en un mercado de trabajo perfectamente competitivo, la competencia hará que los salarios por hora sean exactamente iguales. Ningún empresario pegaría más por el trabajo de una persona que por el de su gemela o por el de otra que tuviera idénticas cualificaciones.

6.7. El Capital
El concepto de capital es de los más imprecisos que se utilizan en la vida económica, debido a la variedad de significados que puede presentar. Se pueden distinguir los siguientes sentidos:

1) Inventario de todas las existencias o bienes de valor económico en poder de un individuo o de una colectividad.

2)  Bienes que tienen capacidad productiva.

3) Bienes producidos.

4) Suma de valores de las cosas y derechos que posee un sujeto económico, deducidas sus obligaciones.

5) Cantidad de dinero que puede ser cedida en préstamo (en el sentido monetario)

Una economía industrial avanzada utiliza una enorme cantidad de edificios, maquinaria, computadoras, etc. Estos son las factores de producción llamados capital. Casi nadie nos damos cuenta de cuántas actividades diarias se basan, directa o indirectamente, en el capital, por ejemplo, nuestras casas, las autopistas por las que circulamos y los cables que llevan la electricidad y la televisión por cable en nuestros hogares.

Si hablamos de capital en el sentido monetario, viéndolo como sinónimo de dinero, tenemos que hablar de la moneda del país. El peso mexicano tiene un valor que ha tendido a disminuir al principio de los últimos inicios presidenciales. La inestabilidad en la moneda de un país, hace que los inversionistas desconfíen en ellay convierta su capital en otra moneda. Cuando sucede esto a gran es lo que se conoce como fuga de capitales y puede causar serios problemas a la economía nacional e internacional.

Un ejemplo muy claro de la fuga de capitales es el sucedido en Brasil en 1999. Éstas eran las noticias que se veían en los respecto a este caso:

“SAO PAULO (Brasil), 21 de enero (EFE, RTR y DPA).- La incontenible fuga de dólares de Brasil puede aumentar en los próximos días el ritmo de devaluación del real, según cálculos de economistas divulgados hoy por la prensa local.
Entre el pasado viernes, día en que el gobierno autorizó la libre fluctuación del cambio, y el miércoles, fueron retirados del país 1,372 millones de dólares, a una media diaria de 343 millones de dólares, considerada todavía como muy alta.

El capital que ha salido del país corresponde a las reservas que los bancos tenían desde antes de que ocurriera la devaluación del real, pero esos ahorros ya se están agotando y si no se frena el flujo negativo, la falta de oferta de dólares puede provocar un aumento en la cotización de la moneda estadounidense.

Los economistas calculan que las reservas de los bancos brasileños están entre 700 y 1,000 millones de dólares, por lo que, de continuar el ritmo actual de salida de capitales de 343 millones de dólares diarios, el ahorro sólo alcanzaría para tres o cuatro días más.

Según coinciden los analistas, la salida masiva de capital, que es un indicador de la desconfianza de los inversores en al economía nacional, se prolongará por varias semanas más.

El BC no ha informado cuál será el límite hasta el que permitirá la libre fluctuación del dólar, pero, según la prensa brasileña, el gobierno espera que la moneda estadounidense no sobrepase la cotización de 1.80 real”

6.8. La Oferta y la Demanda
La Oferta es lo que las empresas “ofrecen”. Si hablamos de empresas competitivas, es importante cuestionarnos la cantidad que la empresa ofrecerá. Para saber cuánto ofrecer, la empresa debe saber cuánto le va a costar producir algún bien. Ninguna empresa venderá televisiones nuevas a un peso, ya que este precio no cubre ni si quiera el costo de la antena. Si en cambio, las televisiones se vendieran a 1 millón de pesos, todo mundo pusiera su negocio de televisiones. Dejando los ejemplos televisivos, la decisión de producción de una empresa no es tan simple y en ella interviene el costo marginal de producción.

Supongamos que vas a poner una empresa de chanclas y que quieres averiguar el nivel de producción que te maximice los beneficios (¿cuánto producir?). Supongamos también que hacer mil chanclas te cuesta $100,000 ($100 cada par de chanclas), pero el precio en el mercado es de $50 por par. Si haces mil, te va a costar hacerlas $100,000 y vas a recibir sólo $50,000; lo que significa que vas a perder $50,000. Pero descubres repentinamente, que si en vez de fabricar mil chanclas,  fabricas 3000 chanclas, tus gastos aumentan a $150,000 y cada par de chanclas te sale en $50 ($150,000 / 3000), no pierdes ni ganas nada, es decir, los beneficios son nulos.

Te emocionas tanto, que decides producir ¡5mil pares de chanclas!  Te va a costar fabricarlas sólo $200,000, es decir $40 por par de chanclas, vas a ganar $10 por par y como son 5mil pares tus ganancias van a ser de $50,000.

Pero la avaricia te gana, entonces decides producir 10 mil pares de chanclas. ¿Y qué dijiste? Me cuestan $350,000 y yo las voy a vender a $500,000 y me gano $150,000? ¡PUES NO! Porque resulta que hubo una gran diferencia entre producir 5mil y producir 10mil pares de chanclas, porque aunque creías que tus ganancias se iban a elevar, lo que se elevó más fueron tus costos de producción, y ahora producir 10mil chanclas te va a costar $500,000 ¡y no vas a ganar NADA!

Conclusión: Se deben de tener bien sacadas las cuentas de los costos de producción, antes de decidir CUÁNTO se va a ofrecer al mercado.

 El grado en que los bienes son necesarios influye de tal manera que los artículos o bienes de primera necesidad tienden, por ser de primera necesidad, a tener demandas más variables (demandas inelásticas) que los artículos de lujo.

Esto se debe a que el consumidor está más ligado a consumir una cantidad determinada de los primeros que los segundos, con lo cual, un aumento del precio en los productos de lujo no provoca una gran disminución en la demanda.

Existen artículos de primera necesidad que son bienes fácilmente sustituibles y esto provoca algunos cambios. Por ejemplo, actualmente si las medicinas suben mucho de precio, existe posibilidad de satisfacer la necesidad de ella con un medicamento de las “Farmacias Similares” por lo que la cantidad del medicamento original se está contrayendo notablemente. Es por eso que encontramos promos en la televisión diciendo frases como “la salud no es similar” buscando que sigan comprando medicamentos originales.

La utilidad marginal de un bien que satisfaga muchas necesidades decrece más lentamente que la que sólo puede usarse para satisfacer una necesidad. Por ejemplo, un multi-funcional HP sirve como escáner, copiadora, impresora y fax, su utilidad decrece mucho más lento que la de una impresora sola.

Los artículos perecederos (verduras) no tienen demandas elásticas (que varían) a diferencia de los de fácil conservación, como la comida enlatada. ¿A qué se debe? A que si venden las papas a $1 el kilogramo, no significa que voy a comprar 100 costales de papas porque se echarán a perder. En cambio, si ponen el atún enlatado con un considerable descuento, es más probable que la gente lo compre porque lo puede guardar mucho tiempo en su despensa.

Se dice que los productos en los que se gasta poco presentan demandas inelásticas (estables), ya que las variaciones en el precio, como afectan poco al presupuesto de gastos, también afectan poco a la cantidad que se demanda. Por ejemplo el precio del ajo. Generalmente una ama de casa no va a comprar más o menos ajo si varía el precio porque sigue siendo realmente bajo.

Cuando un bien tiene un precio alto, la demanda es menor y la utilidad marginal es más grande. Las personas de altos ingresos presentan demandas más estables (inelásticas) que las personas de ingresos menores ya que esas personas son menos sensibles a las variaciones de precios.

En resumen, los artículos perecederos, los productos en los que se gasta pocos, el nivel de precios y el nivel de ingresos son factores que pueden determinar lo elástico (variable) o inelástico (estable) de la demanda; pero no son un resultado definitivo.

6..9. El Dinero

· ¿Qué es el dinero?

El dinero es el medio de pago o intercambio, es decir, las monedas, los billetes y los cheques que utilizamos cuando compramos cosas. El dinero es un medio que facilita intercambios. ¡Imagínate si no existiera el dinero! Tuviéramos que intercambiar cosas por cosas. Si quisieras comerte unos tacos de carne asada, vas a la taquería y en vez de dinero tuvieras que darles “algo”, ¿qué darías? 

En la actualidad el dinero es aceptado como medio de cambio y es el Gobierno quien controla la oferta de dinero a través de sus bancos centrales. Tratar la correcta oferta monetaria es una de las principales cuestiones de política macroeconómica en todos los países.

· ¿Cómo se origina el dinero?

Al principio, la economía era cerrada. Cada persona producía todo lo que necesitaba para satisfacer sus necesidades. Pero el hombre pronto se dio cuenta de que había un mejor procedimiento para la satisfacción de sus necesidades: El intercambio, que se realizaba como sistema de trueque, pero era complicado porque se tenían que fijar los valores de las mercancías. 

El hombre superó esto creando una mercancía intermedia a la hora de hacer el intercambio. Cuando a una persona le sobraba un bien y no había lo que necesitaba,  cambiaba su bien por una mercancía intermediaria, la cual era de fácil estimación hasta que había lo que necesitaba. Por ejemplo, si a alguien le sobraban zanahorias y le faltaban tomates, quiere hacer el cambio, pero resulta que no hay tomates, entonces, entrega las zanahorias (porque si no se le echan a perder) y le dan una “mercancía intermediaria” en lo que hay tomates. Cuando ya hay tomates, él entrega esa mercancía y recibe finalmente los tomates.

Pero, ¿cuáles eran estas mercancías intermediarias? Trataron de hacerlo con artículos perecederos pero por sus características, les dificultaban los intercambios y limitaban los trueques. Fue entonces cuando empezaron a usar los metales preciosos en formas de monedas porque no perdían valor, eran difíciles de falsificar y valían lo mismo para todas las personas.

Después de esto, los comerciantes querían evitar el peligro que corrían al tener grandes cantidades de monedas. Entonces se las daban a los cambistas. Los cambistas recibían las monedas y les daban un recibo por el que se comprometían a devolver al comerciante la cantidad que depositó cuándo éste quisiera.

Conforme se fueron desarrollando las actividades económicas, los traficantes de metales y cambistas tenían mucho trabajo recibiendo oro y plata y entregando a cambio unos documentos al portador. Así fue como se creó una profesión: los banqueros, quienes empezaron a expedir documentos por sumas iguales, naciendo así los primeros bancos y con ello lo que denominan billetes blancos, que viene siendo el documento que representa a un metal depositado y respaldado totalmente por dicho metal.

Cuando estas instituciones bancarias se dieron cuenta de que sólo un porcentaje determinado de billetes que ellos emitieron iban a sus ventanillas exigiendo la entrega del metal, empezaron a emitir una cantidad de billetes superior al metal que se tenía. Así surge el dinero fiduciario.

La Liquidez. Aunque algunos creen que “liquidez” significa “tener dinero” esto no es su verdadero significado. Liquidez es, en general, la característica que tiene “algo” de ser admitido fácilmente por todos. El dinero, es por excelencia un bien líquido, ya que es admitido por todos como forma de pago.
Existe también lo que se llama Grado de Liquidez¸ que es la facilidad con que puede ser cambiado el dinero en cualquier momento sin experimentar pérdidas. Que tú cambies tus pesos a dólares y luego nuevamente a pesos sin que pierdas.

La Preferencia de Liquidez es el mayor o menor deseo que puede tener una persona de poseer sus cosas (su activo) en dinero (en forma líquida).

Dinero y Riqueza: ¿Es lo mismo? Ya hemos definido lo que es el dinero, falta ahora explicar lo que es la riqueza. Muchas veces se cree que por el hecho de tener mucho dinero, se es rico. Pero como veremos, ser rico, no es sólo tener dinero.
La riqueza consiste en el valor monetario de las cosas (activos) que se poseen en un momento dado del tiempo. La riqueza de un hogar comprende los automóviles, las viviendas y otros bienes de consumo duradero y la tierra. También se refiere al dinero (activos financieros) por ejemplo, el efectivo, las cuentas de ahorros, acciones, etc. 

Todas las cosas que tienen valor se llaman activos y todas las deudas se llaman  pasivos. La diferencia entre activos y pasivos es lo que se conoce como riqueza.
La Inflación:¿Qué es Inflación? Se cree que la inflación es una alza en el nivel de los precios, pero esto es consecuencia de ella. La inflación es un desequilibrio en el mercado donde la demanda está por encima e la oferta generando casi de inmediato la alza en el nivel de los precios. 
Tipos de Inflación

· Inflación galopante (Hiperinflación).

Es cuando la demanda es mucho mayor a la oferta, tanto que los precios se disparan hacia arriba notablemente.

· Inflación Reptante.

Se caracteriza por un alza suave pero constante en los niveles de precios.

· Inflación Reprimida.

Es cuando, a pesar del desequilibrio ocasionado por la demanda ser mayor que la oferta, la autoridad, congelando precios y salarios, consigue eliminar temporalmente la subida de los precios.

6.10. El Banco Central

El Banco Central es un organismo establecido por el Estado que es responsable del control de la oferta monetaria del país, de las condiciones de crédito y supervisa el sistema financiero, especialmente de los bancos comerciales y otras instituciones que depositan. 
La Política Monetaria son los objetivos del Banco Central en su control del dinero, de los tipos de interés y de las condiciones de crédito (condiciones crediticias). Se refiere a operaciones del mercado, requisitos de reservas y tasa de descuento. Existen dos tipos:

· Política Monetaria Suave.

Política de un Banco Central que consiste en elevar la oferta monetaria (y así reducir los tipos de interés). Su objetivo es aumentar la inversión y así aumentar el PIB.
· Política Monetaria Dura.

Política de un Banco Central que consiste en reducir la oferta monetaria (y así elevar los tipos de interés). Con esta política se disminuye el PIB y la inflación o eleva el tipo de cambio del país.
Banco de México. El Banco Central de México es BANXICO (Banco de México). El Banco de México tiene encomendadas las funciones que se mencionan a continuación: 
· Regular la emisión y circulación de la moneda, los cambios, la intermediación y los servicios financieros, así como los sistemas de pagos; 

· Operar con las instituciones de crédito como banco de reserva y acreditante de última instancia; 

· Prestar servicios de tesorería al Gobierno Federal y actuar como agente financiero del mismo; 

· Fungir como asesor del Gobierno Federal en materia económica y, particularmente, financiera; 

· Participar en el Fondo Monetario Internacional y en otros organismos de cooperación financiera internacional o que agrupen a bancos centrales, y 

· Operar con los organismos a que se refiere el numeral V anterior, con bancos centrales y con otras personas morales extranjeras que ejerzan funciones de autoridad en materia financiera. 

A fin de cumplir con las funciones antes señaladas, la Ley del Banco de México lo faculta para llevar a cabo los actos siguientes: 

· Operar con valores; 

· Otorgar crédito al Gobierno Federal, a las instituciones de crédito, así como al organismo descentralizado denominado Instituto para la Protección al Ahorro Bancario; 

· Otorgar crédito a las personas a que se refiere el numeral VI del apartado A anterior; 

· Constituir depósitos en instituciones de crédito o depositarias de valores, del país o del extranjero; 

· Adquirir valores emitidos por organismos financieros internacionales o personas morales domiciliadas en el exterior, denominados en moneda extranjera, pagaderos fuera del territorio nacional, considerados de primer orden en los mercados internacionales; 

· Emitir bonos de regulación monetaria; 

· Recibir depósitos bancarios de dinero del Gobierno Federal, de entidades financieras del país y del exterior, de fideicomisos públicos de fomento económico y de los referidos en el numeral XI siguiente, de instituciones para el depósito de valores, así como de entidades de la administración pública federal cuando las leyes así lo dispongan; 

· Recibir depósitos bancarios de dinero de las personas morales a que se refiere el numeral VI del apartado A anterior; 

· Obtener créditos de las personas morales a que se refiere el numeral VI del apartado A anterior y de entidades financieras del exterior, exclusivamente con propósitos de regulación cambiaria; 

· Efectuar operaciones con divisas, oro y plata, incluyendo reportos; 

· Actuar como fiduciario cuando por ley se le asigne esa encomienda, o bien tratándose de fideicomisos cuyos fines coadyuven al desempeño de sus funciones o de los que el propio Banco constituya para cumplir obligaciones laborales a su cargo, y 

· Recibir depósitos de títulos o valores, en custodia o en administración, de las personas señaladas en los numerales VII y VIII del presente apartado. También podrá recibir depósitos de otros efectos del Gobierno Federal. 

Adicionalmente, el Banco de México realiza canje a la vista de los billetes y monedas metálicas que ponga en circulación, por otros de la misma o distinta denominación. 

El Sistema Financiero o Monetario Internacional. El Sistema Financiero (o Monetario) Internacional son todas las instituciones a través de las cuales se pagan las transacciones que van más allá de un solo país. Éste sistema determina cómo se fijan los tipos de cambio y cómo pueden influir en ellos los gobiernos. Algunas de éstas instituciones son:

· El Fondo Monetario Internacional (FMI).

El FMI funciona como banco central de los bancos centrales. Los países miembros hacen sus aportaciones prestando su moneda al FMI, quien presta de nuevo a estos fondos para ayudar a los países que tienen dificultades de balanza de pagos. En los últimos años, el FMI ha desempeñado un papel clave en la búsqueda de una respuesta de cooperación a la crisis internacional de la deuda y en la ayuda a los países comunistas para introducir un sistema de mercado.

· El Banco Mundial.

El Banco Mundial es otra institución financiera internacional que se creó tras la Segunda Guerra Mundial. Esta institución se hizo de dinero por los países ricos cuyas aportaciones dependen de su importancia económica desde el punto de vista del PIB y de otros factores. El Banco concede préstamos a un bajo tipo de interés a los países cuyos proyectos sean económicamente sensatos, pero no pueden conseguir financiación privada. En 1996, el Banco Mundial concedió nuevos créditos por 21 mil millones de dólares.

6.11. Fenómenos económicos básicos

 Variaciones en el Salario: ¿por qué?
Incluso en el mundo perfectamente competitivo en el que las personas pudieran cambiar fácilmente de ocupación, habría grandes diferencias salariales. Éstas serían necesarias para reflejar las diferencias respecto a los costos de la educación y la formación, los aspectos desagradables de ciertas ocupaciones o para indicar las retribuciones de aptitudes únicas. 

Una persona a la que se le invirtieron cientos de miles de pesos en educación, por razones obvias busca un salario más alto que una persona que no estudió. Al mismo tiempo, una persona (aunque no haya estudiado) que tiene aptitudes que difícilmente alguien más puede tener busca lo mismo.

Pero una vez tenidas en cuenta incluso todas estas causas de las diferencias salariales, siguen existiendo grandes divergencias salariales, debido principalmente a la segmentación de los mercados de trabajo en grupos no competitivos.

Por ejemplo, los médicos y los matemáticos son grupos no competitivos, porque para un miembro de una profesión es difícil y costoso entrar en la otra. Así como hay casas que son extremadamente grandes y lujosas y hay otras que son básicas y pequeñas, en las ocupaciones (en lo que se puede trabajar) pasa lo mismo.

Por ejemplo, supón que tú te desarrollas en la carrera de “Vendedor”, después el destino te lleva a trabajar vendiendo en una mueblería, posteriormente te enfocas en los electrodomésticos y al final estás trabajando para una fábrica de licuadoras y te conviertes en un experto en licuadoras. Una vez que los individuos nos especializamos en una determinada ocupación, pasan a formar parte de un determinado submercado (muebles ( electrodomésticos ( licuadoras) de trabajo en el que verán aumentar o disminuir sus propios ingresos dependiendo de lo que ocurra en su ocupación y sector.  

Una vez que admitimos la existencia de muchos submercados diferentes dentro del mercado de trabajo, comprendemos por qué los salarios pueden variar significativamente de un grupo a otro.

Como consecuencia de esta segmentación, los salarios de una ocupación pueden diferir significativamente de los salarios de otras áreas.

El Desempleo. Algunos organismos oficiales recogen estadísticas mensuales sobre el desempleo, el empleo y la población activa mediante una encuesta a la población. Las personas que tienen empleo se clasifican en la categoría de ocupados, las que no tienen trabajo pero están buscado uno se dice que están desempleadas, las que no tienen empleo y no están buscando se consideran inactivas.

· Efectos del desempleo
La presencia de un elevado desempleo es un problema tanto económico como social. El desempleo es un problema económico porque representa un despilfarro de valiosos recursos (el trabajador es un recurso que al estar desempleado, se está desperdiciando lo que él pudiera producir). 

Es un grave problema social porque causa enormes sufrimientos, ya que los trabajadores desempleados luchan con menos dinero (renta menor). Durante los períodos de elevado desempleo, las dificultades económicas también afectan a sus emociones y a su vida familiar.

Efectos Económicos. Cuando aumenta la taza de desempleo, la economía arroja todos los bienes y servicios que podrían haber producido los trabajadores desempleados. Durante las recesiones, es como si se arrojaran al océano grandes cantidades de automóviles, viviendas, ropa y demás mercancías que “podrían haber sido” producidas.

Las pérdidas económicas registradas en los períodos de elevado desempleo son los mayores despilfarros documentados que se dan en una economía moderna. 

Efectos Sociales. Ninguna cifra monetaria refleja satisfactoriamente la carga humana y psicológica de los largos períodos de persistente desempleo involuntario. La tragedia personal del desempleo ha quedado demostrada una y otra vez.

Esta comprobado que el estado de salud empeora al haber desempleo. En EUA la esperanza de vida de los hombres pasó de 64 años en 1990 a 57 en 1995. Salvo en períodos de guerra, ningún país industrial ha experimentado nunca una disminución tan grande del estado de salud de la población como la que se ha registrado en Rusia con la depresión económica de los últimos años.

El Efecto Tequila. ¿Qué ha sucedió en México con la fuga de capitales? ¿Cómo ha a su economía y a la economía internacional? Aquí tenemos un ejemplo citado por la Universidad de Buenos Aires en el primer número del llamado “boletín para desocupados”:
“La crisis de fuga de capitales en México en el año 1995, golpea fuertemente sobre la economía argentina, golpe llamado comúnmente como “efecto tequila”. El mismo y hasta entonces llevo a cierta fuga de capitales con el consiguiente cierre de numerosas empresas que aumentó fuertemente la cifra de trabajadores desocupados.”

Pero, ¿de qué trata el “Efecto Tequila”? Carlos Salinas terminó su sexenio con la popularidad más alta de presidente alguno: 83 por ciento de los mexicanos; entregando a Zedillo el peso a 3.50 por dólar, una inflación del 8 por ciento anual y, como él lo recordó a Sergio Sarmiento: "el kilo de tortilla a peso, el litro de leche a 1.90". Eso dejó. 

Andrés Barba Vargas, economista de la Universidad de las Américas en Puebla, explica que: Al finalizar 1994 y con la entrada del nuevo gobierno en México, la situación financiera de nuestro país era comprometedora. Pocos días después de que el Presidente Zedillo tomara el poder el 1 de diciembre de ese año, noticias sobre nuevas tensiones en Chiapas presionaron más el peso, y así el 20 de diciembre, cuando las reservas internacionales habían caído a 10 mil millones de dólares, las autoridades decidieron mover la banda de flotación del tipo de cambio un 15%. En un solo día Banco de México perdió 4 mil millones de dólares de sus reservas.

La devaluación del peso de diciembre de 1994 le hizo perder al Banco de México credibilidad. Se tornó en un punto crítico en marzo y abril la situación económica y el Fondo Monetario Internacional le otorgó a México un financiamiento de 52 mil millones de dólares. 

Por un lado, el peso estaba sobrevaluado, es decir, el precio en pesos que se pagaba por un dólar era muy barato. El Banco de México había defendido a ultranza al peso en un año de elecciones federales en donde se veía comprometida la estabilidad del sistema político mexicano y sobretodo, del partido gobernante, el PRI. Por el otro, los vencimientos de deuda que la administración del Presidente Zedillo debía enfrentar para 1995 eran sumamente altos: el monto total para ese año era de 57 mil 756 millones de dólares.

Las decisiones del gobierno mexicano consistieron en la implementación de un programa austero de gasto público. Con ello, diversos programas sociales se vieron sacrificados y los niveles de bienestar entre la población mexicana descendieron, en algunos casos, de forma alarmante. Por otro lado, los efectos de esta crisis se sintieron tanto en América Latina y en otros mercados emergentes en el mundo, provocando un descenso en el crecimiento de dichas economías, salvo el caso de Chile, prácticamente todos los países "emergentes" entraron en un periodo de recesión.

En el caso particular de Argentina, en donde estaban parejos el peso argentino-dólar la inflación se mantiene estable, el principal problema atribuido a los efectos de la crisis financiera mexicana fueron la falta de capital para financiar programas públicos además del déficit en la balanza comercial de ese país. Cabe señalar, que la ausencia de capital se debe, en mucho, a la desconfianza que la crisis en México dejó sentir sobre los inversionistas internacionales que trasladaban sus capitales no sólo a México, sino a toda la región e incluso a otros mercados emergentes en lugares remotos al continente.

En el caso de los países centroamericanos, Guatemala, Honduras y El Salvador -conocido también como "el Triángulo del Norte"- suspendieron sus negociaciones con México para el establecimiento de un Acuerdo de Libre Comercio. Dicha reacción se dio dada la política de México al incrementar sus tarifas arancelarias en zapatos, textiles y algodón. La medida mexicana se dirigía a China en un intento por evitar la invasión de las mercancías de ese país asiático en el entonces contraído mercado mexicano, los efectos, no obstante, fueron igual de dañinos para los países centroamericanos.

El aumento en el desempleo baja la inflación. Aunque llegue a sonar un poco extraño, un mayor desempleo en un país es una de las causas más importantes de que baje la inflación. ¿Por qué? La explicación es sencilla:
Cuando en un país aumenta el desempleo, es decir, hay más personas desocupadas, aumenta la demanda de empleo (más personas quieren un trabajo).¿Qué está pasando aquí? La demanda de empleos es mayor que la oferta de empleos (por consiguiente, aumento de inflación). Como sabemos, la inflación trae consigo una baja en los precios, en este caso los salarios bajan. ¿Por qué? Entre otras cosas porque al haber más personas que quieren un trabajo los trabajadores no presionan para subidas salariales. (baja el nivel de precios porque la demanda es mayor que la oferta)

Por el contrario, si hay mucha gente con empleo, baja el número de personas que estén buscando uno (baja la demanda de empleos). Aquí podemos ver que la demanda es más chica que la oferta de empleos (baja la inflación) entonces las empresas que buscan trabajadores, pagarán más por un empleado ya que éste puede darse el lujo de exigir más salario (sube el nivel de los precios porque la oferta es mayor que la demanda).

A continuación visualizaremos lo anterior con un ejemplo para que quede más claro. Supongamos que repentinamente entramos a una famosa “crisis” y tu papá, entre mucha otra gente se queda sin trabajo. Tu papá, como los papás de tus amigos obviamente necesitan dinero y todos quieren trabajar (hay una gran demanda por empleo) pero no hay empleos. Empieza buscando algo de su profesión y por más que trata de encontrar no aparece nada. Cuando ¡por fin! Encuentra un trabajo, se topa con que le van a pagar tan sólo $5,000 al mes.  Al principio la piensa, pero el que lo va a contratar le dice que si no lo toma él lo tomará otra persona y que no le va a dar ni un peso más (porque hay poca oferta de empleo). Como puedes ver, si la demanda es más grande que la oferta, los precios bajan.

Por el contrario, si toda la gente tiene un trabajo y varias empresas necesitan de los servicios de tu papá, pero él está bien establecido en otra compañía; tu papá puede darse el lujo de pedir más dinero a la empresa que lo está buscando. En otras palabras, la oferta de empleos es mayor a la demanda de éstos y los precios suben.

En resumen: Si el desempleo aumenta, la demanda también aumenta, baja la inflación y bajan los precios (salarios). Si el empleo disminuye, la demanda también disminuye, sube la inflación y suben los precios (salarios).

La Inflación, genera devaluación y disminuye la inversión. Como consecuencia de la inflación, es decir, debido a que la demanda es mayor que la oferta y se genera un desequilibrio en el mercado, entra la desconfianza de los inversionistas. ¿Por qué? Porque un inversionista tiene como objetivo aumentar la producción en el futuro y busca estabilidad para todo ese lapso en el que va a estar produciendo. Si la moneda en la que está trabajando, no le da esa “estabilidad”, inmediatamente va a buscar otra que sí se la dé, disminuyendo la inversión interna y aumentando la externa.
Al dejar de invertir en una moneda e invertir en otra, baja la demanda de la moneda local y al bajar la demanda de la moneda, baja su valor. Cuando todo mundo quiere comprar pesos, los pesos valen más. Cuando nadie quiere comprar pesos, valen menos.

La Pobreza. El bienestar de la población. En una nación se debe hacer frente no sólo al crecimiento de la población, sino también a la calidad de los recursos humanos. Se debe destacar el control de enfermedades, mejorar salud y nutrición, mejorar educación, reducir el analfabetismo y formar trabajadores. Para lograr lo anterior, se utiliza lo que se llama distribución del ingreso. Es decir, la distribución de la renta por medio de la política de impuestos, de gasto y regulación que deben ser usados para salud, nutrición, seguridad, etc.
Ante esta situación surgen cuestiones constantes sobre la correcta distribución del ingreso. Existen gobiernos que no lo hacen adecuadamente, hay otros más que ni siquiera lo hacen. Por ejemplo, ¿qué sucedió con aquél 3% que nos cobra la Comisión Federal de Electricidad en Guaymas, por instrucciones del “H.” Ayuntamiento, supuestamente para que se pague el alumbrado público? ¿Por qué entonces la CFE nos dio aquél apagón en julio de 2003 en Palacio, Unidad Deportiva, semáforos, alumbrado público, etc.? ¿Por qué la Comisión asegura que la deuda asciende a 6 millones de pesos y nuevamente el “H.” Ayuntamiento se defiende asegurando que no son 6, sino tan sólo 2 millones 800 mil pesos?

Pero independientemente del apagón, el problema es la inseguridad de la población al estar sin alumbrado. Aumentan robos, asaltos, vandalismo, etc. Y mientras tanto, el saliente Presidente, Bernardino Cruz Rivas pide auxilio a gritos. ¡Imagínense! Si esto sucede en un municipio de poco más de 100 mil habitantes, ¿de cuánto dinero que misteriosamente desaparece estaremos hablando a nivel nacional? ¿Cuánta inseguridad, falta de atención médica o falta de educación se podría cubrir si nuestros gobernantes distribuyeran el ingreso?

La Pobreza a nivel internacional. La pobreza varía en los países según tenga cada uno la desigualdad en renta (qué tanta diferencia exista entre el dinero que tienen sus habitantes). Suecia y Japón son los que menos desigualdad tienen, mientras que Estados Unidos y Canadá son los que más. En los países en vías de desarrollo la desigualdad aumenta cuando el país se empieza a industrializar y después disminuye. Si te preguntas por qué existe esta diferencia en la renta, esto se debe a la intensidad del trabajo que tenga el individuo, sus capacidades y habilidades, ocupaciones, a la tecnología que tenga el país así como el grado  de inmigración.
Si bien es cierto que todos estos factores son determinantes en la economía de un país, no hay que dejar de tomar en cuenta lo que se conoce como Economía Subterránea o Sumergida, que se refiere a todo el movimiento que existe en relación al juego, prostitución, narcotráfico, trabajo hecho por ilegales, truques contrabando, cultivo en casa, etc.

Anexo 1

VOCABULARIO TERMINOLÓGICO
A
	Acción, /
	1. дія, діяльність, акт; вплив, ефект. 

2. акція (титул власності, що надається власнику частини капіталу ком¬панії).

	~es concertadas / pactadas

	1. узгоджені дії (як наслідок умови) (напр., декількох агентів, які діють на олігопольному або монопольному ринку з наміром контролювати та встановлювати ціни або обсяг виробництва). 

2. діяльність внаслідок злагоди та порозуміння.

	-es liberadas
	сплачені акції (за який зроблено вне​сок акціонером у статутний капітал).

	-es ordinarias

	прості акції (за якими дивіденд виплачується у залежності від поточ​ного прибутку фірми).

	-es privilegiadas

	привілейовані акції (за якими диві​денди виплачуються у розмірі ста​більного, заздалегідь встановленого проценту).

	~ negociable
	обігова або оборотна акція (яка є об’єктом біржової операції і знахо​диться в обігу на біржі).

	~ nominativa ~
	іменна акція (яка не може вільно передаватися від власника до власника).

	política ~ transferible
	акція, яка дає право голосу (на за​гальних зборах).

	Acta Única Europea
	акції, які можуть передаватися (від одного власника іншому власнику).

Акт про об’єднану Європу (угода, підписана державами-членами ЄЕС в 1985 р., згідно якої ці країни взяли обов’язок заснувати єдиний європейський ринок без кордонів).

	Activo, m
	1. актив бухгалтерського балансу (частина балансу, що відображає у грошовій формі матеріальні та нематеріальні цінності підприємства, їх склад та розміщення). 

2. рі. активи (сукупність майна та коштів або грошових фондів під​приємства; гроші та речі). 

3. капітал і майно. 

4. рі. цінності, фонди. 

5. рі. активне населення (яке має ро​боту або шукає її).

	~ intangible

	нематеріальні активи (інтелектуаль​ний продукт, боргові зобов’язання інших підприємств, патенти, конку​рентні умови, репутація фірми тощо).

	líquido

	ліквідні активи; активи, що швидко реалізуються – 

(напр., державні цінні папери, готівка, потокові 

рахунки).

	~s tangibles
	матеріальні активи (гроші, вкладені у нерухомість, капітал).

	~s financieros
	фінансові активи (цінності) (держав​ні та інші цінні папери, боргові зобов’язання, векселі тощо).

	~s de alta rentabilidad

	високоприбуткові активи (напр., про
цінні папери).

	s en mano del público
	грошові фонди (або кошти) в руках населення; 

грошова маса.

	~s neto

	нето-активи (вартість капіталу ком​панії у ринкових цінах, враховуючи нематеріальні активи та боргові зобов’язання компанії).

	Agente, т

	1. агент; посередник; уповнова​жений. 

2. учасник (процесу). 

3. чинник; діюча сила.

	~ economico;

	1. Ісп.: національне рахівництво: економічний суб’єкт; господарська одиниця; первинна одиниця господарської діяльності та господарських рішень (напр., підприємства, корпо​рації тощо). 

2. Ісп.: економічний партнер (асоціація підприємців, яка веде пе​реговори з профспілками (соціаль​ними партнерами) про умови праці, заробітну плату тощо); асоціація підприємців, патронат.

	-de bolsa -
	біржовий брокер.

	social
	соціальний партнер (тобто проф​спілки).

	Ahorro

	1. заощадження (частина грошових доходів населення, що відкладаються на майбутнє); накопичення. 

2. економія. 

3. збереження (на відміну від споживання).

	~ forzoso
	примусове збереження (падіння купівельної спроможності грошей внаслідок інфляційних процесів).

	-líquido -
	потокові заощадження (на рахунках у банківській системі).

	monetario
	грошові заощадження (сукупність паперових грошей та потокових рахунків у банківських установах).

	Ajuste, m
	1. регулювання, коригування, балансування (напр., бюджету, зовнішньо-торговельного балансу). 
2. перегляд, переоцінка. 
3. зведення (сальдування) рахунків. 
4. устаткування, монтаж, налагодження (приладів).

	- del mercado
	пристосування ринку (напр., до нових умов); здатність ринку до налагодження (рівноваги).

	~ de la balanza exterior
	регулювання зовнішньоторговельного балансу (з метою усунення його дефіциту).

	~ s presupuestarios
	коригування (балансування) бюджету (спосіб врівноважити прибутки та витрати).

	-s salariales
	перегляд ставок заробітної плати і індексування заробітної плати (у залежності від темпів інфляції).

	Autoempleo, т
	досл. самостійне працевлаштування 
(Ісп.: створення робочого місця для самого себе у своєму власному малому або середньому бізнесі. Діяльність, яка стимулюється державою через надання доступу до банків даних та пільгове заохочення).


B
	Beneficio, т

	1.прибуток, доход (різниця між про​дажною ціною продукту і витратами на його виробництво). 
2. прибуток; відшкоджування, ком​пенсація (що отримує капітал).

	~ bruto

	валовий прибуток (вся сума прибут​ку підприємства до здійснення пла​тежів і відрахувань); фінансовий ре​зультат діяльності підприємства.

	contable

	бухгалтерський прибуток 

(від під​приємницької діяльності, яка розрахована за бухгалтерськими докумен​тами, 

які не фіксують витрати самого підприємця).

	~ de la empresa
	доход або прибуток компанії (фірми, підприємства).

	~s de las corporaciones
	прибутки (доходи) корпорацій (на відміну 

від прибутків некорпорованих підприємств).

	~ económico
	економічний прибуток (різниця між доходами та економічними витратами; різниця між бухгалтерським прибутком та нормальним прибутком підприємця).

	Bien, m
	1. благо; матеріальні блага.
2. рі. товари, вироби; дібра.
3. рі. майно.

	-es de consumo
	споживчі товари.

	-es de inversión

	інвестиційні товари (напр., прилади, машини, устаткування, споруди, житлове будівництво).

	~es imponibles
	товари, що обкладаються податком.

	~es muebles / inmuebles
	рухоме / нерухоме майно.

	~es sustituibles
	товари-субститути (що замінюють одне одного),

	~es y servicios
	товари та послуги.


C
	Capital, m

	1. капітал (у матеріально-речовому значенні (або розумінні): засоби праці, матеріальні блага, гроші та цінні папери).
2. рі. грошовий капітал; «капітали».
3. головна сума боргу (без процентів).
4. adj. головний, важливий; капітальний (напр., сума боргу).

	д repagar el ~
	сплатити капітальну суму боргу (без суми процентів).

	~ ajeno
	запозичений капітал; капітал, отриманий у користування (позики, кредити, тобто зовнішнє фінансування).

	~ circulante
	оборотний (робочий) капітал (вартість якого повністю переноситься на продукт) (напр., капітал, що авансується на купівлю робочої сили, на придбання сировини, матеріалів, палива тощо).

	~ fijo
	основний капітал (фонди); основні виробничі (фонди, які використовуються більше одного виробничого циклу (напр., устаткування, машини, споруди, трубопроводи).

	~ financiero ~
	фінансовий капітал (вартість цінних паперів, які дають право власності на реальний капітал фірми).

	monetario
	1. грошовий капітал (грошова вартість реального (фізичного) капіталу).
2. наявний грошовий капітал; «капітали».

	~ ocioso
	1. мертвий капітал (що не використовується та не дає прибутку).
2. резерви (капіталу).

	~social/ accionario
	акціонерний капітал (сукупність засобів, які передаються як внесок у постійне користування компанії (товариства) його власниками або учасниками. (напр., гроші, майно, споруди, земля тощо); статутний капітал.

	Cifra, /
	1. показник, індекс.
2. сума, обсяг.

	~ de inflación
	показник (темп) інфляції.

	~ de negocio
	кругообіг (загальна сума від продажу товарів та послуг за поданий період, що вимірюється в їх цінах).

	~ de ventas
	кругообіг товару (загальна сума від продажу 

торговельного підприємства); сума від реалізації (товарів та послуг).

	Compromiso, m
	1. зобов’язання (наприклад, боргове); обов’язок.
2. домовленість, угода.
3. компроміс, поступка.

	~ a la vista
	короткострокове боргове зобов’язання; боргові зобов’язання на пред’явника.

	de la deuda
	боргове зобов’язання,

	-s contractuales
	контрактні зобов’язання.

	Crecimiento, m
	1. зростання; зріст.
2. підвищення, збільшення.

	-economico
	економічне зростання (збільшення обсягів суспільного виробництва і розширення можливостей економіки задовольнити зростаючі потреби населення у товарах та послугах).

	~economico
sostenido
	постійні (невпинні) темпи економічного росту.

	Crédito, m
	1. кредит, позика.
2. кредит (у рахунку).
3. боргова вимога.

	д otorgar/ conceder el ~
	надати кредит (позику).

	contraer el ~
	прийняти на себе боргове зобов’язання (кредит); робити борги.

	~ al consumo ~
	споживчий кредит (напр., для придбання житла).

	hipotecario
	іпотечний кредит; кредит під заставу майна (або землі) (довгострокова позика (під заставу майна або землі).


D
	Demanda, /
	1. попит (бажання придбати товар, що підтримується платоспроможністю).
2. судовий позов; рекламація.

	~ de dinero
	попит на гроші (напр., з боку населення).

	~ de dinero por parte de los activos
	попит на гроші з боку активів (тобто для придбання цінних паперів, іноді з метою спекуляції).

	~ de dinero trans-accional
	попит на гроші для заключення трансакцій (угод) (комерційних, купівлі-продажу).

	~ solvente
	платоспроможний попит.

	Depósito, m
	1. депозит (гроші або цінні папери, внесені до банку підприємствами і громадянами на зберігання); 

внесок; гроші в банку.
2. завдаток (на біржі); гарантійний депозит.
3. склад.

	~ a la vista
	короткостроковий депозит; депозит до запитання (який повертається на першу вимогу клієнта).

	~ a lo largo plazo / término
	терміновий депозит (який вкладається на певний строк); депозит на термін (який вкладається на визначений час під більш високі відсотки).

	~ bancario
	банківський депозит; ощадний внесок.

	De(s)regulación, /
	дерегулювання; усунення контролю (процес, зворотній державному регулюванню економіки і який означає 

скорочення державної регламентації підприємницької діяльності).

	~ del mercado financiero
	дерегулювання фінансового ринку (напр., усунення певних обмежень на конкуренцію та валютних обмежень на цьому ринку).

	Déficit, m
	1. нестача, дефиціт (напр., коштів, ресурсів у порівнянні з запланованим рівнем).
2. пасив (заборгованість) балансу; негативне сальдо (підсумок) (напр., рахунку, балансу, бюджету).

	~ cíclico
	циклічний (нетривалий) дефіцит (напр., бюджету, який виникає внаслідок спаду ділової активності та зменшення податкових надходжень).

	~ coyuntural
	кон’юнктурний (тривалий) дефіцит (напр., бюджету, який виникає внаслідок поведінки органів державної влади).

	~ perdurable ~
	довгостроковий дефіцит (який триває від 3 років).

	presupuestario ~ público ~
	бюджетний дефіцит (перевищення видатків з бюджету за надходження).

	tributario Dividendo, m
	нестача коштів у державі; дефіцит державного бюджету.

нестача податкових надходжень в бюджеті.

	д pago de ~
	1. дивіденд, прибуток.
2. доход (одержаний власником акції за рахунок прибутку акціонерного товариства).

	~ diferido
	дивідендні виплати (англ. «pay-out»),

дивіденд, сплата якого відкладена на термін; 

відкладений дивіденд.


E
	Economía, /
	1. економіка (як сукупність виробничих відносин або наукова дисципліна). 

2. господарство (напр., району, країни, світу). 

3. економія (оптимальна форма ужитку ресурсів для отримання максимального задоволення потреб).

	s domésticas
	Icn.: національне рахівництво: «домашні господарства»

(категорія господарюючих суб'єктів, що здійснює економічні операції, пов’язані з їх домашнім господарством); малі «індивідуальні» підприємства.

	de escala
	економія, що зумовлена ростом масштабів виробництва; позитивний ефект масштабу (масового виробництва).

	de mercado
	ринкова економіка (яка базується на принципах вільного підприємництва, на індивідуальних 

формах приватної власності, вільній грі ринкових сил, конкуренції, стихійному переливу 

капіталу тощо).

	planificada
	1. планована економіка; економіка індикативного планування, (яка являє собою послідовність трьох операцій: прогнозування (передбачення розвитку), планування головних цілей економічної політики та програмування (створення конкретних програм). 

2. планована економіка (у країнах з тоталітарним режимом); економіка імперативного планування.

	~ sumergida
	тіньова економіка (сукупність неврахованих та протизаконних видів діяльності, напр., ухилення від сплати податків, виробництво заборонених видів продукції тощо).


F
	Factor, m
	1. виробничий фактор (ресурс).

2. чинник, обставина, рушійна сила.

3. множник, коефіцієнт.

4. агент, посередник.

	~ de capital
	капітальні ресурси; капітал як фактор виробництва 

(напр., засоби виробництва, земля, сировина, 

матеріали, будівлі та ін.).

	~es de creci-miento económico
	фактори економічного росту (населення, інвестиції та інновації).

	~es de producción
	фактори виробництва; елементи процесу виробництва (напр., продуктивні сили суспільства: праця, капітал, засоби і предмети праці, наука, ризик, інформація та ін.).

	~ de rendi-miento
	коефіцієнт віддачі; коефіцієнт продуктивності (праці).

	~ de trabajo
	фактор праці (змінний фактор виробництва); трудові ресурси виробництва.

	~ humano
	людський фактор (у виробництві, адмініструванні).

	~ institucional
	інституціональний фактор (вплив держави, профспілок та патронату (асоціацій) на економічне життя суспільства).

	Fianza, /
	застава, гарантія (спосіб забезпечення виконання зобов’язання).

	~ hipotecaria
	іпотечна застава (у вигляді землі, споруд).

	Fusión, /
	злиття, інтеграція, об’єднання (напр., майна та діяльності двох або більше компаній).

	~ horizontal
	горизонтальне злиття (підприємств та секторів, що випускають однакову продукцію із застосуванням схожої технології); злиття фірм однієї галузі.

	~ monetaria
	злиття валют у єдину грошову одиницю (напр., «євро»).

	~ vertical
	вертикальне злиття (концентрація) (комбінування та диверсифікація виробництва); злиття фірм різних галузей.


G
	Ganancia, f
	1. прибуток, доход (частіше від фінансових операцій).

2. виграш; функція виграшу.

3. приріст, збільшення.

	~ de capital
	доход від приросту капіталу (напр., як наслідок росту ринкової вартості активів).

	~extraordinaria
	прибуток від неосновної економічної діяльності; позареалізаційний прибуток.

	~ s fraudulentas
	протизаконний доход (отриманий внаслідок порушення закону).

	Gasto, m
	1. видатки.

	A~S (~ e) ingresos
	2. рі. витрати (напр., виробництва),

	~s de comer-cialización
	витрати та надходження, витрати збуту (продукції).

	~ de institución ~ s
	засновницькі витрати; витрати на заснування (компанії, фірми).

	del ejercicio
	витрати за звітний (балансовий) період (на підприємстві); витрати за поточний період.

	~s generales (de una empresa)
	сукупні витрати підприємства (заробітна плата, соціальні сплати, податки, проценти за кредити, представницькі кошти).

	-público
	державні витрати; видатки держави (з бюджету); витрати державних адміністрацій (на споживання або інвестування в країні).


H
	Hipoteca, /
	іпотека; застава нерухомого майна (землі та будівель) (з метою отримання іпотечної позики); заставна (документ).

	Holding, т
	холдинг, холдингова компанія (спеціальна компанія, що створюється для керування, напр., концерном. 

Її учасники володіють пакетом акцій підприємств і компаній, які в нього входять).

	~ estatal
	державний холдинг (компанія) 

(який забезпечує участь держави у капіталі та керуванні групою підприємств).

	Impuesto, т
	1. податок (обов’язкові платежі в бюджет).

2. внесок, вклад.

	~ general sobre el tráfico de empresas
	податок з обігу (що вилучається шляхом оподаткування всієї валової виручки від реалізації товарів і послуг).

	~ sobre el valor añadido (IVA)
	податок на додаткову вартість (ПДВ).

	~ sobre la Renta de las Personas Físicas (IRPF)
	податок з доходів фізичних осіб (напр., податок з зарплати, дивідендів); прибутковий податок.

	~ sobre sociedades
	податок на прибуток корпорації (компанії) (податок на прибуток юридичних осіб, що сплачується за пропорційними ставками на основі податкових декларацій).

	Inversión, f
	1. інвестиція; інвестування, вкладання, розміщення капіталу.

2. інвестиційні витрати.

	~ bruta
	валові інвестиції (витрати на виробництво всіх інвестиційних товарів і устаткування, машин, споруд).

	~ de la cartera
	портфельні інвестиції; інвестиції в цінні папери.

	~ s directas
	прямі інвестиції (які забезпечують володіння контрольним пакетом акцій).

	~ privada
	інвестиції приватного сектору (на відновлення та приріст основних фондів) (на відміну від державних інвестицій).

	~ pública
	державні інвестиції; інвестиційні витрати держави; капіталовкладення держави (що спрямовуються на відновлення та приріст основних фондів).

	Inversor, m
	1. інвестор; вкладник капіталу.

2. особа, яка розміщує капітал (напр., у різноманітних цінних паперах).

3. adj. інвестиційний.

	~ del capital ~
	інвестор; вкладник капіталу (напр.: у промисловість, інвестиційні товари); особа, яка розміщує капітал у цінних паперах (формуючі собі портфель цінних паперів).

	en el fondo
	вкладник (грошей) у фонд колективного керування інвестиціями (на відміну від особи, яка депонує гроші на рахунок); учасник інвестиційного фонду;пайовик 

фонду.

	~ institucional
	інституціональний інвестор (напр., кредитно-фінансові установи); крупний інвестор.

	~mayoritario / minoritaro
	1. великі інвестори / дрібні інвестори (або портфельні інвестори, які не контролюють підприємство).

2. сектор (група) великих / дрібних інвесторів.


L
	Letra, / ~ a la vista
	вексель на пред’явника.

	de cambio
	переказний вексель, трата (що виплачується кредитором і є його письмовим наказом про сплату в зазначений 

час вказаної у векселі суми третій особі).

	~ del Tesoro
	казначейський вексель; державний цінний папір

(облігація).

	Licitación, f
	тендер, міжнародні торги (конкурсна форма розміщення замовлень на закупку обладнання на світовому

 ринку або залучення підрядників для спорудження 

об’єктів).

	~ es internacionales
	міжнародні тендери (торги).

	Liquidación, /
	1. ліквідація (припинення діяльності підприємства, при якому все майно перетворюється в реалізаційні засоби).

2. завершення, закриття (напр., біржової операції, угоди, угоди купівлі і продажу).

3. закриття (напр., рахунку).

4. кінцевий розрахунок; сплата (напр., боргу).

5. розпродаж; реалізація; продаж (напр., товару за знижками).

	~ de la cuenta ~ de la
	закриття рахунку; розрахунки.

	deuda
	кінцевий розрахунок за боргом; кінцева сплата боргу.

	~ de una empresa
	ліквідація підприємства (компанії, фірми).

	~ de una operación
	завершення (біржової) операції.

	~ final
	кінцевий розрахунок (останній внесок для сплати боргу).

	Liquidez, /
	1. ліквідність (можливість в будь-який момент перетворення активу (грошей або речей) підприємств, банків - без витрат - в гроші для оплати зобов’язань (пасиву); легкість перетворення матеріальних цінностей у готівку.

2. рі. ліквідні кошти (напр., готівка, депозити в банку та цінності (векселі, цінні папери тощо); готівка; 

валютні цінності (резерви); кошти, які легко реалізуються.

	~ de una empresa
	ліквідність фірми (співвідношення величини

її заборгованості та ліквідності коштів, які 

можна використати для погашення боргу).

	Lucro, m
	1. особиста вигода (користь) (що одержує особа від певного виду діяльності в умовах ринкових відносин).

2. абстрактний прибуток.


M
	Magnitud, т
	загальна величина; загальний показник; величина.

	~ económica
	загальна (невиміряна) економічна величина.

	Mobiliario, adj.
	мобілізуємий (той, що має спроможність бути мобілізованим, тобто може бути об’єктом купівлі та продажу); рухомий (про майно, цінності).

	Mobilización, /
	мобілізація (операція, яка надає змогу отримати реальні гроші у ліквідній формі за борговим зобов’язанням).


N
	Negocio, m
	1. справа, бізнес, діяльність; торгівля.

2. операція, угода (напр., валютна).

3. обіг.

4. торгівля, комерція,

	д montar un ~ д
	заснувати бізнес.



	salir del
	вийти з діла (з сектору промисловості тощо).

	~ bancario
	банківська справа (бізнес),

	~ de divisas
	валютні угоди (операції),

	~ mayorista / minorista
	оптова / роздрібна торгівля.


O
	Oferta, /
	1. пропозиція (сукупність товарів і послуг на ринку,які готові продати виробники).

2. пропонування, продаж.

3. розпродаж за зниженими цінами.

попит і пропозиція (категорії товарного виробництва, які знаходяться у діалектичній залежності: пропозиція формує попит, а попит визначає обсяг і структуру пропозиції).

	~ pública de

adquisición

(OPA)
	бірж.: тендерна пропозиція; операція публічного (тобто від публіки) скуповування акцій; пропозиції про купівлю (скуповування) акцій (за більш високими цінами, ніж їх номінал, яке здійснюється з метою примусового поглинання однієї компанії іншою компанією).

	Oligopolio, т
	олігополія (панування декількох міцних фірм у виробництві продукції в більшості галузей промисловості та їх диктат на ринку); колективна монополія.

	Paquete, т
	1. пакет (партія) цінних паперів на велику суму.

2. програма (дій).

	~ de acciones
	пакет акцій.

	Pasivo, m
	1. пасив (на відміну від «активу») (сторона балансу, у яку заносять запис про сукупність боргів та зобов'язань компанії (фірми).

2. рі. пасиви (грошові фонди банку).

3. борги, боргові зобов’язання, пасив.

4. adj. пасивний.

	д surgió un ~
	виникла заборгованість.

	~ a largo / corto plazo
	довго / короткострокова заборгованість (підприємства, компанії).

	~ del balance
	пасив балансу.

	Patrimonio, m
	1. актив(и),
майно (баланс: сукупність всього майна та чистих боргових вимог фірми (компанії).

2. майно, власність.

3. капітал.

4. матеріальні блага, багатства; добри (рос. достояние); надбання.

	~ del Estado
	державне майно (матеріальні добри).

	~ líquido de la empresa
	балансова вартість (вартість, що відображена в балансі); майно фірми (компанії).

	~ nacional ~ social
	національне багатство; надбання нації,

акціонерний капітал (див. capital social).

	Pérdida, /
	1. pl. збитки (кошти, які безповоротно втрачені суб’єктами господарювання).

2. втрата якості (напр., товаром).

3. падіння (напр., цінності).

	д ~s ocasionadas por...
	збитки, що виникли внаслідок...



	д ~s y ganancias
	збитки та прибутки (підприємства).

	~de valor
	знецінення (напр., валюти).

	~s del ejercicio
	збитки протягом облікового (балансового) періоду.

	~ parcial
	часткова втрата якості або кондиції (напр., вантажем).

	~total
	повна втрата (або загибель) (вантажу).

	Presupuesto, m
	1. бюджет (таблиця доходів та витрат, розписаних 
по статтям).

2. кошторис, калькуляція.

	~de CCAA (Comunidades Autónomas)
	бюджет автономної співдружності; бюджет регіонального утворення (в Іспанії це автономні співдружності).

	~s del Estado
	державний бюджет (фінансова програма діяльності

уряду на певний строк (рік), де відображається склад матеріальних доходів та видатків держави).

	~ general
	1. консолідований бюджет (централізований бюджет та бюджети адміністративних утворень).

2. загальний бюджет (в якому у загальній формі зафіксовані основні маси доходів та видатків) (на відміну, напр., бюджетів міністерств).

	~ municipal
	муніципальний бюджет; бюджет одиниць з органами місцевого самоврядування.

	~ restrictivo
	бюджет суворої економії (визначеної як пріоритет політики суспільства у даний період).

	~ social
	1. соціальний бюджет (фінансування доходів по соціальному захисту населення).

2. бюджет з соціальним пріоритетом (що планує задовольнити соціальні потреби суспільства).

	Producto, m
	1. виріб, товар; одиниця товару.

2. продукт (продукція).

	~ de alta tecnología
	високотехнологічні товари, вироби високої технології; наукомісткі продукти (напр., телекомунікаційне обладнання, комп’ютерні мережі, програмне забезпечення; продукція з нових штучних матеріалів).

	~ marginal
	межовий (граничний) продукт; доданий продукт (приріст виробництва від застосування додаткової одиниці певного ресурсу).

	' turístico
	туристичний продукт (ринку туризму).

	Punto, m
	1. точка (на графіку), місце, пункт; етап (якогось процесу або проекту).

2. пункт (одиниця виміру котирування курсів цінних паперів або товарів).

	~ básico / porcentual
	базисний пункт (сота частина проценту, яка характеризує та визначає різницю в відсоткових ставках).

точка індиферентності (стан у діяльності підприємства, коли витрати, пов’язані із застосуванням додаткового фактора виробництва, врівноважуються грошовими надходженнями від росту продукції).

	~ muerto
	мертва точка (досягнений рівень виробництва, який дозволяє підприємству або фірмі покрити всі витрати та почати отримувати прибуток).


Q
	Quiebra, /
	банкрутство, неплатоспроможність (встановлена судом нездатність сплатити свої зобов’язання та примусова ліквідація майна підприємства з метою розподілу майна боржника та сплати його боргів).


R
	Recaudación, /
	1. стягування (напр., податків).

2. надходження, збори (напр., податкові, митні).

3. надходження, виручка, доход.

	~aduanera
	1. стягування митних зборів.

2. рі. митні збори (додаткові платежі, які збираються митними органами при ввозі, вивозі та транзиті товарів).

	~ de las cotiza-ciones
	збір внесків (напр., профспілкових).

	~ de los im-puestos
	стягування податків, податкові надходження.

	~ marginal
	ек:. межовий (граничний) доход (виручка) (приріст доходу внаслідок збільшення продажу товару на одну одиницю).

	~es y gastos
	надходження і видатки (напр., бюджету).

	Registro, m
	1. реєстрація, облік, запис; фіксація.

2. реєстр, список, відомість.

3. огляд, перевірка; догляд (напр., на митниці).

	~ de aduana
	митний догляд (вантажу).

	mercantil
	1. торговельний реєстр (система реєстрації підприємств та накопичення інформації про них, що забезпечує відкритий характер їх діяльності); торговельний реєстр (журнал) (що знаходиться у торговельному суді).

	Regulación, /
	регулювання, контроль (комплекс заходів держави, спрямованих на певні економічні орієнтири).

	anticíclica
	антициклічне (антикризове) регулювання (спрямоване на стримання спаду виробництва в період економічних 

криз).

	~ crediticia
	фінансово-кредитне регулювання (економічними процесами в період пожвавлення і піднесення для запобігання «перегріву» економіки) (напр., встановлення більш високих податків, відміна державних субсидій).

	~ estatal
	державне регулювання; державний контроль (економічного життя країни).

	Renta, /
	1. рента (відносно стійкий доход від землі, нерухомості або облігацій).

2. доходи (населення або підприємства, які мають 4 форми: заробітна плата, процент, рента та прибуток підприємств).

3. рі. доходи населення (напр., заробітна плата, пенсії, субсидії).

4. орендна плата.

	~s altas / bajas (de la población)
	високий / низький рівень доходів (населення).

	~s de actividades / «ganadas»
	зароблена рента; рента від робочої діяльності (напр., заробітна плата та виплати трудящих у соціальні фонди).

	~s de propiedad
	рента від нерухомого майна (напр., орендні платежі, дивіденди, різниця між отриманими та сплаченими процентами).

	~s empresa
	підприємницький доход (на відміну доходу від заробітної плати тощо).

	-riales
	1. постійна І змінна рента (доход) (напр., від цінних паперів).

2. цінні папери з постійним / змінним прибутком (процентом).

	~ fija / variable ~
	не зароблена рента (доход, що отримується від власності, капіталу або дивідендів).

	~ primaria
	первинні доходи (що виникають у сфері виробництва, і які є первинним джерелом доходів у сфері обороту).

	~ real
	реальні доходи (населення) (які дорівнюють його купівельній спроможності).

	~ vitalicia / perpetua
	довічна рента.

	Rentabilidad, /
	1. віддача І продуктивність (напр., засобів виробництва, землі) (як абстрактна якість).

2. рентабельність, доходність, прибутковість (показник ефективності виробництва та підприємств, який визначається шляхом зіставлення прибутку з витратами та ресурсами).

3. прибутковість (акцій та інших цінних паперів).

4. ефективність, рентабельність (наприклад, економічної діяльності) (різниця між доходом, отриманим від інвестованого капіталу та існуючими банківськими відсотковими ставками

	~ de inversiones
	віддача інвестицій (інвестованого капіталу).

	~ de las acciones
	доходність (прибутковість) акцій.

	~ de las obligaciones
	доходність (прибутковість) облігацій.


S
	Saldo, m
	1. бухгалтерське сальдо; підсумкові суми (у рахунку, балансі).

2. підсумок, остаточна сума.

3. заборгованість.

	Sector, m
	1. сектор (економічний) (напр., первинний, вторинний та третинний).

2. сектор (галузь) промисловості (сукупність підприємств, які виконують одну й ту ж економічну діяльність).

3. сфера (діяльності) (напр., сфера послуг).

4. сектор (частина) ринку.

5. групи, верстви (населення).

	~ de servicios
	(сектор) сфера послуг; сектор надання або виробництва 

послуг.

	institucional
	нац. рахівництво: інституціональний сектор (сукупність інституціональних одиниць, які виконують одну і ту ж функцію).

	~ manufactu-rero
	сектор обробної промисловості.

	mobiliario
	біржовий сектор; біржа; (різновид економічної діяльності, пов’язаний з купівлею-продажем цінних паперів).

	monopolizado
	монополізований сектор ринку; сектор ринку з монопольною ситуацією.

	~ primario
	первинний сектор економіки (сільське господарство та добувні промисловості).

	~ privado
	приватний сектор (економічні об’єкти у власності приватного капіталу).

	~ público
	державний сектор (частина економіки, що контролюється органами державної влади та знаходиться у державній власності).

	~ secundario
	вторинний сектор економіки (обробна промисловість, будівництво або виробництво взагалі).

	~terciario Servicio, m
	третинний сектор; сектор посередницької діяльності (напр., послуги, банки, фінансові установи).

1. рі. послуги, сфера послуг; різноманітні послуги.

2. обслуговування, надання послуг (технічних, фінансових, інжинірингових).

3. управління, адміністрація.

4. зв’язок.

5. функціонування.

	д Servicio socio- profesional
	Ісп: Управління з трудових і соціальних відносин.

	~ de la deuda
	обслуговування (державного) боргу 

(сплачування державою із бюджету своїх боргових зобов’язань) (напр.: облігацій державної позики, за якими сплачуються відсотки).

	~ de telefonía móbil
	мобільний телефонний зв’язок,

	~ postventa
	обслуговування (товарів) після їх продажу; післяпродажне обслуговування (товарів).

	~s privados
	приватні послуги (що їх купує та сплачує індивідуум для задоволення власних потреб).

	-s públicos
	1. державні служби.

2. комунальні послуги, що надаються за стійкими тарифами (напр., пошта, зв’язок, послуги комунального господарства).

	~ satélite
	супутниковий зв’язок; система супутникового зв’язку.

	“S sociales
	соціальні послуги (що надаються державою з фондів соціальної безпеки та забезпечення або є соціально гарантованими) (напр., охорона здоров’я, освіта тощо); система національної гарантії зайнятості, забезпечення та безпеки.

	Sinergia, /
	ефект сінергізму; сінергія (зростання ефективності діяльності внаслідок злиття, інтеграції окремих частин в цілу систему).

	д concentración da sus sinergias
	концентрація виробництва призводить до ефекту сінергізму.

	Sociedad, /
	1. компанія, товариство, фірма, консорціум.

2. суспільство.

	~ anónima (SA)
	акціонерне товариство (компанія) (капітал якої формується шляхом продажу акцій та інших цінних паперів).

	~ anónima pública
	публічне (відкрите) акціонерне товариство (акції якого надходять у вільний продаж).

	consumista
	суспільство споживачів, в якому споживання переважає над зберіганням (напр., США у порівнянні з Японією).

	~ de inversión
	інвестиційна компанія; колективний інвестор (кредитно-фінансовий інститут, який продає власні цінні папери населенню, а купує цінні папери акціонерних компаній з метою отримання прибутку).

	~de responsa-bilidad limitada / no limitada
	акціонерна компанія з обмеженою / необмеженою відповідальністю.

	~ mixta
	змішана компанія (з частиною приватного та державного капіталу або вітчизняного та іноземного капіталу).

	Solicitud, f
	1. заява, подання, пропозиція.

2. наказ (напр., брокеру).

	~ de adquisición
	наказ (брокеру) про придбання цінних паперів.

	~ de licitación ~
	заява про участь у торгах (тендері); тендерна пропозиція.

	de quiebra
	заява про банкрутство (яка подається фізичною особою (підприємцем) у разі припинення платежів за зобов’язаннями фірми).

	Superávit, m
	1. надлишок.

2. активне (позитивне) сальдо (рахунка, балансу, бюджету).

	~ del balance
	позитивне сальдо (підсумок) балансу (перевага надходжень над витратами).


T
	
	1. ставка (розмір, частка, процент).

2. такса, тариф.

3. збір, плата за використання (напр., орендна плата).

4. податок.

5. норма.

	~ de crecimiento
	темп (індекс) економічного зростання (що складається з двох показників: індекс зростання ВВП у цінах початкового періоду та у цінах кінцевого періоду).

	~ de descuento
	облікова ставка (ціна, яка стягується банком за авансовані грошові суми шляхом купівлі (обліку) векселів, цінних паперів до приходу строків оплати по них).

	~ de desempleo ~
	темп безробіття; показник (рівень) безробіття.

	de inflación ~ de
	темп інфляції; темп (рівень) інфляційного процесу; індекс інфляції.

ставка проценту (ціна, що сплачується за використання грошей; відсоток від кількості позичених грошей); відсоткова ставка.

	~ de refinancia- miento
	ставка рефінансування (облікова ставка, на умовах якої центральний банк надає кредити комерційним банкам за міжбанківськими позиками).

	~ de rendi-miento de la inversión
	коефіцієнт віддачі інвестиції.

	~ nominal
	номінальна (проста) ставка проценту (відсоткова ставка, відбита у незмінних грошових одиницях або з поправкою на інфляцію).

	~ oficial
	офіційна ставка проценту (яку застосовує центральний банк у своїх операціях з комерційними банками при купівлі (обліку) державних короткострокових зобов’язань і переобліку приватних комерційних векселів).

	~ real
	реальна ставка проценту (дорівнює номінальній за мінусом рівня інфляції)

	Titular, m
	1. власник (напр., рахунку в банку або кредитної картки); особа, на яку відкритий рахунок (кредитна картка).

2. особа, що має наукове звання.

	~ de economía
	особа з вищою економічною освітою; вчений-економіст.

	~ de la cuenta bancaria
	власник банківського рахунка.

	~ de las acciones
	власник акцій, 

	~ de tarjeta de crédito
	власник кредитної картки.

	Tramo, m
	транш (а); група; серія лот (напр., акцій, облігацій).

	~ de acciones (obligaciones)
	транш (акцій) (серія, частка, група акцій або облігацій, що випускаються частинами).

	~ del crédito ~
	частина (транш) кредиту.

	mayorista
	1. частина (транш) акцій (нового випуску), що розподіляється в межах групи інституціональних (крупних) інвесторів.

2. інституціональні інвестори.

	~ minorista
	1. частина (транш) акцій (нового випуску), що розподіляється в межах груп дрібних (приватних) інвесторів

2. група дрібних інвесторів (вкладників у акції).

	Tributación, /
	1. система оподаткування.

2. оподаткування.

	Tributario, adj. д
	податковий.

	sistema ~
	система податків; податкова система 

(органи, адміністрації).

	v base ~ a
	база оподаткування.

	Tributo, m
	1. податок (обов’язкові платежі в бюджет фізичних та юридичних осіб); збір; податковий збір.

2. податі.

3. рі. змінні витрати на підприємстві напр., комісійні, штрафи).

	д en concepto de ~
	рахунок сплат податку; рахунок сплати обов’язкових платежів.

	Término, m
	1. рі. умови (напр., угоди, поставки).

2. термін (економічний).

3. строк; термін.

	д en ~s de artículo
	за умовами статті (контракту).

	д en ~s de beneficio
	у залежності від розмірів прибутку; з боку отриманого прибутку.

	д en ~s físicos

д en ~s mone-tarios
	в натуральному виразі, в грошовому виразі.

	~s del inter-cambio
	умови міжнародної торгівлі (показник, який надає змогу визначити вигоду, яку країна може отримати від зовнішньої торгівлі).

	Título, m
	1. титул (бюджету) (основна одиниця рубрикації у загальному бюджеті).

2. рі. титули права (на власність, майно, земельний участок).

3. цінний папір.

	~s de Estado ~
	державні цінні папери; цінні папери, що емітуються державою.

	del valor
	титул права володіння цінним папером; цінний папір (напр., акції, облігації, депозитні сертифікати казначейства).

	~ de la deuda
	титули права на отримання грошової суми (боргу); фінансовий цінний папір (напр., боргове зобов’язання, вексель тощо); боргові титули.

	~ presupues-tario

~votado
	титул бюджету, що приймається голосуванням (напр., окремих міністерств або на конкретні економічні програми).


U
	Unidad, /
	1. одиниця; одиниця виміру; складова частина.

2. об’єднання, союз; єдність.

3. блок, прилад (пристрій) (напр., електричний).

	economica
	господарська одиниця (див. «agente económico».

	~ institucional
	інституціональна одиниця (на відміну від господарської) поняття, яке застосовується в аналізі вартісних показників, формування та розподілу капіталу).

	~ monetaria
	1. грошова одиниця.

2. валюта, валютна одиниця.

3. валютний союз.

	д ~Económica у Monetaria
	Економічний та валютний союз (ЕВС), що створюється поступово і має за мету підвищити ефективність механізмів координації валютної політики країн членів ЕС).

	Unión, /
	об’єднання, поєднання, з’єднання.

	д U
	Європейський союз (назва Європейської Економічної співдружності з 1 листопада 1993 року внаслідок Маастріхської Угоди).

	aduanera
	митний союз (група країн, територія яких складає єдиний митний простір, напр., країни ЄС).

	Utilidad, /
	1. корисність (напр., аналізу або показника).

2. прибуток, доход.

3. рі. комунальні об’єкти; об’єкти комунального господарства.

	marginal
	гранична «остання» корисність; корисність «межового» (останнього) примірника товару або послуги (яка задовольняє найменш значущу (останню) потребу в них).

	Valor, т
	1. вартість (втілена й матеріалізована в товарі; суспільна праця).

2. цінність, ціна.

3. величина (її значення).

4. рі. цінності (векселі, цінні папери, що є в обігу на біржі); цінні папери (документи, що виражають майнові відносини у суспільстві та підтверджують право («титул») на певне майно або суму) (напр., паї, акції, облігації, векселі, сертифікати, ощадні бони, комерційні папери тощо), фінансові активи.

	-añadido (VA)
	додаткова вартість (вартість додаткового продукту, створеного найманим працівником).

	-de mercado
	ринкова вартість (потокова вартість товарів, послуг, фондових цінностей, що визначається у залежності від попиту та пропозиції у конкретний час).

	~es fijos ~ nominal
	цінні папери (фінансові активи) з фіксованим прибутком (процентом).

номінальна вартість (напр., цінного паперу на відміну від її ринкової вартості).

	~es realizables a corto plazo
	короткострокові цінні папери (які можна перетворити у готівку протягом одного року).

	Variable, f
	перемінна (змінна) величина (яка змінюється або самостійно, або у залежності від інших змінних величин).


Anexo 2

LISTA DE ABREVIATURAS (SIGLAS)
	AELC-
	Asociación Europea de Libre Comercio
	Європейська асоціація вільної торгівлі

	BIRD -
	Banco Internacional de Reconstrucción y Desarrollo
	Міжнародний банк реконструкції та розвитку (Світовий банк)

	CCAA-
	Comunidad Autónoma
	Ісп. Автономна співдружність

	CE-
	Comunidad Europea
	Європейська співдружність

	CECA-
	Comunidad Europea del Carbón y Acero
	Європейська співдружність вугілля і сталі (ЄСВС)

	CEE-
	Comunidad Europea Económica
	Європейська економічна співдружність

	ENSIDESA-
	
	група підприємств металургійної промисловості з державною участю в капіталі

	FMI -
	Fondo Monetario Internacional
	Міжнародний Валютний фонд

	G-7 -
	«los Grandes — 7»
	країни «великої сімки»

	HUNOSA -
	
	група підприємств вугільнодобувної промисловості з державною участю в капіталі

	I + D -
	Investigación + Desarrollo
	НДДКР, науково-дослідні та конструкторські роботи (рос. НИОКР)

	INE -
	Instituto de Estadística (de España)
	Статистичне управління (в Іспанії)

	INI -
	Instituto Nacional de Industria
	Національний інститут промисловості (державний холдинг в Іспанії)

	ІРС-
	Indice de Precios al Consumo
	індекс активних цін

	МСЕ -
	Mercado Común Europeo
	Загальноєвропейський

ринок

	NPI-
	Nuevos países industrializados
	Нові індустріальні країни

	ONU-
	Organización de Naciones Unidas
	Організація Об’єднаних Націй (ООН)

	РІВ-
	Producto Interno Bruto
	Валовий внутрішній продукт (ВНП)

	PNB-
	Producto Nacional Bruto
	Валовий національний продукт (ВНП)

	PVD-
	Países en vías de desarrollo
	країни, що розвиваються

	PYME-
	Pequeña y Mediana Empresa
	некорпоровані підприємства малого та середнього бізнесу

	S.A. -
	Sociedad Anónima
	Акціонерне товариство

	SMI-
	Salario mínimo inter profesional
	мінімальна міжпрофесійна ставка заробітної плати

	TDC-
	Tribunal de Defensa de la Competencia
	Судовий орган охорони умов конкуренції, Антимонопольний комітет (АМК)

	UE -
	Unidad Europea

yuppies - (англ. young professional)
	Європейський союз «юпі» профі, «молодий та шалено багатий»
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